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I1ZVOD 1Z RECENZIJE

Tema rukopisa savremenog realistickog romana, novosadskog knjizev-
nika dr Miliveja DoSenovica, svojim naslovom “Kako prodati knjigu”, ob-
raduje veoma slozenu problematiku. Roman pleni paznju kristalno te¢nim
1 razumljivim stilom. Izbegnuti su konvencionalni kliSei, nepotrebne fra-
ze, preterane apstrakcije 1 uopstavanja.

Studioznim i$¢itavanjem iza redova knjige, moguce je otkriti psiholos-
ki profil izuzetno svestrane i kreativne licnosti autora, koji lezi u osnovi
njegove menadZerske umesnosti 1 uspesnosti, pa je ovaj roman prava slika
zivota izdavacko-knjizarskog miljea, u kome bitiSe mnostvo nepoznanica
za obi¢nog Coveka. Pisac dr Milivoje DoSenovié¢ nije hteo da laze sebe,
zastajuci na nekakvim preprekama predrasuda, ve¢ je pred svoje Citaoce
stao sa istinom, bez vlastite cenzure.

Roman opisuje autenticne dogadaje, jer bi zapostavljanje likova iz
Zivota sve bilo suvoparno 1 apstraktno. Autor je koristio slobodu izraza,
nije koristio nikakav tudi model romana, niti je ovim romanom “Kako
prodati knjigu”, zeleo da stvori svoj model knjizevnog stvaranja. Autor
je naprosto pratio svoja secanja i svoje misli autenticno do perfekcije, jer
je izvanredno poznavao glavnog junaka romana i njegove trasirane staze.

Ovaj savremeni realisticki roman je pravi kaleidoskop raznoraznih
dogadaja koji se preplicu sa likovima romana, §to ih autor razotkriva u
svom knjizevnom stilu, ponekad namerno zaboravljajuci na njihove au-
toritete, da bi ih prikazao u svoj svojoj ljudskoj prirodi. Takode, autor se
drzao i nespornih ¢injenica i dogadaja, koje je redao hronoloski, daju¢i im
malo vise svetlosti, 1 ostavljajuc¢i njihovim senkama da i one postoje.

Iako ovo delo ima sve odlike romana, ova knjiga je po svojoj ideji i
projekciji nau¢no delo iz podrucja psihologije i menadzmenta, a po pesni-
¢ki nadahnutom stilu vredno beletristic¢ko Stivo. Roman, svojom temati-
kom dovodi Citaoca i u dilemu — da li menadzer plasmana knjige, nosi
knjigu krée¢i njome put kroz bespuca — ili ona nosi njega, ka jednom
svetu boljih nada, o¢ekivanja i produhovljenosti? Zbog toga ovaj umet-
nicki stil zahteva od ¢itaoca formiranu knjizevnu kulturu, jer u nekim po-
glavljima romana koja su kraca — autor kazuje mnogo toga.

Roman “Kako prodati knjigu”, struktuiran je u Cetiri nivoa: rad sa knji-
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gom 1 trazenje svoga puta, pronalazenje pravog modusa, usavrsavanje pro-
nadenog modusa i videnje privatnogizdavastva. U ovom svom romanu autor
dr Milivoje DoSenovi¢, znalacki 1 suptilno koristi umece smenjivanja kon-
trasta: toplo, hladno, diskripciju, narativnost, dijalog sa sporednim likovi-
ma romana, kao i potpuno iskren monolog sa samim sobom.

Autor je znalacki obradivao svoj roman slazu¢i mnogobrojne situacije
u cikluse, opisujuc¢i vremenske intervale i1 na retrospektivan nacin, gde je
koristio vrlo nezaobilaznu tehniku toka svesti. Pet ¢vornih dogadaja u pet
izdavackih kuca, opisanih kroz 39 glava romana, autor kao odli¢an pozna-
valac problematike eksterijernog” plasmana knjige (koju je o¢igledno uv-
ek bilo teze prodati nego li napisati), obradio je i sa aspekta psihologije,
marketinga, menadZmenta, andragogije, sociologije, kao i komunikologi-
je, 1sve je to neophodno u vrhunskom menadzmentu knjige, a da bi se po-
stao “princeps primo loco” (prvi na prvom mestu). Zbog toga ¢e ovo delo
dobro do¢i i istrazivac¢ima koji se ovim problemom bave sa socioloskog,
psiholoskog i ekonomskog stanovisSta, a naroCito onima koji se profe-
sionalno bave plasmanom knjiga. Ovaj originalan, i sa ovakvom temati-
kom redak 1 interesantan roman, koji je pravi dragulj knjiZarstva i izdava-
Stva — sa posebnim zadovoljstvom preporucujem ¢itaocima!

Novi Sad, 2022. Prof. dr Radovan CoKorilo
pedagog 1 psiholog

>, profesor emeritus

S Univerzitet u Novom Sadu

o @%M Qfam%pmw

*Izmedu dve odrednice: eksterni ili eksterijérni, autor knjige koristio je termin “eksterijérni”. Ako se pogleda u
Rjecniku stranih rijeci od Bratoljuba Klaica, gde se kaze: eksterijér, franc. (extérieur) 1. vanjstina, vanjska
strana, spoljasnost; 2. u filmu scene snimljene na otvorenom prostoru. Takode, po Klai¢u, re¢ ékstérni lat.
(externus), vanjski, spoljnji, spoljasnji, inostrani. Ipak, dopusteno je koriS¢enje oba izraza, ali posto se ovde
radi o obavljanju plasmana knjiga na terenu, autor koristi prikladniji izraz eksterijérni, jer se i za snimanje fil-
ma na terenu ne kaze: snimanje filma u ekstéru ve¢ je pravilnije u eksterijéru. (Insert iz Doktorske disertacije
dr Milivoja Dosenovica: Stanje izdavastva i nivo koriséenja sportske literature u Republici Srbiji (2007) str. 69.
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PRVA GLAVA ROMANA

Turbulencija u srcu, dus$i i venama, krenula je svojom uzlaznom pu-
tanjom, u mladom ¢oveku za volanom novog automobila “zastava 1300”
narandzaste boje.

Kola su grabila kilometre puta Backa Palanka — Novi Sad. Ve¢ se vide
jasni obrisi motela “Poloj”, 1 kon¢i¢i dima celarevske ciglane.

U znaku Blizanaca prolec¢e dostiZe neki svoj vrhunac. Sa mnogobroj-
nih grana gustih topola, vrba i hrastova, Sirila je Suma svezinu prepoznat-
ljivog backog ozona, sa mirisom Dunava, koji je uz levu obalu vijugao,
noseci na svojim talasima neke nove price.

NarandZasta “zastava 13007, besprekorno je sledila zadatu marSrutu,
dok je za njenim volanom sedeo mladi¢ duze crne kose, u teget majici,
ispod koje se ocrtavalo negovano sportsko telo.

Sa vrelog asfalta lebdele su junske pare, pomesane sa mirisom smoga
od teskih kamiona. Grupe grlica bi u niskom letu prhnule ispred branika
automobila, da bi se izgubile u mladom zelenom kukuruzu.

Automobil se priblizavao Futogu. Uskoro ¢e panorama Novog Sada.

Mladi¢ za volanom “tristaca”, bivao je jos vise uzbuden. U glavi mu se
sudaralo toliko malih pitanja i jedno glavno: da li ¢e za njega, ovaj odla-
zak 12. juna 1976. godine, u veliki grad — biti novi uspeSan pocetak? Za-
pocinjanje necega, $to ¢e preokrenuti tok njegovog Zivota.

Dok je prolazio pored poznate kafane “Bozur”, setio se nekih svojih
dana i svoga drustva iz Backe Palanke, sa kojim je povremeno svracao u
tu kafanu, vise zbog lepe kelnerice, rodom negde iz Bosne, prsate Slavice,
koju je vesto “ukrao” iz “Zivkove kafane” iz Beogina, vlasnik “Bozura”
kod Veternika — mrSavi sedi Albanac Demir Kurtes.

Ulaze¢i u Novi Sad, mladi¢ za volanom narandzaste “zastave”, zau-
stavio je svoj automobil kod Lozionic¢ke ulice, na parkingu ispred kafane
“Zeleznidar”. Iz dZzepa belih pantalona od trevire, izvadio je plavu kovertu
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u kojoj je bio poziv na kome je ¢itko pisacom masinom pisalo: “Primljeni
ste na probni rad, na mesto trgovackog putnika na plasmanu knjige, u po-
slovnici beogradskog izdavackog preduzeca “Rad” u Novom Sadu. Moli-
mo Vas da ponesete sledeca dokumenta...” U potpisu: Veselin Albulj.

Poziv je upucivao na ulicu Doktora Salvadora Aljendea 30. To je duza
ulica koja je ,,presecala“ Bulevar oslobodenja, a protezala se od Kisacke i
Gradskog SUP-a, pa do Rumenacke ulice u blizini Novosadskog sajma.

Mladi¢ je zaustavio svoju narandzastu “zastavu” kod kompleksa crvenih
zgrada, naspram broja 30, gde je, tu, u prizemlju bila istaknuta osrednja

tabla od pleksiglasa na kojoj je bio logotip “Rad “ — Beograd.

Vrata poslovnice bejahu Sirom otvorena i kroz njih je kroc¢io mladi¢ iz
narandzaste “zastave” sa svojom akten-tasnom.

Za stolom je sedeo bucmasti, crnomanjasti ¢ovek, sa istaknutim stoma-
¢icem, dobrocudnog lica, na kome su bile naocari povece dioptrije. Bio je
zagledan u nekakve svoje papire.

- Dobar dan! — re¢e mladic.

Te dve njegove uctive reci prenuse bucmastog Cikicu, koji radoznalo
upita mladi¢a. — O pretpostavljam da ste vi verovatno na$ novi kandidat?
Odakle nam dolazite?

- 1z Backe Palanke — re¢e mladi¢ predstavivsi se, i odmah pruzi dob-

rocudnom cikici kovertu sa pozivom, uz ostala dokumenta.

- Malo mi vise li¢ite na gitaristu, nego na trgovackog putnika — rece
dobroc¢udni cCikica, predstavivsi se. — “Ja sam Veselin Albulj, rukovodilac
ove poslovnice”.

Iza nekakvog improvizovanog paravana, pojavila se lepuskasta zena
trideset i nekih, sa vrlo zivahnim o¢ima i krupnim dojkama, koje su po-
prili¢no zategle bretele.

- Ja sam Svetlana, sekretarica — prozbori tithim glasom, pruzivsi mla-
dic¢u ruku.

- Misa! — rece mladi ¢ovek, sa poluosmehom na usnama.

- Da 1i je naS budu¢i putnik za neko osvezavajuce pice? — rekao je
mladi¢u rukovodilac Veselin, i kao da je pogodio njegov odgovor, naklo-
nom glave dade znak sekretarici Svetlani, koja mu je, uz smesak, nasula
hladan dus u povecu plavu ¢asu.

Dok je prinosio ¢asu usnama, mladi¢ MiSa diskretno je posmatrao

10
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levi zid prostorije, na kome su bile okacene normirane tabele 1 zadaci
njegovog bududeg zivotnog opredeljenja “plasmana knjiga”.

- Da. Skoro da zaboravim, norme su postavljene realno za vasa tri me-
seca probnog rada, a o tome ¢emo podrobnije kada pristignu i ostali kan-
didati, jer ste Vi prvi dosli — rece rukovodilac Veselin.

Zatim je zazvonio telefon. Sef Veselin je razgovarao sa svojim maga-
cionerom po imenu Slobodan Mraovic.

Veselin je malko povisio ton rekavsi u slusalicu:

- Mort sezona je, Covece... Sem tog Simenona i Gardnera, imas li iSta
bolje za ove novajlije? Dobro, u redu, neka ostane po dogovoru...

U meduvremenu, na vratima poslovnice su se pojavili i ostali kandidati
po konkursu, njih oko desetak. Pristiglo je i nekoliko starijih, iskusnijih 1
ve¢ stalno zaposlenih trgovackih putnika, a bile su, tu, kako smo doznali 1
“lokomotive” terenskog plasmana knjige — omaleni Rado$ Suboti¢ i korpu-
lentni Zivorad Ivanovi¢ Zika.

Posle krac¢eg izlaganja rukovodioca Veselina, o pravima i obavezama,
uz, naravno, par reéenica “iskrene podrike” od starijih kolega Zike i Ra-
dosa — novajlije su dobile overene putne naloge i krenuli po robu, odno-
sno zaduZenja knjiga u magacin, u drugom delu grada zvani ,,Salajka“.

Magacin knjiga se nalazio u Kisackoj ulici. To je ulica koja je pravila
slovo “T” sa ulicom Temerinskom, u kojoj je bio ceo red predratnih kuca,
sa karakteristicnim spoljnim izgledom, ornamentima i fasadama, sa broj-
nim pendZerima i ajnfort kapijama. Ta ulica se proteze do podvoznjaka pru-
ge. Njen krajnji deo je u blizini glavne Zeleznicke i autobuske stanice.

Posle krace voznje, sve novajlije trgovacki putnici, pristigli su pred
magacin knjiga u Kisackoj ulici, koji je bio u jednoj drevnoj kuci, preko-
puta cuvenog ,,Fajtovog mlina®“, na ¢ijim je drvenim vratima bila i tabla
koja je obavestavala da je to magacin poslovnice IP “Rad”.

U blizini te kuce, na oko pedesetak koraka, u Kisackoj 20, bejase i
kuca porodice Mari¢. Tu su nekada ziveli roditelji slavne jugoslovenske
matematiCarke Mileve Mari¢, supruge nobelovca Alberta Ajnstajna.

Pocelo se po redu sa zaduzenjem robe. Magacin je, inace, bio solidno
napunjen knjigama. Bejahu tu, do plafona poredane kutije sa sabranim
delima Jesenjina, Dostojevskog, Zole, Tolstoja, Bronfilda, zatim i gomile
“Larus” enciklopedija, atlasa, decijih slikovnica, prakti¢nih priru¢nika itd.

11
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Magacioner, Slobodan Mraovi¢, veoma ugladen i1 zivahan Cetrdesetogo-
diSnjak, rumenkastih obraza, sa ranim sedim vlasima i uredno pocesljane
kose, predstavio nam se, rekavsi da je sa stare Detelinare, sa stanom u
zgradi nedaleko od koloseka aktivne Somborske pruge.

Spomenuvsi tu prugu, Slobodan je mladi¢u Misi za trenutak vratio
misli u neko njegovo dacko doba. Tom prugom su isli vozovi iz njegove
mladosti, vozovi njegovih Skolovanja, treninga dzudoa i karatea, u glav-
nom vojvodanskom gradu.

Misa se tada setio i1 svoje plave pletene vunene kape, Strikane rukama
majke... Setio se, MiSa, i kupusnih njiva, prelepih devojaka iz Srednje
poljoprivredne Skole, koje je “bezecovao” na peronu FutoSke Zeleznicke
stanice. Setio se i1 jedne lepe Ane, njegove simpatije iz Backog Petrovca,
koja je imala o¢i boje zelene reke.

Njegovu zamisljenost prekide blagi dodir po ramenu buduceg kolege
Ljubomira Pordevica.

- Hajde, drugar! Ti si na redu za zaduzenje knjigama.

Misa se tada vratio u realnost trenutka i primetio iza sebe, kod vrata,
ve¢ slozene gomile kompleta knjiga. To njegovo “sledovanje” Cinilo je
vrlo malo knjiga radnih naslova: Jesenjina, Dostojevskog, Tolstoja... Tu 1
tamo po komplet-dva. Ali je zato bilo smeSteno na gomile kompleta
Zorza Simenona i Erlea Stenlija Gardnera.

On se upitao u sebi, zaSto? To pitanje je ostalo u tom trenutku u njemu,
nije izaSlo preko njegovih usana, jer je smatrao da novajlija ne sme da se
buni.

Napolju je ve¢ bilo spremno pred polazak, njegovih desetak kolega
pripravnika, koji su uzurbano kretali na put, sa punim kolima do vrha, gde
je bilo dominantno i njihovo zaduzenje knjiga Simenona i Gardnera.

Kada je utovario sve svoje zaduZenje u narandzastu “zastavu”, Misi je
prisao novi kolega Ljubo DPordevi¢, koji mu diskretno rece:

- Drugar, bas su nam utrapili ovog Simenona i Gardnera...Ovo niko ne
kupuje...O tome mi je pricao moj kum, koji radi ve¢ par godina u izda-
vackom preduzecu “Nolit”. Nove trgovacke putnike oni uvek primaju na
probni rad u najpaklenija tri meseca, juni, juli, avgust, u najgoroj mort-
sezoni, kada kupci razmisljaju o moru i banjama, a ne o kupovini knjiga.

Misa je pazljivo sasluSao kolegu Ljubu 1 uteSnim glasom mu rece:

12
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- Razumem, drugar, ali mozda su takva pravila, da se iskristaliSu naj-
bolji za prijem u radni odnos. Potapsa blago svoga kolegu i dodade:

- Hajdemo, Ljubo. Ceka nas zanimljiv rad, sa puno putovanja po na3oj
fantasti¢no lepoj i velikoj zemlji Jugoslaviji... Sta je, tu je... Sa knjigama
Simenona i Gardnera — u novi izazov. Sre¢no, drugar moj!

Uveliko je proslo popodne. Ve¢ su se nagovestavali prvi znaci nado-
laska veceri, u velikom gradu kraj Dunava. Krupna crvena lopta zalaze-
¢eg sunca polako se gubila iza rasplelih zelenih kosa zimzelenog drveca
Fruske gore.

U Misi je bila neka lagana meSavina rezigniranosti, umora, utisaka,
dok je polagano sedao u svog narandzastog “tristaca”. Krenuo je istim pu-
tem ka Backoj Palanci. U njemu se nastavio lagani kovitlac pitanja, raz-
misljanja, utisaka 1 novih nadanja, sa pomalo zebnje, da li ¢e uspeti na
svom novom poslu?

Automobil “trista¢”, gutao je kilometre puta. Ve je proSao i kroz selo
laganu 1 nakupljenu glavobolju.

Iza Polojske Sume, u vedro junsko predvecerje, ve¢ je video panoramu
Backe Palanke u koju je uskoro ulazio.

Automobil ,,zastava 1300
(Godina proizvodnje 1974)

13



Dr Milivoje Dosenovi¢: KAKO PRODATI KNJIGU (savremeni realisticki roman)

Sombor (centar grada)
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SOMBORSKI MADRIGAL

Svitala je zora novoga jutra. Misa je otvorio prozor svoje malene sobe.
Osetio je miris liS¢a kestena 1 mladih oraha, koje je tu, ispod zgrade, za-
sadio njegov otac.

Umio se, pripremio je svoja potrebna li¢na i poslovna dokumenta, obu-
kavsi farmerke 1 majicu kratkih rukava. Nije mu se doruckovalo. Uzeo je
novu koznu akten-tasnu i poceo silaziti niz stepenice. Bacio je pogled ka
¢asovniku na ruci. Bilo je ta¢no pet i trideset. Njegov novi radni zadatak
poceo je petnaestog juna 1976. godine.

Odsetao je do svoje garaze.

- Dobro jutro, Miso! — €uo je iza sebe sa obliznje terase glas komsije
inZenjera Slobodana Igi¢a, dok je otklju¢avao garazna vrata.

Otpozdravio je komsiji ranoraniocu, zatim utovario knjige u naran-
dzastu ,,zastavu 1300%“. Pogledao je joS jednom raspored naslova na za-
dnjem sediStu. Uzeo je i jedno ¢ebe neupadljive boje i1 njime prekrio knji-
ge. Tada je sa samim sobom progovorio:

- O, da. Ponecu i ova dva malena sto€ica i ribarski tronozac, koji su mi
nekada sluzili za izlete u prirodu. Na rasklapanje su. Mozda zatrebaju?

Seo je za volan svog automobila 1 okrenuo kljuc. Novi, tek kupljeni
Htristac® je ravnomerno zabrektao.

U ulici Safarikovoj, jo§ pospane varosice, njegove Backe Palanke, na
kratko je razmis$ljao — gde krenuti?

To kratko pitanje “GDE”, bilo je veliko kao Rusija. A sam odgovor na
njega, za MiSu, bejase jo§ sudbonosniji. U tim kratkim sekundama od-
luke, par malenih sekundi, narasle su u tim trenucima na sekunde sudbine.
Sekunde necega neopisanog. Nec€ega, $to nije pripadalo ovozemaljskom
svetu, svetu tu, oko njega.

Poceo je brzo razmisljati, sa pitanjem:

- Hej, Covece! Pa, ti kreces unovi zivot. Ovo jutro nije za tebe obi¢no
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prole¢no junsko jutro. Ovog jutra nastaje pocetak tvog novog sudbonos-
nog zanimljivog puta, dugog i nerazdvojnog druZenja sa knjigom.

Na obliznjoj raskrsnici ukljucio je radioaparat u automobilu, na kome
su se zaculi delovi starogradske pesme “U tem Somboru”.

Pomislio je: “Sombor! Mozda je severni put moja sudbina. Da, severni
put... Asfaltom ka severu!”

Narandzasti novi “trista¢” je besprekorno poceo gutati stokilometarsku
marsSrutu backe ravnice.

Obrovac, TovariSevo, Bac, Deronje, Odzaci, Srpski Mileti¢... Put je vi-
jugao po lepim zelenim tepisima rascvetalih polja i sazrelih zita, iz kojih
su virili, kao neki ratni osmatra¢i — mlade usamljene glavice suncokreta.

Potom je ulazio u Doroslovo, pored mermernog Raspeca Isusa Hrista,
Sto bejaSe uz samu crkvu. Uskoro je prolazio i kroz selo Stapar.

To lepo paorsko backo selo, zapalo mu je za oko, sa svojih par ma-
lenih ducana, crkvom, zem-zadrugom i drvenim, Zutim zapregama, koje
su zakacCene Zdrep€anicima vukli beli i crni vojvodanski Nonijusi, izdrz-
ljivi 1 vredni konji, odlaze¢i u plodne njive kraj sela.

Ve¢ je na njegovom ruc¢nom casovniku bilo Sest i trideset. Ulazio je u
drevni Sombor grad.

Njegove lepe ulice su mirisale od pono¢nih prskanja Smrkova uli¢nih
peraca. Miris drvoreda topola, stoletnih lipa i kanadskog hrasta, davao je
Misi neku posebnu inspiraciju. Prole¢e u Somboru pulsiralo je svojom
najveCom snagom. Sa cvrkutom ptica i mirisom raznovrsnog drveca...
Okupane ulice i ¢arobne fasade zgrada u strogom centru, Saputale su mla-
danom Misi svoj najlepsi madrigal, “Somborski madrigal”.

USao je svojim “tristatem” u najstrozi centrar grada u blizini ulice
Citaoni¢ke. Kupio je ranu jutarnju §tampu, na sedi$tu automobila kratko
procitao najvaznije novosti, i poceo vaditi male montazne stolove za svo-
ju prvu izlozbu knjiga. Poceo je redati ono Sto je imao. Nije imao bas
puno naslova. Stavio je na stolove par kompleta Emila Zole, Jesenjina,
Tolstoja, par atlasa, kuvar. Na drugi montazni sto je poredao knjige za koje
mu je drugar Ljubo Pordevi¢, pred magacionom u Novom Sadu rekao da
su “kamenje” 1 da nisu konjukturne za trziste knjiga.

Metalne “harmonike” obliznjih prodavnica i masivne drvene Zaluzine
pocele su se otvarati lancano. Oziveo je grad. Reka ljudi potece nacas.
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Vrvelo je od prolaznika, kao u nekoj velikoj kosnici. Odjednom, pored
obliznjeg novinskog kioska, MiSa je primetio dolazak belog kombija
novosadske registracije. Vozac je centrirao svoje vozilo, i posle par poku-
Saja kombi je bio parkiran tako, da su njegova velika vrata za istovar robe,
bila okrenuta ka glavnom trotoaru.

Misa je tada na desnim vratima kombija marke “IMV”, primetio vecu
nalepnicu, koju je poprili¢no oStetio zub vremena. Pisalo je IP “Prosveta”,
ali je prvo slovo “P” bilo poluoguljeno, tako da je vise li¢ilo na “rosveta”.

Voza¢ belog kombija je priSao Misi, predstavivsi se sa “Srba iz Pros-
vete”, vrlo uctivo, i uz smesak rekao:

- Kolega! Da I’ ¢e ti smetati joS jedna izlozba knjiga? U stvari, ja ¢u
biti vrlo kratko ovde, na oko sat-dva... Obavio bih samo rasprodaju nekih
knjiga autora Svetozara Coroviéa, pa odmah furam za Novi Sad!?

Misa je pazljivo pogledao pridoslog kolegu. Bio je to cetrdesetogo-
diSnjak, prosede kovrcave kose, dobroc¢udnog lica, sa upadljivim bokser-
skim nosom 1 prezimenom (Milanovi¢). O¢ito je bio jedan od veterana
eksterijernog plasmana knjige.

- Samo ti izlazi, kolega Srbo! Valjda ¢emo od ovolikih Somboraca i ja
1 ti imati danas neke vajde!? — reCe mu uz smeSak Misa, 1 lagano ga po-
tapSa po levom ramenu.

Kolega Srba se vratio do svoga kombija i poceo je redati komplete
knjiga Svetozara Coroviéa na jedan montazni sto.

Misa je seo na svoju malenu stolicu, tacnije bio je to jedan ribarski
tronozac njegovog oca. On je taj tronozac ubacio sa stolovima u svoj
automobil, zajedno sa knjigama.

Sada, ovde, u Somboru, dobro mu je dosao, jer ¢e praviti izlozbu dugo.

Prvo $to je MiSa pozeleo, beSe njegova potreba da za pocetak samo
posmatra ljude, koji prolaze pored njegove izlozbe knjiga. Posmatrao je
svako lice posebno. Posmatrao je jedre 1 sveZe naSminkane somborske
gospode, koje su nosile nekakve raznobojne cegere, verovatno na pijacu,
koja je bila tu, na oko par minuta hoda.

Jos izvesno vreme, MiSa je posmatrao Somborce, narocito lepe mlade
devojke srednjoskolke, koje su vrckajuéi u svojim uskim i raznobojnim
helankama, veselo c¢avrljale o ocenama i svojim obliznjim Skolama:
Tekstilno-kozarskoj, Tehnicoj Skoli i medicinskoj skoli “Dr Ruzica Rip”.
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Lagani povetarac junskog jutra i impresije somborskog susreta, MiSu su ve-
oma prijatno opustili. Osecao je neku dubinsku smirenost, dok ga ne pre-
nu muski glas:

- Mladi¢u! Koja je cena sabranih dela Zole?

Misa je odmah ustao, i kod svoje male improvizovane tezge primetio
uniformisanog tridesetogodisSnjaka, policajca.

- Dela Emila Zole, u deset tomova, platnenog plavog poveza koStaju
sto dvadeset novih dinara. Imate mogu¢nost da ih kupite kreditno na dva-
naest mesecnih rata, bez kamate.

- Sta je potrebno? — rede potencijalni kupac u policijskoj uniformi.

- Kratka formalnost i vaSa licna karta, sa popunjenjem nase zakljuc-
nice — re¢e Misa i predstavi mu se.

- Zaista, vi ste moj imenjak, ba§ mi je drago, ja sam Milivoje Nikoli¢,
zaposlen sam u somborskom SUP-u, a Zivim u obliznjem selu Stanisi¢.

Dok je uniformisani kupac pruzao Misi svoju licnu kartu 1 potpisivao
se na zakljucnici, Misi je ovaj susret bio posebno simpatic¢an.

Pomislio je u sebi: “Prvi kupac, a policajac, ovde u Somboru”.

Uniformisani je preuzeo svoju licnu kartu nazad, uplatnice i zaklju-
¢nicu, a na desnu misku je postavio kutiju sabranih dela Zole 1 uputio se
ulicom u pravcu zelenila koje je grlilo stari dvorac somborske opstine.

- Cestitam, kolega! — Misa je zaGuo glas kolege Srbe, koji je sedeo kraj
svoga kombija, sa izlozenim delima pisca Coroviéa, na jednom stolu.

- Hvala, drugar! Ovo je moj prvi prodati komplet knjiga u Zivotu. Ovo
je, Srbo moj pocetak. Nadam se da ¢e biti jo§ mnogo kupaca!

Misa je dobio neku posebnu duboku inspiraciju. Sada ljude nije samo
posmatrao. Ustao je sa svoje malene stoli¢ice i izuzetno ljubazno davao
odgovore svima koji su ga pitali u vezi sa knjigama. On je imao lep glas,
srpski (crnogorsko-hercegovacki), razgovetan, prirodan, umereno glasan.

Obracaju¢i se svakom pridoslom potencijalnom kupcu, kroz obracanje
klijentu, kao nekim ¢arobnim fluidom, obracao se i onima koji ¢e tek prici
njegovoj izlozbi knjiga. To je taj famozni pocCetak dobre komunikacije, koji
je spontano razbijao barijeru izmedu njega i kupaca. I, bas tu, Misa je po-
¢eo da stvara svoj kodeks dobrog prodavca knjige. Taj kodeks se radao u
sekundama, u minutama. Kodeks je imao u sebi neki svoj koloplet vedri-
ne, koji je prijao ljudima, tu, na somborskom plo¢niku, meseca juna.
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Cudesan je Sombor grad. On ima i svoju veliku dusu, svoju tradiciju,
kulturu 1 osobenosti. Kao neki stari, ali jo§ Sarmantni dZzentlmen, Sombor
je krio svoje ¢arobne, velike 1 male tajne.

Razmisljao je, MiSa, o gradu koji mu se dopao iz prve. Njegov kon-
takt sa Somborkinjama, posebno ga je odusSevio. Jer, bejase tu, u prolazu
prelepih mladih Zena, kao i Sarmantnih otmenih precvalih gospoda, koje
su sa Misom zapocinjale malene, poluintimne razgovore i razgovorcice,
koji ba$ 1 nisu imali uvek dodira sa knjigama. Ti razgovori su ¢esto bili u
stilu: Odakle ste, koliko je sati, momce... Kako je u Novom Sadu...

Negde oko devet ¢asova, verovatno u vremenu pauze za dorucak, iz
obliznjih firmi u blizini (“Trepca”, “Inzenjeringprojekt”, RK “Beograd”
itd.), oko MiSine improvizovane knjizarske tezge sakupilo se poprilicno
ljudi razlicitih starosnih dobi oba pola.

Tada je on zapocCeo, ponovo, svoj narativni opus, ljubaznog i pre-
dusretljivog “bookseller mana”, Sto bi se srpskim jezikom prevelo “knji-
zarskog coveka”. Njegovim stilom, vrlo brzo sa stolova je nacas otislo sve
Sto je bilo od ruskih klasika, zatim dva kompleta Zole, svi Atlasi sveta
kao 1 dva Velika narodna kuvara. Ukupno je sklopio ta¢no dvadeset dve
zakljucnice. Ipak, na drugom stolu, ostali su kompleti knjiga Simenona i
Gardnera koji, oc¢igledno, Somborcima nisu bili atraktivni. Medutim,
Misa se nije predavao ni kada su te knjige bile u pitanju.

U meduvremenu, novi nadosli kupci su se preselili do improvizovane
izlozbe knjiga, njegovog starijeg kolege Srbe, koji je prodavao (raspro-
davao) sabrana dela Svetozara Corovica.

Oko desetak kompleta, koliko je ukupno Srba Milanovi¢ poneo sa
sobom, brzo je “planulo”, i on je svoj montazni sto ubacio u beli “IMV”
kombi. Zatim je priSao Misi i rekao mu:

- Jebi ga! Trebao sam poneti vise Corovi¢evih knjiga. Ti, kolega, kao
da si Somborcima jutros dao neki poseban apetit za kupovinu i mojih 1
tvojih knjiga...

Misa je pruzio ruku svom, ocigledno dobro¢udnom kolegi Srbi Mila-
novicu i rekao mu:

- Ja ostajem dok ne prodam ovo sve §to mi je ostalo. Zelim da prodam
i ove komplete Simenona i Gardnera. A i zanima me kako izgleda jedno
junsko somborsko vece...
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Kolega Srba Milanovi¢ je mladom kolegi Misi dao apsolutnu podrsku uz
prepoznatljiv osmeh, potapsa ga po ramenu i re¢e mu:

- Ja odoh malo tu, do Gradske kafane, na jedno pivce, pa odmah furam
preko Kljajiceva, Kule, Vrbasa i Srbobrana — za Novi Sad.

Ve¢ je prolazilo podne. Misa je, na par koraka od svoga stola sa knji-
gama, primetio golemi suncobran i veliki uli¢ni frizider na kome je pisalo
“Somboled-sladoledi.

Caskom je odsetao i pridao uliénom frizideru. Lepa, crnokosa devojka,
sa uredno ispletenom kikom, sa plavom Snalom u kosi — ¢itala je neki
manji bro§irani ljubavni roman, pod velikim narandzastim suncobranom.

- Dobar dan! Imate 1i neki hladan soki¢ na cev€icu? — obrati se MiSa
lepoj mladoj Somborki.

Devojka je tad podigla svoje oci, koje su bile boje ploda zrelog crnog
duda. Imala je ljubicasti karmin, sa zlatnim krsticem koji je sjajio medu
uvalama njenih napupelih zrelih dojki.

- O, kako da ne. Znate, svida mi se vas stil prodaje knjiga. Bilo je tu
mnogo vasih kolega, ali oni su, nekako, bili zavezanog jezika. Vi to radite
veoma drugacije, toplo, prirodno i pitko...

Misa je bio zateCen komplimentima lepe crnke, pa joj Sapnu:

- Dva soka. Jedan za mene, a drugi za vas, ja Castim... Imao sam sre-
¢an pocetak u vaSem divnom gradu.

Lepoj prodavacici sladoleda, Misa je spustio novac na ivicu velikog
frizidera, 1 sa sokom krenuo ka svome stolu i malenoj ribarskoj stolici.

Kod stola je primetio jednog starca u kafenom starom SeSiru. Starac je
zagledao preostale knjige.

- Ja se zovem ¢ika-MiSa. Radim kao pomo¢ni radnik obliznje Gradske
kafane. — reCe €i¢a sa SeSirom 1 nastavi:

- Dosta Vasih kolega je godinama dolazilo ba§ ovde, na ovo mesto gde
vi danas izlazete knjige. Ja sam im iz kafane donosio stolove... Mogu 1
vama. Ne morate uvek donositi vase stolove od kuce, kada radite Sombor.
Samo udete u Gradsku kafanu i naci ¢ete me u kuhinji ili tu negde u bli-
zini. Za uzvrat, vase kolege mi ponekad poklone neku slikovnicu... Zna-
te, imam troje zlatnih unucica.

MiSa je posmatrao i slusao ljubaznog starca i imenjaka u kafenom
SeSiru. Slozio se sa njegovim predlogom u vezi sa “rentiranjem” stola, 1
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do sledeceg susreta, stegao mu je srdacno ruku, pruzivsi mu novac za dva
piva i porciju raznjica.

Lagani povetarac je milovao liS¢e starih somborskih platana i milovao
Misino lice, koje je polako osvajao umor od ranog ustajanja, dugog puta i
narativne komunikacije sa somborskim kupcima. Ljudi kazu da je najteze
raditi pri¢ajuci, a bez skladne pri¢e ne moze ni biti uspesSnog marketinga,
menadzmenta 1 dvosmerne komunikacije. Ipak, bio je u dusi srecan, ¢ak
presrec¢an. Posebno je bio sre¢an §to nije bilo nekih uli¢nih dosadnih man-
gupa ili zalutalih knjigomrzaca. Zadovoljan, Sto mu se oko tezge nije vrz-
mala dokona varoska lopina, da ga skrati za neku izlozenu knjigu.

Na stolu mu je ostalo nekoliko poredanih kompleta knjiga Simenona 1
Gardnera. Setio se filmskih serija inspektora Megrea, koje su pravljene po
scenariju francusko-belgijskog pisca Zorza Simenona.

Tada je izlozbi knjiga priSao prosedi, ugladeni SezdesetogodiSnjak sa
crnim ¢udnim tankim Stapom, sa mesinganom okovanom drSkom.

- Posto dela Simenona, momce? — upitao je ovek sa Stapom.

Misa je pazljivo pogledao gospodina. U njemu je prepoznao svoga 0z-
biljnog kupca knjiga i vrlo otmenog sagovornika.

- Dela Simenona su devedeset novih dinara. Dajemo ih na devet me-
seci beskamatno — ree Misa i potrazi svoj blok sa zaklju¢nicama.

Tada je Covek sa crnim Stapom izvadio iz svoga dZepa braon futrolu
sa naocarima i rekao:

- Moze li sa odreskom od moje predzadnje penzije?

- Apsolutno! Kako da ne, naravno. — re¢e mu Misa i odcepi zakljuc-
nicu pod brojem 23 iz svoga “ncr” bloka.

Kupac sa crnim Stapom je zapoceo pricu kako je nekada bio posleratni
udbas. Rekao je da voli knjige, narocCito kriminalistickog zanra. JoS§ je
rekao da je u penziji ve¢ petnaest godina. Pricao je da puno putuje sa
svojom suprugom, nekadasnjom beogradskom balerinom.

Pri pomenu njegove supruge, Misa mu ponudi da pored kompleta
Zorza Simenona, koji je kupio za sebe, kupi i svojoj supruzi komplet Er-
lea Stenlija Gardnera, u ¢ijim delima su opisane prave detektivske dogo-
dovstine junaka Perija Mejsna. Tad Misa nastavi:

- Znate, ako vam spojim oba kompleta na jednu zakljucnicu, vasa rata
¢e ostati potpuno ista, kao kad biste kupili samo jedan komplet. Tacnije,
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samo ¢emo u sabirku da pove¢amo broj vaSih mesecnih rata na Sesnaest.

Misa nije ni ¢ekao odgovor potencijalnog kupca, ve¢ je poceo dau
zakljucnici upisuje 1 drugi komplet knjiga Erlija Stenlija Gardnera.

Ugladeni stari gospodin se nasmesi i rece:

- Vi ve¢, mladicu, pisete, a ja joS nisam rekao!? — zatim nastavi. — No
pisite vi. Bas ¢u obradovati moju balerinu. Neka svako ¢ita svoj komplet
knjiga. — pa dodade tiho, viSe za sebe. — Primo tempore, primo portio jure.

Misa se nasme$i na latinsku dosetku, gospodina, pa ga upita da li bi
zeleo da to prevede?

- Prvi po vremenu, prvi po delu, mladi¢u! To se sad odnosi na vas,
vredni prodavce knjiga i na vas stil, koji mi se neobi¢no svida. Pri¢acu o
vama svojoj balerini.

Misa je, zadovoljan, odmah spakovao oba kompleta i zajedno ih uve-
zao Sirokom selotejp trakom, i uz zakljucnicu pruzio ih ljubaznom kupcu
sa crnim Stapom, koji mu se zahvali, sa re¢ima:

- Sre¢no, momc¢ino. Samo tako nastavite. Vas rad puno obecava!

- Pozdravite vaSu dobru suprugu, balerinu! — doviknu MiSa za njim,
dok je on zamicao iza drvoreda stabala starih krupnjastih platana.

Sombor (iz druge polovine XX veka)

Sunce je ve¢ zaslo. Spustalo se veCe nad naSim najsevernijim gradom
Jugoslavije. Sombor je poceo pulsirati na jo§ jedan drugaciji nacin, u
svoje varoSko predvecerje.

Misa je pazljivo spakovao ostatak knjiga svoje izlozbe u narandzastu
“zastavu”, ubacivsi sa knjigama i montazne stolove sa malom ribarskom
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stolicom. Zatim je zaklju¢ao svoj automobil, i punim plu¢ima udahnuo
svezinu ozona, koja je Setala tiho, sa vrhova stabala i lis¢a.

Krenuo je somborskim korzoom i naSao se u reci mladoga sveta. Zatim
je svratio u veliku robnu kuéu “Beograd” i kupio jednu Zutu zensku ma-
jicu 1 dezodorans “misterija”, za Vesnu, dugokosu Palan¢anku, svoju de-
vojku, sa kojom sutra proslavlja prvu godisnjicu veze. Dok je nosio uk-
rasnu kesu sa majicom i dezodoransom, za sebe je rekao:

- Balerina starog gospodina je dobila veceras komplet Gardnera, a jed-
na Vesna ¢e dobiti od mene dva malena somborska poklona.

Zatim je polako dosao do svog automobila. Seo je za volan i ukljucio
motor. Sporo, kroz masu zagrljenih mladih parova, ulicom Citaoni¢kom,
izaSao je na Staparski put, koji ¢e ga povesti ka njegovoj Backoj Palanci.

Ukljucio je radioaparat u kolima i uz tihu miziku evergrina, malo je
pocutao, pa je zatim glasno, razdragano i razgovetno rekao samom sebi:

- Pa, sre¢no ti bilo, trgovacki putni¢e. Ovo tvoje prvo vatreno krstenje
i nije bilo tako loSe. Naprotiv, bejase odli¢no.

Narandzasti “trista¢” je gutao kilometre asfalta kroz backu ravnicu. Sa
strane puta, u daljini, kao maleni mnogobrojni svici, $kiljila su svetla ok-
olnih backih sela. Mirisi kukuruznih njiva i sazrelog zita, uvlacili su se
kroz poluotvoren prozor automobila. Cule su se i pesme zrikavaca.

Negde kod Odzaka, ispred usamljenog automobila, koji je hitao kudi,
lagano je prosla mlada srna i odSetala u svoje zeleno carstvo.
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URAMLIJENI LEPTIROVI

Osvanulo je novo jutro. Misa je ustao veoma rano. Umivsi se, obukao je
farmerke od somota 1 kratku majicu. Uzeo je svoja li€na 1 vozacka doku-
menta i stavio ih u koznu akten-taSnu, u kojoj su se nalazili blokovi sa
zaklju¢nicama za prodaju knjiga. Pored vrata svoje sobe, ¢uo je tihe ko-
rake majke, koju je prekorio zasto je bas tako rano ustala. Na njenu ponu-
du da mu spremi dorucak, odrec¢no je reagovao recima:

- Ma, kakav doruc¢ak u pet i petnaest! Idi ti lezi, majko!

Zatim je tiho, polagano, da ne bi pokretom vrata probudio usnule komsije,
siSao do svoje garaze, obavivsi kraci utovar knjiga u automobil, i pazlji-
vo u rikverc, iza$ao u ulicu Heroja Pinkija, pa na Safarikovu...

Doneo je odluku da njegova nova marsruta bude “sremska strana”.
PreSao je most “25. maj”, i automobil je poceo svoje lagano penjanje kroz
ulice Iloka. Na izlasku iz usnule varoSice, MiSa se osvrnuo iza sebe.

Video je Dunav u kome su se njihale iskrivljene senke Ilocke tvrdave.
Tada se on setio svoga drustva, palanackih sportista, dzudista i karatista:
Mile Lucic¢a Kibe, Nede Lugonje 1 Kice Jandri¢a, sa kojima je nekada-
Snjom skelom “Medved”, prelazio na desnu stranu reke. Zatim se sa dru-
govima penjao brojnim stepenicama do ilocke Srednje tehnicke Skole, gde
su, u prostranoj fiskulturnoj sali, odmeravili svoje borilacke snage, u be-
lim kimonima, sa izabranicima ilockog profesora i dzudiste Emila.

Setio se, Misa i ilockih vinograda, kada su i$li u mladi¢ke avanture, da
bi se osladili krupnim bobicama, belog 1 so¢nog grozda, nadaleko poznate
1 cuvene ilocke “GraSevine”.

Stizale su mu misli, sve lepse 1 lepse. “Ilocka berba grozda”, i Setnje sa
svojom verenicom Jelom Blagojevi¢ pored revira Tikvare, koja im je tada
pricala svojim usnulim granama topola 1 vrbaka i Skriputima privezanih
¢amaca, sa kojima se Dunavac poigravao svojim blagim talasima.

U tim mislima, njegov “trista¢”” ve¢ je prolazio pored “Principovca”. To
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je vazan sanatorijum za decu sa posebnim potrebama. Nalazio se u jednoj
Sumici, na tromedi puteva Ilok-Erdevik-Sid. Pre nego $to je podeo raditi
ovaj posao sa knjigama, MiSa je 1 ranije prolazio pored ,,Principovca®, da
bi u obliznjem Erdeviku, na desnoj obali Dunava i na zapadnim obron-
cima Fruske gore — odlazio do ¢uvenog Podruma u Erdeviku, koji je po-
digao austrougarski grof Livije Odeskani 1826. godine. Tu su se u erdevi¢-
kom podrumu proizvodila najkvalitetnija vina: sardone, kaberna, merlo,
beli siraz 1 sovinjon. Kupcima su se vina rinfuzno tocila direktno u balone.

Put je vijugao ispred narandzaste “zastave 1300”. Molovin, Privina gla-
va, uz miris egzoticne poznate Sume “Lipovaca” pored malenog i bistrog
jezera, zatim slede sela Berkasovo, Sot i kona¢no — Sid.

Automobil je ulazio u pospanu sremacku varoSicu, koja je lezala otpri-
like na priblizno istoj udaljenosti od tri grada: Bijeljine, Sremske Mit-
rovice 1 Vukovara. Bez obzira §to je tretiran kao gradi¢ slabo razvijene
opstine, to je bila simpati¢na, mirna varoSica u zapadnom Sremu.

Misa je parkirao svoj automobil pored doma kulture. Kupio je jutarnje
novine 1 vrativsi se u automobil, poceo je Citati, uz laganu muziku sa svog
radioaparata. Zatim je izaSao iz kola, postavio dva malena montazna stola
sa ribarskim tronoScem. Na stolove je poredao razli¢ite naslove knjiga.

Nije dugo ¢ekao. Gradi¢ je oziveo svom svojom snagom. Mesto gde je
postavio izlozbu, bejase idealno: autobuska stanica na oko pedesetak me-
tara, zatim tu je i glavna ambulanta, dom kulture, Radio Sid, zgrada ops-
tine, “Centropromet”, kao 1 druge znacajne ustanove i preduzeca.

Kod stola su prisle dve mlade Zene. Predstavile su se da su nastavnice
u obliznjoj muzickoj Skoli. Obe su kupile po komplet dela Jesenjina, i po
jedan Veliki atlas sveta. MiSi su obe dale svoje podatke. Prisla je i jedna
zgodna elegantna gospoda, sa kosom boje karamele, kupivsi sabrana dela
Dostojevskog, predstavivsi se kao Nadezda, rukovodilac poznate Galeri-
je slika “Sava Sumanovié”, koja se nalazila tu, na par minuta hoda.

Misa je svima lepo nudio svoje izloZene knjige. Popric¢ao bi sa svakim.
Razumeo je sve zelje 1 interesovanja. Trudio se, vrlo ljubazno, da to svoje
ophodenje dozira otmeno, kulturno, bez navalentnosti, a pritom pokusa-
vaju¢i da upozna barem kakav-takav psiholoski profil svojih kupaca.
Radovalo ga je $to je ve¢ za sat-dva, prodao desetak naslova. Zadovoljan
je, Sto su mu, za kratko vreme bili kupci: ugledni Sidski psihijatar dr Pavle
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Sklenar, koji je znao da svira tamburicu, pa direktor “Sidtransa” Lazar
Stanivukovi¢, zatim poznati novinar, doajen Radio Sida i poeta Svetislav
Nenadovié Cvele, koga su Sidani nazvali i rezervnim nadimkom “Cveée”.
Zakljucnicu je potpisao i komandir stanice milicije, Krsta Bibi¢. Bio je to
jedan vedar, nasmejani covek, koji je pod miSkom poneo kompletna sa-
brana dela Lava Nikolajevica Tolstoja u crvenom tvrdom povezu. Za ko-
mandira Krstu, pre bi se moglo re¢i da je neki ljubazan upravnik pri-
morskog hotela. Bio je to pristojan, elokventan covek, dobro¢udnog izraza
lica, sa vidljivim podvaljkom, a samo mu je plava uniforma sa ¢inovima,
davala obelezje jedne od najvaznijih li¢nosti Sidske opstine.

Levo: Dom kulture u Sidu, i desno: Galerija slika ,,Sava Sumanovi¢*

Blizilo se 1 podne. MiSa je bio vrlo zadovoljan u¢inkom. Prodao je i
nekoliko kompleta Simenona i1 Gardnera, zapravo sve §to je i poneo. Bio
je sre¢an. Cinilo mu se da je na dobrom putu u osvajanju vestine kako treba
prodavati knjige. Verovao je u svoj stil. Ne samo zbog uspesno prodatih de-
setak naslova, nego 1 zbog samih susreta sa divnim ljudima, koje upoznaje
tu na Sidskom trgu, i koji mu tako spontano i iskreno otvaraju malene pro-
zore svoje ljudske duSe, uz opredeljenost za kupovinu knjiga.

Prodao je sve knjige koje je poneo. Ubacio je svoje stolove i tronozac
u automobil, 1 sa svojom crnom akten-taSnom, krenuo obilaziti ustanove,
da bi u njima overio zaklju¢nice svojih kupaca.

Taj deo posla ga je posebno odusevio, jer se desilo nesto neverovatno.
Desilo mu se da je doziveo radanje nacina prodaje “kupac uz kupca”. Pr-
vu overu zaklju¢nice uradio je za novinara Cveleta Nenadovic¢a. Prostorija
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Radio Sida, sa opremom, novinarima i spikerima, bejase tu, uz njegov par-
kirani automobil, u Domu kulture.

Misa je usSao u zgradu. Portir ga je ljubazno propustio do kadrovske
sluzbe, gde je overio zakljuc¢nice. I dok se vra¢ao kroz maleni hodnik,
sreo je ponovo svoga kupca, novinara i pesnika Cveleta, koji ga vrati na
sok. Misa je tada prihvatio ljubazan Cveletov poziv i sa njim seo u jednu
plisanu zelenu fotelju. U kancelariju su usli i ostali saradnici Radio Sida.

Dok je pijuckao hladan sok, Misa je ugledao na vratima kancelarije
visoku, lepu crnku. Imala je negde oko tridesetak godina. Zaista, bila je
neobicno lepa zena. Tada ju je novinar Cvele predstavio Misi:

- Ovo je naSa spikerka Jovanka BaSi¢evi¢. Tuzni smo, jer Jovanka
hoce da nas napusti... Uskoro prelazi na novo radno mesto u Radio i TV
Novi Sad. Treba da prede do kraja ove godine. Misa je lepu Jovanku lju-
bazno pozdravio i ponudio joj katalog sa naslovima knjiga. Spikerka je
odabrala neke knjige iz ponudenog kataloga, koje, MiSa, nazalost, nije vi-
Se imao u automobiluy, jer ih je sve prodao. Tada joj on rece:

- Ne sekirajte se. Imadete Vi uskoro trazene knjige. Da li u Sidu, ili u
TV Novi Sad, svejedno je gde. Nacéi ¢u ja vas. Lepe i kulturne dame se
uvek lako zapamte...

Vreme je ve¢ bilo poprilicno odmaklo. Zbog nuznosti overe ostalih
zakljuénica, Misa se izvini prijatnom osoblju Radio Sida zbog Zurbe, zah-
valan na kupovini, kafi, soku i prijatnom susretu. Tada side stepenicama
na ulicu, uputivsi se u ostale obliznje firme, radi overe svih preostalih za-
klju€nica. Sre¢om, sve te firme bejahu u blizini, tako da nije ni morao po-
kretati svoj parkirani automobil.

Osetio je blagi umor. Resio je da prosSeta i pogleda zanimljive Sidske
izloge. Bio je i pomalo gladan. Zatim je usao u jedan maleni restoran i seo
za sto kod vrata. Narucio je “Sveps” 1 dve zice mesa sa rostilja. Dok je
pijuckao hladan sok, na zidovima restorana primetio je ¢udne uramljene
leptirove, koji su bili mali, srednji i ogromni. Bili su pojedinacni ili kao
bracni parovi. Svi su uramljeni 1 probodeni iglicama. U meduvremenu je
pristigao i kelner, donevs$i na pljosnatom Sirokom tanjiru dve zice raz-
njica, sa neSto svezeg pomfrita, hleb i salatu. Tad ga MiSa upita:

- Molim vas! Zaista su vam ¢udni ovi ramovi... ovi leptirovi!? To jo$
nisam video u svom Zivotu...Preparirani, kao prirodni, bas velicanstveno!
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- O, da! U pravu ste — rece kelner, pa nastavi. — Svi nasi gosti to kazu.
Mnogi pitaju za cenu. Bilo je i nekih bogatih namernika, koji su vadili
neku ozbiljnu lovu... Hteli su ovo sve sa zida da kupe. Na njihovu Zalost,
moj gazda restorana nije hteo ni da Cuje.

Misa je ustao od stola i poceo iz blizine razgledati ramove sa egzo-
tinim prepariranim primercima na zidu restorana. Ispod svakog leptira je
pisao latinski naziv, poreklo i godina kada su ulovljeni: Peru, Cile, Salva-
dor, Trinidad...

- Vrlo zanimljivo! — re¢e MiSa, pa nastavi. — Kazete, vas gazda je na-
bavio ove leptirove, ali gde? Od koga? Da li je to mozda vas sugradanin?

Kelner se malko poc¢esa iza uva, shvativsi da mora da odgovori.

- Kako da ne! Leptirove lovi na§ Sidanin, jedan momak zvani Zjalié. ..
On radi tu, u komsiluku u Radio Sidu, kao tonski snimatelj. Ali, on priva-
tno putuje po dalekim zemljama i lovi ovakve leptirove i jo§ Stosta. Ma,
¢udo od Coveka.

I, taman kad je MiSa hteo da joS neSto priupita kelnera, on ushi¢eno gla-
sovito podviknu:

- Evo naseg svetskog lovca na najlepse leptirove na planeti! — pokazu-
ju¢i na mladica koji je taman kroCio na vrata restorana.

- Glavom i bradom, mister Zjali¢! — viknu kelner i iz Sale pokloni se ka
drvenom zuto ofarbanom podu.

Misa je pogledao dosljaka. Bio je to mrSuljavi mladi¢ oko trideset go-
dina, asketskog lica, duze kose, sa malenom ridom i retkom bradicom.
Zatim je pozvao mladica za svoj sto, §to je on ljubazno prihvatio, pa se on
odmah obrati Misi:

- Bas mi sad moji u radio-stanici rekoSe za vas. Kazali su mi da ste bili
kod nas. Cak sam doznao da ste usli u ovaj restoran. Znate, na$ gradié je
mali, pa se zato sve dozna, ko u njega ulazi — zatim nastavi. — I ja bih ku-
pio neke knjige od Vas, a mogli bismo i da trampimo za neke moje lep-
tirove... Imam u ku¢i jo$ nekoliko primeraka, uramljenih!

Misa se odusevio. Nazalost, trampa nije mogla da se realizuje, jer je
prodao sve knjige do zadnje. Ipak, lovac leptirova mu je pruzio svoju vi-
zitkartu, pa da se ¢uju 1 vide, kada bude mogucénosti.

Nad malenim sremackim gradicem ve¢ se spustala senka duboke hla-
dovine, Sto je bio znak da je sunce ve¢ uveliko pocelo da sakriva svoju
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zarku glavu. Misa krenu ka svom “tristac¢u”, 1 upaliv§i motor, polagano je
vozio kroz grupice ranih vecernjih Setaca, niz glavnu ulicu.

Bio je veoma zadovoljan. U njemu su se preplitali utisci o susretima sa
novim kupcima knjiga u malenom sremackom gradu.

U sebi je pomislio: “Bas je zivot ¢udan. Za kratko vreme covek dozivi
toliko toga lepog, u svojoj misiji na plasmanu knjige”.

Zatim je izasao iz Sida. Njegov automobil se poceo spustati pored brda
Gorica, vijugavim asfaltnim putem u pravcu backe strane. Mirisi lipova-
¢ke Sume, Cetinara, graba 1 hrasta, okolo su svud slali iskonske impulse
nedirnute prirode dok je prolazeci pored Sotskog jezera posmatrao odsjaje
belih ribica, koje su iskakale iz bistre vode, pa se u nju ponovo vracale...

| i i
SENU UV SR A v 4

Sotsko jezero, pored Lipovackog brda i Gorice — nedaleko od Sida
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CESTITKE, UZ MALKO SUJETE

Tako su tekli Misini dani na terenu. On je sve bolje i uspesnije radio.
Redale su se izlozbe knjiga u gapcu, Rumi, Bijeljini, Brckom, Kuli, Bacu,
ponovo u Somboru. Zatim u Odzacima, Novom Sadu...

Predao je i svoju prvu mesecnu realizizaciju u poslovnici “Rad” u
Novom Sadu. Pazljivo i pedantno, rukovodilac poslovnice, Veselin Albulj
zvani Vesa, pregledao je overene zakljucnice i prijatno se iznenadio.

- Mladi¢u. Pa vi ste uradili sjajan posao. Doneli ste viSe prometa nego
$to pravi mese¢no na§ poznati as Zika Ivanovi¢, a Radosa Subotiéa ste
presisali za troduplo! — re¢e Veselin, zamolivsi sekretaricu Svetlanu da to
sve jos jedared proveri elektricnim kalkulatorom.

Sumnje nije bilo. Po kona¢nom zbiru, Misa je doneo najveci junski pro-
met, ne samo u poslovnici u Novom Sadu, nego i u samoj mati¢noj cen-
trali [P “Rad” u Beogradu, i to sve za samo dvanaest radnih dana.

Veselin je nastavio:

- Mladicu. Vi ste uspeli, da jednim udarcem ubijete tri muve. Em ste
doneli najveci promet, em ste ispunili zadati plan (normu) od moguca tri,
ve¢ za dva meseca vasega probnog staza. Cestitam!

I Misa je bio zadovoljan. Nisu mu pohvale njegovog rukovodioca dale
tolika krila, koliko samo saznanje da on sam ose¢a u sebi, da moze jos
vise da pruzi. Mozda ¢ak da postigne i najvece republicke rezultate?

Popio je sok koji mu je ponudila lepuskasta sekretarica Svetlana, i sa
novim julskim putnim nalogom, krenuo ka Kisackoj ulici po svoje novo
trebovanje robe. Tamo je zatekao magacionera Slobodana Mraovica, koji
je vec telefonom Cuo vesti o MiSinim briljantnim uspesima.

- Cestitam! Bravo! Odli¢no, de¢ko. — Rekao je i nastavio. — Po pra-
vilniku poslovnice, sad imate pravo na dupli lager knjiga, proporcionalno
predatoj realizaciji ovoga meseca.Tacnije, to su nasa ustaljena pravila IP

“Rad”, koja su dostavljena Vesi i nasoj poslovnici u pismenoj formi, ¢iji
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pravilnik je li¢no potpisao generalni direktor ,,Rad-a“ Milenko Kovacevic.

MiSa se tome obradovao i upitao magacionera Mraovica:

- Da li mogu uzeti joS neke robe, za koju smatram da bi mi iSla?

- Svakako, svakako — rece Slobodan — medutim knjige Dostojevskog,
Andri¢a 1 Larusovu enciklopediju, mozete dobiti po dva kompleta maksi-
malno. Toga nemamo bas puno u magacinu, a i smatra se da je to dobra
roba na trziStu knjige uopste. — Zatim je magacioner nastavio. — Mora-
¢ete, ipak, da uzmete i dvadesetak paketa Simenona i Gardnera...

I, posto je pretpostavljao da je MiSa ukapirao, zaSto se 1 ti kompleti
knjiga “moraju uzeti”, nasmesio mu se, §to bez pogovora prihvata ovaj
prijatni mladi Covek, sva pravila izdavacke kuce.

Dok je Misa potpisivao otpremnicu robe, nasalio se i rekao magacio-
neru Slobodanu:

- Prodace se i taj Gardner i Simenon, nisu ni oni izdavacke babaroge!
U tom trenutku, na vratima magacina pojavio se 1 njegov mladi kolega
Ljubo (Pordevi¢) sa par kolega, koji su Misi pruzili ruku i ¢estitali mu na
odlicnom poslu.

- Ve¢ svi u poslovnici pricaju da si, MiSo, ve¢ primljen u stalni radni
odnos, na casnu re¢ — rece Ljubo i poCe da vadi “pepermint” iz dzepa
pantalona. Ponudio je i Misi, koji se zahvalio, ali je odbio bombone.

U magacin u Kisackoj, su pristigli i nekoliko starih asova, radi trebo-
vanja svoje robe. Bile su tu i tzv. “lokomotive prodaje knjiga”, omaleni
Rados i visoki Zika. Rados je ikreno estitao Misi na odli¢no ispunjenoj
normi, a Zika mu je mrzovoljno pruzio ruku, blago, nevoljno, nekako sa
pola snage.

MiSa je u tom neljubaznom i neiskrenom stisku ruke, u kome je bilo
vise neke bezrazlozne sujete, a manje prave ljudske topline — pokusavao
da pronikne u razloge za to.

U sebi je pomislio: “Pa, mi smo kolege, tek se tako kratko pozna-
jemo!” Pitao se, zasto je Zika, za razliku od svih ostalih njegovih kolega,
pa Cak 1 starijeg asa omalenog RadoSa — ispoljio toliko sujete, bolje reci
zavist na uspehe mladog kolege, koji obe¢ava da ¢e dobro raditi svoje
poslove. Ta misao ga je pratila i dok je kretao ka svome automobilu, do
vrha napunjenog novim knjigama. Misao ga nije napustala ni kada je ve¢
uveliko svojim “tristacem” hitao ka Backoj Palanci.
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Bez zadrzavanja u Novom Sadu, stigao je do kafane “Bozur”. Parkirao
je svoj automobil i uSao unutra. Kafana je bila skoro prazna, sem trojice
ljudi za stolom, koji su ¢askali sa nekom mladanom crnkom.

Misa je seo za jedan sto kod vrata, a crnokosa devojka, ocigledno ko-
nobarica, prisla je njegovom stolu i rekla:

- Izvolite, ¢ime mogu da vas posluzim?

On je pogledao mladu crnokosu konobaricu, koja je imala negde oko
dvadesetak. Njene krupne dojke su joj skoro rascepale usku belu bluzu.

- Donesite mi hladan “Sveps™!

- Nemamo “Svepsa”, moze li “tonik” — re¢e mu mlada konobarica, uz
primetni poluosmeh.

- Moze, ali odmah dupli — uz smesak, rece joj Misa.

Konobarica je donela dve flaSice hladnog “tonika” sa jednom c¢asom
uz re¢ “prijatno”. Zatim se vratila za isti sto, gde su sedela tri muskarca.
Po dijalektu, MisSa je odmah zapazio da su dosljaci negde iz dubine Bo-
sne, mozda od Bijeljine, Br¢kog ili Modrice.

Misa je polagano ispijao hladan “tonik™. Kroz misli su mu Setale slike
staroga drustva, kada se prvi put zaposlio u backopalanackoj ,,Majevici i
kada je (1974) kupio svoju novu narandzastu “zastavu 1300”. Setio se sv-
ojih nerazdvojnih drugova dzudista i karatista i backopalanackih bodibil-
dera: Kice Jandri¢a, Nede Lugonje, Nede Malesevica, kao 1 Mice, Slavka,
a posebno veseljaka Bogdana Porobica iz Gajdobre, sa kojim je obilazio
romanti¢ne kafane sve duz puta Backa Palanka — Novi Sad. Od motela
“Poloj”, Celalarevske kafane “Tri SeSira”, begeckih kafana “Kod Klure”,
“Kod Babe“, ,,Borine birtije*, i naravno ove kafane zvane “Bozur, u ko-
joj sada pije svoj “tonik”. Znao je, Misa, da povremeno, vikendima, ode sa
drustvom do jedne od ovih kafana, vise zbog dobrih tamburasa i vrcavih
pevacica. Alkohol je on ipak izbegavao, a kao sportista (karatista) nije
nikada ni pusio u Zivotu.

Misli su mu se redale jedna za drugom, ovde, za kafanskim stolom.
Zatim je popivsi svoje sokove, dao znak crnokosoj konobarici da naplati.
Devojka je prisla njegovom stolu, 1 dok joj je placao, pogledavsi u nju dis-
kretno ju je upitao:

- Gde Vam je ona koleginica, mislim da se zvala Slavica? Se¢am se da
je bila veoma lepa. Izmedu ostalog, 1 zbog nje — gostiju je ovde bilo puno.
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Tada mlada konobarica sede, pogladi svoju dugu kosu i zapoce pricu:

- Da. Ta Slavica, bila je rodom iz nekog sela kod Kotor Varosi. Istina,
ona je stvarno punila ovu nasu kafanu “Bozur”, a svi gosti su je zvali lepa
Bosancica. Gazda Demir je bio prezadovoljan. Ona je ovde bila dosla iz
jedne beocinske kafane. Sve je bilo u redu, dok ta konobarica Slavica nije
jednog dana pobegla sa nekim udvaraem molerom iz Han Pijeska. Eto,
sada ja radim ovde u ,,Bozuru®, umesto nje...

- Lepo. Sa sre¢om — rece joj Misa i zahvali joj na ljubaznosti i male-
noj zanimljivoj prici.

Napolju je veliko naoblacenje nagovestavalo brzu promenu vremena.
Misa je izaSao iz “Bozura” 1 seo za upravlja¢ svog automobila i krenuo
putem ka Backoj Palanci. Prve kapljice kiSe, pocele su lagano dobovati u
vetrobransko staklo. Nastala je prava provala oblaka, a nebo se spojilo sa
backim njivama. MiSa je u putu susretao mnoge traktore sa prikolicama,
koji su bili zateCeni iznenadnim nadolaskom nevremena.

Zatim je kisa polako posustajala. Negde kod Polojskih Suma, zaklonje-
no sunce se stidljivo probijalo kroz koprenu oblaka koji su polagano Setali
nebom, negde prema severu backe ravnice.

Polojska §uma — desno pored regionalnog puta Backa Palanka — Celarevo
(Snimak: autor knjige dr Milivoje DoSenovic)
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STVARANJE USPESNOG MENADZERA

I tako, prolazili su dani. Misa je svoj posao sve vise kristalizovao. Us-
tajao je uvek poprili€no rano, pre svitanja zore, putujuci u sve udaljenije
varoSice vojvodanske ravnice.

Kada bi se vratio ku¢i, u trenucima odmora, uvece, proucavao je raz-
nu literaturu i upoznavao se sa knjigama koje je prodavao. Zapisivao je i
analizirao sadrZaj 1 interesantnija poglavlja izmedu stranica, koja bi mu
mozda u prezentovanju pred kupcima “Saltovala” nastup i razbila bilo
kakvu, makar i najmanju disonancu. Zeleo je da na samom poéetku svog
puta, pocevsi od izvora, odmah dopunjuje i popravlja svoj stil. Trudio se
da u svome nastupu doda i edukativnu potporu, koja bi mu bila dragocena
u ophodenju sa brojnim kupcima na terenu.

Duboko je razmisljao, kakav odnos zauzeti prema knjizi, ali sa zdravim
gledistem. Sve je vise shvatao — da je vazan drustveno-ekonomski aspekt
kao osnovni pristup definisanju knjige, po kome je sama knjiga iskljucivo
“kulturno dobro” — pretrpeo odredeni pomak i takvoj definiciji suprotsta-
vio nove pozitivne alternative. Da je knjiga “kulturno dobro” to je nespo-
rno, ali je knjiga i viSe od toga, jer u njenoj strukturi ucestvuju mnogo-
brojni subjekti: od autora, koji za svoj napisani trud o¢ekuje honorar u
vidu procenta od izdavaca, koji je na imperativnom nivou varirao u pro-
centima od deset do dvanaest posto od prodajne cene knjige. Tu slede 1
proizvodaci i snabdevaci papira, koji kroz saradnju sa Stamparijama ili
izdavac¢ima, ocCekuju da kroz prodatu knjigu, naplate svoj deo za domaci
ili importovani papir i drugi repromaterijal (hemikalije, ofset ploce itd.).
Zatim, sama proizvodnja knjige, gde je u korelaciji Stamparije 1 izdavaca
izvrSeno troSenje sredstava za proizvodnju. Pa se, naravno, ocekuje i da
odstampana knjiga omoguci ostvarivanje dohotka svima onima koji su je i
napravili. Medutim, badava je knjiga odStampana ako ona leZi u maga-
cinima ili je zaturena u ¢oskovima donjih redova nedirnutih knjizarskih
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polica. Raznovrsne reklame o radanju nove knjige, koje se prezentuju u
sredstvima informisanja (Stampanim medijima ili televiziji), sa sloganima
“...nova knjiga ta i ta, ugledace sutra svetlost knjizarskih izloga” pred-
stavljaju najvecu Saradu. Koje li zablude gledalaca ili ljubitelja knjige!
Kao da su knjizarski izlozi kiklopskih razmera, pa ¢e svaka knjiga ugle-
dati svetlost knjizarskih izloga?

Sudbina odstampanih knjiga, ¢esto je u srazmeri sa raspolozenjem pos-
lovoda samih knjizara i njihove naklonosti prema autoru ili izdavacu, da li
¢e odredena knjiga zaista 1 ugledati svetlost knjizarskih izloga.

Sve je to mladanom Misi bilo toliko jasno, a sam njegov posao na
terenu, tu, u bazi, medu direktnim kupcima — razbijao mu je mnostvo ste-
reotipa. Jer je shvatio Cinjenicu, da kupovina i prodaja knjige — verifikuje
njenu vrednost. Samo dokoni kriti¢ari imaju neku svoju drugaciju filo-
zofiju ili teoriju koje ne piju vodu. Zar ne zvuci neozbiljno, ¢ak smesno,
kada procitamo kako je neki kritiCar izjavio da knjiga bestseler nije knji-
zevno delo. Eto, jednog od brojnih stereotipa u vezi sa definicijom knjige.
Knjizevni kriti¢ari zaCaureni u svojim filoloSkim ljusturama, smatraju da
profitabilna knjiga — sama sebe izgurava iz druStva knjizevnih dela. Kako
zanemariti ¢injenicu — da su se knjige nekih ,,ninovaca“ slabo kupovale?

Ako se vratimo na “obi¢nu knjigu”, koja nije uspela da postane bestse-
ler, pitanje je kakva je sudbina te knjige ako ona nije stigla do svoga kon-
zumenta. Samo kupovinom i prodajom, drustvo verifikuje njenu vrednost.

Razmisljao je, Misa, o toj problematici. Putujuéi, i prodavajuc¢i knjige
na terenu, shvatao je realnost da je knjiga ne samo “kulturno dobro”, ve¢
je knjiga i roba, posebna i dragocena roba, koja, i u ekonomskom i duhov-
nom smislu, pruza blagodeti svim ¢iniocima, koji u knjizi vide svog dra-
gocenog partnera, sa kojim ¢e bolje 1 prosperitetnije ziveti.

Takode, Misa je, putujudi i nude¢i knjigu na terenu, vrlo brzo shvatao
¢injenicu da su sistemi plasmana preko klasi¢nih knjiZara ili na sajmovima
nedorasli eksterijernom plasmanu knjige, u kome se kupci traze. Takav po-
sao MiSa upravo radi. Plasman knjiga u eksterijeru je bio pravi put i u
kvantitativnom 1 u kvalitativnom smislu. On je odli¢no proucio teorijski
aspekt o knjizi kao “kulturnom dobru”, ali je, dopunio svoja razmisljanja i
saznanjem da se zapravo na terenu vodi glavna bitka, gde knjiga krci svoj
put. Ostajuci samo teoreticar, a ne 1 prakticar, ne moze se uspeti u prodaji
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knjige. Po Antoneu de Melu: ,,Na visokom obrazovanju nau¢imo ispod po-
lovine znanja za rad, dok vecinski procenat mora da sacinjava praksa...

Razmisljao je Misa jos o neCem. U njegovom preduzecu IP “Rad”, ¢uo
je price od starijih trgovackih putnika, da je u direkciji u Beogradu — zapo-
slen na mestu eksterijetnog menadzera knjige 1 diplomirani psiholog, ma-
gistar ekonomije Zarko Albulj, brat rukovodioca njegove poslovnice u No-
vom Sadu, Veselina Albulja. Cuo je Misa pri¢e od mnogih zaposlenih i u
drugim poslovnicama, da diplomirani psiholog, Zarko — ni po prometu, a
ni po stilu menadZzmenta — nije Misi uopste dorastao.

Sa primetnom dozom realnosti i dobrocudnosti svoje duse, Misa je o
tome duboko razmisljao, postavljaju¢i u sebi pitanja: “Kako to da ja us-
pesnije radim na plasmanu knjige, od moga kolege Zarka, koji je psiho-
log, cak magistar ekonomije?” Pitao se: “Kako to, da je jedan diplomira-
ni psiholog, ¢ak sa nekim osrednjim realizacijama u¢inka medu ostalim me-
nadzerima knjige. Zar je zaista moguce, da jednog diplomiranog psihologa
“presisaju” u prodaji knjiga — momci sa srednjom stru¢nom spremom?”’

Takva razmiSljanja su mu se vracala, uvek kada bi mesecno predavao
troduplo veéi promet od kolege Zarka. I posle odredenog vremenskog peri-
oda, Misi se nametnuo odgovor na to pitanje, ali 1 sa novim potpitanjem
samom sebi: “Mozda se ovaj nas posao trgovackog putnika sa knjigama
ne Skoluje nego se stvara”? Da i je uspeSnost dobrog menadzera, u sku-
pu rodenog talenta, podsvesti, volje, kao i onog vaznog — da ¢ovek ceni
posao koji radi, prosto da zna Sta ho¢e”! Da. Mozda je to odgovor?

Osvanulo je i1 vedro jutro. Misa je rano ustao. Bio je oran, nije izgubio
nimalo svoga radnog optimizma. Majka mu je ustala jo§ pre njega, i upi-
tala ga da li je dobro spavao. On joj uz smesak rece:

- Majko, ti si mi poklonila zivot, hvala ti. Ali, ja u svom zivotu §to si
mi ga darovala moram nesto i napraviti. Uz ideje i volju, majko. Sada bih
da krenem, jer me ¢eka novo putovanje. Idem malo do Srema.

Zatim se obukao, i bez dorucka sa akten-tasSnom siSao do svoje obliz-
nje garaze. Kroz desetak minuta ve¢ se svojim ,,tristaCem® penjao uz za-
padne obronke Frugke gore, vijugavim putem ka Sidu.

Maleni sremski gradi¢ je joS spavao. MiSa je zaustavio svoj automobil
ispred spustenih pruznih rampi. Posle duzeg ¢ekanja protutnjao je ekspres
Beograd-Vinkovci-Zagreb. Rampe su se napokon podigle, 1 on je krenuo.
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ProSao je sremsko selo AdaSevci, i na petlji skrenuo na auto-put u pravcu
Sremske Mitrovice.

Sunce koje se polagano radalo na istoku, svojim je zracima milovalo
zlacano klasje zrelih sremackih zita. Duz auto-puta “Bratstvo i jedinstvo”
bejase mnostvo malenih privremeno sklepanih kuéica-dascara, prodavaca
zrelog bostana, koji su jo§ od sino¢ ¢vrsto spavali pored svojih obeSenih
kantara, Sto su se klatili od prijatnog blagog povetarca. Naisao je na duga-
¢ku kolonu automobila, koji su pretovarenih paktregera, viSe li¢ili na
omanje kamionete, a manje na putnicke automobile. Po medunarodnim
oznakama na zadnjim staklima i registracijama, moglo se zakljuciti da su
turski gastarbajteri u povratku iz nekih zapadnih evropskih zemalja.

Misa je ulazio u Sremsku Mitrovicu. Tu, ispred “KP doma”, primetio
je desetak zatvorenika u svojim sivkastim uniformama i sa titovkama na

Centar Sremske Mitrovice (druga polovina XX veka)

glavama, koji su poSirokim i dugackim metlama Ccistili parkinge ispred
hotela koji je bio tik uz mitrovacki zatvor. Prosao je preko koloseka pruge
u blizini fabrike obuce “Dijana” i stigao u strogi centar grada. Odabrao je
jedno pogodno mesto, pored apoteke i tu parkirao svoga narandzastog
“tristaca”. Izvadio je montazne stolove 1 poredao knjige za prodaju. Vec
je bilo proslo sedam casova. Medutim, pored njegovog automobila se, na
nekih petnaestak metara parkirao plavi metalize automobil “reno 4. 1z
njega je izasao povisoki bradonja duge kose, koji je odmah prisao kod
Misinih stolova 1 rekao:

- Zdravo, kolega! Ja sam Milorad S¢ekié, iz Sremske Mitrovice sam.
Radim za IKRO “Mladost” Beograd. Da i ¢e ti smetati i moja izlozba?

Misa je pogledao u pridoslog kolegu sa knjigama. Bio je to momak
priblizno njegovih godina, tipi¢ni Crnogorac, i po naglasku i po toleran-

38



Dr Milivoje Dosenovi¢: KAKO PRODATI KNJIGU (savremeni realisticki roman)

tnoj navalentnosti, koju, uglavnom, ve¢ina Crnogoraca u sebi nose. To je
Misa dobro zapamtio jo$ iz vremena sluzenja vojnog roka u Skoplju.

- Samo ti, ¢oce, parkiraj i prodavaj — re¢e mu uz osmeh MiSa — pa na-
stavi. — Ja sam u tvom gradu, tvoj gost sam ovde. Trebalo je da ja tebe pi-
tam za dozvolu... Salim se, mréo, — reCe MiSa uz dobro¢udan osmeh.

Crnogorac Séekié tad potapsa Misu po desnom ramenu i poe iz svoga
plavog metalize “renoa 4 izvlaciti knjige i redati ih po haubi, krovu i ve-
trobranskom staklu malog automobila. Tada mu Misa kroz $alu doviknu:

- Gde su ti stolovi, kolega?

Milorad S¢eki¢ se osmehnu, pogladi duzu bradu i odmahnu rukom:

- Ma, ko ¢e jos pored knjiga vu¢i i stolove — rece, pa odseta do obliz-
njeg kioska po cigarete.

Na radost 1 MiSe 1 njegovog novoupoznatog kolege Milorada, ve¢ rano
obe izlozbe su dobro zapocele. Medutim, MiSa je bio uspesniji sa forsira-
njem dela Tolstoja, Jesenjina, Dostojevskog...Bio je uspesniji i zbog svog
odli¢nog stila, kako mu je nekad rekao stari Somborac sa crnim Stapom
“primo tempore, primo portio jure”.

Crnogorac S¢ekié je bio prijatan mladi ¢ovek, prili¢no pri¢ljiv, a po
Misinom shvatanju o psihologiji ljudi — dosta je 1 obe¢avao. Medutim,
Misa je zapazio da je Crnogorac Séekié¢ vise vremena tro§io na udvaranje
zgodnim mladim devojkama 1 sisastim sremackim gospodama, bez raz-
like. Misa je u kolegi Miloradu prepoznao Svaler¢inu u genima, a mozda
ga je varao prvi utisak, ko zna?

- Hej, kolega! Daj mi par tih tvojih Tolstoja, da trampimo za moje
komplete knjiga “Mir Jam”. Pomozi malo, da i meni krene — rece Crnogo-
rac, 1 dode kod MiSinog stola, zatim nastavi:

- Dobro ti, ¢oce, ubedujes ove moje Sremce. Radis ka “doksa”?!

Na ove $aljive komplimente, Misa se srda¢no nasmeja. Crnogorac ih je
izrekao u svom prepoznatljivom i duhovitom Zargonu.

- Moze! Donesi mi Sest upakovanih kompleta “Mir Jam” od zagrebac-
kog izdavaca ,,Alfa“, i dobices Sta zeli§ sa moje tezge... Moram ja iskreno
pomo¢i svom novoupoznatom kolegi — rece Misa i dodade:

- IzraCunaj ti to 1 saberi cene, pa da iskompenziramo... Ba$ mi treba
tih knjiga ljubavnog Zanra, za ove tvoje Sremice — reCe mu MiSa i priseti
se knjizevnice Milice Jakovljevi¢, koja je pod pseudonimom Mir Jam na-
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pisala lepe placljive senti§ romane o ljubavi, braku, rastancima, bas sve
ono $to pripadnice lepSega pola halapljivo ¢itaju (,,Ranjeni orao* itd.).

Crnogorac Séekié je doneo Sest kompleta Mir Jam i odneo za uzvrat sa
Misine tezge dva Tolstojeva kompleta knjiga, jedan Jesenjinov komplet i
dve knjige Velikog narodnog kuvara.

Ve¢ se blizilo podne. Mitrovcani su bas bili fini ljudi. Toliko su puni
srdagnosti i neke mirnoée. Cak je i jedna devojka iz obliznje agencije
upitala Misu i Milorada da 1i im treba kafa ili hladan sok?

Misa je ubrzo prodao skoro sve knjige. Ubacio je tad stolove u svoga
narandZastog “tristac¢a” i priSao da se pozdravi sa novim kolegom Milora-
dom Séeki¢em, koji ¢e ¢askao sa jednom plavusom kod svog ,,renoa 4.

- Daj, malo ostani kod moje tezge, Miso! Ubeduj pomalo i moje kupce,
pomozi kolegi — kroz Salu rece Milorad.

- Mozda i hocu... §to da ne... sve za moga kolegu — rece kroz osmeh
Misa, i poce da animira pridosle kupce oko Miloradove tezge s knjigama.
To je radio pitko, umereno nametljivo i srda¢no. Pao je novi pazar. Medu-
tim, zbog obaveze koje je MisSa imao, radi overe svih svojih napravljenih
zakljucnica, a koje je sve morao pecatirati u firmama gde su bili kupci
zaposleni — izvinio se kolegi Séekiéu, srdaéno se pozdravi sa njim i ree:

- Drugar moj, sre¢no! Dobar si ti. MiriSeS mi na buduéeg uspeSnog
menadzera sa knjigama, a mozda i na uspesnijeg Sefa neke poslovnice,
jednoga dana, mrco, nikad se ne zna...

Milorad je mahnuo rukom Misi, sa Zeljom da se ponovo sretnu.

Misa je krenuo na overu svojih zaklju¢nica. I tada se desilo nesto vrlo
lepo. Nesto sli¢no kao u Somboru. Desio se ponovo sistem “kupac vuce
kupca”. Prilikom overe zaklju¢nica u mitrovackim radnim organizacijama,
uvek se prijavljivalo joS po dvoje-troje novih kupaca knjiga. Misa nije
imao vise knjiga kod sebe, ali je obavezno zapisao imena potencijalnih
kupaca, kojih se ve¢ nagomilalo na novih tridesetak. Eto razloga da on
opet, sutra, krene u lepi ki¢eni Srem.

Misa je u automobilu pregledao jos jedanput overene zaklju¢nice sa ime-
nima kupaca i firme na njima: “Kompred Sava”, “Mitrotrans”, “Luka Le-
get”, “Fabrika Secera”, “Kormprodukt” “Drvopreradivacko-hemijska sko-
la”, “Sremska mlekara”, “Dijana”, “Fudin”, Kombinat “Lola Ribar”...

Otvorio je bo¢no staklo svog automobila. Sunce je uveliko peklo. Kroz
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prozor se uvlacio miris obliznje reke Save 1 macvanske ravnice. Tada je
krenuo auto-putem prema Sidu, da bi odatle nastavio do Batke Palanke.
Na dvadesetom kilometru puta, kod jednog improvizovanog Satora, tik uz
auto-put, Misa je zaustavio automobil van zaustavne trake i priSao Satoru.
Pored nekog starog kantara, sa presavijenim kaputom ispod svoje glave,
kunjao je starac. Kraj njega su bile gomile zrelog bostana.

- Domacine! — viknu MiSa i1 prenu starca koji lako poskoci 1 polubu-
novan po¢e maramicom da brise svoje staracke krmeljive oci.

- Posto dinje? — upita ga MiSa, i ne c¢ekaju¢i odgovor starca, poce da
bira lepe, osrednje zrele dinje. Odabrao je Cetiri komada, izvadio je novac
1 platio starom bostandziji, koji mu je odneo dinje do automobila.

- Bi¢e vam jako slatke i veoma ukusne...One su iz moje baste, tu, u bli-
zini — reCe starac i ubaci u MiSin gepek 1 nekoliko krastavaca besplatno.

- Hvala vam, starCe — reCe Misa i dodade:

- Ove krastavce ¢u pokloniti majci, a ovim dinjama ¢u odbradovati
jednu lepu, dugokosu Vesnu... moju devojku, Palan¢anku. Ona posebno
obozava dinje.

Zatim je srda¢no pozdravio starog bostandZiju i seo za volan svoga
narandzastog “tristaca”. Automobil je zagrabio auto-putem kroz sremacke
pejzaze. Negde u daljini, sa desne strane, videli su se i obrisi Crvenog
Cota, najviseg vrha Fruske gore, koga su grlili prozirni sivkasti oblaci.
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RIBE I VODOZEMCI

Druzenje sa knjigom za mladanog Misu, bio je ulazak u svet ¢arobnog
kontrasta protkanog mnogobrojnim putovanjima i susretima sa zanimlji-
vim, dobrim srda¢nim ljudima. Svaki novi kutak koji je obilazio, otkrivao
mu je veliki deo svoje poStene duse, deo svoje autonomne strukture i svoj
autenti¢ni milje. Koliko je samo doziveo nezaboravnih i toplih susreta u
malenim naseljima, gde knjiga skoro da nije ni nudena — ne zato §to tamo
ti ljudi ne vole knjigu, ve¢ zbog same lokacije gde se ta naselja nalaze.

Kao po nekoj inerciji, prodavci knjiga na terenu, listom su locirali
svoju prodaju u velikim gradovima i varo$icama sa ve¢im industrijskim
kompleksima, Skolama i institucijama. Malena naselja nisu imala te pri-
vilegije. Njihovi zitelji, knjige su mogli Citati samo u svojim malenim i
jako skromnim ¢itaonicama, bar su to u selima 1 imali.

Shvatio je, Misa, to, jednoga dana, kada je na relaciji Odzaci-Apatin,
negde kod sela Sonta, levo od glavnog puta, u jednoj Sumici, otkrio eko-
nomiju i malo naselje Mladi Borac, gde je toplo do¢ekan, i ¢iji su meStani
kupili od njega dobre naslove knjiga, koje im je on nudio.

Redali su se mala zanimljiva i Zivopisna naselja redom: Ribarevo kod
Apatina, Nova Kula kod Kule, Romanija, Sutjeska 1 Zelengora kod Cr-
venke, Kosanci¢ kod Savinog Sela, naselje Kamendin u siriSkom ataru,
agrarna naselja kod Backe Topole, zatim Galad kod Kikinde...

Putovao je MiSa u mnoga sela koja su bila tzv. slepa creva u odnosu na
urbane sredine, kako na$ narod kaze “na kraju sveta”: Jamena, negde
duboko iza Sida, kod bosutskih $uma, Gakovo, maleno selo na krajnjem
severu iza Sombora, tik uz granicu sa Madarskom, zatim sela Ridica,
Bodani, kao i neka sremska sela, duboko sakrivena u zimzelenim Sumama
Frugke gore: Lezimir, Svilo$, Bingula, Calma, Novi Radinci...Bilo je tak-
vih malih sela i po Banatu: Meda, Torda, Mihajlovo, Belo Blato... I tako
redom, kako je iprolazilo vreme, MiSa je sve viSe putujuci na terenu
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imao Zelju da obilazi i upoznaje te malo zabacenije krajeve, gde do nekih
nikada nisu sprovedene Sine i Zeleznicki pragovi. Misa je putovao do tih
dobrih ljudi, koji su mu se radovali dolasku, a njegov trud je uvek bio
nagraden toplom ljudskom recju, kafom i ¢aSom dobrog domaceg vina, a
zimi toplim ¢ajem. U tim dobrim ljudima bejahu Cestite duSe, pune prave
neokrnjene ljudske iskrenosti. Putovanja je kombinovao, odlazeéi u velike
gradove, ali 1 u mnoga malena sela i1 zabiti. Bez bilo kakve sumnje, sve
viSe je shvatao, da su izlozbe po trgovima velikih gradova — izgubljeno
vreme, u odnosu na njegove dobre sposobnosti sugestivnim delovanjem
prema svojim kupcima. Blagom pitkom re¢ju (naracijom), duhovito$cu,
dobrim prezentovanjem knjiga koje je nudio, prirodnim Sarmom koji je
nosio u genima, kao i svojim opustenim ponasanjem, bez imalo treme
pridobijao je ljude. I ne samo to. Shvatao je, MiSa, da uspeSan menadzer
mora imati i na desetine sitnih drugih “trikova”, pored svoje predispo-
zicije. T1 maleni sitni “trikovi”, bolje re¢i maniri — iako su bili na pogled
neke sekundarne stvari, i te kako su bili potpora onih nosecih, primarnih
stvari, koje ¢ine kompletnu li¢nost vrhunskog menadzera knjige. Svaka
njegova sklopljena zaklju¢nica je njegova psiholoska “borba” sa onim
vaznim kupcevim “DA” ili “NE”. To nije bila borba u nekom ratnickom
smislu, ve¢ borba u stilu “vuéi kupca za rukav, ali mu ne pokidati rukav”.
Rec vuéi, naravno, iskazana je figurativno. I na osnovu svega, na osnovu
shvatanja i dubokog prouCavanja same organizacije prodaje knjiga, na
eksterijernom nacinu plasmana — Misa je tada doneo odluku da prekine sa
statickim izloZbama knjiga, po sistemu “dva stola, stoli¢ica, ¢ekanje ku-
paca”. Shvatio je da je to njegovo, iako krace iskustvo, njemu dovoljno
pokazalo da je potpuno prevazidena floskula “da dobra knjiga sama sebe
prodaje”. Njegovo saznanje je bilo apsolutno drugacije: “da samo dobar
prodavac prodaje svaku knjigu”. IzloZbe, sitemom “stolova” su radili svi:
1 akviziteri 1 trgovacki putnici. Mnogi kupci nisu razlikovali akvizitera od
trgovackog putnika (terenskog komercijaliste). Kupcima je to bilo isto. A,
upravo, bilo je isto kao $to su iste zaba i riba. Tacno je da se obe bakcu 1
muvaju oko vode, s tim, $to je jedna od njih istinski i ¢astan stanovnik
vode, u ovom sluc¢aju to je riba, dok druga (zaba), ¢as je malko u vodi, Cas
na lokvanju, ili odSeta na suvo.

Kada bi se sve ovo preciznije protumacilo, to bi znacilo sledece: akvi-
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ziter 1 trgovacki putnik, uopste nisu isto. Tac¢no je da 1 jedan 1 drugi imaju
dodir sa knjigom, ali prvi (akviziter) to radi povrsno, od danas do sutra.
Donese menicu, potpisanu od tetke, mame ili tate, odnese nesto knjiga iz
magacina izdavaca, i to prodaje na procenat. Uglavnom su to studenti, ili
studenti-apsolventi, koji od zarade na prodaji knjiga, placaju svoje stana-
rine usamljenim gazdaricama, zatim hranu, a ostane im i nesto dZeparca.
Ima tu 1 penzionera, narocito vojnih 1 policijskih, koji su prerano iskam-
¢ili penzije zbog “bolesne kicme”, a trée kroz izdavacke kuce kao pravi
dugoprugasi, iako imaju pozamasne penzije. Mnogi od njih rade za vise
izdavackih kuc¢a odjednom. Medutim, nikada niko od njih nije uspeo da
ostvari nekakvu realizaciju vrednu divljenja. Sto se ti¢e ozbiljnije kate-
gorije, tj. trgovackih putnika, to je neSto sasvim drugo: oni su svi u
stalnom radnom odnosu, imaju redovno socijalno osiguranje, radni staz,
plac¢ena bolovanja, godi$nje odmore i regrese. Ta¢nije, imaju sva prava iz
radnog odnosa. Medutim, trgovacki putnici su profesionalni menadzeri na
eksterijernom plasmanu knjige.U reSenjima svih izdavackih kuc¢a, njihovo
radno mesto se naziva jos i “samostalni referent” ili “terenski komerci-
jalista” i nikako drugacije. Nazivanje trgovackog putnika koji je u stal-
nom radnom odnosu ‘““akviziterom” ili “dilerom knjiga” je notorna bu-
dalastina neupucenih ljudi, koji nemaju pojma o strukturi izdavastva i
plasmanu knjige. Kao §to mnogi ne razlikuju novinara od knjizevnika.
Medutim, trgovacki putnici (eksterijerci), imaju i jedno sukcesivno
psiholosko opterecenje, koje ih prati celog svog radnog veka, a to je
famozna “norma”. Norme su po pravilu poprili¢no velike, 1 one se podizu
srazmerno eventualnoj inflaciji, bez obzira na kupovnu mo¢ stanovniStva
koje kupuje knjigu. To je taj opasni “Damoklov mac¢”, koji naoStren i
vecito dignut, stoji iznad glava trgovackih putnika. Jer, oni imaju pravo
samo dva puta podbaciti normu (sem ako nisu miljenici Sefa poslovnice),
jer, nazalost, tre¢i podbacaj norme vodi ih u automatski otkaz. To pravilo
nije samo propisano u izdavackim kuc¢ama. To pravilo vazi i za neke
druge profile trgovackih putnika, prodavali oni sijalice, cokolade, ili pak
donji Zenski ves. To je i logi¢no, ako se gleda sa aspekta posteno zarade-
nog licnog dohotka. Jer, na kakve bi grane spalo jedno preduzece, ako bi
davalo platu svojim trgovackim putnicima, a oni leskare kod kuca, igra-
ju¢i Sah 1ili preferans sa prijateljima? Takode, svojim trudom i kvalite-
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tom, obavljaju uredno svoje radne zadatke (obavezno urucenje knjiga).
Racunovodstva njihovih izdavackih ku¢a, pomno prate njihov rad (da li je
naplativost predatih zaklju¢nica bila uspesna). A postuje se 1 neki ustalje-
ni kodeks koji im je prezentiran usmeno, od onog casa kada su dobili
svoja reSenja za stalno zaposlenje u izdavackim ku¢ama.

Po ostvarenim realizacijama, trgovacki putnici (eksterijerci), dele se na
tri grupe: prvu grupu ¢ine asovi, pravi virtuozi svoga posla “bookmans”
(Ijudi od knjige). Takvih je veoma malo. Oni su pravo blago za svaku izda-
vacku kucu, jer oni svojim ogromnim radom pokrivaju ukupnu normu
svake poslovne jedinice, a time ispravljaju dubioze ostalih njihovih kole-
ga koji podbacuju u realizacijama. Svaka izdavacka kuc¢a ima po jednog
takvog. Ako se uzme u obzir da u SFRJ ima pedesetak izdavackih kuca,
zna se ko su ti najbolji menadzeri knjige. Jedan od njih je primus. On je
prvi medu najboljima, od svih izdavackih kuc¢a u zemlji: “Mladinska knji-
ga” Ljubljana — Drzavna zalozba Slovenije, “Delo” Ljubljana, “Mladost”
Zagreb, “Globus” Zagreb, “August Cesarec” Zagreb, “Alfa” Zagreb, “Li-
burnija” Rijeka, “Liber” Zagreb, “Bratstvo-jedinstvo” Novi Sad, “Matica
srpska” Novi Sad, “Minerva” Subotica, “BIGZ” Beograd, “Cankarjeva
zalozba” Ljubljana, “CIP” Zagreb, “Delta pres” Beograd, “Nolit” Beo-
grad, “Narodna knjiga” Beograd, “Slovo ljubve” Beograd, “Sloboda” Be-
ograd, “Decje novine” Gornji Milanovac, “Rad” Beograd, “Vuk Kara-
dzi¢” Beograd, “Prosveta” Beograd, “Graficki zavod Hrvatske” Zagreb,
“Jugoslovenski leksikografski zavod” Zagreb, “Prosvjeta” Zagreb, “Jugo-
slovesnka knjiga” Beograd, “Medicinska knjiga” Beograd, “Kultura”
Beograd, “Sportska knjiga” Beograd, “Makedonska knjiga” iz Skoplja,
“Misla” Skoplje, “Naucna knjiga” Beograd, “Obod” Cetinje, “Veselin
Maslesa” Sarajevo, “Svjetlost” Sarajevo, “Otokar KerSovani” Rijeka,
“Partizanska knjiga” Ljubljana, “Pobjeda” Titograd, “KrS¢anska sada-
Snjost” Zagreb, “Privredni pregled” Beograd, “Savremena administracija”
Beograd, “Stvarnost” Zagreb, “Strucna knjiga” Beograd, “Srpska
knjizevna zadruga” Beograd, “Tehnicka knjiga” Beograd, “Oslobodenje”
Sarajevo, “Vojnoizdavacki zavod” Beograd, “Graficki zavod Hrvatske”
Zagreb, “Gradevinska knjiga” Beograd, “Jugoslovenska knjiga” Beograd.
To su drzavne izdavacke kuée u SFRJ. Privatne izdavacke kuce u Jugo-
slaviji jo$ se nisu pocele osnivati, sem $to je samo bilo dopusteno, da kao
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izdava¢ moze biti privatno lice (kao $to je to bio Beogradanin Slobodan
Masi¢, koji je sa suprugom objavio nekoliko knjiga manjeg formata).

Kada je zapoceta prica o kategorizaciji trgovackih putnika (eksterijer-
nih komercijalista na terenu), spomenuta je ona prva kategorija u kojoj su
samo najbolji asovi. U drugu kategoriju spadaju oni sa solidnom mese¢nom
realizacijom, Sto bi se reklo, ,,zlatna sredina®. Oni su i najbrojniji, i oni ta-
kode Casno rade svoje poslove, kao 1 asovi, ali sa mnogo manje skloplje-
nih realizacija. Medutim, izdavacke kuce su vrlo zadovoljne sa njima, jer
oni nikada po pravilu ne podbacuju u svojim normama, ve¢ tako guraju
do zasluZene penzije.

Trecakategorija trgovackih putnika (eksterijeraca) su svi oni ,,na repu®,
koji kaskaju, realizacije prodaje su im slabe, na ivici su podbacaja normi,
pa ¢ak i1 podbacuju jednom ili dva puta u toku godine, ali ne 1 treci put,
zbog opasnosti gubljenja radnog odnosa. Oni, ipak, vredno rade, hraneci
svoje porodice. Njihov talenat i sposobnost su u srazmeri sa ostvarenim
realizacijama na plasmanu knjige. Nazalost, njih takve ni poduZzi vremenski
period, koji posvecuju radu sa knjigom — ne moze napraviti boljim nego
Sto su to oni sami. Sve te ¢injenice su dobro poznate u miljeu knjizarstva i
izdavasStva, pa ¢ak 1 u miljenu kupaca knjiga, jer su i kupci dobro upoznati
sa faktorima — ko je majstor svoga posla.

I tako, vreme je iSlo svojim tokom. MisSa je uspesno ispunio svoj tro-
mesecni probni rad sa zna¢ajnim realizacijama. Postao je vrlo brzo i repu-
blicki $ampion plasmana knjige. Cak se, po realizacijama prodatih knjiga
priblizio i viSestrukom jugoslovenskom rekorderu, iskusnom bookmenu,
Novosadaninu Slavku BjeloSevicu, koji je radio za IP ,,Vuk Karadzi¢* Be-
ograd u predstavnistvu Novi Sad, u kojoj je bila rukovodilac prestavniStva
Purdica Jakobac zvana Beba, koja je volela prili¢no da cugne, ali je bila 1
sposoban rukovodilac izdavackog sektora, bez premca, i niSta manje agil-
na od rukovodioca predstavnistva IP ,,Prosveta”, Perom Markovinovi¢em
iz Novog Sada, pa i mnogim drugim kolegama iz njene branse.

Misa je u poslovnici IP ,,Rad* u Novom Sadu izvanredno napredovao.
Retko je pravio izlozbe, a vise je poceo raditi ,,sa taSnom®, prezentujuci
razna izdanja direktno kupcima, koje je obilazio po uspeSnim vojvodan-
skim preduze¢ima i znacajnim ustanovama. Poslednju izloZbu je napravio
u Novom Sadu u Zmaj Jovinoj ulici. Bilo je toplo septembarsko jutro, a
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¢ari miholjskog leta, slali su svoje impulse prelepom Backom. Nebo be-
jase vedro i plavo, a ipak sele se laste u juznije krajeve. Znaju one svoje
vreme. Priroda zivi po svom tradicionalnom kalendaru.

Misa je svratio u poslovnicu IP “Rad” u ulici Dr Salvadora Aljendea
broj trideset, u prizemlju zgrade, pored prodavnice mesa ,,Backa Topola“.

- Dobro je §to si stigao. Ba$ na tebe mislimo — stoje¢i ga doceka buc-
masti rukovodilac Veselin Albulj, i srda¢no mu pruzi ruku, pa nastavi:

- Zna§, imamo u magacinu oko trista primeraka knjiga “Planiranje pri-
vrednog razvoja” od Cobelji¢a za VEKS, pa ako bi ti to mogao...?

Misa se nasmesi i rece:

- Nema problema, Sta jo$ ima u magacinu, $to vam ne kupuju?

Vesa se ¢eSnu iza uva, skide svoje naocari, stavi ih na sto, pa rece:

- Imamo i tri dZaka onih slikovnica “Svréa” u plasti¢nim omotima?

- Moze i to — reCe MiSa, pozdravi se sa rukovodiocem Vesom i sek-
retaricom Svetlanom i1 zurno izade iz kancelarije. Svojom “tristacem” je
zacCas stigao u magacin knjiga u Kisackoj ulici 12.

- O, pozdavljam naSeg republickog Sampiona — recCe razdragano maga-
cioner Slobodan Mraovi¢ i ponudi Misi hladno pivo.

- Ne pije mi se — re¢e Misa, pa dodade. — Daj mi tog “Cobeljiéa” i te
sve slikovnice ,,Svréa®, pa da garim!

Magacioner Slobodan je pomogao Misi da utovari trista primeraka
knjiga autora Cobeljiéa i svih Sesto komada slikovnica “Svréa, pa se
pozdravise i Mi$a svojom “zastavom 1300 krenu put Limana i VEKS-a.

Visa ekonomsko-komercijalna $kola (VEKS), bejase smestena u samom
uglu u blizini Poljoprivrednog fakulteta. Miga je usao u VEKS i upitao
jednog studenta, gde je skriptarnica. Student mu je objasnio, i on je brzo
stigao do nje. To je bila omanja prostorija od petnaestak ili nesto vise kva-
drata. Za ve¢im drvenim stolom sedeo je stariji pro¢elav Covek sa naocari-
ma, zagledan u dnevne novine.

- Dobar dan! — Rece Misa.

Covek sa naocarima se trze, pa nekako pomalo plasljivo i tiho upita:

- Izvol’te, ko vam treba?

- Treba mi Sef ove skriptarnice — re¢e mu MiSa ljubaznim tonom.

- To sam ja... Ja sam Vasa — reCe covek sa naoCarima i dodade:

- Da niste mozda dosli sa knjigama?
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Misa se ljubazno predstavi i sede na jednu ponudenu, ali rasklimanu
drvenu stolicu.

- Hoces 1i kafu? — ree Vasa, i ne saCekavsi MiSin odgovor, pozva
servirku da donese dve kafe sa dve ¢aSe kisele vode iz studentskog bifea.
Misa je posmatrao prostoriju skriptarnice. Tu bejase mnogo nekih neras-
pakovanih kompleta knjiga, ucila, udzbenika, nekakvih svezaka raznih for-
mata, a besSe na stolu pisa¢a masina ,,biser 1 jedan dotrajali Sapilograf.

- O, evo kafice — rece Vasa, 1 uz osmeh pruzi Misi jedan poluzguzvan
papir na kockice, na kome je bio spisak nekih naslova udzbenika.

- Ovoga mi treba, kao zednom ladne vode, mladi¢u — rece 1 dohvati
svoju Soljicu sa kafom u kojoj kasSi¢icom poce da mesa dodati Secer.

Misa je pazljivo pogledao u spisak naslova. BeSe tu dosta dela iz eko-
nomskih nauka, ali ovo §to je on poneo u automobilu, nije bilo na spisku
skriptara Vase.

- Cika Vaso. Ja sam vam doneo knjige prof. dr Dusana Cobelji¢a tristo
primeraka, pa ako bi hteli...? — Vasa skide svoje naocari, pocesa se iza
uva ree. — Uh, uh, uzeo sam nesto Cobelji¢a, prosle nedelje od onog tvog
Sefa Vese, nije mi ba§ sad nuzno da kupujem jo§ — rece ¢ika Vasa i
polagano srknu kafu iz svoje Solje. Misa je duboko razmisljao, kako da
napravi pazar, ovde, sa ¢ika Vasom na VEKS-u.

- Nema problema, ¢ika Vaso. Odnesoh ja iz ovih stopa, ovog Cobelji¢a
u Suboticu na Ekonomski fakultet, sa rabatom od trideset posto.

- Cekaj, ¢ekaj! Sto si zapeo sa tom Suboticom. Dobar ti je taj rabat, a i
taj Cobelji¢ ¢e se traziti uskoro. Zatim se skriptar Vasa nasmesi ispod sv-
ojih naocara, pogleda Misu, pa rece:

- Ne znam da li stvarno ima$ plan za tu Suboticu. Ipak si me malko
uplaSio sa tom Suboticom. Zna$, svida mi se tvoj komercijalni pristup.
Moji studenti bi mogli da nauce puno od tebe — rece ¢ika Vasa, i pozva
dvojicu krupnijih studenata i rece im:

- Pomozite ovom mladiéu, da se prenesu sve knjige “Cobeljiéa” iz nje-
govih kola, ovde, u skriptarnicu, do zadnje. Zatim odmah nastavi:

- Gde ti je ta zakljucnica, mladicu?

Misa je bio prezadovoljan. Nije on uopste imao nameru da “ucenjuje”
¢ika Vasu subotickim Fakultetom. Naprosto, to mu se otelo sa usana.
Zatim se pozdravio sa ljubaznim i dobrocudnim Vasom, i svojim naran-

49



Dr Milivoje Dosenovi¢: KAKO PRODATI KNJIGU (savremeni realisticki roman)

dzastim “tristacem” krenu hitno ka najstrozem centru Novog Sada. ProSao
je ulicu Modene i skrenuo desno u Zmaj Jovinu. Zaustavio se kod broja
dvanaest, sa slobodnim parkimetrom. Zatim je izvadio svoje male stolove,
poredavsi na njima jedino $to je imao u automobilu, slikovnice “Svréa”.
Bilo je negde oko deset Casova pre podne. Centralna ulica Novog Sada,
sve vise se pocela puniti brojnim Setacima.

Misa je poceo u svom proverenom stilu. Prilazili su mu mame i tate sa
decom, sede bakice sa cegerima i prodavacice iz obliznjih radnji tekstilne
galanterije. Sto sa Svréinim slikovnicama praznio se rapidnom brzinom.
Odjednom, Misi su prisle dve narogusene sredovecne Zene.

- Mi smo iz obliznje knjizare “Svjetlost”...Vi nam oduzimate kupce!

Misa se odjednom zacudi, kako da to on nekome oduzima kupce?! On
radi svoj posao, ¢asno. Cak je propisno ubacio i novi metalni nov¢ié, zbog
produZenog vazenja parkimetra. Medutim, dve zajapurene Zene nastavise
galamu, 1 mlataraju¢i rukama, vise su govorile neartikulisano:

- Jeste... jeste. Svi kupci su navalili kod vas, a ne u nasu knjizaru.

Misa je veoma stalozeno pustio da se dve Zene izvicu bez razloga.
Njihova vika je vise li¢ila na neartikulisane glasove nekih pernatih Zivo-
tinja, a manje na ljudske glasove.

- Ko brani kupcima, i ovim ljudima da kupuju knjige od koga hoce, od
mene iz vase knjizare, ili bilo gde? — reCe MiSa smirenim tonom.

- Vi im branite... odnosno... nekako ih ubedujete... na neki nacin, pa
oni svi kod vas? — vikale su zajapurene prodavacice iz obliznje knjizare,
Sto je izazvalo opsti smeh okupljenih prolaznika ispred MiSine tezge, dok
je jedan sedi gospodin prokomentarisao — bolje bi bilo ovim alapacama iz
knjizare da vam donesu kafu i da posmatraju kako vi briljantno radite svoj
posao, mladicu...

Misini stolovi su se skoro ispraznili. Prodavacice iz knjizare su nestale,
ali samo na kratko. Za sobom su vodile i nekakvog tridesetogodiSnjaka
roSavog lica, koji se ljubazno predstavio kao inspektor Milo§ Bojanié,
koji je konstatovao da MiSa ima sva ovlas€enja za rad, da je po propisu
ubacivao uvek novi metalni nov¢i¢ za produZenje parkimetra. Misi je taj
inspektor Milo$ od ranije bio poznat, vidao ga je kako se nadmudruje sa
voza¢ima na parkirali$tu ispred robne kuce “Stoteks”. Cuo je da su ga tad
neki vozacCi oslovljavali sa “pevac”. Ovde, sa MiSom, inspektor zvani
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“pevac”, nije imao nikakav neprijatan duel, pa je nestao u masi ljudi, $to
je cirkulisala najlepSom novosadskom ulicom. Ipak, Misa je tad osecao
neku malenu nelagodnost 1 gor¢inu zbog susreta sa “konkurencijom” na
plo¢niku velikog grada. Njemu niko nije smetao, nikada i nigde. Setio se
prvih susreta kada je tek zapocCinjao svoju karijeru. Setio se susreta sa
kolegom Srbom u lepom gradu Somboru. Misi nije zasmetala tezga koju
je kolega Srba bio smestio tik uz njegove stolove. Nije mu smetalo ni
parkiranje metalize “renoa 4” kolege Crnogorca Séeki¢a. Nisu mu smetali
ni mnogi sli¢ni susreti Sirom Vojvodine. On nije video u drugima nekakvu
tudu “konkurenciju”. Uvek je govorio: “Neka svako radi svoj posao, jer je
izdavacko-knjizarsko trziste jedna prostrana bujna Suma, u kojoj treba da
zive, pevaju 1 lete: 1 vrane 1 slavuji i ¢avke. Kakva bi to Suma bila samo
od milozvu¢nih slavuja?”

Misa je sklopio svoje montazne stolove. Ostatak od nekoliko slikov-
nica, poklonio je Cetvorici garavih Cigancica, koji su ka Misi pruzili svoje
malene izgrebane tamnopute rucice, i koji su bosi stajali na novosadskom
trotoaru. Kada je sedao u svoj automobil, ¢uo je iza sebe sicane buc¢ne gla-
sove Cigancica: “Izvol’te slikovnice... Kupite slikovnice...”

Obuzela ga je neka radost, koja je u njegovom bic¢u kao neki blagi ve-
tri¢, razgonila poslednje ostatke se¢anja na nemili susret sa namc¢orastim
prodavacicama iz novosadske knjizare...

Sleva: U Zmaj Jovinoj ulici, sedamdesetih godina XX veka, bili su postavljeni parkimetri i kolima se prolazilo
kroz centar. Kod parkimetra Zmaj Jovine 12, trgovacki putnici su izlagali knjige. Na slici desno: Kisacka ulica,
u kojoj je prekoputa Fajtovog mlina bio magacin knjiga IP ,,Rad“ (snimci autora knjige, u Novom Sadu, 2022).

51



Dr Milivoje Dosenovi¢: KAKO PRODATI KNJIGU (savremeni realisticki roman)

52




Dr Milivoje Dosenovi¢: KAKO PRODATI KNJIGU (savremeni realisticki roman)

JAGMA ZA DOBRIM MENADZERIMA

Posao na prodaji knjiga je zaista izvrsna stvar. To je vrlo interesantno
zanimanje, koje je budilo mastu mladih ljudi, Zeljnih da krenu u taj
izazov. Ali, svi oni koji su osetili pocetke tog izazova, imalu su i nekih
drugih Zelja. Kako izvanredno raditi, biti uspeSan, a sacuvati svoje ljud-
sko dostojanstvo, na tim zadacima, na kojima, kao u prelepim cvetnim
poljima, postoji skrivena oStra draca, 1 na koju se konzument mirisanja
najlepsih zivih mirisa, spotakne o ostre bodlje na koje nogama staje.

Iako su zarade na terenskom plasmanu knjige, varirale srazmerno ost-
varenoj realizaciji (prometu), procenat nagradivanja takvoga rada bio je
Sarolik. U svim izdavackim kucama u zemlji, jasno je definisano, koje i
kakve se zarade ostvaruju. Ako se uzme uzorak za godinu (1976) u kome
stoje precizno naznacene norme i prava proistekla iz njih vidi se:

a) Ostvarena mesecna realizacija terenskog komercijaliste, za promet
ispunjene norme od 10.000,00 dinara, procenat zarade je 16% plus 3%
koje se dobija na urucenje knjiga kupcu.

b) Ostvarena mesec¢na realizacija terenskog komercijaliste, za promet
ispunjene norme od 15.000,00 dinara, procenat zarade je 18% plus 3%
koje se dobija na urucenje knjiga kupcu.

c¢) Ostvarena mesecna realizacija terenskog komercijaliste, za promet
ispunjenen preko 15.000,00 dinara, procenat zarade je 20% plus 3% na
urucenje knjiga kupcu. I to je neki uravnotezeni limit medu izdavackim
kuc¢ama u zemlji, mada je bilo nekih odstupanja u nekim preduzecima.

d) Zarade na virmanske realizacije trgovackih putnika “virmanaca”,
bile su negde oko 25% od ostvarenih realizacija, s tim $to su oni mogli
kupcima (ustanovama, bibliotekama, knjizarama i §kolama) davati rabat u
stopi od 30%. Ti “virmanci” su bili neka povla$¢ena grupa, 1 svako izda-
vacko preduzece je imalo po jednog ili dvojicu takvih. Uglavnom su to
bili miljenici ili najblizi rodaci, ¢lanovi porodice Sefova poslovnica, a vrlo
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¢esto 1 njihove zvani¢ne supruge. Ipak, takva grupa zaposlenih osoba, na
njihovu licnu zalost, iako su radili takve poslove godinama — nikada nisu
uspeli da steknu pravi menadzerski filing u radu sa knjigom. Ovo zvuci
mozda paradoksalno, ali je potpuno istinito. Zasto? Pa, iz normalne logike
da: “ako svome miljeniku date neki posao da radi, a on to ne zna — onda
vam ostaje jedino da vi to sve uradite za njega, drugoga spasa nema”. Ti
“virmanisti” su po “rodacko-kumovskim linijama”, brzo dobijali reSenja o
svom stalnom radnom odnosu, ali je “darodavce” tih reSenja, odnosno
Sefove izdavackih ku¢a — kaznjavala Bozija ruka, tako Sto su za svoje
miljenike morali uvek oni sami da se znoje, i da u dugim telefonskim
razgovorima sa knjizarama, Skolama itd., troSe svoju ogromnu energiju,
da bi svojim miljenicima kazali: “Idi u Becej u 'Forum', napravio sam ti
posao, tvoje je samo da odneses knjige, a imas 25% za to, 1 Cuti”.

Naravno, posSto su ti “sposobni virmanci, uglavnom bili licni deo
rodacke strukture samih Sefova poslovnica ili samih direktora centrala
izdavackih kuca, pa su oni uglavnom radili za njih. Za virmance su takode
radili 1 magacioneri izdavackih kuca, koji su iz svoje duboke hladovine, iz
svojih magacina knjiga, pravili poslove “virmancima”, jer su tim tipi¢nim
poltronskim pozama, u svojim praznim manirima, saopStavali svojim Se-
fovima radosne vesti kako su “njihovim miljenicima napravili nekakve
poslove.” Na njihovu zalost, ti magacioneri su to uglavnom uzalud radili,
jer su se sve njihove usluge svojim Sefovima svodile na tipi¢ni altruizam.

Nazalost, ti odabrani “Don Kihoti” ili “virmanci” — nikada niSta nisu
naudili o radu sa knjigom, uglavnom. Cak se dogadalo da nisu znali ni
koje su boje knjige u paketu, koje bi urucivali u odredenoj biblioteci itd.
To je bila koencidencija sa onom ,kineskom poslovicom o ribi“, gde
miljenici Sefova “virmanci”, nikada nisu naucili svoj posao, da sami na-
uce od svog protektora da upecaju neku ribu tj. prodaju knjigu, a nekmoli
da budu vrhunski menadzeri na plasmanu knjige.

I tako, kako je vreme odmicalo, Misa je video mnogo StoSta. Takve
stvari, unutar raznih izdavackih kuca i njihovih poslovnica, u njemu su
izazivali prezir, ali ne i bes. Jer, bes oduzima ¢oveku veliki deo energije, a
njemu je i te kako trebala energija i1 psihicka ravnoteza za “gledanje svoga
posla i ono §tu mu hlebac znaci”. Znao je, MiSa, da samo ozbiljan rad i
stalno usavrSavanje sebe, ne kopirajuci bas nikoga — taj put vodi u okrilje
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vrhunskog knjizarskog menadzmenta na eksterijernom plasmanu. On se u
svojoj poslovnici uvek zadrzavao onoliko koliko je potrebno, tek toliko da
uzme svoju platu, novi putni nalog i novo trebovanje knjiga. Prezirao je
knjizarska kuloarska tracanja, koja su pravili dokoni trgovacki putnici, u
gemu je prednjacio Zika Ivanovi¢, koji je uvek iz dZepa svoga kaputa de-
lio damama Sarene bombonice, uz svoje maratonske i dosadne tra¢-price.

Radio je, MiSa, veoma mnogo. Svojim briljantnim republickim rekor-
dom, impresionirao je, ne samo zaposlene kolege u svojoj firmi IP “Rad”
Beograd, ve¢ i mnoge druge izdavacke kuce u Vojvodini, Srbiji, pa ¢ak i
u Jugoslaviji. Trudio se da se nikom ne zamera, bar ne svojom krivicom.
Nije ¢ak hteo iz magacina uzimati “virmancima” hlebac, ¢ak ni onda kada
mu je to i sam Vesa ponudio, sem onaj slu¢aj sa VEKS-om i ¢ika Vasom.
On nije hteo da uzima “virmancima” najdrazu robu “paperback” (dzepne
knjige). Od moguceg izbora knjiga po njihovim funkcijama knjige (umet-
nickim, likovnim, ukrasnim, dekorativnim, estetskim, oblikovanim, emo-
tivnim, psiholoskim), ili pak od onih knjiga koje su bile (upotrebne,
predmetske, transcendentne, kolekcionarske, darodavne, mitoloske, vizu-
elizirajuce, konstativne, posrednicke, normativno-pravne, metonimijske
itd.) — Misa je iz svog izdavackog magacina, trebovao uglavnom knjige za
“Siroke mase”, a takve su npr. bile, pored knjiga sabranih dela (Tolstoja,
Jesenjina, Dostojevskog, Bromfilda, Zole, Puskina i Lorke), i1 dela koja je
IP “Rad” dobijao kompenzacijom od drugih jugoslovenskih izdavaca
(dela Njegosa, Vuka Karadzica, Copiéa, Andri¢a, Remarka, Selimovica,
Lali¢a, Jakovljevic¢a, Baranina, dela Perl Bak, Stankovi¢a, Hesea, Frojda,
Sremca, Crnjanskog, Nusiéa, Hemingveja, Cosiéa), kao i rinfuznih knjiga
(atlasa, lecenje biljem, knjiga o Zivotinjama, uradi sam itd.). Narocito je
bila na trziStu aktuelna Larusova enciklopedija u tri toma IP “Vuk Kara-
dzi¢” iz Beograda, jer je ta enciklopedija imala i odli¢an separat matema-
tike, podebelog obima u koznom povezu.

Svojim specificnim radom, Misa je stekao veliki ugled u izdavacko-
knjizarskom miljeu. PoCeo je dobijati brojne ponude da prede u druga,
mnogo veéa i renomiranija izdavatka preduzeéa. Cak mu je i nekoliko
njih nudilo u vlasnistvu komforan stan, u elitnom delu Beograda. Iako je
on tad Ziveo u svojoj sobici, u dvosobnom stanu sa roditeljima, u Backoj
Palanci, on nije hteo da napusta poslovnicu IP “Rad” u Novom Sadu. Ali,
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svoju odluku o prelasku u neko drugo izdavacko preduzece, doneo je
posle nekih nemilih dogadaja koji su uzdrmali novosadsku poslovnicu. To
se desilo sredinom januara 1977. godine. Jedne hladne zime doslo je do
“puca” u poslovnici IP “Rad” u Novom Sadu. Magacioner Slobodan je
imao tezak konflikt sa Sefom Vesom. Uglavnom su to bili njihovi poslov-
ni nesporazumi, koji su kulminirali do neslu¢enih razmera. U toj situaciji,
$to bi se reklo, kad bojiste krvari — lesinari vide svoju $ansu — visoki Zika,
trgovacki putnik, koga smo zvali “Covek sa bombonicama” — ulece u rat
sa Sefom Vesom, kao potpora magacioneru Slobodanu Mraovicu, a sa ci-
ljem da se doCepa mesta Sefa poslovnice. Taj rat je potrajao punih mesec
dana. Naravno, centrala IP “Rad” iz Beograda, sa generalnim direktorom
Milenkom Kovacevic¢em je stala uz Vesu, i “pucisti” su izvukli deblji kraj.
Trgovacki putnici su to nemo posmatrali, ni krivi ni duzni. Meduljudski
odnosi su se potpuno zatrovali na relaciji magacioner Sloba — rukovodilac
Vesa. Opet je deblji kraj izvukao magacioner Sloba, koji je dobio resenje
o suspenziji, i negde, krajem februara 1977. godine, ispred Katoli¢ke por-
te, sreli su se kolege Ljubo Pordevi¢ i Misa.

- Hej, gde si druze? — reCe Ljubo Misi, srdacno se pozdravivsi sa njim
pa nastavi. — Dobili smo novog magacionera, neku dileju. Zove se Stevo.

- Ma nemoj!? Sta kaze§ — iznenadi se Misa na Ljubinu vest, pa re¢e:

- Slobodan je bio odlican magacioner 1 dobar Covek, znas§ — rece Misa i
vidno se rastuzi, zbog neocekivane i neprijatne novosti u vezi sa maga-
cionerom Slobodanom. Ljubo se, takode, malko skrusi, i dok je iz dzepa
svoga zelenog sakoa vadio paklicu sa cigaretama, dodade:

- Slazem se sa tobom, MiSo. Slobo je bio laf¢ina u svakom pogledu, a
taj nesre¢ni novi magacioner Stevo je ocigledno zalutao u ovaj nas svet...
Kazu da je malko u magacinu, ali vise taksira?

MiSa spusti svoju novu crnu akten-taSnu na klupu, i iz tasne poce da
vadi neke papire.

- Ljubo, evo, dobio sam zanimljive ponude od raznih izdavaca da pre-
dem da radim kod njih. Zna$, umara me sve to... te razne afere...

- Slazem se s tobom, Miso — rece Ljubo, pa dodade. — Nisam ni ja,
kao ni ti, voleo one glupe bezvezne sedeljke u poslovnici i slusao traceve.
Nase zanimanje je na terenu. To si ti, MiSo, najbolje ispoljavao: dodes na
kratko u nasu poslovnicu, uzmes$ gomilu love, novi putni nalog, novu robu

56



Dr Milivoje Dosenovi¢: KAKO PRODATI KNJIGU (savremeni realisticki roman)

1 na teren. Nisi nikada dangubio, ve¢ si ¢uvao svoju snagu za prave stvari.

Misa se malko zamisli i na kratko pocuta, pa rece kolegi Ljubi:

- Da li si imao susret sa tim novim magacionerom Stevom?

- Makakav susret, Covece! Eno, otidi do magacina u Kisackoj, pa da vi-
di§ cudo nad ¢udima. Na zamandaljenim drvenim vratima naseg maga-
cina, taj novi magacioner (Steva) zakacio cedulju na kojoj pise krivim slo-
vima: ,,Ocutan sam®?

Misa se srdacno nasmeja i rece. — Jebi ga, drugar, ¢im smo dobili ma-
gacionera koji umesto ,,Odsutan® piSe ,,Ocutan* — poslovnica je pukla kao
kafanska casa...

Sivi oblaci su nagovestavali novo nevreme. MiSa je pozdravio kolegu
Ljubu Dordevica, koji mu odlaze¢i doviknu:

Ako negde drugo predes, javi se. Molim te, MiSo, vidi nesto 1 za mene!

Pocele su i krupne bele pahulje, kao beli leptiri¢i. MiSa je svratio u re-
storan ,,Zagreb* kod katolicke porte, narucivsi svoje omiljeno jelo, koje je
tu, u istom restoranu sa rasklimanim stolicama i stolovima, uvek naruci-
vao kada je bio srednjoSkolac u Novom Sadu, ili kada se umoran vracao
sa svojih dzudo ili karate treninga iz ,,Slavije* i KK ,,Vojvodina®. Narucio
je porciju najbolje ruske salate u gradu, kifle 1 kriglu tople bele kafe. Kroz
prozor restorana posmatrao je trg svoga voljenog grada, koji je polagano
poceo da bljesti od mnogobrojnih neonskih reklama. Na izlazu iz restora-
na prosao je kroz jato gradskih golubova, koji su Setali oko ,,Mileti¢a®...

Na levoj slici: ugao Njegoseve ulice i popularni restoran ,,Zagreb* (1972), u kome smo
narucivali najbolje sendvi¢e u Novom Sadu, uz velike pivske krigle tople bele kafe. Na
desnoj slici: posle raspada SFRIJ, restoran ,,Zagreb® je promenio ime u ,,Atina“.
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Na gornjoj i donjoj slici je zgrada nekadasnjeg predstavnista IP ,,Vuk Karadzi¢*“ iz Beo-
grada, koja i danas postoji na adresi Laze Kosti¢a 2. Nakon povlacenja predstavniStva
»Vuka“ iz Novog Sada, zgrada je bila namenjena za leCenje zavisnika od alkoholizma, a

danas su u njoj izdate prostorije raznim agencijama za nekretnine ili kozmeticke usluge.
(Snimak: autor knjige dr Milivoje Dosenovi¢, 23. januara 2022)

58



Dr Milivoje Dosenovi¢: KAKO PRODATI KNJIGU (savremeni realisticki roman)

PRELAZAK U IP “VUK KARADZIC”, BEOGRAD

Posle svih dogadanja, unutar poslovnice, narocito onih koji nemaju bas
puno veze sa plasmanom knjige — Misa je poceo pazljivije da proucava
sve ponude koje je dobio od velikih izdavackih ku¢a. Medutim, njegovo
menadzersko saznanje i sticanje laskave titule “republickog Sampiona na
eksterijernom plasmanu knjige” — bili su mu kao neki veliki kaZiprst upo-
zorenja, koji kao da mu je govorio: “Moras raditi pametno i donositi samo
ispravne Zivotne odluke, nazad nema”.

Kada je mnoge stvari shvatio, njegovi kriterijumi su se izostrili do bola.
Bila mu je potrebna nova inspiracija, ali ne samo inspiracija u vezi sa do-
brim menadzerskim poslom povezanim sa knjigom, ve¢ neka sveobuhvatna
inspiracija, koja bi mu svojim velikim magi¢nim krilom rasterala neke
mutne oblake koji su se pojavljivali zbog posmatranja ¢esto prisutnih
neljudskih odnosa, u kojima su ljudi jedni druge degradirali, u njegovom
kolektivu novosadske poslovnice IP ,,Rad*.

U Misi je sve viSe rasla Zelja da upozna neki drugaciji, mirniji 1 zreliji
kolektiv, da upozna neka nova i nasmejana lica, bez sujete i niskih insti-
kata. On je zeleo da radi u kolektivu u kome ne¢e magacioner biti u duelu
sa svojim $efom. Zeleo je da bude deo kolektiva u kome neée $ef svojim
prljavim trikovima — namerno trovati meduljudske odnose medu trgovac-
kim putnicima (menadzerima na terenu) — bojeci se njihove sloge, koja bi
Sefu uskratila onu vlastohlepno-patolosku Zelju vladanja nad ljudima, i
razmeksala njegovu tvrdu paradigmu, barem na nivo trener — takmicar.
Jer, kakav bi to trener bio, koji bi postao ljubomoran na uspehe svoga
takmicara, pa ¢ak i onda, kada takmiCar ima bolje rezultate i od njega
samog? Zamislite jednog rukovodioca neke poslovnice izdavacke kuce,
koji je utuvio sebi u glavu, da je on neprikosnoveni gospodar sudbine,
Zivota 1 smrti, srece i nesrece, hleba 1 gladi — svojih dvadesetak zaposle-
nih. On ima nekoliko odanih sluzbenica koje ¢ute i rade. Po obicaju, neka
od tih sluzbenica je bivsa i davna Sefova Svalerka, kojoj se on, eto, oduzio
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radnim mestom. Sef ima i svoga magacionera, obavezno poltronéinu, koji
za njega obavlja, kao neka poslusna “tetka Cica”, i neke drugacije poslo-
ve: da mu skuva paprikas za prijatelje, da mu odere svinju, a da to ¢ak
uradi u magacinskim prostorijama, da mu nabavi devize, da mu dopumpa
gume na benzinskoj pumpi itd. Ali, taj Sef takode ima i svoga miljenika,
rodaka. Po obicaju takav postaje “virmanac”, i njegovo je samo da vozika
knjige do knjizara, a te knjige je, prethodno, sam Sef prodao telefonom.

Sef ima i oko petnaestak zaposlenih trgovackih putnika (menadZera
knjige na terenu). Oni mu prave glavne realizacije ostvarenog prometa. Sa
njima bas$ nema Sale. Bez obzira $to takve ljude Sef javno hvaliSe i tapSe
svakog posebno po ramenu — on ih licno duboko u sebi pokuSava da
tretira kao obi¢ne brojeve, robove koji mu donose promet. Sefu nije vazna
li¢nost takvih ljudi. Ne zanima ga ni njihova muka, bol, potreba, Zelja,
razgovor, primedba, Zalba... Cak mu nimalo ne odgovara da se njegovi
trgovacki putnici (menadzeri) medusobno slazu, jer on u njihovoj velikoj
slozi odmah vidi mra¢nu zaveru protiv njega samog. Takav Sef-autokrata,
za sve je najmudrija glava poslovnice. On sve najbolje zna, ¢ak i koliko se
godiSnje rodi pingvina na Juznom polu. Nazalost, stvarnost demantuje
“mudrost” kod takvih Sefova. Zasto? Zbog toga Sto su trgovacki putnici
(menadZeri terenske prodaje knjiga), mnogo mudriji, pametniji, bolji
ljudi, a Cesto i Skolovaniji od samog Sefa-diktatora. Profil zvanja i stepen
intelektualnog obrazovanja trgovackog putnika su tehnicari, ucitelji, nas-
tavnici, profesori, inZenjeri, pa ¢ak i1 psiholozi. Medu njima ima i vrhun-
skih sportista 1 Sampiona ¢ak i internacionalne scene.

Na svojim dugim putovanjima, MiSa je imao mogucnosti 1 vremena da
takve stvari dobro analizira. Imao je dovoljno vremena da analizira i svo-
ju licnost. Prema sebi se trudio da postigne stepen potpune iskrenosti: Sta
to on hoce, Sta mu treba, Sta da postigne od svoga zivota?

Mirise ranih prole¢nih trava, topola i vrbaka, pored revira Tikvare,
osecao je Misa, drze¢i za ruku, pored obale Dunava — svoju sedamnaesto-
godis$nju devojku Vesnu.

- Mili, ve¢ je prosla godina i po od pocetka naSeg zabavljanja... Dok te
danas gledam, ovde, na nasem dragom mestu, na licu ti vidim neki maleni
oblaci¢ sete — reCe mu devojka Vesna, nasloniv§i mu se na rame.

- Cini ti se...Mozda sam malko umoran i neispavan?
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- Lagis$, lagis, voljeni moj. Hajde, molim te, nasmesi se. Toliko Zelim
da vidim onaj tvoj prelepi osmeh.

Misa okrenu Vesnu ka sebi, zatim joj obema rukama pomilova dugu
smedu kosu, koja je dosezala do njenog vitkog struka. Poljubi je u obraz.

- Se¢am se, Vesna, kada sam kao trener vodio karate klub u tvojoj
osnovnoj skoli “Klara Fejes”...U salu je uslo nekoliko devoj¢ica oko dva-
naest godina, ucenice petog razreda, sele su na jednu klupu u sali...

- Se¢am se... se¢am se, bolje nego ti. Ja sam bila medu tim devojci-
cama. Tada si nas izveo iz sale rekavsi: “Hajde, klinke, publika ovde nije
potrebna... sad ovde treniraju goliSavi mladi¢i”. A danas, mili, posle pet
godina, od toga dana, ja sam ti postala devojka!

Misa se srda¢no nasmejao. Vesna je uspela da ga zasmeje iskreno i od
srca. On je zgrabi oko struka, pogleda je u o¢i i rece joj:

- Samo more ima takvu plavu boju, kao tvoje o¢i. — Zatim je veoma ne-
zno privi k sebi 1 njithove usne se spojiSe u strastven poljubac.

Ljubili su se dugo pored revira Tikvare, dok ih je milovao blagi pove-

tarac, donosivsi im mirise reke. Oko njih su Carobno zvizdukali veseli
Sumski kosovi. Zatim su Setali bentom, sami. Opet se ljubili, pa opet Se-
tali. Odjednom, Vesna se naglo zaustavi i ozbiljnim glasom mu rece:

- E, sad, istinu na sunce. Sta te mudéi, moj Sampione?
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Misa pogleda svoju devojku, ne ofekujuci takvu reakciju. Malko po-
¢uta, sa mislju — da li bas uz ovu divnu Setnju da se pric¢a o poslu, pa rece:

- Vesna, moram da promenim izdavacku kuc¢u. Kod onih mojih u pos-
lovnici “Rad” nesto se gadno zapetljalo. Podzapali su se jadnici za vlast.

Vesna Cvrsto steze MiSinu desnu ruku 1 upita:

- 1, sta si odlucio?

- Znas$, imam ovde u dzepu par nekih novih ponuda. Evo jedne obliznje
klupe, tu, hajde da sednemo i da ti to pokazem.

Cim su seli na klupu, Misa je pokazao svojoj devojci Vesni nekoliko
zvani¢nih memoranduma, sa ponudama drugih izdavackih preduzeca. Na
jednoj takvoj ponudi se zadrzao, pa rece:

- Pogledaj ovu, zaista lepu ponudu beogradskog “Vuka Karadzi¢a”,
predstavnistvo u Novom Sadu. Rukovodilac je zena?

- A, to je to! Dakle, ti bi za svoga novoga Sefa ciciku, miciku! — rece
Vesna, i kroz Salu podize svoj prete¢i kaziprst, na ¢ijem je lepom noktu
bio svezi ljubicasti lak, koji je on kod nje posebno voleo da vidi.

- Nema veze to — rece MiSa, pa dodade. — Mozda ¢e rukovodilac Zena,
biti fleksibilnija kao Sef poslovnice?

- Kako se ona zove? — reCe Vesna, i poce da vadi svoj CeSalj iz kozne
zenske tasne.

- Beba! Jakobac Purdica — Beba. Evo, ona mi je li¢no napisala jedan
od najlepsih memoranduma. Cuo sam se i telefonom sa njom. Obec¢ava mi
¢ak petostruko veci lager knjiga, u odnosu na one moje iz “Rada”.

- I, $ta si odlucio — rece Vesna, dok je na klupi lagano provlacila svoj
plavi ¢esalj kroz dugu, prelepu i urednu smedu kosu.

- Idem od nedelje do “Vuka”. Pogledacu, popric¢acu, videcu...

Oblaci su lagano donosili prve kapljice kiSe. MiSa je uzeo Vesnu za
ruku i1 dopratio do svog narandzastog “tristaca”. U kolima je joS dugo lju-
bio. Pocela je obilna kiSa da dobuje po staklima automobila, zaklanjajuci
sve vise, njihove strasno zagrljene siluete.
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U OKRILJU NEKE BOLJE SREDINE

Osvanuo je ponedeljak. Graja sa obliznje pijace i autobuske stanice do-
pirala je kroz prozor MiSine momacke sobe. On protrlja o¢i, 1 jo§ sneno,
baci pogled na svoj ru¢ni ¢asovnik, koji je bio na drvenoj polici pored
njegovog lezaja. Ve¢ je proSlo sedam ¢asova. Umio se, obukao, i pola-
gano odSetao do obliznje autobuske stanice, po dnevnu Stampu. Dok je
pruzao novac Zeni u “Dnevnikovom” kiosku, u autobusku stanicu je up-
ravo ulazio plavi autobus “Severtrans” iz Sombora. Neka toplina tad prode
celim MiSinim bi¢em. Setio se Sombora i1 svoga premijernog knjizarskog
pocetka u tom lepom gradu. Stajao je, tu, naslonjen na ivicu kioska, za-
nevsi se za tren lepim mislima o Somboru.

- Vase novine... i kusur! — Trze ga glas prodavacice iz kioska.

- O, izvinite, malko sam se zamislio... Znate... ovi autobusi dolaze i
odlaze, a ¢ovek ih posmatra — rece joj MiSa uz lagani osmeh. Zatim preuze
Stampu 1 krenu u svoj obliZnji stan. Na ulazu u zgradu, sreo je majku, koja
se upravo vracala sa svezim veknama hleba iz obliznje pekare.

- Sta je, sine? Nisi oti§ao jutros rano na posao, po obi¢aju?

- Ne. Jutros idem da vidim neke druge ljude u Novom Sadu, majko.
Odmabh kre¢em, ¢im doruc¢kujem i1 pregledam nove jutarnje novine.

Misa je doruckovao, ovlas je procitao novine i vrlo brzo sisao do svoje
garaze, tu, u blizini zgrade. Njegov narandZzasti “trista¢” je ve¢ zagrabio
asfaltom na relaciji Backa Palanka — Novi Sad. Svratio je na benzinsku
pumpu kod motela “Poloj”, pozdravivsi se sa prodavcem benzina, svojim
poznanikom od ranije, Ljubomirom i nastavio putem. Negde na izlazu iz
Celareva, primetio je tad dve mladane stoperke sa podignutim palcem.
Zaustavio je svoj automobil i obe devojke su se smestile, jedna pored
njega, a druga je sela na zadnje sediste.

- Bas ti hvala! Ti si super — rekoSe obe devojke uglas, skinuvsi svoje
male platnene ranCeve sa sebe. Misa se samo nasmesi sa “dobar dan”.
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- Smem li da zapalim? — reCe devojka sa zadnjeg sedista, koja se pred-
stavila po imenu Ivana.

- Taman posla! U autu nema pusenja. Ni mome dedi Gojku nije uspelo
ubedivanje sa mnom, iako je strastveni pusac , krdze®...

Devojka sa zadnjeg sediSta se trze 1 poce hitro da vraca paklicu ciga-
reta, zajedno sa upaljacem u svoj ranac. A tada MiSa dodade:

- Znate, ne podnosim duvanski dim, a pusaci me nerviraju gde god ih
sretnem. Ja zivim sportski. Na kraju krajeva, znate li vi, devojke, da du-
vanski dim zenama uniStava ten, miris kose, koze i sjaj o¢iju?

Devojke se zacudiSe, a ona sa zadnjeg sedista dobaci:

- O kej. Postovacu savet, bar u tvom automobilu...uzecu jednu zvaku,
bi¢e mi dovoljna do Novog Sada.

- Uzmi slobodno! To moZze, samo ne moZe na mom zadnjem sedistu da
se pusi, da se jedu kokosiji bataci, i burek — rece MiSa uz osmeh.

Devojka na prednjem sedistu dodade. — Ivana, zna§ bas mi se svida Sto
momak kaze. Isti je kao moj stariji brat. I on ima takve principe.

Automobil je ve¢ ulazio u Futog. Grupa radnika koji su krpili udarne
rupe na putu, napravila je poduzu kolonu od vozila, koja se ipak pokrenu.
Negde kod Pokrajinske bolnice, Misa upita stoperke:

- Gde mlade dame Zele da im stanem?

- Mozes tu, u blizini Elektrotehnicke, a odatle ¢emo odfurati peSaka do
Filozofskog fakulteta u Njegosevu...

Misa je zaustavio svoj automobil. Dve devojke su izaSle i1 zahvalile se
na udobnoj voznji. Zatim je svojim automobilom, ve¢ za desetak minuta
bio u ulici Laze Kosti¢a, pred dvospratnom zgradom IP “Vuk Karadzi¢”
Beograd, predstavni$tvo u Novom Sadu. Parkirao je automobil i popeo se
uz stepenice do prvog sprata i uSao u kancelarije poznatog izdavaca.

Za stolom je sedela proseda Zena, krace kose. Bila je srednjih godina.
Odmabh je ustala ¢im je Misa usao u kancelariju.

- Dobar dan — rece Misa i spusti svoju akten-taSnu uz jedan sto.

Sredovecna gospoda je vrlo ljubazno otpozdravila. Pored nje, u kance-
lariji je bilo jo§ nekoliko osoba, a medu njima i Misin kolega, koga je
znao od ranije, bucmasti trgovacki putnik Dusko Seguljev. Svi su oni ot-
pozdravili Misi, a Dusko dodade:

- Evo, Sefice Bebo, stigao nam je jedan pravi majstor prodaje knjiga,
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na$ dobar kolega iz “Rada”, republicki Sampion na plasmanu knjiga, Misa.

Sredovecna Zena se srdacno nasmesi, silno se obradovavsi rece:

- Ja sam Durdica Jakobac, rukovodilac ovog predstavnistva, ali svi me
zovu Beba, pa mozete i vi. Ba§ nam je neobi¢no milo $to ste dosli kod
nas. Sedite. Na kraju krajeva, bez obzira §to sam poprili¢no starija od vas,
hajdemo mi odmah u startu da se raspersiramo, je 1' vazi?

- SlaZzem se, Bebo. Dobio sam od tebe pismenu ponudu — rece Misa i
sede pored Bebinog stola na ponudenu tapaciranu stolicu.

- Da li si za neko pi¢ence? — rece Beba i zapali cigaretu.

- Moze nesto na bazi limuna, “Sveps”, “tonik” ili slicno — re¢e Misa i
poce da otvara svoju akten-tas$nu, traze¢i memorandum koji je nedavno
dobio od Bebe. Pored Mise je seo kolega Dule Seguljev, koga je Misa
zajedno sa Laletom, sretao na terenu Vojvodine. Tu je seo 1 MiSin poz-
nanik, eks kosarka§ Milan Camprag, dva brata Jovinov trgovacki putnici
iz Subotice, kao 1 nekoliko akvizitera — penzionera, koje je MiSa ponekad
sretao putujuci po terenu Backe. U meduvremenu, iz druge prostorije se
prikljuciSe jos dve osobe, jedan omanji mrSuljavi muskarac 1 jedna mlada
zena ispod tridesetak godina.

- Evo, MiSo, da te upoznam: Ovo je moja desna ruka i moja zamenica
Purdica Juhas i na§ magacioner Sale — rece Beba 1 poce sebi na nasipa
“badelov” konjak u malu ¢agicu. Milan Camprag je doneo Misi “Sveps” u
flasici i dodao mu jednu vecu praznu ¢asu, a ostalima je doneo po Soljicu
kafe. Zatim Sefovica Beba nastavi:

- Nase predstavnistvo ,,Vuk Karadzi¢* veoma je ugledno u drzavi. Mi
imamo 1 asa, iskusnog prodavca knjiga, Slavka BjeloSevica, verovatno si
cuo za njega? On je ve¢ nekoliko godina zvani¢ni Sampion Jugoslavije u
eksterijernom plasmanu knjige.

- Znam. Upoznao sam ja Slavka BjeloSevica, joS prosle godine na te-
renu, negde kod Vrbasa. Mislim da on radi poslove u tandemu sa svojom
suprugom Slavicom. Ba§ smo se sretali nekoliko puta. To je jedan fin i
otmen covek, prosed, zivahan, temperamentan, a sa svojih preko pedeset,
izgleda mnogo mlade i vitalnije. Zatim MiSa nastavi — Mislim da Slavko
odli¢no forsira vaSe naslove “Muzeji sveta” 1 “Enciklopediju Larus”, na-
ro€ito po teritoriji opstine Subotica, ali i u podrucju Semberije?

- Upravo tako — rece Beba, ponudivsi tad Misi katalog svih “Vukovih*

65



Dr Milivoje Dosenovi¢: KAKO PRODATI KNJIGU (savremeni realisticki roman)

izdanja. I dok je Misa listao katalog objavljenih naslova iz programa IP
,»Vuk Karadzi¢®, ¢uo je glasove i otpozdravljanja iza sebe:

- 0, gde si Bjeloseviéu — re¢e glasno Milan Camprag. Misa se okrenu,
1 na vratima ugleda svog kolegu koga je Cesto sretao na terenu. Bio je to
glavom 1 bradom Slavko BjeloSevi¢, Sampion Jugoslavije u eksterijernom
plasmanu knjige. Dosao je u drustvu sa svojom lepom, i od sebe prili¢no
mladom suprugom Slavicom. Slavica je bila Slovenka, jedna fina zenica
koja je imala veciti osmeh na licu. Nikada je MiSa nije video namrgo-
denu. Slavko je bio susta suprotnost od nje. Bio je pomalo nagao, manje
tolerantniji od nje, a u poslednje vreme je bio vidnije nervozan. Verovat-
no su duge godine rada sa kupcima i knjigom, pomalo nacele njegove
zivce. Mada svi ljudi kazu, pa ¢ak i psiholozi — da prodavci knjiga imaju
najjace zivce. Slavko je bio i1 jedan od prve generacije trgovackih putnika,
jos§ od 1957. godine, kada se knjiga pocela prodavati na otplatu (kredite).

Slavko i Slavica su srda¢no pruzili Misi ruku, ¢ak su se i poljubili, pa
Slavko BjeloSevi¢ nastavi:

- Prica se da prelazi$ kod nas?

Misa se malko osmehnu, pa rece:

- Moguée je, ali jo§ ne znam &vrsto. Cuo si, u novosadskoj poslovnici
IP “Rad”, oni nasi prave ruzne zavrzlame, svadaju se za fotelje...

- Znam ja njih sve, ko stare kante — reCe Slavko, pa nastavi. — Sve ja
njih poznajem, ali ne samo u “Radu”, ve¢ 1 mnoge druge. Svi ti rukovo-
dioci su bili nekadasnji trgovacki putnici. Neki su radili sa manje, a neki
sa viSe uspeha. Odli¢no znam i Puru Vuckovica iz “Narodne knjige”,
Milana Sikopariju iz “Mladosti”, Stevu Miliéeviéa iz “Stvarnosti”, Vesu
Albuljaiz “Rada”... Znam i Srbu Milanovié¢a, Boru, Bogicu, ¢ika Urosa, a
poznajem i sve magacionere u Novom Sadu 1 Beogradu, od onog prgavog
Emila iz “Prosvete”, do Mice iz predstavnistva IKRO “Mladost” u Beo-
gradu, iz magacina, dole u Crnogorskoj ulici, ispod Brankovog mosta...

Misa otpi svoj “Sveps” pa upita Slavka:

- Da li no¢is$ po hotelima na terenu ili dolazi$§ kuci?

- Kako kad, udrobljeno — kroz $alu rece Slavko i nastavi:

- Bogami, ako ti predes, ovde, kod nas, u “Vuk Karadzi¢” — ode moja
titula Sampiona drzave na §iljak. Sta kaze§, Bebo? — rege Slavko Bjelose-
vi¢ 1 otpi gutljaj kafe.
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- Moguce je. Na kraju krajeva, dosta si i bio Sampion drzave, ¢ini mi
se Sest puta? — dobaci mu Beba, sedeci za svojim stolom.

- Sedam! — Ispravi Slavko Sefovicu Bebu, pa dodade:

- Ti, kolega, radis briljantno i fenomenalno. Cuo sam od mnogih teren-
skih komercijalista koje sam sretao po Jugoslaviji. Ne bi mi bilo krivo da
mi ba$ ti preuzmes titulu Sampiona naSe velike i lepe drzave.

Na ove Slavkove reci, njegova supruga Slavica dodade:

- Ne bi ti bilo krivo? Uh, uh. Vi muskarci samo volite da pobedujete...

I tako. Razgovori vrlo topli 1 duhoviti vodili su se toga jutra u pred-
stavniStvu “Vuka Karadzi¢a” u Novom Sadu u ulici Laze Kosti¢a 2. Tada
Beba nastavi:

- Miso. Evo, da pogledamo na§ magacin. Mislim da bi bio zadovoljan
izborom robe. Ako odlucis da predes kod nas u “Vuk™ , donece ti se reSe-
nje o stalnom radnom odnosu iz Beograda, sti¢i ¢e za jedan dan!

Bebina ljubaznost i primamljiva ponuda novoga radnog mesta, Misu
su vrlo prijatno iznenadili. Tada se on podize sa svoje stolice i rece Bebi:

- Nema potrebe, Bebo, da razgledam magacin. Znam ja odli¢no Sta sve
ima “Vuk Karadzi¢” na lageru knjiga. Vasi naslovi su bas ono pravo za
mene. Brzo bih sa njima oborio sve jugoslovenske rekorde, pod uslovom
ako se kolega Slavko ne buni — kroz Salu re¢e Misa, dok su svi prsnuli u
srdacan 1 iskren smeh. Zatim MiSa nastavi:

- Idem da vidim §ta rade oni moji u “Radu”, pa ako se ne budu pomirili
medusobno, odmah uzimam radnu knjizicu, 1 eto mene kod vas u “Vuku”.

Napolju je sitna martovska kiSica kvasila novosadske trotoare. Misa je
seo za upravljac€ svoga “tristaca” i krenuo ka poslovnici “Rad” na adresi
Salvadora Aljendea 30. Ipak, nije hteo da prenagljuje. Duboko je udahnuo,
malo sacekao u kolima 1 krenuo ka strogom centru u svoj omiljeni resto-
ran “Zagreb”. USavsi u restoran, narucio je dve pogacice sa sirom i vecu
kriglu bele kafe. Topla tecnost mu je neobicno godila, grejavsi mu grudi 1
pluca. Osecao je neku finu smirenost celoga svoga bi¢a. Razmisljao je o
svemu. Razmisljao je Sta promenom izdavacke kuce dobija, a Sta gubi?
Ipak je konstatovao da odlaskom iz “Rada” ne gubi nista, a prelaskom u
“Vuk” dobija puno toga: novu Sansu, vec€i lager, vecu platu, nove prijate-
lje... Krenuo je iz restorana i ¢vrsto i nepokolebljivo sve prelomio u sebi:

- Idem po svoju knjizicu u “Rad”. Odnecu je onima kojima trebam...
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RAZBIJANJE STEREOTIPA U PARAMPARCAD

Prelaskom u IP “Vuk Karadzi¢”, Misa je dobio i novi podstrek za rad
sa knjigom. Bio je potpuno opusten. Iz bivse firme, otiSao je kao najbolji,
ne napravivsi nikakve greske, nikome se nije zamerio, pa nije ni imao raz-
loga da se sa neCim opterecuje ili da neSto oplakuje. Nije hteo traciti vre-
me, ispravljajuci “krive Drine”. Shvatio je da ljudska sre¢a ne zavisi od
dogadaja koji coveka prate, ve¢ od nacina na koji on to manifestuje u sebi.

Misa, iako je imao tek napunjenih dvadeset Sest godina, vec je pos-
tigao da postane republicki Sampion eksterijernog plasmana knjige. Zeleo
je da dugo radi posao koji je odabrao i koji mu lezi. Zeleo je da proudava
trziSte, da joS dublje preispituje sebe, 1 da iz dubine svoga bica iS€upa
neke nove ideje kojima bi razbio u paramparéad sve uémale i postojece
stereotipe koji su godinama pratili problematiku plasmana knjige. Duboka
razmiSljanja plovila su njegovim bi¢em, pre nego §to je krenuo u svoju
novu firmu da trebuje robu. On je, razmisljajuci, doSao do nekih novih,
dragocenih i vaznih saznanja, koji ¢e mu biti i te kako korisni na putu
rada sa knjigom, sa kojom ¢e godinama da se druzi. BeleZio je pomno u
svom dnevniku neke ustaljene stereotipne radnje, koje su se godinama
provlacile, jo§ davno, pre pocetka njegovog bavljenja plasmanom knjige.
I kao po nekoj inerciji, kao po nekoj kolektivnoj hipnozi, ti stereotipi su
ve¢ duboko pustili korenje u izdavacko-knjizarskom miljeu. Pipci tih
StetoCinskih stereotipnih navika, pomalo su zakacili 1 njega samog, ali to
bejase samo nakratko.

U jednu posebnu svesku, upisivao je sva saznanja o tome, pa je na
neke radnje u vezi sa knjigom 1 oko knjige, stavio slovo “S” (stereotip),
koje je svrstao brojevima od 1 do 10, sistemskim redom:

1) Skoro svi terenski komercijalisti nose istovetne knjige (jer sva
izdavacka preduzecéa vrSe medusobnu razmenu naslova svojih knjiga).

2) lzlaganje knjiga ispred fabrickih ulaza — nije dostojanstveno.
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3) Vecina terenskih komercijalista rade anohranu 1 prevazidenu klasi-
¢nu prodaju knjiga izloZbom: sto, stolica, cekanje da kupac sam dode.

4) Svi terenski komercijalisti odlaze na overavanje zaklju¢nica, pa se
cesto “sudaraju” izmedu sebe, nude¢i po kancelarijama svoje knjige.

5) Vecéina “virmanista” (snabdevaca knjizara) su po pravilu privilego-
vani miljenici svojih Sefova, uglavnom.

6) Mnoge izdavacke kuce, preko svojih ovlaS¢enih advokata Salju opo-
mene kupcima (ili pozive za sud), koji nisu uplatili rate na vreme, a time
¢ine medvede usluge svojim terenskim komercijalistima 1 akviziterima.

7) Svim izdavackim ku¢ama je vazan cilj da isprazne iz svojih maga-
cina “kamenje” (ustaljeni naziv za nekonjukturne knjige), preko leda svo-
jih terenskih komercjalista (eksterijernih menadzera) ili akvizitera.

8) Mnogi terenski komercijalisti izlaZzu na svojim tezgama previse sli-
¢nih naslova. To je pogresan pristup, jer je kupac zateCen.

9) Vecina terenskih komercijalista koncentriSe svoje poslove uglav-
nom u veéim gradovima, $to je apsolutno pogresno.

10) Cesto je primetan $um u komunikaciji, izmedu $efova poslovnica i
direktora samih centrala izdavackih kucéa. Zbog toga trpe operativci.

To su, otprilike, neki od stereotipa (mada ih ima joS) 1 za koje je Misa
shvatio da nekako “Str¢e”, mada je mogao da navede i mnogo vise ostalih
koji su i te kako balast u plasmanu knjige. Zasad se on zadrZzao na mogu-
¢ih deset. Shvatio je da je za obavljanje i1 pravljenje nekih vecih poslova
na, recimo, saveznom nivou, cela ta paleta nabrojanih stereotipa, trebalo
je da se konacno razbije u paramparcad. Medutim, Misi nije bio cilj da
menja stil rada svojih kolega. To on nije pokuSavao ni kroz razgovore sa
njima. Zato? Zato $to je, po Sopenhaueru, “Goveka uvek tesko popraviti,
a vrlo lako naljutiti”. Vecinski deo terenskih komercijalista u SFRJ, radi
svojim ustaljenim ritmom, jer misle da jedino tako treba i moze. Cesto se
oni godinama drze, kao pijani plota za prevazideni na¢in plasmana (sto,
stoli¢ica, knjige na sunce). U redu. Neki guraju tako i do penzije. Opet,
neki drugi nisu hteli da iSta menjaju, bojeci se neuspeha. Njihov psiho-
loski profil je takav, i tu se ne moze niSta menjati Tre¢i su “virmanci”,
kojima nije nikada ni padalo na pamet da nesto ¢eprkaju u svojoj glavi.
Njima je bilo sasvim dobro, jer su za njih uvek neki drugi (Sefovi) radili
poslove, mada je bilo 1 onih koji su pravili virmane svojim radom, ali tak-
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vih se moglo nabrojati u celoj zemlji na prstima samo jedne ruke. Sve te
¢injenice Misa je dobro znao, jer su to bili problemi sa kojima se sus-
retao svakodnevno. Shvatao je Misa, da samo ozbiljnim radom i original-
nim idejama, moZze nesto veliko uraditi. I on je to ve¢ i uradio. Za poce-
tak, sasvim je pristojno to, Sto je osvojio titulu republickog Sampiona
eksterijernog plasmana knjige. Uspeo je to bez bilo ¢ije pomoci. Danas se
smeje kada se seti onog svog probnog staza u trajanju od tri meseca u tri
najpaklenija vrela letnja meseca, u vremenu kada kupci skoro da i ne
kupuju knjige, jer misle na letovanja, banje, more i1 planine. Ponekad o
tome pomisli sa pitanjem: “Kako 1i su se samo dosetili da uvedu probni
rad u vremenu kada knjiga skoro da ne ide®. Ipak, bas zbog toga svega bio
je zadovoljan. Nekako mu je njegova prva titula republickog Sampiona
plasmana knjige, bila veca i draza, kada se samo seti kroz §ta je sve prola-
zio. On se nije obazirao na neke sujete oko sebe, niti na nekakve sitne in-
sinuacije, koje bi, tu 1 tamo, krajickom svoga uha, ¢uo negde od nekog
“dobronamernog” kolege, koji ga je kao bajagi branio od nekih babaroga.

Upravo negde krajem maja meseca 1977. godine, u magacin IP “Vuk
Karadzi¢”, stigao je prvi kontingent od hiljadu i sto primeraka zanimljive
nove knjige, monografija o predsedniku drzave Josipu Brozu Titu, pod
radnim naslovom “Njihovi dani”, autora Ive Eterovi¢a. Svi trgovacki put-
nici u redovnom radnom odnosu 1 akviziteri (sa ugovorom o delu), bili su
pozvani u predstavni$tvo “Vuka” u Novom Sadu, tu je bio i Misa. Kada
su se svi okupili, grupi od oko tridesetak ljudi, obratila se rukovodilac
predstavniStva Purdica Jakobac Beba, koja je drzala zvanicni papir:

- Dragi saradnici! Danas nam je stigao kontingent zanimljive, najno-
vije knjige pod naslovom “Njihovi dani”. Pokazacu vam je kako izgleda.
Evo, izvrsno je ilustrovana, a cena je Sezdeset dinara, daje se na Sest rata.

Zatim je Beba vidno uozbiljila inace svoje veselo i prijatno lice, po-
kazuju¢i skupu zvanicni papir koji je procitala:

- IP “Vuk Karadzi¢” centrala iz Beograda nas obavestava o slede¢em:
Ovu knjigu mogu trebovati iz magacina svi stalno zaposleni trgovacki
putnici, kao 1 akviziteri, ali u prvom trebovanju samo u koli¢ini do dvade-
set primeraka. Svaka prodata knjiga dozvoljava duplo trebovanje, ade-
kvatno koli¢ini prodatih knjiga. Potpis, direktor Slobodan Duric¢.

Prisutnima u predstavnistvu, sve je bilo jasno. Neki su prokomentari-
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sali onu narodnu: nit’ po babu — nit’ po stricevima. Ali za Misu je to bio
jedan od prostih stereotipa. Zasto? Pa, zbog toga S§to nisu svi terenski
komercijalisti istog mentalnog sklopa, da bi se tu podelila ista koli¢ina
knjiga svima podjednako. Ovo nije bila obi¢na knjiga, ve¢ knjiga vrlo
ozbiljna. Kada se uzme u obzir njena tematika, i ¢injenica da se radi o
najvecoj li¢nosti jedne drzave — onda plasman takve knjige ima mnogo
vecu tezinu. No, Sta je tu je. Misa nije hteo da gubi vreme kao Petar Pan,
junak pisca Dzejmsa Metjua Barija, ili kao Servantesov Don Kihot sa
vetrenjaCama, niti da ¢eka Godoa (primedba po delu Semjuela Beketa),
ve¢ je to za njega bio pravi momenat da se iskaze. Bila je to Sansa da se
tom knjigom probije u zavrSnu trku za obaranje jugoslovenskog rekorda
na eksterijernom plasmanu knjige.

I dok je ¢ekao svoj red za trebovanje dvadeset primeraka nove knjige,
obrati mu se kolega Slavko Bjelosevi¢:

- Sramota! Svima ista koli¢ina knjiga. Kao da smo ovce... Zar da istu
koli¢inu ovih knjiga da dobiju i trgovacki putnici i akviziteri? Pomesali su
zaista 1 babe 1 Zabe!

Na Slavkovu opravdanu ljutnju, Misa se tad slatko nasmeja, potapsa ga
malko po ramenu, pa mu rece:

- Ne kaze se to, Slavko “i babe i zabe”. Ve¢ se to kaze malko drugacije
“i ribe — i vodozemci”. Salim se. Nemoj da me &uju ovi nasi stari akvizi-
teri penzioneri. I, §to se nerviras, Slavko. Dokazace se ko zaista vredi.

- Ma, pusti, Miso. Dosta mi je tih birokratskih zavrzlama i te njihove
demagogije. Godinama ja to sve gledam. Dosta mi je njihovih lepljenja
obavestenja po nogarama od kancelarijskih stolova o stalnim promenama
normi i kamatnih stopa, dosta mi je...

Misa pokusa da ga malko smiri, pa mu rece:

- Evo, tvoja Slavica je potpuno smirena. Ona ¢uva svoju snagu i Zivce
za teren 1 za prodaju knjiga. Smiri se malo, Covece.

- Cini ti se — re¢e Slavko, silazeéi ljut sa paketom trebovanih knjiga do
svoga crvenog ‘“‘stojadina”, koji je bio parkiran uz ulaz predstavnistva.

Misa je uzeo svoje sledovanje knjiga, sedaju¢i u automobil poceo je
brzo razmisljati, gde da krene i u koju firmu? Vremena nije bilo za bacanje.
Nesto duboko u njemu, govorilo mu je da je ovo prava Sansa i put ka Sam-
pionskoj tituli najboljeg menadzera Jugoslavije. On je razmisljao brzinom
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hokejasa, a odluku je doneo u automobilu. Krenuo je odmah ka “Centrosla-
viji” u ulicu Ognjena Price broj sedam, prekoputa Futoske pijace. ProSao
je pored svog dobrog poznanika portira Milana, hitno se javio rukovo-
diocima Rudiki, DuSku i Zoranu, i krenuo u “osvajanje” jednog od naj-
poznatijih trgovackih preduzec¢a u AP Vojvodini.

Uprava “Centroslavije” je bila uz komsiluk salona automobila u kome
su bili izlozeni ,,opel kadet” 1 ,,citroen GS*. To je velika zgrada, koja ima
tri sprata i Sire dvoriste sa brojnim kancelarijama. Tu je radilo oko dvesta
pedeset zaposlenih samo pre podne (sluzbe raCunovodstva, finansija, por-
eskog odeljenja, komercijale i kadrovske sluzbe sa internom bankom).

Misa je krenuo ofanzivno, temporalnim marketingom sa novom knji-
gom “Njihovi dani”. Dobio je krilatu snagu i ogromnu inspiraciju. 1z knji-
ge je birao najatraktivnije, srceparajuce ekskluzivne fotografije iz pred-
sednikove privatne rezidencije zvane “Beli dvor”. I tu se desio onaj kalei-
doskop “povratnog dejstva” ili sistem “kupac vuce kupca”. Kroz reakcije
potencijalnih kupaca, shvatao je i brzo registrovao $ta “pali” Zene, a na Sta
reaguju muskarci, pokazujuéi fotografije iz knjige. Svi su se oduSevili
novom knjigom, koja je MiSinom izuzetnom prezentacijom, u njihovim
o¢ima — dobila jo§ neku vecu i1 dragoceniju vrednost. Tu, na terenu,
direktno medu masom svojih kupaca, spontano se dogadalo malo ¢udo.
Misa je svesno 1 planski, razbijao jo$ jedan nametnuti stereotip klasi¢nog
ispunjavanja zaklju¢nica. On je doSao do originalne ideje. Izvadio je tuce
blanko zaklju¢nica IP “Vuk Karadzi¢” Beograd, i podelio ih svima koji su
izrazili Zelju da kupe knjigu od njega, tako da su oni sami poceli na svo-
jim stolovima ispunjavati u zaklju¢nicima svoje formalnosti. Odusevljeni
kupci su Misi vracali potpisane zakljucnice. Za nepun sat knjige je kupilo
svih dvesta pedeset zaposlenih osoba u “Centroslavijinoj” centrali. Prvih
dvadeset kupaca je odmah dobilo svoje knjige, jedine koje je Misa i imao
sa sobom. Ti kupci, koji su imali privilegije da dobiju svoje knjige,
odjednom su postali, ni krivi ni duzni “glavni” za rentiranje svojih knjiga
dok Misa iz magacina ne donese za ostale kupce. Na overi zaklju¢nica u op-
Stem sektoru, Sef kadrovske sluzbe prijatan covek Zoran Danojevié, pot-
pisujuci, uz sluzbenicu koja je pecatirala gomilu zaklju¢nica dodade:

- Miso, ne pamtim ovakvu gungulu u svom radnom veku. Najvise sam
znao overiti do desetak zaklju¢nica dnevno, ali ovako zaista nije bilo...
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Cim je Zoran overio sve zaklju¢nice, Misa mu zahvali i hitno krenu
svojim automobilom do predstavnistva “Vuka”, da bi po novom pravil-
niku, koji je poslao Beograd — uzeo novih dvesta pedeset primeraka knji-
ga. Dok je izlazio iz kadrovske sluzbe, Sef sektora Zoran viknu za njim:

- Hej, Miso! Kad urucis prodate knjige svima u direkciji, odmah pozu-
ri u na§ drugi OOUR “Centroslavije” u ulicu Tekelijina 54 (Hladnjaca),
jer 1 tamo imamo oko dvesta pedeset zaposlenih, uglavnom zena!

Bilo je ve¢ negde oko deset Casova ujutro. MiSa je vrlo brzo stigao u
predstavniStvo “Vuka Karadzi¢a” sa taSnom punom zaklju¢nica. Odmah,
odobrenjem rukovodioca Bebe, iz magacina je dobio novih petsto prime-
raka knjiga ”Njihovi dani”, i jedan iskren poslovni poljubac u desni obraz,
kao pride za briljantno uraden jutros$nji posao.

U drugom OOUR-u “Centroslavije”, veliku kolsku kapiju otvorio mu
je njegov dobar poznanik od ranije, Savo Stoj$in, Sef obezbedenja firme. I
dok je Misa prolazio svojim “tristatem” pored Save, on mu dobaci:

- Cuo sam sve. Malopre mi javise iz direkcije, da si ve¢ tamo napravio
“rSum” sa tom novom knjigom. Samo §ibaj, mladi Sampione.

I dok je Misa ulazio u krug “Hladnjace”, Cuo je iza sebe Savin glas:

- Ostavi 1 za mene jedan primerak knjige, posle ¢u ti dati licnu kartu.
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Misa je ponovio nacin prodaje, kao i u prethodnom slucaju u ulici
Ognjena Price. Ponovo su od njega kupili svih dvesta pedeset zaposlenih
u OOUR Hladnjaca. Na izlasku kroz kapiju, Savo je mahao svojom li¢-
nom kartom. MiSa mu pruzi knjigu kroz prozor automobila sa recima:

- Vrati tu li¢nu kartu u novcanik, poklanjam ti knjigu, Castim za srecu.
Zatim je vrlo brzo stigao do svog predstavniStva “Vuka”. Na vratima je
sreo kolegu Slavka, koji je nosio trideset zaklju¢nica nove prodate knjige.
Misa je ¢ekao da Slavko Bjelosevi¢ obavi formalnosti sa Bebom, koja se
obrati Slavku re¢ima:

- Eto, Misa je od jutros, za nepuna dva sata prodao tacno petsto ovih
novih knjiga ,,Njihovi dani.

Slavko je sa primetnom nevericom seo na stolicu i narucivsi ¢asu kisele
vode rece:

- Kako petsto? Valjda pedeset? Nemoj se, Bebo, jutros zavitlavati.

- Petsto, kolega! Petsto primeraka knjiga, Covece!

Tada se, Slavko, taj veliki jugoslovenski as plasmana knjige, podize sa
svoje stolice 1 zurno izlaze¢i iz kancelarije doviknu. — Idem da dovedem
moju Slavicu iz kola, da se i ona uveri o ovoj, zaista Sokantnoj vesti.

Slavica se vratila za njim u kancelariju, i u maniru jedne fine i otmene
dame, uz osmeh je pruzila Misi ruku, Cestitav§i mu na velikom radu.
Zatim su Beba, magacioner SaSa i MiSa obavili formalnosti oko pon-
ovnog zaduZenja jo§ petsto primeraka knjiga ‘“Njihovi dani”. 1 dok je
magacioner Sasa pomagao Misi da utovari svoje knjige u automobil, u
predstavniStvo “Vuka” je stiglo jos nekoliko trgovackih putnika u stalnom
radnom odnosu 1 nekoliko akvizitera. Medu njima je bio i procelavi Nesa
Ratkovi¢ zvani ,,pilot”. Nadimak je dobio, jer je pre par godina zaista bio
pilot poljoprivredne avijacije, pa je zbog nekih “nestasluka” dobio i otkaz.
Nesa zvani ,,pilot™ bio je dobar drug, pa je i on pomogao da se MiSina
koli¢ina knjiga utovari u njegovog narandzastog “tristaca”. Kada je sve
bilo utovareno, MiSa se vratio u kancelariju da obavi formalosti oko
potpisivanja trebovanja knjiga. U kancelariji je sedelo oko desetak ljudi,
koji su drzali u rukama po par overenih zakljucnica za prodate knjige
“Njihovi dani”. Tada im se Beba obrati:

- Gotovo! Nema knjiga u magacinu. Ostalo je jo§ samo oko stotinak
primeraka, da se da Slavku. MiSa je jutros prodao celih petsto primeraka,
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pa je po pravilniku “Vuka”, malo pre dobio jo$ novih petsto i to je uto-
vareno u njegov automobil.

- Bebo! Evo, ovde u magacinu ima jo$ negde oko Sezdeset primeraka,
ostavljeno da se odnese knjizari “Svjetlost” kod Sofije? — viknu maga-
cioner Sasa, 1 donese paket i po knjiga, stavljajuci ih na veliki drveni sto.

- U redu Sasa. Koliko je vas deset drugih donelo overenih zaklju¢nica
u vezi sa ovom knjigom? — upita strogim glasom Beba, vidno nervozna.

Kako ko! — povika nekoliko njih u jedan glas, pa nastavise pojedina-
¢an raport o prodatim knjigama, kojih je ukupno bilo oko trideset.

Taman se uklopilo — re¢e Beba, naredivsi Sasi da sredi sa njima te for-
malnosti, a zatim vidno umorna sede za svoj sto i1 zapali cigaretu. U pred-
stavniStvu “Vuka” u Novom Sadu, niko se nije bunio, sem §to je kod svih
bio vidan ¢aCuden izraz lica, kao i lagana zbunjenost. Akviziter, brkati
Vuceta, inaCe bivsi policajac u penziji, bio je iskreno odusevljen Misinim
uspehom, jedino je stari i prilicno prgavi akviziter Ante nesto neartikuli-
sano gundao, sa prizvukom bespotrebne i bezrazlozne sujete.

Misa nije gubio vreme. Odmah je odneo i urucio sve knjige koje je
prodao u drugom “Centroslavijinom” OOUR-u zvani “Hladnjaca” i nasta-
vio da pravi poslove i u NISP “Dnevnik”, “Mlinoservisu”, “Zvezdi” itd.
Negde oko Cetrnaest ¢asova, poprilicno umoran, svratio je u svoj omiljeni
restoran “Zagreb”, kod Katolicke porte, narucivsi sok od borovnice. I dok
je polako ispijao sok, prelistavao je overene zakljucnice. Izbrojao ih je
ta¢no osamsto sedamdeset pet. Dakle, po racunici, u automobilu mu je
ostalo jo$ sto dvadeset pet primeraka knjiga “Njihovi dani” za sutraSnji
rad. Bio je vrlo zadovoljan, naro€ito ¢injenicom da je rukovodilac pred-
stavniStva, Beba, pred svima od trideset zaposlenih, procitala onaj dopis
koji je direktno poslat iz Beograda, o strogo propisanim pravilima trebo-
vanja knjige “Njihovi dani”. To pravilo: “koliko prodas — duplo trebujes”,
imalo je, zaista, neki poSteni stimulativni prizvuk, $to nas narod kaze: “ko
umije — njemu dvije”.
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TAMO GDE JE SVIRAO JANIKA BALAZ

Toga popodneva, kada se vra¢ao ku¢i, asfaltni put ka Backoj Palanci
bio je Cist. Sretao je tada samo poneku drumsku krstaricu, pored koje se
mimoisao, ili neki drugi kamion koji bi preticao. Bio je umoran, ali i ras-
poloZen. To raspoloZenje mu je bilo veoma vazno. Ono je bilo u njemu
kao nova kapljica spasenja koja je krepila sva njegova Zedna momacka
htenja, daju¢i mu neku novu ¢arobnu vedrinu. Velika volja se tada radala
uz puno malenih novih Zelja, kao mlade grane fikusa, na kojoj bi se, iz
¢asa u cas, neprimetno pojavilo nekoliko novih listi¢a, koji su pohrlili u
slobodu da ukradu prvi suncev zracak, izmigoljivsi se iz svojih si¢usnih
neznih i zelenih pelena.

Misa je vozio i razmisljao. Razmisljao je o svom poslovnom odab-
ranom Zivotnom putu. Voleo je od srca Novi Sad. Bio je to grad njegovog
Skolovanja, njegovih momackih treninga, sa kojih bi njegovo umorno telo
nosio jedan nezaboravni putnicki voz, dugackom Somborskom prugom.
Secanja su se vracala jedna za drugom. U misli mu se vratio 1 jedan ocev
bicikl marke “pretis”, koji su mu, iako bejaSe zaklju€an lancem i katan-
cem za metalnu ogradu mesne zeleznicke stanice — ukrale dokone seoske
barabe, jedne maglovite jesenje no¢i. Za tren se nasmejao tome i pomis-
lio: “Mozda i danas, neko od tih seoskih lopina, kao zreo Covek — vozi taj
moj ukradeni bicikl, do stare poljoprivredne ekonomije ili seoske farme, s
posla i na posao”. MiSine misli bi se nanovo opet selile ka Novom Sadu.
Zamisljao je sebe, kako je svojim radom na plasmanu knjige, zaradio neki
udoban i lep stanci¢, negde oko “Kokre”, tu, u blizini onih, njemu dragih
novosadskih perona. Zamisljao je da je u tom svom novom novosadskom
stanu smestio momacki lezaj marke “dzejms bond”, plave boje, sa ugra-
denim radioaparatom u uzglavlju udobnog Sirokog lezaja. Imao je joS ne-
kih svojih Zelja, u kojima je bila i dugokosa Vesna...

Odjednom, njegove misli prekinu snazan zvuk automobilske sirene
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“mercedesa 280 E”, koji ga je preticao. Iz njega je mahnuo rukom mladi
voza¢ u kome je prepoznao lik Milivoja Nozice, druga iz detinjstva, koji
se tada bavio svadbarskim Satorima. Krovni nosa¢ njegovog automobila
bio je pretrpan nekakvim drangulijama, velikim kvakama, konopcima i
smotanim golemim Satorima. Taj njegov drug “Sator-rentir” ziveo je u bac-
kom selu Magli¢, a posto je imao rodenu babu Savu u Novoj Gajdobri,
Misa je pretpostavljao da se upravo uputio u tom pravcu, ili ko zna gde.

Priblizavalo se lepo selo Celarevo i nadaleko poznati motel “Poloj”.
Misa skrenu svojim automobilom levo i ude na jedno slobodno parking
mesto. Tu, u njegovom restoranu zeleo je da popije jedan hladan “Sveps”.
Restoran je bio veoma poznat po dobroj muzici i klopi. Ulaze¢i unutra,
mahnuo je svom poznaniku i Sefu kuhinje Ivkovicéu, koji je pored velikih
lonaca, davao neke instrukcije bucmastim kuvaricama u belim kuvarskim
uniformama. Tad je MiSa odabrao jedan sto pored saksija sa cve¢em. On
je neobi¢no voleo sobno cvece. Cvece je za njega bilo uvek, kao neki
autonomni Sumski svet, koji se vecito preselio u svoje saksije. Putujuéi po
terenu, Cesto je rucavao pored raznog cveca, koje je bilo u restoranima.
Jednom je bio posebno tuzan, jer je video u nekom Sabackom restoranu,
kada je pao neki pijanac i polomio mlade palme i oliandere sa saksijama.
Posebnu ljubav prema cvecu prenela je u njega Zena koja mu je darovala
zivot, vredna i1 dobro¢udna Crnogorka Milica, ¢iji je mio lik, kao mali de-
cak gledao, kako ona hoda sa kanticom, paZljivo i nezno prilazi od saksije
do saksije, zalivaju¢i cvece na hodniku njegove rodne kuce...

Tu, za stolom restorana u motelu “Poloj”, ¢utao je. Nije ni sam znao
koliko vremena je to potrajalo, dok ga ne prekide muski glas:

- Hej, Miso! Sto i si se toliko zamislio? Ja ti ve¢ po drugi put vitem
“zdravo, drugar”, a ti nista...

Misa se malko prenu. Kod stola je stajao, nasmejan, u belom konobar-
skom blejzeru, njegov poznanik iz detinjstva, Nikola.

- O, zdravo, mrgude! — naSali se MiSa sa crnokosim konobarom.

- Malo me povuce u neki dremez, razmisljanje 1 ovaj prelepi Sumski
povetarac sa mirisom Dunava i sremske strane preko, od Nestina — rece
Misa 1 srda¢no mu pruzi ruku. Zatim je narucio i jedan “Sveps”, koji mu
je konobar doneo, i zajedno sa svojom kafom seo na stolicu pored njego-
ve. Malko je poc¢utao, otpivsi gutljaj tople kafe, pa rece Misi:
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- Kako idu knjizarski poslovi? Cuo sam od nekih tvojih kolega koji su
no¢ili ovde na “Poloju”, da bukvalno ,,upijas* izdavacko trziste!?

- Ma, sale se ljudi. Radim svoj posao onako kako znam, i to je sve.

- Ej, hajde dodi veceras sa Vesnom ovde. Znas... Janikini tamburasi ¢e
opet svirati u naSem motelu.

- Ma nemoj — rece Misa i upita:

- Vidim, u uglu, tamo su im instrumenti, tambure, kontra i beges, a gde
je onaj Janikin maleni prim?

- Janika Balaz nikad ne ostavlja svoj prim u restoranima. Uvek ga nosi
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sa sobom. Znas, prosle nedelje Janika nam se pozalio, dok je vecerao, da
nije bas dobar sa zdravljem, da mu u poslednje vreme srce “Skljoca”.

- Nece valjda!? — rece Misa, otpivsi svoj “Sveps”, pa nastavi:

- Janika je veliki kapacitet, Covece. On je neprevazideni maestro svojih
osam tamburaSa s Petrovaradina. Janika, recimo, moze u svojoj glavi da
iskljuci sve tamburase sem recimo kontrasa... i samo njega slusa, iako 1
dalje sviraju svi. Zatim moze da Cuje, ako hoce samo beges (kontrabasi-
ste Bilija iz Silbasa), ili bilo koji drugi instrument svojih osam tamburasa.

- Znam i ja za to — rece konobar Nikola, pa dodade:

- Ti to, MiSo, razumes odli¢no, jer si svirao kao gitarista u dva popu-
larna omladinska novogajdobranska benda ,,Dobosako* i ,,Kamikaze®...

Bilo je oko Sesnaest casova. Misa je ustao, pozdravivsi se sa svojim dru-
garom konobarom “Poloja” i krenu ka parkiranom “trista¢u”. Nastavio je
voznju ka Backoj Palanci, otvorivsi leptir-staklo svog automobila. Miris
proleca koje je pulsirao u svojoj najvecoj snazi, $irio se svuda oko njega.
Bio je to Carobni, iskonski koktel mirisa mladoga Zzita, rascvetale Poloj-
ske Sume hrastovog drveca, pomesanih sa mirisima velike reke, koja je tu,
u blizini, tiho tekla izmedu backe i sremske strane.
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Inserti sa novosadskog vikend naselja Kamenjar
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NA NOVOSADSKOM “KAMENJARU”

I, tako, Misa je startovao impresivno u uglednoj izdavackoj kuéi “Vuk
Karadzi¢”. Redali su se uspesi, jedan za drugim. Kako su pristizali novi
kontingenti knjige “Njihovi dani” — tako su brzo i bili prodavani. Jedan
mesec, drugi mesec, tre¢i... Skor je bio nekoliko hiljada kupaca. Tad je
beogradska direkcija IP “Vuk Karadzi¢”, shvatila da je obi¢an nonsens,
slati knjige svojim poslovnicama i predstavniStvima, da bi iste knjige sta-
jale u njihovim skladistima. Cak, preko desetak predstavnistava i poslov-
nica “Vuka Karadzi¢a” u SFRJ, nije uspelo preko svojih prodajnih mreza
(virmanske, linijske otplate i knjizarske mreze), da realizuje koliinu
prodaje onoliku, koliku je sam MiSa ostvarivao. Desilo se tada i nekoliko
manjih neprijatnih scena, onda kada su sva ta predstavnistva “Vuka”, po
naredenju centrale iz Beograda — morala svu svoju neprodatu koli¢inu
knjiga “Njihovi dani”, kao remintendu — distribuirati u predstavniStvo
“Vuka” u Novom Sadu, jer je MiSa pravio sve viSe i viSe poslova sa novom
knjigom. Tada su rukovodioci mnogih predstavnistava i poslovnica (Nis,
Sarajevo, Zagreb, Osijek itd.), bili veoma kivni na svoje trgovacke putnike
(terence), kojima su, vrlo ¢esto, upucivali i gromoglasne kritike sledece
vrste: “Pa dobro, dokle ¢ete spavati? Dok vi kunjate, eno, tamo, u Novom
Sadu, jedan momak radi svoj posao, i zaista vam je svima, ali bas svima,
ocitao lekciju iz vrhunskog menadzmenta na plasmanu knjige”.

Cuo je Misa za te price. Nije mu to bilo prijatno. Najmanje je Zeleo da
on, ni kriv ni duzan, izazove ljutnju svojih kolega Sirom zemlje, koje nije
¢ak ni upoznao, a oni su svi culi za njega i njegove velike poslove.

Tirazi knjige su se prodavali jedan za drugim. MiSa je postigao sve
rekorde, pa ¢ak i one koje je sam sebi zacrtao. Postao je novi apsolutni
Sampion SFRJ na eksterijernom plasmanu knjige za godinu 1977. Dobio je
brojne Cestitke, kao prvo od svog generalnog direktora Slobodana Purica i
rukovodioca predstavniStva, Purdice Jakobac — Bebe, koja je bila pre-
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sre¢na Sto ima u svom okrilju jednog vrhunskog i mladog menadzera.
Medutim, Misi su stizale Gestitke iz mnogih krajeva Jugoslavije. Cestike
su mu uputili 1 brojni rukovodioci raznih izdavackih preduzeca, a mnogi
su, uz Cestitke “prosvercovali” i svoje laskave ponude za prelazak kod
njih, obecavaju¢i mu raznorazne pogodnosti kao i1 veci knjizarski lager.
Medutim, on je ipak ostao u “Vuku”, jer je bio vrlo zadovoljan i rukovod-
stvom i sredinom u kolektivu, kojom je bio okruzen.

Negde krajem decembra, stigla je informacija iz beogradske centrale
IP “Vuk Karadzi¢”, da ¢e svim menazderima biti besplatno podeljene ju-
bilarne znacke preduzeca, sa likom reformatora pravopisa, Vuka Kara-
dzic¢a. Te znacke su konacno stigle u predstavnistvo u Novi Sad. Bez ob-
zira, $to je novi Sampion SFRJ na eksterijernom plasmanu knjige za 1977.
godinu MisSa — napravio skoro duplo ve¢i promet od dosadasnjeg Sam-
piona Jugoslavije, Slavka BjeloSevi¢a — oni su dobili potpuno jednaku
kolic¢inu znacaka za svoje kupce. Znacke su bile boje tombaka, zabodene
na kartonska postolja dimenzija 20x12 cm, na koji je moglo da stane po
sto komada znacaka. Misa i Slavko su dobili po petsto komada. I, dok su
seli, da uz sok predahnu u predstavnistvu “Vuka” u Novom Sadu, Misa
kroz Salu reCe svom starijem kolegi Slavku BjeloSevicu:

- Hej, Slavko! Hajde mi prodaj deo svojih znadaka. Sta ¢e ti petsto ko-
mada? Nemas toliko kupaca mesecno, a ja ih imam troduplo vise.

Slavko kao da se malko ljutnu, na ove MiSine reci, uz odgovor:

- Nema veze, ne prodajem svoje znacke. — Zatim je malko pocutao, pa
rece Misi:

- Znas, mozda si u pravu. Zaista mi ne treba ovoliko znacaka, jer ti sad
zaista radis bolje od mene... Novi si Sampion drzave, dobar si momak, is-
kren i krajnje posten, pa ¢u ti pokloniti svoju polovinu znacaka.

Misa je bio odusevljen Slavkovim gestom, ¢ak je bio i prijatno izne-
naden $to je Slavko, bez neke sujete, prihvatio vest da mu je MiSa preuzeo
titulu Sampiona drzave za 1977. godinu. Verovatno Slavkovu sujetu odag-
nala i njegova divna i plemenita supruga Slavica, koja je bila i neka vrsta
njegovog psihi¢kog amortizera u klju¢nim situacijama. Jedino §to je Misa
primetio u reakcijama Slavka, bila je ispoljena njegova primetna lagana
zbunjenost 1 prisutno iznenadenje zbog MiSinog impresivnog uspeha na
eksterijernom plasmanu knjige na saveznom nivou. Ipak, Sto se tiCe one
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Slavkove ponude da pokloni svoj deo znac¢aka Misi, to se ipak nije dogo-
dilo, jer je MiSa odustao od toga, smatrajuci da su te znacke ipak name-
njene budu¢im Slavkovim kupcima na terenu.

Novac koji je zaradio kao novi Sampion drzave SFRJ, Misa je ulozio
krajem 1977. godine u kupovinu novog automobila “pezo 304 GL” plave
metalik boje. Automobil je kupio legalno preko novobeogradskog uvozni-
ka “Tehnoservis”. Zaista, njemu je bio potreban novi i bolji automobil,
jer, iako je voleo svoga odli¢nog “tristaca”, taj domaci automobil je imao
1 svojih mana. Novi automobil “pezo 304”, dao je Misi jos vecu volju za
nesmetano obavljanje poslova sa velikim radijusima putovanja na terenu
Vojvodine 1 Sire. Medutim, on je razmis$ljao o problemu koji je imao zbog
svojih ¢es¢ih nocenja po novosadskim hotelima. Odlucio je da sebi olaksa
situaciju, time Sto je kupio jednu solidnu vikend kucéu na ribarskom na-
selju “Kamenjar II”. To je bila simpaticna kuéica od Cetrdesetak kvadrata.
Penzioner Laza TiSma, od koga je on kupio tu ku¢u, prodao mu je uz nju i
jedan oc€uvani ribarski ¢amac sa “tomosovim” motorom. Bez obzira §to je
Misa, za svoje nove komsije dobio neke popularne novosadske licnosti
(glumce Ivana Hajtla i Pedu Tepavickog, hirurga Hadnadeva itd), nije bio
zadovoljan u¢injenom kupovinom. Naime, kada je preuzeo kljuceve vik-
end kuce, bila je pozna jesen. Tada je naselje “Kamenjar” bilo tiho, skroz
opustelo. Vlasnici tih zivopisnih kuca vratili su se u svoje novosadske
stanove. Pocinjala je Skolska godina u velikom gradu, obaveze i poslovi.
Misi je bas$ prijala mirnoca i kiSna jesen, kada je provodio na tom naselju,
u svojoj vikendici. U njoj je pravio razne Seme za svoje velike knjizarske
poduhvate.Tu se odmarao, provodeci lepe no¢i, dok bi nestasna dunavska
koSava milovala drvene zaluzine njegove sobice koja je bila na prvom
spratu, ¢iji su prozori gledali u Dunav a u daljini u obrise BeocCina. Alj,
ve¢ u prolece, to naselje je odjednom ozivelo. Budila se priroda i Zivot na
tom naselju. Pristigli alasi su Zurno spremali svoje ribarske mreze i mam-
ce, blinkere, grabulje i brojne camce. Ali, MiSa nije dirao svoj privezani
¢amac. Od aprila pa do oktobra, buljuci dece bi se uvek skupljali, na nase-
lju. Ta brojna deca bi pocela bacati svoje velike Sarene lopte 1 ¢uskati mr-
ezaste loptice badmintona. Na sve strane osecao se tezak miris paprikasa i
zagorelog rostilja. Iako je MiSina vikendica imala neki, nazovi autonom-
ni prostor, lepu Zivu ogradu, peCenjaru za rostilj, sto za ping-pong, a kraj
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drvene klupe novu zelenu pumpu za vodu, jednog dana mu se smucila i ta
klupa, dok je sede¢i na njoj Citao, na njegovu dragu knjigu, tresnula je
prasnjava lopta, s kojom su se igrali Zivahni komsijski maliSani.

Sa nekim nadolaze¢im nezadovoljstvom, MiSa se povukao u tu svoju
kucicu. Probao je, makar unutra, da pronade neki svoj mir. Badava. Ni tu
nije imao mira, od silne graje dokonih novosadskih penzionera i njihovih
otrcalih ribarskih prica, koje su li¢ile jedna na drugu kao SiSarka na Si-
Sarku. MiSu nije nimalo impresionirao komsiluk, koji su sacinjavale biv-
Se “budze” 1 njihovo glasovito razmenjivanje maratonskih pric¢a. I ume-
sto da se odmori u svojoj kucici, pored velike reke, Misa se poceo Cesto
pitati: “Sta mi je trebalo da kupim ovde vikendicu? Ovo je pravcati mravi-
njak od dokonih ljudi. Kuéice su jedna od druge udaljene na samo desetak
koraka. Fantasticno! Kucice na placu koje su u koritu Dunava su veoma ne-
sigurne. Ve¢ sam i ¢uo od nekih Novosadana da Dunav plavi. Kako kad,
mozda sutra, a mozda za godinu, dve ili tri. To zavisi od Bozije volje”.

I, tako, umesto da se odmara od brojnih napornih putovanja, tu, u vik-
endici pored reke — o pravom odmoru nije bilo ni govora. Opet je pitao
sebe, kako je moguce, da je kupio ovo, a za isti novac je mogao kupiti
nov 1 komforan jednosoban stan u centru Novog Sada.

Kako je vreme odmicalo, Misa je osecao sve vecu nelagodnost prema
guzvi koju su stvarali stanovnici “Kamenjara”. Negde u julu 1978. godine
su mu dosli u goste drugovi iz zavicaja, Zele¢i da obidu i1 vide njegovu
vikend kucu. Bili su tu: Nedo, Kico, Zdravko i1 Baja. Seli u ku¢i na uga-
onu garnituru uz hrastov sto. Misa je ukljuc¢io plinski reso 1 na njemu u
jednoj vecoj Serpi pristavio Snicle od svinjskog mesa, zatim im je pruzio
flase hladnog “jelen” piva. Tad, Kico, otpi pivo iz flase i reCe Misi:

- Lepo ti je ovde, uz Dunav! A imas$ ¢ak i motorni ribarski camac?

Misa malko promesa cvrcalo ulje s mesom u Serpi, pa rece:

- Ma, jebes camac! Znas, zabole me za ove novosadske glumce, za ove
dunavske alase i1 zadrigle novosadske bivse “budze”...

Odjednom, Misin drug Kico, oc¢igledno zbunjen, zacudeno pogleda u
njega, pa mu rece:

- Ja... ne razumem. U ¢emu je stvar, MiSo?

- Naravno da ne razumes, druze. Ali ja razumem i to isuviSe dobro.
Evo, recimo, moj prvi komsija je neki biv$i hirurg u penziji. Imamo zaje-
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dni¢ki hidrofor za pumpanje rezervoara za vodu. Sta misli§ o oveku, koji
poklopac hidrofora farba dvaput nedeljno, i tako mesecima? A jutros me
je zvao da i ja farbam sa njim! Malo pa nisam poslao u m....... 1 njega i
taj poklopac hidrofora. Ali, posto najdeblje Zivce imaju prodavci knjiga,
tako 1 ja nisam odbrusio komsiji. Samo sam se malko naSalio sa njim
rekavsi mu: “Komsija, doktore, najbolje vam je da taj poklopac farbate
svaki dan, sem utorka, jer utorkom boja slabo hvata”.

Na ovu MiSinu $aljivu ispovest, svi se slatko nasmejaSe. Smejali su se
dugo, zatim nazdraviSe hladnim “jelen” pivom, pa poceSe konzumirati
sveze isprzene $nicle, koje im je Misa upravo servirao. Zatim je poveo
svoje prijatelje u malu Setnju, tu, do obliznje reke, gde je na “parkingu”
uz Dunav velikim lancem bio privezan i zakatancen njegov motorni ¢a-
mac. Pokazuju¢i rukom ka sremskoj strani, MisSa im rece:

- Eno, preko, ukoso, tamo desno vam je Beocin... onaj veliki dim je iz
njegove cementare. Levo je poznato naselje Ribarsko ostrvo i veliko no-
vosadsko brodogradiliste “Pinki”...

Tad drugar Nedo upita Misu:

- Nesto si nam poceo pri¢ati o vodostaju Dunava... Sta biva sa ovim
vikendicama ovde, kad reka nadode?

Misa malko zaéuta, duboko se zamisli, i kao da mu se lice nekako po-
sebno namrsti, pa rece:

- Da. To jeste zaista neresiv problem. Kad nadode voda, ovi vikendasi
svoje stvari iz donjeg dela vikendica nose gore. Uglavnom sve vikendice,
ovde, imaju prizemlje i sprat. Prizemlje je obi¢no armirani beton, a gornji
deo je od drveta hrasta, ili bukve... Pred nadolazak Dunava, koji se popne
skroz, gore i do benta, vikendasi svoje stvari (Sporete, kauce, ormare, te-
pihe, lonce, Serpe 1 ostalo pokuéstvo), odnose gore na sprat. Voda nadode,
pa se povuce za nedelju-dve. Oni ponovo, ko zna po koji put — izbacuju
mulj, farbaju donje delove kuéica, nanovo stavljaju nekakve tapete...

- A, Sta biva sa onim vikendicama ¢iji vlasnici nisu tu, pa ne mogu da
spasavaju svoje stvari iz donjeg dela vikend kuca? — rece drug Baja i po-
gleda u Misu, o¢ekujuci od njega odgovor.

- Sta biva? Nista! Tuga, burazeru... katastrofa! Pri¢aju ovi vikendasi,
da mnogi koji nisu tu, zateknu u svojoj vikendici pola metra vode u kojoj
plivaju: naftarice, stolovi, tepisi, televizori, Serpe, hrana, voce, povrée...
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- Znaci, to je druga, mnogo tuznija strana “Kamenjara” — dodade Baja.

- Jeste — odgovori MiSa — To je ta tuznija, problemati¢na strana ovog
novosadskog vikend-naselja. Znate, ono nema ¢ak ni struju. Ljudi dovukli
nekakve ogromne kamionske akumulatore, da im svetle one male neonke.
Ti akumulatori se prazne svakih 15-20 dana, a teski su preko 30 kilogra-
ma. Zamislite vi samo vikendasa, koji takva svoja dva akumulatora nosi
na punjenje u svoj stan u gradu. Prvo ih odnese do kola, pa onda liftom do
stana, punjenje, pa ponovo nazad, i tako godinama. Budalastina!

- A, §to im ne prikopcaju struju? — Upita zaCudeno Nedo.

- Struju? Pa, oni je sami nec¢e. — Kazu: “Nec¢emo! Ako dode struja, do¢i
¢e buka, kafane, prostitucija, kocka, i mafiozi raznih fela”.

- Zanimljivi razlozi! — rece Nedo i nasmeja se, pa dodade:

- Kao da im nije buka od ponoéne vike i galame, koju prave oni sami,
njihova deca, 1 njihove bu¢ne Zene, do iza pono¢i?

I, tako, MiSini dragi gosti su joS malko razgledali okolinu, pa su se,
zajedno sa njim, istim puteljkom koji je vodio pored mnogobrojnih dvo-
riSta sa kotli¢ima i bastenskim garniturama uz vikend kuce — vracali do
Misine vikendice i svojih automobila. Usput su mnogobrojne “komsije”
otpozdravljale “dobar dan”, i tako bezbroj puta. Tad Misa kroz Salu rece:

- Vidite, kad silazim do ¢amca, moram najmanje trideset puta da ka-
zem “dobar dan”, a kada se vra¢am govorim ,,dovidenja‘“ — pa nastavi:

- Ma, onima na Cakoru, planini Rudnik ili Kopaoniku, je prava milina.
Odvojene vikendice jedna od druge na puskomet. E, to su te oaze odmora.
Tamo imas, ¢ovece, svoj apsolutni mir, a ovde... Po¢ne$ u vikendici na
“Kamenjaru” da mazi$ golu zenu, a komsija ti zeva no¢u pored prozora?

Misino drustvo se srda¢no pozdravilo sa njim. On se vratio u svoju vi-
kend kucu, pruzio se na udoban lezaj i poceo razmisljati. Postavljao je
sebi pitanja: “Kako je moguce da najbolji jugoslovenski menadzer knjige,
napravi tako lo§ potez kupovinom ove besmislene kucice pored Dunava?
Sta ¢e ovo meni, pa ja nisam ribolovac, kakav ¢amac... Ipak, ovo je kori-
sno iskustvo. Mozda sam bacenim novcem za sve ovo, platio budu¢u mu-
drost? Ko zna. Ovakve greske vise necu ponoviti”.

I tako, u tom razmisljanju, osetio je da ga obuzima neki prijatni i laga-
ni dremez. Pre nego S§to je utonuo u svoj duboki san, osetio je opojan mi-
ris reke. Cuo se i kliktaj dunavskih galebova, u potrazi za hranom...
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INSPIRATIVNI JESENJI MADRIGAL

Bez obzira $to je Misa posedovao vikend-kucu, on nije bio zadovoljan.
Iako je bio po godinama i najmladi vlasnik na celom vikend naselju, nije
mu to niSta znacilo. On bi radije otiSao u roditeljski stan da prespava u
svojoj momackoj sobi. Zatim, da sa svojim drugarom i prijateljem Ivi-
com Danilovim skupa zasviraju na dve “gipsonke”, neki lepi koktel starih
dobrih stvari iz repertoara: “Sedouza”, “Bi¢bojsa”, “Elipsa”, “Crvenih ko-
ralja”, “Indeksa”, “Silueta”, “Crnih bisera”, “Pro arta“... Bilo je pravo
uzivanje svirati sa drugom Ivicom, na dve gitare tad poznati nemacki hit
“Marmor, Stein und Eisenbricht” (Mramor kamen i Zeljezo), koji su pre-
pevali od Drafi Deutschera VIS “Roboti”. Misa bi Cesto svirao sa drugom
Ivicom. Predvece bi izaSao u Setnju sa svojom dugokosom Vesnom. Njih
dvoje bi Setali malom stazom pored revira Tikvare, zatim bi zagrljeni gle-
dali u jarko crveni deo neba, $to ga je obojilo zalazece sunce.

I, tako, malo u svojoj vikendici, malo u svojoj dragoj varosici, koja je
bila, tu, sa leve strane reke, preko od Ilocke tvrdave. Dunav tamo — Du-
nav ovamo. PuZevim korakom, polako, prolazilo je leto. To je MiSa jedva
¢ekao. On je bio i pesni¢ka duSa — jesenji ¢ovek. U svojoj vikendici, na
naselju ,,Kamenjar, i§¢itavao je iz saCuvane arhive svoje drage ispisane
decacke sveske prepune stihova. Prve radove prvence objavio je u ,,Keke-
cu®, ,,Malim novinama*, ,,Nedeljnim novinama*, kao dak VII razreda os-
novne. A kao srednjoskolac, objavio je veéi broj svojih prica i ,,Zagonet-
nih crteza® u visokotiraznim nedeljnicima: “Cik”, “Zum”, “Reporter”, i u
to vreme (1967-1968) bio je mladi dopisnik Radio Beograda za podrucje
Juznobackog okruga. Razmisljao je, MiSa, da i ovde, u svojoj vikendici
aktivira prenes duse za pesnicki svet 1 prozu. Nazalost, to je na naselju
“Kamenjar”, u pravom osinjaku prepunom komsijske galame — bilo ap-
solutno nemoguce. On je zeleo da postigne harmoniju konstrukta pisanja i
napretka u angazovanom radu na eksterijernom plasmanu knjiga u SFRJ.
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Proslo je miholjsko leto. Jesenji madrigal, sakriven u liS¢u platana, to-
pola i vrbaka, ponovo se vratio na ,,Kamenjar“, miluju¢i Misino moma-
¢ko lice, kosu, telo, dusu... Osetio je one prave impulse, koji opojno zra-
¢e, tu, oko njega. Jesen i tiSina na vikend naselju. To je bilo ono §to mu je
zaista trebalo, Sto mu je vazno za njegova eksperimentisanja, kombi-
novanja, putovanja, usavrsavanja svojih ideja i novi optimizam. To je bila
ona velika mera, iznova, koju sebi ponovo daje. Iz te goleme mere zraci
mu ispunjen zivot. U tom zivotu on ¢e koracati sa puno vedrine, fakticki i
sa puno novih ocekivanih nada.

Odlaskom svojih privremenih stanovnika, vikend naselje polagano je
hodilo u neki svoj iskonski mir. Sve se vise 1 viSe srastalo sa prirodom, sa
zuborom velike 1 moéne reke. Tu i tamo, jo§ su gorela usamljena mala
neonska svetla u ponekoj vikend ku¢i. Za neke vikendice, Misa je znao ko
prebiva u njima. Bilo je tu nekoliko nesre¢nih i proteranih svekrova, §to
su ih njihove napirlitane ohole i1 neizivljene snajke — oterale iz vlastitih
komfornih gradskih stanova, da im te ,,dosadne matorcine ne budu smet-
nje, na njihovom putu prevaspitavanja svojih nezrelih muzeva. Ko je tim
raznim usamljenicima i prognanicima kriv $to su upali u “osinje gnezdo”,
jer im sinovi ,,darovaSe* snaje, koje ih proteraSe na ,,Kamenjar*. Upoznao
je, Misa, jo$ neke stanovnike tog naselja, Cije su male svetiljke sablasno
gorele, zmirkajuci kroz stoletna stabla dunavskih topola. Tu je bilo 1 neko-
liko ljudi, toplih umetnic¢kih dusa, kao $to je i njegova, koje su, kao i on,
docekale da se vrati iskonski 1 pravi mir u ovo naselje. Da se vrati onaj
lekoviti mir, koji nema nikakvog dodira sa guzvom, bukom, galamom, i
takoreci pijaénim ambijentom, $to ga prave ,ribari Supljih camaca®, njiho-
ve zene i unuci¢i. Navodno, pobegli su iz grada od vreve, da bi jo$ vecu
vrevu pravili na ,,Kamenjaru®. Ipak, od nekolicine tihih, umetnickih dusa,
koje su ostale joS da borave na vikend-naselju — MiSa je upravo pozna-
vao jednog Nemanju, ¢ija je vikend kucica bila na oko pedeset metara od
njegove. Nemanjina vikendica je bila svukud okruzena desetogodi$njim
smrekama i1 ¢empresima. Bio je to jedan tihi ¢ovek, koji je radio u Novo-
sadskom pozoristu. Nosio je poveéu bradu i naocari. On je imao i Zenu,
neku nezrelu tatinu 1 maminu k¢i, koju je toliko voleo — da je jedva cekao
da dode ova spasonosna jesen, pa da ostane konac¢no slobodan i sam u
svojoj malenoj vikendici, gde bi na miru li¢no sebi spremio nekakva svoja

88



Dr Milivoje Dosenovi¢: KAKO PRODATI KNJIGU (savremeni realisticki roman)

omiljena jela: przenu ribu i pomfrit uz pecurke na zaru, a zatim da tu, u
svojoj maloj ku¢ici pored Dunava, na miru piSe knjige i1 svira staru gitaru...
Dosao je septembar. Misa je poceo praviti planove svojih putovanja i
rada na plasmanu knjige. Iako je ve¢, po sabranim realizacijama ponovo
oborio sve rekorde 1 postao apsolutni Sampion SFRJ na plasmanu knjige 1
za 1978. godinu — on je smatrao da moze posti¢i jo§ veée uspehe u ekste-
rijernom knjizarskom menadzmentu. Nekoliko ponovljenih tiraza knjige
“Njihovi dani” brzo je prodao. Nazalost, desilo se da “Vuk Karadzi¢”, nije
imalo sredstava za prosirenu reprodukciju i za obrtni kapital, da se upusti
u ponovno doStampavanje te knjige. I to je zaista bio jedan veliki minus
koji je u svom posebnom notesu ubelezio Misa, pored imena svog gene-
ralnog direktora Slobodana Puri¢a, komercijalnog direktora, kao i svoje
Sefovice predstavniStva u Novom Sadu, do tada fleksibilne Bebe. Eto, i to
je bio jo$ jedan u nizu “bisera”, od onih Stetnih stereotipa, koje je MiSa
veoma dobro upamtio, kao ,,prazan hod* koga se trebalo osloboditi.

Razmisljao je, Sta ¢e sutra, i koju robu da uzme iz magacina knjiga.
Nije sada bilo najvaznije uzeti nekakav naslov, pa gurati svoju normu.
Misino ime je imalo i ve¢u tezinu. On je sada bio poznata javna li¢nost i
Sampion cele SFRJ. Svojim radom se nasao na piramidi najboljeg mena-
dzmenta jugoslovenskog trziSta knjige. Biti sam na vrhu te piramide, bilo
je koliko prijatno u nekom takmicarskom smislu — toliko i neprijatno, kada
mora$ shvatiti da se nalazi§ na nekakvoj vetrometini. Trudi§ se neumorno
da najvisSe prodas, da napravis posao, da radis jos bolje, a “oni dole”, koji
se nalaze ispod te Sampionske piramide (sem casnih izuzetaka), rovare,
prave intrige, smisljaju neke nacine da uspehe i planove Sampiona plasmana
knjige — dezavuiSu (ospore), ugroze, sprece, zakoce...

Uzalud. Misa je ipak radio odli¢no 1 sa svojim prepoznatljivim origi-
nalnim stilom. Onoliko vremena koliko su pojedinci, puni sujete i malo-
gradanskog vaspitanja — dangubili kako da mu poture klipove u tockove
njegove briljantne komercijalne masine — toliko je Misa od njih odmicao
koracima od sedam milja, koje su nosile njegove sveze ideje. On nikada
nije bio maliciozan prema svojim kolegama iz bilo koje izdavacke kuce u
zemlji. Apsolutno, nikada ga nije zanimala ta petparacka filozofija “rada
bez rada”. Gnusao se fingiranja i “preplivavanja”, koja su Cinili neki
trgovacki putnici, Sto su menjali izdavacke kuce svaka dva meseca, a ipak
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oni nisu mogli shvatiti — da sa promenom firme moraju promeniti i svoj
odnos prema samom sebi, kao ona pri¢a o bracnom paru, “koji je mislio
da ¢e promenom stana i nosec¢i pokuéstvo iz Lazinog sokaka prelaskom u
Dbokin sokak — njihova bra¢na idila krenuti najlepSim putem”. Ne ide tako.
Ne moze se u ovom poslu postati “persona libris”, foliranjem, sujetom,
mrznjom, zabuSavanjem, lopovlukom ili prevarom svojih kupaca.

Video je Misa mnogo $tosta. Cuo je mnoge pri¢e na terenu, bio je ode-
vidac ljudskog srozavanja i ljudskog herojstva. On, koji je postao dvos-
truki Sampion jedne velike zemlje, od Triglava do Pevdelije, od Horgosa,
pa do Crnog Drima, tamo gde se planina KoZzuf grli sa planinom Nidze,
dole uz Albaniju...

Novo trebovanje robe u magacinu, za Misu je bila i nova velika Sansa,
da svojim idejama, koje su mu tokom leta nadolazile — napravi pametan
izbor knjiga za prodaju. USavsi u predstavnisvo “Vuka”, javio se svima.

- O, gde je nas Sampion?! — reCe Beba, drugarski se poljubivsi s njim.

Misa pruzi ruku magacioneru Sasi, Purdici Juhas, Duletu, Laletu, Mi-
lanu, kao 1 brkatom poslovnom agentu Vuceti, koji su bili u firmi.

- Malo sam se odmarao. Kombinacija Backa Palanka — vikendica po-
red Dunava — rece Misa, 1 sede na ponudenu stolicu.

- Kako ide ¢amac? — upita brkati Vuceta i otpi kafu iz svoje Soljice.

- Slabo ide, Vuceta. Vise je privezan za obalu... Nemam ti ja vremena
za ribarska “grabuljanja” po Dunavu i Dunavcima — re¢e MiSa i priblizi
svoju stolicu uz Bebin masivni kancelarijski sto. Poceo je da pregleda sve-
zi katalog izdanja i normiranu tabelu.

- Sta bi Zeleo od robe, Mi§o? — upita Beba — dobili smo “Vujaklije” od
Pere Markovinovica iz “Prosvete”.

Misa malko pocuta, popivsi pola case kisele vode.

- Sta ima$ u magacinu $to ti ne ide? — upita Misa, ozbiljnog lica.

- Mislis... od ove robe, koju ostali trgovacki putnici ne znaju da mi
prodaju — potpitanjem zapoce Beba.

- Ja to nisam rekao. Ja ti postavljam ponovo pitanje, Sta ti stoji u ma-
gacinu, ono §to Satrovacki zovemo ,.kamenje*?

Beba ustade, uhvativ§i Misu za desnu miSicu 1 povede ga u magacin
knjiga, a usput dobaci u hodu iza sebe:

- Sasa! Hajde i ti ovamo — obrati se Beba omalenom mrSuljavom ma-
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gacioneru Sasi koji je pri¢ao prisutnima neke svoje otrcane masne viceve.

Magacin “Vuka” bio je dupke pun knjigama. BejaSe tu klasike, knjiga
nobelovaca, kompleta “Mona Liza”, decijih slikovnica, “Larus” enciklo-
pedija... Misa je zapazio neke pakete u uglu magacina, koji su bili ve¢
poprili¢no prasnjavi.

- Sta ti je u tim paketima, Bebo? — upita Misa.

- To mi je dao Sreten Hrkalovi¢, direktor beogradskog “Slovo ljubve”.
Neke knjige iz srpske istorije: “Obrenovi¢”, “Istrorija Srba” od Konstanti-
na Jireceka, “Prvi srpski ustanak™, zatim knjiga “Stara Crna Gora” od aka-
demika doktora Jovana Erdeljanovica...

- Pobogu, Bebo! Pa, zar ti to stoji u magacinu? — zaprepasceno upita
Misa.

- Nazalost, da! Nec¢e ovi moji prodavci da uzimaju. Tu i tamo, poneki
putnik odnese nekoj Skoli i to je sve. Tebi nisam ni nudila — rece Beba.

- Cini mi se da ima§ dosta toga u magacinu — re¢e Misa, pa nastavi:

- Koliko god da imas§, treba mi odmah trostruko.

Na ovu Misinu primedbu, Beba se potpuno zbuni.

- Ja...ne razumem... Ti zeli§ ovo sve iz magacina, i joS$ od izdavaca...?

Misa zamoli magacionera Sasu da donese jednu metlu i da dobro oci-
sti praSinu i paucinu sa paketa knjiga. Otvori jedan paket iz koga izvuce
podebelu knjigu “Stara Crna Gora”, pa rece Bebi:

- Da. Zelim ovo sve iz magacina. Treba mi sve iz magacina i jo§ oko
Cetiri hiljade primeraka ovakvih knjiga. Odmah nazovi ,,Slovo ljubve*!

Beba je bila sasvim zbunjena, a sa njom i magacioner Sasa, koji je,
izlaze¢i iz magacina jo§ drzao Sirom ovorena usta. Tad Beba rece:

Spasitelju moj — i poljubi MiSu u desni odbraz.

- MiSo je potapsSa blago po ramenu 1 tiho joj rece: — O tom potom...

Nakon §to se vratila iz magacina u kancelarije “Vuka”, Beba je saop-
Stila prisutnima MiSinu odluku da joj isprazni veliki deo lagera.

- Drage kolege, danas sam jako sre¢na. MiSa ¢e sve ovo prodati, a zeli
da mu se naruci jo§ Cetiri hiljade primeraka pomenutih knjiga u istom
povezu. Vi to niste mogli da mi prodate, pa se nemojte ljutiti — reCe Beba
1 nasu sebi punu ¢asicu “badelovog” konjaka.

- Ima jedan mali problem, Bebo. Ja to sve ne mogu staviti u svoj auto-
mobil “pezo 304 GL”. Gde vam je beli “Vukov” kombi? — zapita Misa.
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- Kombi je na remontu u servisu — rece magacioner Sasa i pokaza ov-
eren papir iz novosadske “Autovojvodine”.

- Znate Sta — upade “pilot” NeSo — ja ¢u Sampionu mojim automobilom
odvesti deo robe do Backe Palanke.

- Odli¢no, Ratkovi¢u — razdragano rece Sefovica Beba.

- Ma, ako je on resio da proda sve knjige iz magacina, ima da ukradem
1 helikopter, pa da mu njime odnesem knjige do Palanke — naSali se NeSo.

- Je li to ozbiljno misli§ — upita ga Beba.

- Ja $to kazem — i uradim — odgovori bucmasti proc¢elavi NeSo, koga su
svi u predstavniStvu zvali nadimkom “pilot”, jer je nekad vozio poljopriv-
redne avione, ali napravivsi neke propuste, morao je napustiti avijaciju.

Neso je priterao svoju polovnu belu “zastavu 1300” do ispod prozora
predstavniStva. Svi su tad pomogli da se MiSina roba utovari u dva auto-
mobila. MiSa je potpisao otpremnicu robe, pa su dva automobila, jedan
“pezo 304 metalik boje, 1 bela “zastava 1300, krenuli putem ka Backoj
Palanci. Za nepunih Cetrdeset minuta voznje stigli su pred Misinu garazu
u Backoj Palanci i istovarili knjige iz kola. MisSa je pozvao kolegu Nesu u
svoj roditeljski dom, na kaficu, pic¢ence iz ,,pitu uvijacu®, $to je on i pri-
hvatio. Posle ljubaznog doceka 1 prijatnog razgovora, Neso je krenuo ka
svom automobilu. Pri polasku Misa ga upita:

- Drugar, koliko koStaju svi tvoji ukupni troskovi, izgubljeno vreme,
akanje kola, benzin...?

- Taman posla! Zar mom kolegi i Sampionu, da naplatim ovu malu
drugarsku uslugu? — Ni govora — re¢e NesSo 1 okrenu kljuc za paljenje.

Misa mu pride 1 rece:

- Moras$ uzeti nesto za troskove, makar za benzin — pruzaju¢i mu par
novcanica — inaCe ¢emo se posvadati.

Neso je sa osmehom pogledao Misu i upitao:

- Stvarno ¢es se naljutiti ako ne uzmem nista?

- Najstvarnije — ree MiSa ozbiljnim tonom.

- E, pa ne¢emo se posvadati — rece NeSo, 1 uze ponudene MiSine nov-
¢anice za benzin, pa lagano krenu svojim automobilom ka Novom Sadu.

Nad malenom backom varoSicom, ve¢ se spustalo vece. Obliznja auto-
buska stanica je bljestala od brojnih svetala i farova nadolazecih autobusa,
koji su u nju ulazili ili odlazili — ka severu ili jugu backe ravnice...
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DVADESET SEST MODUSA

Posao na plasmanu knjiga je vrlo kompleksan. On je svakako mnogo,
mnogo sloZenije zanimanje nego Sto to mnogima izgleda. To su shvatili 1
neki, koji su pokusali da rade posao na eksterijernom plasmanu knjige, pa
su vrlo brzo odustali, jer se nisu snasli u tim, ve¢ito nemirnim vodama.

1) Ako ne znas pricu i ima$ tremu pred kupcem — gotov si na startu.

2) Ako te isprovocira kupac — ne nerviraj se, jer ¢e biti toga jos.

3) Ako kazes samo jednu pogresnu re¢ previse, koja kupca odvrati od
kupovine knjiga — gubi$ tog kupca, ali popravi naraciju. Tragaj dalje.

4) Ako ogovaras svoje kolege, tvoje ogovaranje ne traje dugo, jer ¢es
nabasati na kupce koji su rodaci ili prijatelji ogovaranog. Cak si i dobro
prosao, ako ogovarani kolega nije mozda li¢ni prijatelj sa direktorom fir-
me u kojoj nudi§ svoju robu.

5) Svoj neispravan automobil detaljno popravi, jer ¢e ti takav tali¢an
automobil oduzimati dragocenu energiju koja ti treba na plasmanu knjige.

6) Nudices§ znacajna dela (medicinske enciklopedije, pravne enciklo-
pedije, leksikone i re¢nike) lekaru, hirurgu, specijalisti, advokatu... Suo-
¢ic¢es se sa golemim sujetama takvih ljudi, koji ¢e ti besno reci: “to i to ne

2 (13

valja nista”, “to bih bolje ja napisao”, “kakav je recenzent taj izlapeli
akademik™, “Sta, zar ta grupa idiota ¢ini stru¢ne konsultante”. “pih, zar se
primarijus Pera ¢ak usudio da napiSe svoje misljenje, budalasStina” i tako
dalje, i tako dalje. Ne nerviraj se. Takvima odmah predlozi drugu tema-
tiku. Uvedi 1h, na njima nepoznato knjizarsko ,,bojno polje®.

7) Sresces na terenu srpskog Sovinistu koji mrzi dela Lajosa Zilahija, a
pet koraka dalje od njega, u drugoj kancelariji, suocices se sa Sovinistom
koji prezire knjige vladike Njegosa, iako mu je tast Crnogorac. Uzalud ¢es
ubedivati Rusina ili Slovaka da kupe knjige, ¢ak 1 iz njihove etnicke te-
matike. Zasto? Zato Sto je osobe tih narodnosti teSko ubediti da pazare

knjige, kao Skotlandanina da svojoj Zeni kupi sladoled ili novi ruz.
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8) Cesto ées se suodavati sa banalnom preprekom ulaska u firmu, da bi
ponudio svoju robu, a to su portiri. Ako na pocetku svoje karijere imas
takav peh da ti posao pokvari nekakav portir, onda ¢e tu biti vrlo lose za
tebe. Kao mladi¢ koji “omane” u prvom susretu s devojkom. Medutim,
posto za mladost ima nade, nadaj se i ti boljoj sre¢i, ako nastavis dalje.

9) Svadaces se sa svojim Sefom, jer ga bas “zabole” Sto ti je otkazala
membranska pumpa tvoga “stojadina”, ili Sto ti trebaju neke knjige koje
nemaju u magacinu. Snadi se. Popravi svoj automobil sam i potrudi se da
prodajes knjige koje ima$ na lageru.

10) Suocices se sa lopovima, koji su ti, nocu, na parkingu obili kombi
pun knjiga. Smirio si se, jer su ti ukrali iz kombija samo malu ru¢nu ba-
terijsku lampu 1 stari kiSobran tvoga oca. Zapamti, lopovi retko kradu knj-
ige, jer ne znaju da ih prodaju, a bogme treba imati i nekakvu dokumen-
taciju pred trziSnim inspektorom ili kupcem (ovlas¢enje za rad i zakljuc-
nice za prodaju). Baterijska lampa 1 kiSobran — bi¢e im korisniji.

11) Krasc¢e ti knjige sa tvoje privremene tezge, koju postavis u holu ve-
like firme. Na primer u fabrici mesa nece$ znati da opises lopova, jer su
svi u belim mesarskim uniformama i svi nose iste bele kape.

12) Umalo ¢e te uhapsiti milicija, jer si spomenuo iz knjige koju pro-
dajes — davno zaboravljene li¢nosti koje nisu naklonjene novom rezimu.

13) Cesto ée$ doziveti da ti oba braéna para narude istu vrstu knjiga,
recimo dela Ernesta Hemingveja. Ne ¢udi se. Razvedeni su, zive u istom
stanu, ali, zapamti — svako Cita svoga kupljenog ,,Hemingveja“.

14) Svima treba prodavati knjigu sa istom cenom. Kad nekom obori§
cenu, onaj drugi ti viSe nikada nece biti kupac. Uvek imaj jednoobrazne
cene za istu knjigu na celoj teritoriji gde prodaje$ knjige. A kada zeli§ da
pokloni$ neku knjigu, zbog uspesnog odradenog posla, gledaj da poklon
bude upucen ustanovi, a ne pojedincu. Ne zaboravi da na primer fakultet
ima dekana 1 joS§ dva prodekana. Pa se tu valja postaviti znalacki.

15) Ne hvali se i ne iritiraj kolege sa nekim svojim velikim poslovima.
Neka im o tebi 1 tvojim delima — pri¢aju tvoji kupci.

16) Susresces se na terenskom plasmanu knjige sa potencijalnim kup
cem koji je 1 sam pisac nekakve svoje knjige. Budes 1i se raspravljao sa
njim — ko je bolji pisac Cosi¢ ili on — uzalud gubi§ vreme. Ljubazno mu
reci da ceni$ njegov knjizevni rad. Utesi ga, pohvali ga, iako 1 on sam zna
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da mozda piSe knjigu, koja je i samom njemu dosadna, 1 za koju ¢e mu
sli¢ne kolege dodeliti nekakvu ,,ToSinu nagradu®, a on ¢e se oduziti Tosi,
pa ¢e mu na njegov predlog dodeliti ,,Zikinu nagradu®, a upravo je Zika,
tvoj potencijalni kupac (i pisac u pokusSaju), pa ti sad izvuci konkretne
zakljucke. Ko ¢e kome od vas dvojice da proda knjige — ti njemu svoje
knjige, ili pisac Zika tebi da proda njegovu?

17) Udvarace ti se mnogo zgodnih Zena, mladih devojaka i precvalih
gospoda, koje budes$ susretao kao svoje potencijalne kupce, putujuci po
celoj zemlji. To je sasvim razumno. Ti si lep, mlad, ima$ odli¢na primanja
kao menadzer knjige, a bogme imas i dobar novi strani auto. Jos ako si i
slobodan! E, tu mora$ pametno. Odluci se: ili da imaS redovnog kupca, ili
samo avanturu (Svaleraciju). Znaj, nikada neces iz avanture uspeti da do-
bijes svoga sukcesivnog kupca.

18) Nudise¢ knjizarama svoju robu. Uzalud. Oni prave poslove sa tvo-
jim Sefom. Ti to neces saznati, sem...

19) Nudice ti brojne kolege iz branse, da sa tobom izvrSe razmenu svo-
je robe za tvoju. Otvori ¢etvore oCiju. Pazljivo pogledaj razmenjene knji-
ge da nisu oStecene, vlazne, ukradene...Uzmi od kolega njihovu vizitku.

20) Cesto, veoma &esto, nerviraée te dizanje norme u preduzecu, ali tu
spasa nema. Trpi dok mozes...

21) Negde, na auto-putu, zaustavic¢e tvoj automobil tipovi sa uperenim
piStoljima. Naredi¢e ti da otvori§ gepek automobila, da skloni§ i babino
¢ebe kojim si prekrio knjige. Kad se uvere da su to, ipak, samo razne knji-
ge — izvinice ti se 1 nece ti uzeti ni primerak. Karakteristicno. Mislili su da
nosi$ nekakve druge stvari. SpaSen si, jer tipovi sa pistoljima presre¢u neke
druge sli¢ne sebi (Svercere zlatom, tehnickim aparatima, cigaretama...).

22) Bice ti ponudeno, od vlasnika raznih du¢ana u ve¢im gradovima da
trampi$ svoje knjige za kafu, benzin, dezodoranse, praSak za ves... Odbij,
jer si zaduZen u svojoj firmi u knjigama, finansijski 1 materijalno.

23) Kad ti nestane inspiracija u tvojoj firmi (lo$i meduljudski odnosi,
magacioner krade i nikad nije u magacinu, loSa nov¢ana stimulacija), tada
promeni izdavacku kucu, ali samo zbog prelaska u bolju, a ne u goru.

24) Istu dozu postovanja ispolji 1 prema kupcu sa sela i prema kupcu iz
grada, bez razlike. To ¢ini iskreno i bez hipokrizije. Jer, od oba kupca ti
zaradujes svoj hlebac. Zar ne? Takode, nemoj imati tremu kada se obracas
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kupcu koji je visoki intelektualac. To je sasvim bespotrebno, jer nema raz-
loga da se osec¢a$ manje vrednim. Svako obavlja svoj posao, zar ne?

25) Sasvim je prirodno da se vidas sa kolegama iz iste branSe. Razum-
ljivo je i da se posecujete. Ali, upamti: vise se druzi sa prijateljima koji
nemaju ama bas nikakvog dodira sa plasmanom knjige. U suprotnom, ti
¢es u intenzivnom druzenju sa kolegama iz svoje branse — iscrpljivati svu
svoju dragocenu energiju u nadmudrivanju. Bez obzira Sto su vaSe de-
vojke ili supruge odlicne prijateljice — za sagovornike i druzenja biraj
automehanicara, molera, stolara, sportskog trenera, odgajivaca papagaja...
Ovaj koristan modus vazi i za sve druge profesije.

26) I na kraju nesto vrlo vazno: ako sve ove moduse primenis, ostaje ti
da shvati$ surovu istinu: ti si odabrao da radis jedan od najtezih poslova u
komunikaciji s ljudima — rad na eksterijernom plasmanu knjige. Sre¢no!

Automobil ,,pezo 304 GL* (proizvodnja 1977)"

* Sa ovakvim novim automobilom, 3ampion Jugoslavije u eksterijernom plasmanu knjige (M) pu-
tovao je u periodu 1977-1981. godine. Ovaj ,,pezo* plavi metalize, bio je veoma pouzdan na putu.
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PUSCI TU MARIJU, COCE

Jednog subotnjeg popodneva, pred ribarskom ¢ardom, pored Dunava,
na jednoj staroj klupi sedeo je Misa, 1 u tiSini razmisljao o svojim poslovi-
ma. Njegov tok misli obuhvatao je mnogo toga, pocev od onih najobicni-
jih stvrari, pa do nekih sustinskih. Ali, u ovom njegovom poslu sa knjiga-
ma, stvari se toliko preplicu. Dogadaji se okre¢u kopernikovskom puta-
njom. Kako li samo one najobi¢nije, male stvari, Cesto postaju sustinske, a
sustinske se pokazu kao sasvim obi¢ne, menjajuci svoja mesta.

Misino razmisljanje na klupi, prekinu jedan muski glas:

- Zdravo. Bas sam te svukud mojim “fi¢om” trazio po varosi...

Misa se lagano okrenu, ugledavsi pored sebe svoga druga DuSana Gla-
vasa, koji nastavi — Znas, ja sam se zainteresovao da pokusam da radim taj
tvoj posao na plasmanu knjige, pa bih Zeleo da mi nesto o tome kaZzes...

Misa je ponudio DuSanu da sedne na klupu pored sebe, malko se za-
misli, pa poce svoju pricu:

- Znam. Verovatno te je zainteresovao ovaj moj posao. Ti u njemu vi-
di$ neku svoju slobodu. Vidi§ pustolovine, putovanja, novac i Zene. Alj,
ne zna$ da u ovom mom poslu, ¢ak i kad imam ¢vrsto zacrtani plan i oce-
kivanja, neki nepredvideni dogadaji to poremete, zako¢e kao automobil-
ska ru¢na kocnica na tre¢em zubu. Ja ¢u to na primer nazvati ,,domino-
efekat”, kad napravi$ kulu, ali izmaknuvsi jednu dominu — cela kula se
rusi. Mozda to tebi, moj druze, nije bas jasno, a ti bi krenuo da se bavis
ovim mojim zanimanjem, i sad Zeli$ da ti objasnim §ta ja podrazumevam
pod ,,domino-efektom®. Pa, evo: Uzeo si slobodan dan da registrujes kola.
Setio si se da ti je na primer direktor ,,VrSacke mlekare®, juce napome-
nuo da danas okrene$ broj njegovog telefona, da bi ti sa njim precizno
utvrdio strategiju sutraSnjeg plana 1 da nastupi$ u toj velikoj vrSackoj
firmi zbog prezentovanja svojih knjiga. Ti dize§ slusalicu i1 okrece§ broj
telefona: Halo! Je li to VrSac? Mlekara? Treba mi direktor Pera... Zdravo
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Pero... Dobro sam...Za onaj dogovor, moze 1i? U redu...Znac¢i da budem
kod vas u VrScu u osam ¢asova... Pozdrav! Tada ti spusta$ slusalicu, vrlo
zadovoljan. A, sutra, pre svitanja zore, oko pet ¢asova ti mora$ da krenes,
jer do tog lepog banatskog grada ima skoro dva sata voznje. Vozi§ dugo:
Novi Sad, Zrenjanin, KrajiSnik, Secanj, Hajducica, Boka, Stari Lec, Plan-
diste, Margita, i konac¢no pred tobom je VrSac, gde se iznad njega vidi
Guduricki vrh (Vrsacki breg). Hitas ka pomenutoj firmi. Stigao si. Ve¢ je
petnaest minuta do osam ¢asova. Javljas se hitno direktoru Peri. U redu je.
Pripremio si i par premijernih knjiga o kojima ¢e$ javno, pred punom
menzom drustvene ishrane — pricati putem razglasa. Pripremio si i tuce
zakljucnica, sedajuci za jedan celni sto. Ljubazne kuvarice iz menze dono-
se ti kaficu. Polagano pijes toplu tecnost, i gleda$ u brojne prazne stolice
menze, koje ¢e uskoro biti popunjene radnicima. Odjednom, kroz prozore
menze, vidi§ masu radnika i sluzbenika, koji, umesto da krenu ka menzi,
gde se 1 ti nalazis, 1 umesto da zauzmu svoje brojne stolove — svi uzurbano
u masi izlaze pored portirnice, van fabri¢kog kruga. Cudi3 se, naravno.
Objasnjenje ti daje direktor Pera, koji u hodu navlaci svoj mantil.

- Sta se u stvari dogada!? — pita$ direktora Peru.

- Problem! Popij jogurt, pa se vidimo neki drugi put — odgovori ti Pera,
pa nastavi. — Nece§ imati niSta od prodaje. Svi radnici ,,Mlekare* odlaze
na sahranu nagem drugu Ziki, koji se skoro penzionisao. Radnici ne¢e doéi
u menzu, veé direktno posle Zikine sahrane — odlaze na svoja radna mesta.

Saopstenje direktora te je skroz razocCaralo. Prelazi$ svojim autom to-
liku relaciju, u odlasku i povratku po sto Cetrdeset pet kilometara, ukupno
skoro trista uzaludne voznje, benzin i izgubljeno vreme ,,da bi popio neki
jogurt“ — re¢e Misa svom drugu Dusanu, pa nastavi:

- E, moj drugar, ti, Sto ho¢es§ da budes§ budu¢i menadzer plasmana knji-
ge na terenu. Ova moja kraca prica ti je taj ,,domino-efekat®, gde ti jedna
domina srusi sve ostale... Ali, tek tada ti sazrevas i rasteS. Sazrevas$ u tom
izgubljenom danu. Moras$ da stegnes$ zube 1 upregnes svoju volju u kajase,
jer je volja jaca i od svakog intelekta. Vidis, ja se nisam odmah vratio iz
Vrsca. Krenuo sam ka nekoj drugoj firmi. Kojoj? Gde? To moras da odlu-
¢i§ na prvom semaforu. Semafori ¢e ti biti u buduénosti atributi 1 jedini
svedoci tvojih spasonosnih odluka...

Eto. To je bila istinita i malena storija, Sto ju je MiSa ispri¢ao jednog
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vikenda, drugu DusSanu, koji je izrazio zelju da se i on bavi plasmanom
knjige. Da li je prica o ,,domino-efektu* — DuSana pokolebala? Verovatno.

Osvanuo je ponedeljak. Oktobar je svojim svezim nestasnim povetar-
cem 1 opalim liS¢em, ispra¢ao miholjsko leto, koje se jo§ pomalo sakri-
valo u poluosuSenim plodovima neobranih treSanja i kroSnjama zove u
varoskim dvoriStima, na ¢ijim granama su gugutale grlice.

Misa je siSao do svoje garaze. Od knjiga koje je iz Novog Sada dove-
zao sa kolegom NeSom zvanim “pilot” — napravio je izuzetnu i zanimljivu
kombinaciju. Shvatio je, da je novozaduzene knjige (“Obrenovi¢”, “Prvi
srpski ustanak”, “Karadorde”, “Stara Crna Gora” itd.), besmisleno pro-
davati kao separate ili neke rinfuze. DoSao je na ideju da ih spoji u jednu
kompaktnu celinu od jedanaest tomova, ¢ija je cena bila, komercijalnim
zargonom receno “ubojita”, sa prodajnom cenom od devetsto dinara. Ako
se uzme racunica da je tada najskuplji komplet u zemlji, Andri¢eva sab-
rana dela koStao dvesta pedeset dinara — jasno je bilo, koliko je u finan-
sijskom efektu, MiSin novoformirani komplet knjiga imao neuporedive
prednosti. S obzirom na tematiku dela, Misa je nazvao taj komplet knjiga
“Istorija Srbije 1 Crne Gore”. Knjige su bile uradene u lepoj formi, sa
zlatotiskom na koricama, koje su bile od plave vestacke koze. Misa je uto-
vario u svoj automobil ukupno oko dvadesetak kompleta, uz par “Larus”
enciklopedija i nekoliko kompleta sabranih dela E. M. Remarka. Odabrao
je relaciju Vrbas (Titov Vrbas) i krenuo na svoj put. Prosao je kroz Novu
Gajdobru 1 Gajdobru. Ulaze¢i u selo Silbas, setio se price svoje majke,
kako je, kao beba krSten u crkvi Sv. Jovana Zlatoustog. MiSa se setio i
silbaskih ulica, sa prelepim drvoredima, na kojima su i sada visili plodovi
krupnih zrelih jesenjih jabuka. Vratile su mu se misli, unazad za desetak
godina. Tada je sa svojim bendovima, bas u ovom istom selu, kao gita-
rista svirao. Ti bendovi su se se zvali VIS ,,Dobosako* 1 VIS “Kamikaze”,
koji su (1967-1970) bili medu prvim rok sastavima Juznobackog okruga.

Sa posebnom rado$¢u, Misa je sa svojim ¢lanovima benda izlazio iz
Sinobusa na silbaSku Zeleznicku stanicu, na kojoj bi ih srda¢no docekao
dobro¢udni otpravnik vozova, ing. Stojan Culibrk. Tada bi se Migin bend
elektricnih gitara uputio u silbaski dom kulture, gde bi svirali silbaSkoj om-
ladini. Tu su nastupali jednom mesecno, jer su Silbasani imali svoj li¢ni
orkestar “Crne lale”, sa gitaristom Timom i njegovim drugovima. Setio se,
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Misa, 1 seoske kafane “Sindeli¢”, tu, na samom ulazu u selo, u kojoj bi
njegovi veseli i mladi drugari rokeri, posle izvanredne svirke — narucivali
gomile ukusnog rostilja uz hladno ,,ibovo* pivo... Redala su se secanja,
nadolaze¢i jedno za drugim, kao Zive slike, nekih nezaboravnih godina.

I tako, u tom razmisljanju, Misa je shvatio da je ve¢ odavno prosao
Silbas, 1 ve¢ je ulazio u selo Despotovo. Nedugo, prosao je Savino Selo 1
Kucuru, a uskoro su se ukazali dugi dimnjaci vrbaske Secerane. Misa je
voleo taj mali backi gradi¢. Njegovi zitelji su bili uglavnom kolonisti iz
Crne Gore. U tom gradic¢u je i on imao rodbine, po svome dedu Dragu,
rodenom NikSi¢aninu. MiSa je pravio izuzetne poslove u Vrbasu jo$ na
pocetku svoje poslovne karijere, jer je ovaj backi gradi¢, iako neveliki,
imao jaku industriju i poznate firme, od kojih su neke bile i na evrop-
skom nivou: “Karneks”, Secerana ,,Backa”, “Vitamiks”, “Trivitpek”, kao 1
“FSH”, “Svilara”, “Backatrans”, “Napredak”, “Vital” i mnoge druge.

Tog ponedeljka, ujutro, Misa se odmah uputio ka najve¢em vrbaskom
gigantu, industriji mesa “Karneks”. Pred portirnicom tog preduzeca, ru-
kovao se sa svojim dobrim poznanikom, Sefom obezbedenja Slobodanom
Vasiljeviéem, 1 uputio se po administrativnim sektorima, nude¢i novo-
formirane komplete knjiga “Istorija Srbije i Crne Gore”, koji su bili raz-
grabljeni za nepun sat. MiSa je tad nastavio u maniru pravog Sampiona
plasmana knjige — radeci briljantno. Shvatio je da taj komplet “vuce” je-
danaesta knjiga pod nazivom “Stara Crna Gora” autora dr Jovana Erde-
ljanovi¢a. Bez obzira na insistiranje nekih upornih deti¢a, da im Misa
“razdvoji” “Srbiju” od “Crne Gore” — na to on nije pristajao, pa su svi
pristali da kupe knjige samo u kompaktnoj celini u jedanaest tomova.
Posle urucenih dvadesetak kompleta, bilo je jo§ mnogih koji su hteli da
kupe te knjige. Medutim, iako je ve¢ nestalo tih knjiga u MiSinom auto-
mobilu, on je pravio zaklju¢nice, sa obavezom da narucene knjige donese
sutra. Napravio je impresivne poslove, koji ¢e mu, izmedu ostalog, dopri-
neti da ponovo osvoji titulu apsolutnog Sampiona Jugoslavije na eksteri-
jernom plasmanu knjige i za 1978. godinu.

Posle obavljenog posla, Misa je krenuo iz “Karneksa”, srdacno se
zahvalivsi generalnom direktoru Ljubomiru Pesalju, Sefu kadrovske sluz-
be Tomasu, a naroCito svom prijatelju, povisokom i krupnom Sefu obe-
zbedenja, ljubaznom Slobodanu Vasiljevicu, koji mu pred polazak rece:
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- Cuj, Miso. Ovde si sve “potamanio”, ali ima§ jo§ dvije naSe proiz-
vodne jedinice. Sjutra, turi vise dobrih knjiga u kola, to moras ucinjet...

Misa srda¢no pruzi ruku Slobi, potapsa ga po ramenu, pa mu rece:

- Hvala, stari! Gledaj da mi sredi§ ovih dana ulazak direktno u fabriku.
Pogledaj to, opet, sa generalnim direktorom Ljubomirom Pesaljem!?

Slobo se slatko nasmeja, pa rece:

- Ti bi, mrco, 1 u osinje gnijezdo. Da ti ne bude previse? — nasali se on.

Misa se pozdravi sa Slobom 1 krenu kolima ka centru Vrbasa. U prtlja-
zniku automobila ostalo mu je jo$ par kompleta “Larus” enciklopedija uz
nekoliko kompleta knjiga Remarka. Bez obzira $to je bio pomalo umoran,
jos uvek je imao veliku volju da radi do podne. USao je u jednu firmu u
centru Vrbasa. Popeo se na sprat i usao u kancelarije racunovodstva. Tu je
sedelo nekoliko raspolozenih Zena raznih godina starosti.

- O, vi ste stigli i kod nas — povikase uglas nekoliko sluzbenica.

Misa se malko zacudi, otkuda im takva obavestenost, da je on ve¢ ne-
gde bio u njihovom gradu, jer reci “vi ste stigli 1 kod nas”, upravo su mu
to nagovestavale.

- Da. Eto, ja malko i kod vas — re¢e im Misa, pa nastavi — Odakle znate
da sam ja pre dolaska kod vas — ve¢ od jutros u vasem gradu?

- E, mi imamo, momc¢ino, naSe $pijune, Salim se — rece jedna lepa crna
zena duge uredne pletenice, pa dodade — U stvari, imam snaju u predu-
zecu “Karneks”, pa mi je malo pre javila za vas i da fino radite posao.

Misa je ljubaznim sluzbenicama prodao skoro sve komplete “Larusa”
koje je poneo sa sobom, zahvalio im se i krenuo ka kancelariji direktora
firme. Zakucao je i usao u kancelariju. Za pove¢im stolom u svojoj Siro-
koj fotelji sedeo je sredovecni i krupniji brkajlija, koji upita Misu:

- Coce, a koje knjige imag?

Misa se malko nasmesi, zbog tipi¢nog brkinog dijalekta, pa rece:

- Imam odli¢nu enciklopediju za vas — “Larus”. Takode imam i Erih
Mariju Remarka.

Brkati direktor dohvati svoje cigarete, zapali jednu, pa rece:

- Ma, pus¢éi tu Mariju, ¢oce, imas li ti neSto musko od pisaca?

Misa se jedva suzdrza da ne pukne u smeh, ali videvsi ozbiljno lice
brkajlije, tiho progovori:

- Ali, nije on ona — on je on.
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- Kako on, kad je Marija — reCe brkajlija povisivsi ton, pomislivsi da
ga MiSa pomalo zavitlava.

- Znate, to je nobelovac Erih Marija Remark. Napisao je odli¢na dela:
“Tri ratna druga”, “Na Zapadu nista novo”, “Trijumfalna kapija“ i druga.

- Ko bi reko, mrco, da je ta Marija musko — dodade brkajlija.

- Da. On je nemacki pisac i veliki antifasista — reCe Misa.

- E, to je druga stvar — rece brkajlija, pa dodade — Ako je antifaSista,
onda, ¢oce, donesi mi jedan paket te Marije... pardon... kako ono rece...

- Erih Marija Remark — odgovori malo glasnije Misa, i krenu do svoga
automobila. Brzo se vratio i stavio komplet knjiga na brkajlijin sto. On
mu je potpisao zaklju¢nicu na dvanaestomesec¢ni kredit. Misa se tada sr-
dac¢no pozdravi sa njim, i dok je izlazio iz njegove kancelarije, on mu gla-
sno 1 nekako razdragano rece:

- Dobro radis, deti¢u... radis taj posa ka “doksa”.

Napustajuc¢i njegovu kancelariju, mimoiSao se sa jo§ jednim brkajli-
jom. I dok je silazio polako stepeniStem, iza sebe u kancelariji direktora
¢uo je komentar dvojice Crnogoraca:

- Marija Remark!?... Cus... Marija!? Ko bi reko da je to musko...

Toga dana, MiSin susret sa Vrbasom, u svakom pogledu bio je vrlo
uspesan. Dok je vozio svoj automobil nazad ka Backoj Palanci, u glavi su
mu se vrzmale misli: “Pretpostavljam da je ovaj dobro¢udni brkajlija od-
lican direktor tog malenog preduzeca. Verovatno je od one generacije pri-
ucenih srednjoskolaca, ali koji izvanredno rukovodi onom vrbaskom fir-
mom. Ali, nesporazume sa Remarkom, moram mu oprostiti, jer je ovaj br-
kajlija iz Vrbasa, bio veoma sli¢an jednom somborskom direktoru, koji mi
je rekao: ‘Necu dela od te Ane Karenjine... ho¢u nesto drugo’. Jedva sam
ga ubedio da Ana Karenjina nije nikakav pisac 1 da nije napisala knji-
zevna dela, ve¢ je ona, kao fikcija — lik Tolstojevog romana.”

Ve¢ je uveliko prolazilo popodne. Misa je svojim plavim “pezoom”
hitao regionalnim asfaltnim putem ka Backoj Palanci. Okolo, zutila su se
polja od brojnih kukuruznih stabljika, koje su zreli dugacki klipovi sa-
vijali kao ki¢me umornih staraca.
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TRAZENJE ILI CEKANJE KUPCA

Covek nije samo drustveno bi¢e. On je jos i fizicka, odnosno psihicka
licnost. A kao vlasnik svog mentalnog sklopa, i kao individua, on ima
svoje specifi¢ne zelje, moguénosti, navike 1 potrebe. Kada je re¢ o potre-
bama, njih moZemo svrstati u tri kategorije:

a) Materijalne potrebe, koje su sve u korelaciji sa odrzavanjem zivota
(hrana, odeca, stanovanje), kao primarne stvari.

b) Materijalne potrebe kulturne prirode, koje su u korelaciji sa posedo-
vanjem (kupatila, frizidera, radio 1 televizijskih aparata), kao poboljSanje
standarda.

c) Kulturne potrebe ¢oveka, koje su u korelaciji sa muzikom, muzi¢-
¢kim nosac¢ima zvuka, slike i kona¢no KNJIGE.

Podmirenje potreba za knjigom, odnosno ¢itanjem, uvek se prvo javlja
u pojedincu, pa tek kasnije postaje opsta drustvena potreba. Medutim, ¢i-
njenica je da i sredina tj. druStvo znacajno uti¢e na formiranje takvih pot-
reba, a posebno na intenzitet ispoljavanja gladi za knjigom.

Tamo gde je druStvo progresivnije, razvijanje potrebe pojedinca za
kupovinom i ¢itanjem knjiga je intenzivnije i manifestuje se mnogo snaz-
nije. Cak i u predskolskom uzrastu nije zanemarljiva potreba za knjigom;
zabavista, vrtiéi i tako dalje, imaju potrebu za slikovnicama, malim samo-
bojecim knjizicama, nepoderivim gumiranim crtankama...Ipak intenzivna
potreba se javlja kod ¢oveka u vreme kada zapoc€inje svoje Skolovanje i
obrazovanje. Tada mu se knjiga kao potreba jo$ izrazenije namece. Me-
dutim, tek nakon zavrSetka obrazovanja, knjiga sve viSe postaje veoma
vazan pratilac svake individue.

Upotrebnu vrednost jedne knjige ljudi obi¢no mogu da koriste mnogo
vise, srazmerno duZzini svog Skolovanja. I knjiga je time nasSla svoje vazno
mesto kao stub kulture, obrazovanja, ali i napretka covecanstva. Ako smo
svesni da je knjiga, koja je u sluzbi obrazovanja ljudi (ucilo, udzbenik, le-
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ktira), nasla svoje mesto kao obavezan integralni deo dackih i1 studentskih
potreba, gde je mesto onim knjigama koje prate ove prve primarne kate-
gorije, a to su leksikoni, enciklopdije, re¢nici. Takode, gde je mesto i ost-
alih knjiga iz umetnosti, nauke, kulture, koje su doprinele razvijanju i de-
finiciji jedne zrele li¢nosti. Postoji jo$ jedna knjiga koja je svojom mud-
ros¢u 1 svesadrzajnom tematikom privukla ¢itavo CoveCanstvo — glavni
gigantski kompleks ¢itaca, medu kojima je 1 Njeno glavno odrediste, a to
je Biblija — Sveto Pismo (Holy Bible).

Ako bismo nabrojali sve nacine kako, kuda i gde sve vodi put jedne
knjige do kupaca i ¢italacke publike, onda bismo naveli nekoliko mogucih
pravaca, koji se razlikuju, ali svi oni vode knjigu do ¢italaca:

1) Knjizarska prodaja (preko knjizara), naro€ito u ve¢im gradovima.

2) Prodaja putem Stampe (pretplata ili ponuda pouzecem).

3) Prodaja putem TV-a ili radija (sa nastupom autora u emisijama).

4) Prodaja putem slanja knjiga kupcima koji ih nisu narucili (na Zalost
to nije agresivni marketing, to je nehumani antimarketing).

5) Eksterijerni plasman knjige (direktan kontakt s kupcem na terenu).

U svih pet nabrojanih nacina predmet kupovine i prodaje je — knjiga.
Svi ti sistemi egzistiraju, neki odavno, a neki u poslednje vreme. Pokusaji
juri$nika firme DZefri Bezosa, koji se silno naprezu da potisnu standardnu
proizvodnju knjige i njenu distribuciju — padaju u vodu 1 dave se kao
neplivaci. Tacno je da se cela jedna knjiga moze prebaciti u neki drugaciji
oblik (audio kasetu koju ¢emo slusati, versativni disk, e-book, pdf), ali ne
sme se zaboraviti jedna vazna stvar, a to je da je — sama draz jedne knjige
sadrzana 1 u mirisu njene vlastite hartije, sveze lepenke, draz je u njenom
dodiru, njenom prisustvu pored nase glave u naSoj postelji, ili pod nasim
dragim jastukom. To je i pitanje kada bi nam neko ponudio alternative:
“Birajte, hocete li peCenje iz lepe Sarene duguljaste tube ili ga Zelite
direktno sa prijatne vatrice, koja i greje naSu dusu 1 telo, dok padaju bele
pahulje, kao maleni mnogobrojni leptirovi. Da. To i jeste prava stvarnost.
Neka naucnici 1 IT inZenjeri rade svoje poslove za dobrobit covecanstva,
ali neka nam ostave knjigu takva kakva je, 1 kakva postoji vekovima. Ne
dozvolimo im da se sve peCenje preseli u tube, a da se sve knjige meta-
morfoziraju u elektronske nosace, mozda i nepodesne za buduce hardvere.

Kada se postavi pitanje: “Kako je bolje plasirati knjigu, putem TV-a,
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trazenjem kupca, tj. eksterijernim nacinom plasmana knjige na terenu, ili
preko knjizara i papirnica”, otvara se znacajan niz mogucnosti. Bas bi bila
zanimljiva takva paleta odgovora, koje bi dali psiholozi, filozofi, soci-
olozi, knjizari, izdavaci, komercijalisti, menadzeri i1 kupci, od kojih bi se
uzeo uzorak (sa podacima o godistima i intelektualnim profilom). Svi od-
govori bi kao razgranata mreza si¢uSnih potoka tekli ka jednoj carobnoj,
velikoj, zdravoj, nezagadenoj 1 postojanoj reci, koja ima svoje ime, a to je
eksterijerni menadzment knjige (Exterior Book Management).

Da li ste se mozda nekad zadrzali u nekoj knjizari malo duze? Niste.
Pokusajte, odvazite se na to. Posmatrajte naslove raznih knjiga. U nekim
knjizarama zapazicete besprekoran red, a dela lepo poredana po tematici:
nadrealizam, realizam, modernizam, fantastika... Ali, trgovci iz knjizare
su skroz pasivni, inertni, komercijalno mrtvi, vi ih kao kupac ne zanimate
ba$ preterano. Zasto? Knjige u njihovoj knjizari su tude, to su naslovi
raznih izdavaca, koji su u njih ulozili intelekt, trud, vreme i novac. Ali,
sve te mnoge vredne i objavljene knjige u knjizari su “komisiona roba”.
Taj naziv su izmislili sami knjizari, kopiraju¢i komisione, koji prodaju
polovne stvari (pegle, lustere, SeSire). Takve stvari u komisionima i jesu
“komisiona roba”, tj. polovna roba. Ali, knjige — “komisiona roba”? To je
nedopustivo. Knjizari svojim leSinarskim sistemom otimaju izdavacima
trideset do pedeset posto rabata zato $to im oni navodno prodaju knjige.
Ko prodaje knjige? To nisu pravi prodavci. To su mladiéi i devojke kojima
knjizare sluze za ¢askanja, za ispijanja kafica i koka-kole, da slave svoje
rodendane... Ako kupci navrate u takvu jednu knjizaru, mozda ¢e se neko
od tih mladanih prodavaca podi¢i sa svoje stoliice. Taj jedan ¢e bez-
voljno 1 nervozno pokusati, ko bajagi da nesto objasni kupcima. Ostali pr-
odavci iz knjizare, momci 1 devojke — ostace i dalje u svojim stolicama,
zaneseni slatkim pri¢ama o nekadasnjim svojim Skolama ili fakultetima.

Tada se moze dogoditi da udete u drugu knjizaru u susedstvu. Tu ¢e
vam se odmah obesiti oko vrata mladane, napadno nasminkane devojke,
koje su navodno zavrSile neke veoma prestizne gimnazije. Od njihovog
navalentnog “izvolite” — necete imati nimalo volje da na miru pogledate
knjizarske rafove, jer trazite jednu vaznu knjigu starijeg izdanja, za koju
nasSminkane ,,trgovkinje* nikada nisu cule.

Kada krocite u tre¢u knjizaru, zapazicete da u njoj nema nijedne knjige.
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Na rafovima ima puno papirne konfekcije, koverata, blokova, svezaka,
malenih ki¢-figurica i — gle ¢uda! Tu je i par knjiga horoskopa. Sta ode-
kivati od vlasnika knjizare, koji je bio bivsi sitni novosadski diler deviza.
Takav bi, da ima pekaru — u njoj prodavao upaljace plastikanere i pum-
pice za pretakanje goriva. Znam da ste se umorili. Ali ne, nemojte odu-
stati. Idite dalje. Budite strpljivi. Ipak ste usli u dobru knjizaru. Prodavac,
stariji Covek sa naocarima, vrlo ljubazan. Knjizara je snabdevena do vrha
raznim knjigama. Tu su, strogo po tematici naslagani naslovi: luksuzna
izdanja, dZzepna izdanja, bestseleri... Ipod njih su vidljive cene, napisane
na krupnom Stamparskom fontu. Iznenadeni ste! Znam. Ali, nema potrebe
da budete iznenadeni. Tu se knjizar ponasa samo sasvim normalno, onako
kako u stvari treba. Taj knjizar je mnogo vise od obi¢nog knjizara. On je
nekada bio jedan od uspeSnijih menadzera na eksterijernom plasmanu
knjige. On zna $§ta je knjiga. On knjige voli, €isti, mazi i miluje. On ih po-
Stuje, nabavlja i prodaje. On knjizi daje novi Zivot, dostojanstvo, nadu...
Posmatrajte toga divnog prodavca-profesionalca. Evo. Ulaze dvoje kupaca,
mozda su mladi bra¢ni par?

- Dobar dan — obraca se prodavcu dvoje mladih.

- Dobar dan — otpozdravlja on ljubaznim tonom — Izvolite. Opustite se,
pogledajte nase knjige, ja vam necu smetati. Ako nesSto zatreba, pozovite.

Mladi brac¢ni par razgleda neko vreme okolo 1 obraca se prodavcu:

- Mi bismo kupili... ako imate knjigu “Vase dete i vi”?

- O, kako da ne, izvolite, evo je — odgovara prodavac i pruzi mladom
bra¢nom paru trazenu knjigu.

- Koja joj je cena? — Upitaju oni i po¢nu da listaju knjigu.

- Cena je trista dinara, ali imamo za vas iznenadenje. Naime, ostalo
nam je nesto prethodnog izdanja po ceni od dvesta pet dinara. Predlazem
vam da nju pazarite. Verujte, nema razlike u odnosu na ovo novo izdanje.

- Slazemo se — odgovara mladi bra¢ni par, pa nastavlja — s obzirom da
smo naumili da kupimo knjigu do trista dinara, za tu razliku od devedeset
pet dinara, uze¢emo vam i ovaj jedan manji termometar. Neka nam se na-
lazi u stanu...znate, nasa beba je na vidiku.

- Kako da ne. Samo izvolite — kaze ljubazni knjizar i umota im knjigu
sa termometrom, prateci ih do samih izlaznih vrata knjizare.

- Do videnja! Dodite nam opet. Sre¢na beba...
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KAD BACKU PREKRIJU SNEGOVI

Pocela je nova 1979. godina. Hladni januar, ogrnut u svoj debeli beli
ogrtac, igrao je svoj valcer sa dunavskom koSavom, pleSuci snegovitim
backim poljima. Mesecina nad zaledenom rekom i srebrnom ravnicom,
podsetila je MiSu na neke najlepSe godine i zime njegovog detinjstva.
Podsetila ga je na dedine sanke i na jednog robusnog psa avlijera, koji se
zvao Medo, a vukao je sanke do obliZznjeg starog seoskog i1 zadruZnog
mlina. Na sankama je bio smesten jedan dzak kukuruza. Iz mlina, tada bi
se vracali deda, mali decak 1 verni Medo, koji je veselo dahtao plaze¢i
svoj crveni i topli pseci jezik. Tada bi deda istovario sa sanki dzak sa
samlevenom prekrupom. I, gle radosti. Sanke su bile slobodne, a u njih
upregnut pas, i kraj njega njegov sedmogodis$nji prijatelj. Decak bi seo na
sanke 1 povukao svog cupavog prijatelja za njegovu gustu kerecu grivu. I
tad bi verni pas sa sankama, na koje je seo decak — krenuo u susret vetru i
darovima nebeskog perjara — novim, krupnjastim pahuljama i ¢arobnoj
sneznoj belini iza sela.

Sanke su pojurile iza zaledenih seoskih basta, bude¢i jata zadremalih
vrana, koje su se sjatile na usamljenim i povijenim kukuruznim stabljika-
ma, da bi se uz veliku graju podigle ka mutnom nebu, pa se ponovo vra-
¢ale. Sve se spojilo u jedan veli¢anstveni zov, puknut prostor i ¢arobnu
belinu po kojoj je ostajao trag sanki i kere¢ih Sapa. Krupni Medo vukao je
sanke sa svojim najdrazim malenim prijateljem. Belim sneznim poljem
fijukao je vetar. Cuo se samo taj vetar i otkucaji dva malena srca, de¢aka i
psa, ¢iji su damari pulsirali, kao neki ¢arobni golemi bubanj. Decak, san-
ke 1 pas. Sa njima pahulje, vetar i snezna belina.

- Mili! Sta si se zamislio? Hladno mi je, hajdemo u ¢ardu — prenu
Vesna — Misu iz misli 1 pronade mu nezno desnu ruku u dzepu njegove
tamnoplave vetrovke.

- Da. Malo me zaneSe neke misli, dok ovde sa obale posmatram zale-
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deni Dunav i beli pokriva¢ — odgovori on, skidajuci ostatak snega sa kose.

- A kakve to misli plove u glavi moga voljenog ¢oveka? — upita Vesna
1 poljubi ga u desni obraz.

Misa je iz Sale povuce za vrh njene plave kape i pomilova rukom po
obrazu. Gledao je u nju i ¢utao. Gledao je u to Cestito devojce, kojoj su,
ispod plave kape, bezale duge kovcave smede kose, Sto su joj dosezale
skoro do struka. Gledao je lice svoje voljene devojke i njene plave oci, u
koje se vecito uselilo rano prolece. To prolece je osetio, i tu, dok su pa-
dale krupnjaste bele pahulje po usnulim granama topola i po njenoj plavoj
Strikanoj kapi.

- Hajdemo da se ogrejemo — re¢e Misa, i drzeci je za ruku, povede ka
obliznjem restoranu “Dunav” ribarska ¢arda. Usli su unutra, i tu, pored ve-
like tople peci, seli su za jedan sto, narucivsi od kelnera dva ¢aja od Nane.
Polako su pili topli napitak i ¢utali. Vesnina ruka koja je bila na stolu, be-
jase nezno poklopljena MiSinom rukom.

Restoran ,,Dunav* ribarska ¢arda,
pored istoimene reke i Dunavca,
na levoj obali uz revir Tikvare u
Backoj Palanci.

(Snimak autora knjige)

- Zima je lepa i dobrodosla za malu decu i veselo drustvo kartaroSa u
toploj sobi — reCe Misa, pa nastavi — Ali ja, Vesna, moram da prtim sneg 1
putujem po terenima i zimi sa mojim “pezoom”.

- Pa, kako ¢e§ po ovakvom nevremenu? — zacudi se Vesna i ¢vrsto
stegnu MiSinu ruku.

- Kako? Isto onako kao 1 prosle i pretprosle godine u ovo vreme. To si
mi isto govorila. A, eto, izgurao sam.

- Kad bi moglo da se ne radi zimi na terenu — re¢e Vesna i otpi ¢aj.

- Ja ne moram da radim zimi. Ja sam ostvario unapred plan do marta,
ali sav promet moram predavati. Zna$ da sam odlucio da kupim nekakvu
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manju kuc¢icu u Novom Sadu iduc¢e godine. Hoc¢es li sa mnom poci u ve-
liki grad! — upita je MiSa, pomilovavsi joj kosu.

Nastupila je malena ¢utnja. MiSine reci pokrenuSe jednu si¢uSnu suzu
iz Vesninog desnog oka, koja se skotrlja niz njen obraz i izgubi se na nje-
nom zelenom vunenom dzemperu.

- Voljeni moj. Pa gde bih ja bez tebe? — re¢e Vesna 1 poce da trazi ma-
ramicu iz dzepa svog zimskog roze kaputa.

- Ne treba ti maramica. Obrisacu ti suzno lice ovom mojom muskom
karate-rukom, je 1' vazi?

- Vazi —rece Vesna iucuta. Kroz prozore Carde, videle su se pahulje
kako provejavaju. Dok joj je brisao od suze vlazno lice, tad Misa nastavi:

- Vidis, zivot je takav. I kad napadaju backi snegovi, ja moram puto-
vati 1 uvek iznova putovati. Ne zna$ kada je gore za ovaj moj posao, u leto
kad je mort sezona za knjigu, ili zimi kad se knjiga najviSe trazi, ali je
vreme nezgodno, a do kupaca se mora do¢i u svako doba: po poledici, po
mecavi, kroz guste vojvodanske magle, po kisi...Ali i po vreloj Zegi...

- Znam, mili moj. Shvatam da je to ona tuznija strana medalje u tvojoj
profesiji trgovackog putnika na plasmanu knjige — rece Vesna.

- Ne. Nije to tuznija strana. Meni je dvadeset osam godina, jo§ sam
relativno mlad. Uz to, imam puno volje i najlepsu devojku u gradu — rece
Misa — pa nastavi — Sreo sam mnogo mojih kolega na putu: u mecavi,
magli i nevremenu. Koliko puta sam sreo moga kolegu Ivicu Jelini¢a iz
Rumenke, koji je sa sobom uvek vodio svoju devojku. Putuju zajedno u
malom zutom kombiju ,,zastava 650. Sretao sam i mnoge druge. Jednoj
Ankici iz “Mladosti” vukao sam “stojadina” iz kanala, negde u blizini one
bolnice “Principovac” ... znas$, to je ona Ankica $to mnogo voli da psuje,
narocito muskarce kupce, ali je laf¢ina kao koleginica. Sretao sam na te-
renu 1 kolegu Acu Pungula, onog pristojnog mladi¢a, rodom iz Srpskog
Itebeja. Pri¢ao sam ti i za Sap&anina Ivana Kovadeviéa, vredan momak,
radi dobro sa knjigom, zatim onog neumornog bradonju Obrada Savica iz
Putinaca, pa Crnogorca Raju MiloSevic¢a iz Vrbasa, koji me jako ceni. Taj
momak fino radi, inace je strastveni lovac, koji ima i kolekciju pusaka.
Uvazavam 1 mog kolegu Ratka Mladenovica iz “Mladosti”? To mi je
izuzetan drug, momak me ceni. Uvek je javno govorio: “Ma, da me Misa
uzme da od njega u¢im zanat, pristao bih samo da mu burek donosim i da
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ga slusam”. Znas, ima u ovom mom poslu jo§ nekoliko zapazenih proda-
vaca knjiga: DuSan Leti¢, Miodrag Dragani¢, Devrnja i Jordan. Momci iz
Zrenjanina, kao $to su Stevo Marceta, Titin, Ljiljak, Bjelogrli¢ zvani Beli,
zatim Milan Pajevi¢ iz Veternika, Pero zvani “Nos” 1 Slobodan Uzelac iz
Novog Sada, dva brata Jovinov iz Subotice, Bogunovi¢ i Pejovi¢ uz Baca,
Ibrahim Aladin i njegov brat Fikret, oni su rodom iz Backog Novog Sela.
Ibrahim je jedan od mojih zanimljivih kolega za druzenje. Kakve li samo
,bisere* prica... On je prethodno radio u Nemackoj i zna trgovinu. Bio je i
dobar rvac. Pricao mi je kako je u detinjstvu Cuvao guske iza sela, sa po-
znatim rvac¢em i drzavnim Sampionom u gréko-rimskom stilu — Refikom
Memisevic¢em... Bilo je tada i vrednih akvizitera, a jedan od njih je i Milan
Dolga, student matematike, koji je 1976. godine radio za ,,Prosvetu®, po-
tom i za ,,Rad*. Sa starom ,,Skodom* zaradio je novog ,,renoa 4...

Dok su sedeli i1 pricali u €ardi ,,Dunav®, na vratima se pojavi MiSin
odlican drug Dule Kljaji¢ zvani Krojac, koji se srda¢no rukovao sa njim i
sa njegovom devojkom Vesnom, pa rece:

- Gde si, druZze moj! Nesto te nema u zadnje vreme na nasim treninzima
karatea. Zna$, backopalanacki karate klub “Partizan” se dobro drzi. Zna se
da ste ti, Dugan Rodi¢ Siljan i Ki¢o Jandri¢, pokrenuli borilacke sportove
u Backoj Palanci 1972. Ali, tvoj drug Jovo Rados, ¢im je doSao sa studija
1z Beograda u Backu Palanku 1974. godine, zalozio se za karate. Korisno
je Sto predaje filozofiju kao profa u Gimnaziji — gde su poceli treninzi. ..

Misa pogleda u svog druga Duleta, koji je jos stajao pored njih.

- Covete, §to stojis? Sedi s nama, pa pri¢aj lepo — re¢e mu Misa i pri-
vuce za njega jednu slobodnu stolicu.

Ma, nije pristojno. Necu sada da smetam, mozda vas dvoje Zelite da
budete sami 1 da nastavite vaSe lepSe price.

Misa se malko nasmeja, potapSavsi Duleta po laktu ruke.

- Samo ti sedi, drugar moj — pa se obrati Vesni. — Vidis, Dule je bio
jedan od mojih najredovnijih momaka na treninzima. On, njegov brat Bo-
70, Nedo Lugonja, mali Puro, i drugi. Vesni sam ja pri¢ao o nekim lepim
stvarima 1 o nekim tuznijim. Znas, Dule... Na terenu ima dosta dogadaja.

- Znam, znam, MiSo. A, da li si Vesni ispri¢ao i onu dogodovstinu na
auto-putu... onaj dogadaj za “Ginisovu knjigu” — upita Dule.

Misa malko ucuta, pogledavsi Vesnu, pa poCe svoju pricu:
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- Da. To je zanimljiv dogadaj! Krenem tim auto-putem od Sida prema
Doboju. Negde na vinkovackoj “Spacvi”, bas rano zorom, na benzinskoj
pumpi naspem gorivo. Kad na pumpi sretnem Edima, trgovackog putnika,
koji je radio za “Svjetlost” iz Sarajeva. Izgrlimo se, a on ¢e:

“Bolan, de si, jarane? Drmas li kao 1 uvjek, a? Ja, bolan, krenu jutros u
tvoj vilajet, tamo oko Beogradu... A de si mi ti tako poranio?”’ — upita me
kolega Edim i pozva na kafu u obliznji restoran.

“Mujo kuje konja po mjesecu, moj Edime. I ja ti poranih. Idem malko
u tvoju Bosnu: malo do Doboja, Modrice, Samca, Dervente, pa ¢u mozda
svratiti i do Slavonaca, tu uz Zupanju, a vratiti se preko Jamene i Slda

“Ajdemo, bolan, bar na kah’vu s nogu, ti si za mene jaran i po” — rece
Edim i1 poce da me vuce za rukav do obliznjeg restorana. Jedva sam ga
ubedio da Zurim do nekih bosanskih firmi. On me pozdravi sa , InSalah!*
Krenuh sa “Spaé¢ve” auto-putem. Ve¢ je svitalo jutro. Negde kod Zupanje
zaustavljen saobracaj. Cekam poprili¢no dugo u koloni. Konaéno, kolona
krenula. Dolazimo do mesta gde je bio tezak saobracajni udes.

“Kakav udes, coce! To ti je ka prava klanica” — glasno ispred mene
komentari$e brkati krupni Crnogorac, koji je promolio svoju glavu kroz
boc¢no staklo plavog “opel kadeta”. Ja prolazim automobilom pored mesta
gde se dogodio udes. Skrkali se Turci gastarbajteri. Neko je od vozaca iz
njihove duge porodi¢ne kolone zaspao. Kolona se, u velikoj brzini cela
razlupala. Polako prolazim. Lom, kr§, stvari po auto-putu, krv...Osam au-
tomobila slupano. Zeleni “opel rekord” na krovu sa to¢kovima uvis. Bas
jezivo. Glave Cetiri zene u maramama, kroz koje lipti krv. Sve mrtve. Na
asfaltu odsecena ljudska ruka...muska. Uzasne scene. Video sam mnogo
udesa, ali ovaj uZas kod Zupanje... Stvarno nemam reéi. Katastrofa jedna.
Krenuo sam svojim “pezoom” ka Doboju, da prodam nesto knjiga. Kakva
crna prodaja. Nemam ja vise volje ni da vozim, a kamoli da prodajem
knjige. Rano zorom krenes, Zele¢i nesto da uradis, a sretne§ mrtve Turke 1
odsecenu ruku na putu. Kako normalan ¢ovek moze da radi? Ne radi mi
se. Okreéem auto na tridesetom kilometru od Samca i vraéam se kudéi.
Tad, posle petnaestak minuta voZnje, na auto-putu, iz ¢ista mira “zalepio”
se menja¢ mog automobila u drugoj brzini, pa ne¢e da mrdne iz druge.
Vozim samo drugom, ako stanem moram pritisnuti kvacilo, pa uz veci gas
opet krenuti samo “drugom”, jer iz te brzine ne moze da se izvadi. Ej!
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Zamislite, na starom auto-putu sam, gde bahati voze i do sto pedeset na
¢as, a ja moram da vozim “drugom” sve do Novog Sada. Ovo, da mi je
neko rekao, ne bih poverovao da je moguce. Vozim auto-putem i ¢utim.
Svi mi sviraju. Verovatno i psuju na razli¢itim jezicima. Posle tridesetak
kilometara voznje (petnaest na Cas), ugledah spasonosni servis pored puta,
neki “poludivljak”. Sidem autom. Pregladali majstori Hrvati, pa mi kazu:
“Nema spasa, otiSla vam je ¢ahura u mjenjackoj kutiji”. Razumeo sami ja
da je to problem, jer sam vozio sve vrste automobila u JNA i kontaktirao
sa vojnim mehanicarima. Pitam ih kako ¢u ovako do Novog Sada, a oni
ée: “Cuj, drug, treba kola vozit i Sutjeti”. Pitam ih: “Zar da vozim drugom
brzinom sto osamdeset kilometarsku marSrutu? Gde vam je Sleperska slu-
7ba, a oni mi kazu: “Moze, drug, ali traze toliko maraka, da bi mogao oti¢
na na$ lijepi Jadran cijeli lipanj”. Odmahnuh rukom 1 polako krenuh u
svoju najtezu zivotnu avanturu. Auto-putem opet mravinjak od vozila na
jednoj od najprometnijih saobracajnica Evrope, tu na auto-putu ,,Bratstvo
jedinstvo®. Opet nerviranja vozaca i mnogobrojne psovke. Prosao sam ¢ak
osam policijskih patrola, na srec¢u bejahu sve tolerantne prema nepredvi-
denom kvaru moga automobila.

Ve¢ se polako mraéi. Vozim. Zivci su mi jos§ kao &eline sajle. Ne dam
se. Vozim...vozim. Radio ne smem da ukljuc¢im, da bih ¢uo iza sebe sirenu
nervoznog vozaca, koji me pretice. Posle dvanaest Casova voznje, ugledah
spasonosnu tablu “Adagevci-Sid — 10 km”. Sav sre¢an, skreéem desno, pa
ispod podvoznjaka. Stanem. Ugasim motor automobila. Cutim. Cutim pri-
liéno dugo. Mozda sam ¢utao vise od sata. U glavi mi praznina. U meni
neka belina. Nema misli, nema optuzbi, nema ljutnje...

Vozim ka Sidu, Erdeviku... Prodoh Bingulu, Svilo§, LeZimir, Beo&in.
LakSe mi je. Tu, u blizini je spasonosni Novi Sad, 1 moj majstor, autome-
hanicar MiSo Popovi¢. Ulazim u veliki zaspali grad preko Petrovaradin-
skog mosta. Dvadeset tri je no¢u. Budim moga majstora. On otvara kapiju
1 prima moj automobil. Objasnjava mi, kako zna za taj slucaj iz iskustva.
Kaze: ,,Francuzi izmislili muku. Ubacili u sve tipove novog kontingenta
automobila 'pezo 304 GL' ¢auricu menjaca od celika, a ne od mesinga.
Kad pukne ta celi¢na Caurica u menjacu, njeni komadi¢i blokiraju rad
menjaca. Sreca tvoja §to je to bilo u drugoj brzini, da je bilo u tre¢oj, ostao
bi na putu...Sad Francuzi u 'pezoe' iz SoSoa ponovo stavljaju mesingane
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Caure, pa kad pukne u menjacu, moze da se vozi. Doduse, menja¢ Skripi 1
place pomalo, ali barem gura u svim brzinama. Zamisli, trista hiljada au-
tomobila marke 'pezo 304 GL' imace taj slican problem!?*

Ostavih kola mehanicaru i imenjaku Misi da to popravi u njegovoj ra-
dionici u Kisackoj 42. Sa njim izadoh na ulicu i zaustavih no¢ni taksi da me
odveze do moje vikendice na Dunavu, da tamo prespavam. Dok sam ula-
zio u taksi, mehanicar dobaci za mnom: “Imenjace, ti nisi samo Sampion
prodaje knjige, ti si i Sampion u voznji, automaratonac, drugom brzinom
na auto-putu”. Sedajuci u taksi, pri svetlu ulicne sijalice primetih da je vo-
zilo marke “pezo 304 GL”, ali oker boje. Tad taksista rece:

“Cuo sam §ta ti se desilo, burazeru. I meni se nesto tako desilo, prosle
godine kod Beske. Taksiram ve¢ preko dvadeset pet godina, a da i mene
zezne Caura u menjacu’ — rece taksista i ponudi me ljubazno cigaretom.
Odbio sam rekavsi da nisam pusac. Tad je on vratio svoju nezapaljenu ci-
garetu u paklicu rekavsi: ,,Cenim vasu nepusacku opredeljenost, a i postu-
juci svoje musterije — necu ni ja veceras duvaniti. Malo vise 1 kasljem u
zadnje vreme** — rece taksista, zatim nastavi:

- Svaka vam &ast na strpljenu. Zaista imate Geli¢ne Zivce. Covede, vo-
ziti drugom brzinom kroz onaj mravinjak na auto-putu...neprekidno dvan-
aest ¢asoval!? Iskreno da vam kazem, ja se ne bih usudio! Pozvao bih pu-
tem telefona iz najblizeg motela, svog poznanika ili rodaka da me §lepa...*

- To vam je isto, drugar, isti k...., ali u drugom pakovanju. Cak i da vas
neko Slepa, taj Sto vas vuce ne sme voziti brze od tridesetak, jer vozite iza
njega vas automobil sa ugasenim motorom. Auto-put je to, jer ¢e neko da
vas zalepi u gepek i1 ode Zzivot. Jedina spasonosna alternativa je ,,Slep-
sluzba®, ali gde je takva pomo¢ nocu, brzo i sa podnosljivom cenom...?

- U pravu ste, druze — reCe taksista i neSto promrmlja za sebe, dok smo
se vozilom spustali sa dunavskog benta ka vikendicama.

Naselje ,,Kamenjar II* bilo je sablasno pusto. Davno je prosla pono¢.
Sve bejase nekako tiho. Cuo se samo huk Dunava i jednomerni udarci ot-
kacene Zaluzine prozora gornjeg dela moje vikendice. Kroc¢ih unutra. Ski-
nuh svu garderobu sa sebe, koja je zaudarala na teske benzinske pare i
nakupljeni smog sa auto-puta. TuSirao sam se veoma dugo, dugo. Legoh 1
utonuh u dubok san, iscrpljen, istroSen, ali saCuvan i ziv.
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“PRIMUM IN PRIMO LOCO”

Obican ¢ovek, koji nema nikakvog dodira sa poslovima menadzmenta
knjige, moZe da se upita: “Kako se tu postaje najbolji medu najboljima”?
Odgovor koji mu se mora dati, nimalo nije jednostavan. Ako se uzme u
obzir ¢injenica da jedna velika drzava, kao SFRJ, ima svojih Sest repub-
lika sa dve autonomne pokrajine, ako se uzme u obzir da u njoj egzistira
oko pedeset drzavnih izdavackih kuca uz preko pet hiljada knjizara — to
znaci da u direktnom ili indirektnom radu na plasmanu knjige ucestvuje
oko petnaest hiljada prodavaca knjiga (terenskih komercijalista, virma-
nista, akvizitera ili poslovnih agenata, prodavaca u standardnim knji-
Zarama sa svojim kolporterima sa “tezgicama uz knjizaru” — onda je pita-
nje “kako biti najbolji od svih njih” — zaista tesko i delikatno. Delimi¢ne
odgovore bi mogli dati svi iz te branSe: i rukovodioci centrala, predstav-
niStava i poslovnica mnogih izdavackih kuca, magacioneri, terenski kom-
ercijalisti, kao 1 sami kupci. Svi ti njihovi odgovori bili bi samo delimi¢ni.
Onaj pravi krucijalni odgovor ne bi mogli lako dati. Zasto? Zato $to naj-
bolji menadZer na eksterijernom plasmanu knjige (Leader Exterior Book
Management) nije “primus inter pares” (prvi medu jednakima), ve¢ je on
“primum in primo loco” (prvi na prvom mestu).

Zato, odgovor na pitanje “kako se postaje najbolji od svih” — jedino
moze dati samo on, ali ipak posle odredene vremenske distance. Ta dis-
tanca nije za njega nekakav embargo “Cuvar njegovih velikih poslovnih
tajni, koje ne sme otkriti konkurenciji” — ve¢ je ta distanca nuzna da bi se
u potpunosti sagledala njegova harizma. Da bi se utvrdila njegova pos-
tojanost kao apsolutno najboljeg menadzera cele jedne drzave, odnosno
da bi se rezimirao ceo jedan njegov radni kontinuitet vrhunskog rada na
plasmanu knjige pet, Sest ili dvanaest godina, kada je, recimo bio na ¢elu
jugoslovenske prodaje knjige u eksterijernom menadzmentu.

Nije isto biti najbolji u svom poslu, makar i drzavni Sampion, ako se to
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desilo samo jedne godine i1 nikada vise — ili pak biti vode¢i uzastopno preko
desetak puta. To je kao i u sportu. Ako neko drzi Sampionski tron go-
dinama, on je istinski Sampion. Radi se o Sampionu, ako je izmedu njega i
onih ostalih ispod njega ve¢ uspostavljena — praznina. Svi oni koji se na-
laze ispod velikog Sampiona i te “praznine” — da bi pokusali sti¢i velikog
asa — moraju prebroditi prvo tu “prazninu”. I dok oni pokusavaju da pre-
vale taj “bezvazdusni prostor” — Sampion je ve¢ postao prava gromada,
kao veliki impresivni planinski vrh, u odnosu na sve ostale brezuljke, koji
se veliCanstveno isti¢e u jednom ¢arobnom planinskom vencu. I brezulj-
cima je lepo. I oni se malko isticu , ali glavni vrh je iznad.

Ako se vratimo na glavno postavljeno pitanje: “Ali, kako se onda pos-
taje taj istinski viSegodis$nji Sampion i najboji od svih™? Jedinstven odgo-
vor bi bio — voljom! Cvrstom voljom, koncentrisanom ka unapredenju
svojih marketinSkih sposobnosti, koja ¢oveka povuce da ispliva iz pro-
seCnosti, ali uz uslov da se ve¢ poseduje predispozicija, opustenost, Sarm,
dobra verbalna sposobnost, naracija, hladnokrvnost... Onda nema straha
stati pred jednim kupcem ili pred njih hiljadu, dve hiljade, ili celih dva-
deset hiljada — u jednom trenutku. Potrebna je, dakle, cela jedna struktura,
satkana od svih tih nabrojanih stvari, ali je glavni pokretac uspeha — volja.

Ako bi se jednom velikom istinskom Sampionu na eksterijernom plas-
manu knjige postavilo pitanje: “Gde se moze napraviti veci posao, da li na
jednoj izlozbi na kojoj je izloZeno na stotine ili hiljade raznih knjiga, ili
mudrim marketingom, koncentrisanim samo na jedan naslov’? Odgovor
bi bio “marketingom koncentrisanim samo na jedan naslov”. Zasto? Zato
Sto masa izlozenih knjiga stvara prijatan ambijent, atraktivan, zanimljiv,
interesantan za gledanje i uzZivanje. Ali, kupci se nisu bas$ pretrgli da kupe
neke od tih brojnih knjiga. Zasto? Zato, S§to samo gledanje izloZenih knjiga
u hemisferama njihovog mozga — ne moze izazvati neku jacu percepciju,
sem da neke od izlozenih knjiga pogledaju, opipaju i ponovo vrate na
tezgu. Sta se dogodilo? Nista. Nije bilo narativnog verbalnog podsticaja
kupca od strane prodavca. Kupac nije “ustalasan” ¢ak ni na minimalno
razmiSljanje ili podsticaj da kupi knjigu. Zato su i rezultati raznoraznih
knjizarskih prodajnih izlozbi gostujucih izdavackih kuca po gradskim c¢i-
taonicama i njihovim holovima, $to se ti¢e prodaje knjiga — minorne. Jer,
floskula “da kvalitetnija knjiga sama sebe i1 prodaje” — prevazidena je.

116



Dr Milivoje Dosenovi¢: KAKO PRODATI KNJIGU (savremeni realisticki roman)

Postoji jedna istinita prica o nekom vojvodanskom paoru, koja kaze:
,»V0z10 on na pijacu u vre¢ama svoj kukuruz i pasulj u zrnu. Stigao je na
pijacu i na jednom starom cistom cCarSavu izlozio desetak kilograma u
zrnu, zdravog i zutog kukuruza, a pored njega izlozio i desetak kilo-
grama Cistog, kao sneg mladog pasulja. Tu, pored njega, tako isto izlozise
1 mnogi drugi paori. Prolaze musterije, pipkaju, gledaju, merkaju, ali niko
nista ne kupuje. Pokupi paor svoj pasulj i kukuruz, pa krenu ku¢i. Sledece
subote, opet, stigao on na pijacu. Izlozio svoju robu, ali bejaSe isto. Nista.
I tako se ponovilo nekoliko puta. Vratio se paor ku¢i, seo malko u svoju
bastu, pa razmisljao Sta da ¢ini. U tom razmiSljanju, pogled mu se zadrzi
na jednoj glomaznoj bundevi. Ta bundeva je u odnosu na ostale bundeve
bila mnogo krupnija. Posle nedelju dana, vidi paor da je bundeva porasla
neobi¢no velika. I, dosla je subota. Vreme da se ponovo krene sa pasu-
ljom 1 kukuruzom na pijacu. Natovario paor svoje dzakove, upregao u
Spediter svoga zdrepca, i taman da krene, seti se one svoje ogromne bun-
deve u basti. Side s kola, ode do baste, i uz pomo¢ komsije natovari bun-
devu na svoj Spediter krenuvsi na panadur (varosko pazariste).

Stigao paor na pijacu, istovario svoj pasulj 1 kukuruz na isti beli Car-
Sav, a u sredini postavi svoju ogromnu bundevu. I gle ¢uda! Ljudi poceli
da zagledaju c¢udnu bundevu. Narod se snebiva i ¢udi veli€ini jedne bun-
deve. Mnogi su pozeleli da je kupe, ali paor ni da ¢uje. PrilaziSe 1 neki
stranci, daju devize, a seljak jok! Tu se okomio i jedan dZzambas, dobro
placa za bundevu, a seljak ¢e: 'Moze, ali uz bundevu i ova dva dzaka
pasulja i kukuruza'. DZambas malko razmisli, 1 pruzi ruku seljaku. Plati i
utovari u svoj kombi kukuruz, pasulj i ogromnu zutu bundevu®.

Pric¢a je potpuno autenti¢na. Promucurni paor je bio iz jednog seoceta
u Backoj. Ova alegoricna prica je recita. On je ocitao lekciju svim pijaca-
rima, kako se sa ponudom atraktivne bundeve (od jednog zanimljivog pri-
merka svoje robe), napravi ve¢i posao nego se ugurati u stereotipno po-
nasanje, kada se inertnim stapanjem u masu — ne postize nista.

Zbog toga se MiSa nikad nije stapao u masu, sem ponekad na sport-
skim tribinama. Gledao je isklju¢ivo svoja posla, i u mirnom kutku svoje
momacke sobe, ili u vikendici koju je posedovao na novosadskom naselju
“Kamenjar” — analizirao, razmisljao, kombinovao i stvarao uvek sveze
ideje za vrhunski menadzment knjige. U vreme kad su se mnogi trgovacki
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putnici dali u trku za sabranim delima pisaca — on je prodavao medicinske
enciklopedije. Kada su se svi dali u trku za enciklopedijama, on je pro-
nasao u magacinu “Vuka” desetak paketa, u kojima su se nalazili kom-
pleti minijaturne biblioteke “Zad”, veli¢ine 11x7 cm, verne kopije origi-
nalnih slikarskih dela: Tuluza Lotreka, Direra, Mikelandela, Monea, Van
Goga, Kanaleta, Velaskeza, Modiljanija, Vermera, Gogena, Luke Kra-
naha Starijeg i Rafaela. Misa bi uzeo u ruku, 1 posmatrao taj komplet mi-
nijaturnog formata od dvanaest knjizica u koznom povezu, koji se zvao
radnim naslovom “Zad biblioteka” — shvatio je, Misa, za koje bi kupce to
moglo biti namenjeno. Da. To je zaista bila atraktivna, estetska i ilustro-
vana kolekcija za — dame.

Da! Dame mnogo vole neobi¢ne i lepe malene stvari, a jo§ iz umet-
nosti. Bio je to, za MiSu, pun pogodak. Za nepunih mesec i1 po dana, od
njega je kupilo “Zad biblioteku™ oko hiljadu dvesta dama. Te dame su bili
izvrsni kupci. One su bile iz Subotice, Sombora, Vrbasa, Kule, Kikinde,
Sente, Backe Topole, Odzaka, §apca, Obrenovca, Vrsca, Panceva, Zrenja-
nina, Zablja, Sremske Mitrovice, Sida, Bijeljine, Zemuna, Indije, Stare
Pazove, Apatina, Bajmoka, Srpske Crnje, Se¢nja...

Posle toga, Misa uzima biblioteku “Dom 1 §kola” i “Lastavica”, kojima
je napunio na hiljade domova, obradovavsi malene dake i njihove tate i
mame. [zazvao je pometnju na vojvodanskom trzistu kada je iz svog ma-
gacina zaduzio lager raznog “SareniSa”, i to sve trampio sa trgovackim
putnicima iz zagrebacke “Stvarnosti” (Perom zvani “Nos” i Milanom Pa-
jevi¢em), za garniture Eriha fon Denikena u pet tomova, i za bele Biblije
u koznom povezu. Uz sve svoje ideje, trud i volju — MisSa je oborio sve
rekorde, i po treéi put postao apsolutni Sampion SFRJ za 1979. godinu na
eksterijernom plasmanu knjige.

Kada je, posle odredenog vremena, opet navratio u Sombor, sreo je na
ulici kolegu iz Doroslova Vidosava ZiZi¢a, sa crnom akten-tagnom.

- O, gde si, kolega, zdravo — rece mu Misa, pruzivsi mu ruku.

- Zdravo, ljudino! Cuo sam od onih tvojih iz “Vuka”, da si opet oborio
jugoslovenski rekord po koli¢ini prodatih knjiga? Cuo sam i da valja$ po
trziStu Jugoslavije Erika fon Denikena?

- Da. Uvek jauzmem nesto Sto drugi nece da prodaju, pa kad krene,
onda to svi ho¢e — na juri§ — da trebuju iz naseg magacina — rece Misa.
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- Hej! Sad sam se setio. Pa ja imam, Covece, za tebe nesto. Nesto sli-
¢no Denikenu, nesto o lete¢im tanjirima — rece Vidosav, i poce da Ceprka
po svojoj akten-taSni, traze¢i neki svoj prospekt.

- Ne mora§ traziti, Vidosave. Znam ja kako izgleda ta knjiga. Zute je
boje, autor je beogradski novinar Jovan Knezevi¢, a naslov te njegove
knjige je: “Leteci tanjiri — zabluda ili stvarnost...”, izdava¢ “Delta-pres”.

- Jeste! Bas tako se zove ta knjiga. Nego, Cuj, ako si s kolima, ja ¢u biti
kod kuce oko petnaest Casova, evo ti moja vizitkarta. Ja sam tu u selu Do-
roslovo. To je malo selo, prodes Stapar...

- Znam, Covece. Prolazio sam kroz Doroslovo vise puta nego $to ima
platana u onom somborskom parku preko — re¢e Misa, pokazujuéi kolegi
Vidosavu u pravcu gustih drvoreda oko Somborske opstine. Vidosav je
krenuo svojim putem, a MiSa je otiSao da ruca u staroj Somborskoj ka-
fani, i negde oko Cetrnaest i trideset casova krenuo u pravcu Doroslova.
Pronasao je Vidosavovu kucu. To je bila starija kuc¢a, na par metara od
asfaltnog puta u glavnoj ulici. Parkirao je svoj “pezo 304” pred vratima
kuce i krocio u dvoriste. Maleni vezani pas je promuklo zalajao. U dvori-
Stu je bilo nekog lepog cvecda i nekoliko stabala jabuke “petrovcanke”, a
bio je tu i jedan stari drveni deram. Vidosav je brzo izasao i pozdravio se
srdacno sa MiSom.

- Lepo ti je ovde, Vidosave. Znas$, ovaj tvoj deram me podsec¢a na neki
deram iz moga dvorista, iz sela gde sam roden.

- Da. Mogu ti reci, da je, ¢ak, ova voda izuzetno bistra i Cista, za pranje
kose — re¢e Vidosav i pozva MisSu da pogleda magacin sa knjigama.

Misa je razgledao knjige, narucivsi oko dvesta primeraka. Tad je on
zamolio Vidosava, kada bude putovao za Novi Sad da ponese za njega tih
dvesta primeraka, a za uzvrat da on odabere za zamenu Sta mu treba iz
Misinog lagera knjiga. Pozdravili su se.

Misa je tada krenuo svojim automobilom u pravcu Odzaka. Ve¢ su se
spustali gusti ki$ni oblaci. Poprili¢no se zamracilo. Spremalo se nevreme.
Pocele su 1 prve krupne kapljice kise. Misa je ukljucio svoj radioaparat s
laganom muzikom. Osec¢ao je neku finu opustenost zbog saznanja da ide
dragim i znanim putem. Negde kod Deronja, sreo je ciganske zaprege, pa
je usporio svoj automobil. Kocijas, Ciganin stari, drzao je svoje kajase,
dok je stara Ciganka sa rukama stezala povece raspuklo parce nekakvog

119



Dr Milivoje DoSenovi¢: KAKO PRODATI KNJIGU (savremeni realisticki roman)

najlona, pokuSavajuc¢i da napravi zaklon za sebe i muza kocijasa. Mrsava
raga, tu, po kisi, vukla je zaprezna kola u malenom galopu. Misa je na-
merno usporio svoga ,,pezoa‘, zele¢i da jedno vreme ide za taljigama, i da
ih posmatra. Zuto pokislo kuée, pod taljigama, pokusavalo je pronaéi svoj
spas od jakog pljuska kise. Ciganske zaprege su krivudale po asfaltnom
putu, iSle su cas sporije, a Cas brze, tako da je maleno kuce, ¢as imalo, a
¢as gubilo svoj spasonosni zaklon ispod zapreznih kola. Ono bi, iznova,
opet, sustizalo kola svojih vlasnika, dobujuc¢i po mokrom asfaltu malenim
kere¢im Sapama. Sunce se polako promaljalo kroz razredenu obla¢nu ko-
prenu, dok su se ogledala od lokava vode presijavala i polako nestajala
pod punom snagom suncevog sjaja. MiSa je konacno zaobiSao te malene
ciganske taljige, koje su imale troslanu posadu: Ciganin, Ciganka, i pas...
To je bila zZiva slika i jedan od brojnih, zanimljivih susreta, koje je Misa
video, na kiSom opranom asfaltu, kod sela Deronje...

Ovo je jedna od sli¢nih slika iz backe ravnice
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CRNOKOSA TAJNA

Dosla je i nova 1980. godina. Zima je bila vrlo blaga. Prvi januarski
sneg topio se brze nego Sto je imalo uspeo da ovlaZi palanacke trotoare.
Uslovi za Misin rad i mnogobrojna i duga putovanja u vezi sa eksteri-
jernim plasmanom knjige — bejahu idealni. On je radio u svom maniru,
onako kako je najbolje znao. Ceo se predao svome poslu. Postigao je ide-
alan spoj svojih Zelja i svoga sopstva. Sve ono $to je oduvek Zeleo bilo je
tu: knjige, novi susreti sa zanimljivim ljudima, putovanja, a kupci mu beja-
hu 1 brojne pripadnice neznijeg pola vojvodanskih gradova i varoSica.

Redali su se tirazi za tirazima, koje je on vrlo brzo prodavao. Bio je
vrlo popularan u svim firmama ma gde god se pojavio, narocito medu
pripadnicama neznijeg pola. lako je imao jednu Vesnu, za koju su cak i
znale druge lepe Zene, ipak, sve one se nisu libile da Misi ubace u dZep
sakoa neke ceduljice sa porukama ili brojevima telefona. Taj izazov tesko
da svaki muskarac moZe odbiti. Mnoge zgodne Zene Sirom Vojvodine su ga
nazvale Maestro sa plavim ,,pezoom*. Misa je imao mnostvo poslovnih
ponuda od brojnih izdavaca, da prede da radi kod njih, nude¢i mu fan-
tasti¢ne uslove prelaska. Ali, on nije hteo oti¢i iz svoje firme. Zeleo je da
bude u “Vuku” i da ima jednu dugokosu Vesnu. Cak je dobio i nekoliko
pismenih ponuda da i sam bude rukovodilac nekih predstavnistava izda-
vackih ku¢a u Novom Sadu. Te razne pismene ponude, obi¢no bi, izmedu
ostalih reCenica imale i: ““...jer mi smatramo da takav veliki Sampion na
plasmanu knjige, moZe preneti golemo iskustvo na nase menadzere knji-
ge, nudimo Vam odmah mogu¢nost da budete rukovodilac predstavnistva
naSe izdavacke kuce koja bi...” I, tako su stizale ponude jedna za drugom.
Narocito su bili uporni rukovodioci nekih zagrebackih firmi, Sarajlije, be-
ogradske firme, Slovenci...

Odbio jeiponudu Slavka Ciri¢a. Taj dobrocudni ¢ovek je bukvalno
preklinjao Misu da on preuzme “Mladinsku knjigu”, koja je imala pred-
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stavniStvo u ulici Zlatne grede u strogom centru Novog Sada. Kada bi
neki izdavaéi preneli ¢ika Ciriéu, da se Vlado Siska muva oko tog pred-
stavniStva, i kako pikira da preuzme predstavnistvo “Mladinske knjige” u
Novom Sadu — stari Cirié bi samo odmahnuo rukom rekavsi: “O, ne.
Samo ne daj Boze da taj vodi ovo predstavnis$tvo™.

Misa je dobro poznavao skoro sve rukovodioce izdavackih kuca u celoj
zemlji 1 Sefove njihovih predstavnisStava 1 poslovnica. Ponekad bi svracao
1 u druge izdavacke kuce, vrSe¢i razmenu neke svoje robe iz “Vuka” za
robu drugih izdavaéa. Znao je Milana Sikopariju iz zagrebacke izdavaé-
ke kuce “Mladost”, ¢ija je poslovnica bila u ulici Davida Rackovica 5, na
oko kilometar od Stranda, tamo gde je nekada bila stara fabrika “Petar
Drapsin”. Milan je bio ugladeni ljubazni gospodin, vrlo tolerantan i tih
covek osrednjeg rasta sa krupnim crnim brkovima. Nekada je 1 sam bio
trgovacki putnik na terenu, radeci za beogradsku “Prosvetu”. On se nije
nikada pretrgao u svom poslu. U startu je realizovao ideju da za njega
poslove urade drugi (MiSko, Ankica itd.). On je znao da poveze njih par u
kombi, do Sremske Mitrovice ili Osijeka, svrati u kafanicu da popije sok,
i dok drugi prodaju knjige za njega, on tada na miru pije svoj sokic¢ i
procita novine. Njegova “ekipa” se vraca i donosi mu overene zakljuc-
nice. On im daje deset posto, sebi uzima petnaest procenata i kraj price.
Sto on nije radio nego drugi, e, i to je za pohvalu. I to je bila tada dobra
ideja. On je bio nalik na preduzimaca koji ima svoje radnike. Misi su za
to pricali stariji trgovacki putnici, a ponekad 1 Milanov rodeni ujak Cika
Velja Drndarski, koji je nekada radio kao uspesan komercijalni direktor u
“Buduénosti”, tamo iza Riblje pijace u Sumadijskoj ulici. Cika Velja je
bio otmeni stari gospodin koji se nikada nije Zenio. Voleo je on i dobru
kapljicu, uz koju bi prisutnima pripovedao neke svoje davne price, kako
ga je volela neka apotekarka ili lepa protina kéi, ali je ipak ostao neZenja.

Poznavao je Misa 1 druge Sefove predstavniStava izdavackih kuca: i
Srbu Milanovica iz suboticke “Minerve”, i Mileta Kulasinovi¢a Sremca,
koji je prethodno radio u novosadskoj firmi ,,Vojvodina komerc*, potom
je bio voza¢ nekog direktora iz preduzeca ,,27. mart“, da bi napustivsi te
poslove kupio od Slavka Rodi¢a zvanog Kec — mali ,,fi¢in* crveni kombi,
da sa njim kao zaposleni trgovacki putnik prodaje knjige za izdavacku
ku¢i ,,Stvarnost™ u poslovnici u Novom Sadu. Taj posao je Mile Sremac
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radio oko godinu i po. Otvara predstavnistvo zagrebacke ,,Alfe, a potom
se zaposljava kao Sef predstavnistva beogradskog ,,BIGZ-a*. Napusta pred-
stavniStvo 1 otvara knjizaru ,,Sveznanje®, a potom preduzece ,,Snemil®,
koje nazalost nije dugo opstalo, tako da je Mile Kulasinovi¢ svoje dalje op-
redeljenje pronasao u taksiranju. Misa je sa Miletom Sremcem imao dobre
drugarske komunikacije, ¢ak su ponekad zajedno i putovali po Vojvodini i
Srbiji, jer je Misa Zeleo da pomogne Miletu da pokrije neke dugove...

Poznavao je Misa i kolegu Puru Vuckovic¢a, koji je pripadao staroj
generaciji trgovackih putnika. On je tad vodio predstavnistvo beogradske
“Narodne knjige” u Novom Sadu. To predstavnistvo je bilo na samom ug-
lu Fruskogorske ulice, one ulice §to vodi prema "Strandu” i kafani “Kod
taste”, a 1991. godine Puro ¢e osnovati IP ,,Zora“. Znao je MiSa i mnoge
druge ljude, koji su se bavili sa knjigom i oko knjige. Bilo je tu i nekakvih
protuva, koje su zalutale u knjizarski svet. Na srecu svih, i kupaca i izda-
vaca — takvi su brzo otperjasili tamo gde im je 1 mesto: da dileriSu devize
po pijacama, da preprodaju paradajz, da muvaju cigarete...

Misa je voleo postene poslove. Uvek je bio korektan prema svojim
kupcima, kojima je Cesto izlazio u susret, da im recimo, zameni neku
knjigu koju su kupili pre par meseci, za neku novu aktuelnu knjigu. Znao
je da ode skroz do Sombora ili Panceva, da bi kupcu zamenio knjigu u ko-
joj se potkrala Stamparska greska (lapsus calami). To su kupci i te kako
cenili, uzvracavsi mu dugogodi$njom saradnjom i kupovinom knjiga.

Uvek je Misa voleo slobodu. Ona je za njega bila imperativ pravog
zivljenja. Novca je zaradivao onoliko koliko je hteo, imao je svoju devoj-
ku, bavio se aktivno sportom. Cesto je sa svojom devojkom i3ao na leto-
vanja. Obozavao je Ohridsko jezero, Biljanine izvore, Crni i Beli Drim, i
pesnicke veceri poezije na mostu kod Struge. Bio je impresioniran mana-
stirom Sveti Naum Ohridski. Voleo je izvoriSte Vardara na Osogovu kod
Gostivara zvanog Vrutok, zimovao na Popovoj Sapki, impresivnom vrhu
Sar planine kod Tetova. Bio je op&injen ozonom gustih $uma Tjentista na
Sutjesci. Voleo je da odlazi u grad Solun i da oseti miris Egejskog mora,
prethodno svrativsi u lepi makedonski grad Bitolu, ispod planinskog vrha
Pelistera, da bi preko grani¢nog prelaza “Medzitlije” — krenuo serpenti-
nama planine Babe, podno Kajmak¢alana, pa letovao tamo gde je Tesalo-
nike (Solun grad) u Gr¢koj. Vozio je svoju devojku poznatom “Magistra-
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lom sunca“ (Trst, Treviso, Venecija, Padova, Vi¢enca, Verona, Bresa, Ber-
gamo, Milano), da bi pored egzoti¢nog jezera Komo, na granici sa Svaj-
carskom pojeli popularne “pice” uz “italijanski rizling”. Voleo je Misa, i
lepu crnogorsku obalu. ISao je preko Jadrana poznatim trajektom “Sveti
Stefan”, koji bi pristao u glavni grad pokrajine Apulija, grad Bari u juznoj
Italiji. Nije, MiSa iSao na ta brojna putovanja radi nekog malogradanskog
pomodarstva, ve¢ zbog toga Sto su ga Ceste promene klime i novi gradovi
iznova osvezavali, daju¢i mu sveze podstreke za poslovna putovanja na
eksterijernom plasmanu knjige. On je voleo svoj zavigaj. Cesto je iao u
svoje rodno selo u lov. Voleo je muziku, a od instrumenata narocito akus-
ticnu gitaru. Imao je svoje drustvo i svoje prijatelje: karatiste, dzudiste,
lovce, muzicare, novinare, sa kojim je razmenjivao misljenja i ideje.

Iako je voleo svoju Vesnu, mnoge lepe Zene su ga bezecovale. On je
jo§ bio momak s nepunih dvadeset sedam godina. Od mnogobrojnih Zena
koje je sretao na terenu, poneka bi uspela da kod njega izazove izvesnu
tutbulenciju u njegovom bicu. To je onaj momenat kad si na crti koja deli
vernost 1 flert. Bilo je zgodnih Zena koje su bile uporne 1 strpljive, ceka-
juéi i verujuci da ¢e im, MiSa, kad-tad, pasti u krilo. Jedna od takvih je
bila izvesna Radmila, koja se pojavila u Misinom Zivotu jo$ na pocetku
njegove poslovne karijere, od leta 1976. Njegov susret sa varoSicom Vr-
bas, bio je veoma upecatljiv, zbog finih ljudi, ali i zbog jednog zanimljivog
susreta, u tom delu jugozapadne Backe.

U centru Vrbasa, smeStena je jedna viSespratnica SIZ-a za zdravstvo.
Misina poseta sluZzbenicima te ustanove bila je poslovno veoma uspesna.
Odobrenjem jednog vrsnog ¢oveka, dugogodisnjeg direktora toga SIZ-a,
Vlade Ljeskovica, Misa se u toj zgradi ose¢ao kao kod svoje kuce. USavsi
u jednu kancelariju na drugom spratu, ugledao je prelepu devojku koja je
sedela za svojim stolom zagledana u nekakve papire. Pored nje je sedela
jedna sredovecna sluzbenica.

- Dobar dan, ja sam...

- Znamo — prekide ga lepa crnka, pa nastavi. — Znamo ko ste, najbolji
virtuoz plamana knjige u ¢itavoj Jugoslaviji, momak sa plavim “pezoom”.

Misa je pomalo bio zbunjen i iznenaden ovakvim doc¢ekom. Pogledao
je lepu devojku. To je bila jedna od najlepsih mladih Zena koje je ikada
ugledao na terenu. Doduse, sreo je mnogo lepih i zgodnih, ali ova je bila
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nesto posebno. Bila je tipi¢na prelepa crnka, crnogorske puti, sa dugom
kovréavom bujnom kosom, koja joj se u valovima pruzala, pokrivavsi joj
veliki deo leda, ramena i deo grudi. Imala je prelep osmeh i lepe zube sa
malena dva rastavljena prednja zubica. Ustala je sa stolice, pa rece:

- Ja sam Radmila — pruzajuc¢i Misi svoju neznu ruku. — A ovo je moja
drugarica Zorka — pokazujuci tada na svoju sredovecnu koleginicu, kojoj
je Misa takode pruzio ruku. Misa je opet vratio pogled ka Radmili. Gledao
je tu lepotu od Zene. Bila je vitka, dugonoga, sa osrednjim ¢vrstim doj-
kama, koje su se vidljivo ocrtavale kroz njen ljubicasti blejzer. Imala je na
sebi 1 ljubicastu suknju preko kolena, sa diskretnim izazovnim prorezom
sa strane, koji je otkrivao deo njenih zenstvenih oblina.

- Moze i topla kafica? — rece ona, ponudivsi Misi i jednu slobodnu ta-
paciranu stolicu.

- Moze, ali se bojim da pored ovog toplog doceka i tople kafice, ne
bude jutros previse topline za mene — odgovori Misa.

- O, vidi, vidi. Znaci da vam prija kod nas, ovde?

Na ove Radmiline re¢i, MiSa nije niSta odgovorio. Malo je pocutao,
Setavsi pogledom po prelepoj, mladoj crnki. Njihove oc€i su se susrele. Taj
osecaj ¢udne opcinjenosti Setao je kroz sve njegove muske damare.

- Evo kafice sa lokumom — re¢e Radmilina koleginica i trze Misu iz
njegove malene Cutnje.

- MiSo — rece Radmila — kupila bih na kredit knjige sestara Bronte...

- Kako da ne, moze — reCe on i dodade — Nemam te knjige kod sebe
trenutno, ali ¢u doneti taj komplet ovih dana u Vrbas.

Misa se srda¢no pozdravi sa prelepom crnkom i1 sa njenom drugari-
com Zorkom 1 krenu ka svojim kolima. Ve¢ sutradan joj je doneo naruce-
ni komplet knjiga. Radmila je bila oduSevljena, pa rece:

- Bas ti hvala, jako si me obradovao. E, sad imam razloga i da ¢astim
sokom u nasem restoranu.

Misa je gledao lepoticu. Prijatno se iznenadio §to je ona prestala da mu
persira. Krenuo je s njom do restorana. Seli su za jedan slobodan sto. Tad
mu ona rece:

- Imas prelep glas i stas, MiSo... Vidi se da si bio vrli sportista.

On ju je gledao u oci. Osetio je ogromnu Zelju da je zgrabi, da je po-
ljubi, da je ljubi, ljubi... Ipak, ¢eznjivo je pogledao ali smireno odgovori:
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- Prelepa si. Ja mislim da si zaista najlepsa devojka Vrbasa. Tipi¢na i
kr$na srpska Crnogorka, sa crnim o¢ima, u kojima sjaje kristali Morace...

Ona se nasmesi, pokazujuci lepe zube sa dva malena prednja rastavljena
zubica, koji su bili tako seksi. MiSa je osetio i njen predivan parfem.

- “Pure Silk Mayfair” — miris cveca — reCe MiSa 1 nasmesi se.

- Da, ali malko pomesan sa dezodoransom “misterija” — odgovori ona i
blago mu dodirnu desnu ruku koja je bila na stolu. To je bio cudan osecaj
za MiSu. Pa, njemu se udvara ONA, prelepa Radmila. U tom trenu, on se
seti svoje mlade i lepe devojke Vesne. Seti se Dunava, njenih plavih ociju
i njene prelepe duge smede kose. Trze svoju ruku ispod Radmiline...

- Vreme je. Moram krenuti ka Novom Sadu da stignem u magacin do
Cetrnaest ¢asova — rece MiSa, ustaju¢i od stola. Ustala je i lepa Radmila
pozdravivsi ga.

Misa je krenuo svojim automobilom ka glavnom gradu Vojvodine. U
mislima mu se pojavljivala ¢as prelepa crnka Radmila, ¢as njegova mlada
i lepa devojka Vesna, sa svojom Strikanom plavom kapom, ispod koje su
se pruzale duge smede kose.

I tako, prolazilo je vreme. Misa je radio svoj posao. Povremeno bi od-
lazio 1 u Vrbas. Svracao je sluzbeno i do Radine firme, a ona bi mu uvek
kupila po jedan komplet knjiga. To se dogadalo pune cetiri godine. OcCi-
gledno da je Radmila vise Zelela njega nego knjige koje je kupovala. Ipak,
Misa je bio zaista veran jednoj lepoj Palancanki. Bez obzira na sve, kad
god bi on radio Vrbas, tu je bila prelepa Radmila. Osetio je da se polako
uvlaci izmedu dva izazova. Izmedu dve najlepSe Zene njegovog zivota.
NasSao se izmedu dveju Ceznji, izmedu dve ljubavi, dva prelepa tela, dve
neopisane strasti. Jedan ¢ovek — muskarac, i dve najlepSe zene na svetu, a
obe ga zele samo za sebe. Jedna od njih dve ve¢ ga ima celog. Voli ga
javno. Sve svoje devojacke dane je prostrla pred njega, darujué¢i mu i svo-
ju ¢ednost kao zalog coveku i1 prvoj ljubavi . Druga lepa Zena, takode ga
gréevito Zeli za sebe. Zeli ga voleéi ga krisom, iz sve snage. U njega je
uprla vise od svoje nade, ¢ak i1 svoje lazne nade...

MiSa se naSao u tom ljubavnom kovitlacu. Pitao se: “Moze li ¢ovek
zavoleti dve Zene odjednom?”” Ne moze! Mozda moze? Imao je dva izbo-
ra. Da kazni sebe, 1 da kao drevni Skit pobegne od obe ljubavi — ili da bude
(Odisej) samo s jednom, a da druga zena — ostane ,,Crnokosa tajna®...
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KAD PRINC IZGUBI BELOG KONJA

U zivotu mnogih sposobnih muskaraca, hteli oni to ili ne, odnekud se
iznenadno pojave i usele neke nenadane “crnokose tajne”. U Zivotu mus-
karca pojave se i neke druge (smedokose, plavokose, crkevokose) i ostale
raznobojne “tajne”, koje uporno tragaju za “princom na belom konju”. To
su one koje, ¢im osvoje princa — zbace ga brzo sa konja, pa same najasu
njegovog Belca. Tada se obavezno desi “da sam princ postaje konjuSar”.
Nekada, ¢ak ni to.

Ako su dvoje dugo u vezi, tada jedno od njih sprema “puc”. To je obi-
¢no — Zena. Zasto? Zato $to je muskarac ve¢ uneo u vezu svoja tradicio-
nalna pravila, svoj novac, svoj imetak, svoju karijeru... Zena toga obi¢no
nema. Njoj, koja to sve ima — uopste ne treba muskarac u zivotu. Pred-
stavnice neznijeg pola ¢e reci: “to je tipicno musko Sovinisticko gledanje
na zivot izmedu polova”. Da li je bas tako?

Video je, MiSa, razne stvari putuju¢i na razne strane. Sreo je veliki
broj ljudi. Nagledao se preplitanja mnogobrojnih ljudskih sudbina.

Jednom, s terena, ulaze¢i u svoju varoSicu, poZeleo je da svrati kod
svog druga iz detinjstva, Duleta zvanog “Kroja¢” iz Backe Palanke, koji
se taze razveo od svoje dugogodisnje ljubavi, plavokose Verice.

Belo okrecena kuca, na periferiji Backe Palanke, u maloj Beogradskoj
ulici — Misi je bila neobi¢no draga. Dvoriste, pas, bastica i ostarela Dule-
tova majka, koju je Misa zvao strina Stevanija — podsecalo ga je na kuéu
njegovog detinjstva, tu, u jednom malenom selu. Parkirao je svoj “pezo”
pored Duletove kuce, otvorivsi malu drvenu kapiju. Si¢usni pas, koji je
bio malo ve¢i od svoje ogrlice, ljutito je lajao, dajuci tako znak svakom
dosljaku, da ovde u dvoristu, postoji jedan “opasan” cuvar. U zivotu, mali
psi su se pokazali kao revnosniji ¢uvari svog dvorista od glomaznih, ugo-
jenih i rogobatnijih drugih vrsta pasa.

Misa je doSao do hodnika Duletove kuce, 1 tu, iza oguljenih sobnih
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vrata, ¢uo se ravnomeran zvuk stare dobre “singerice”, koja je sa svojim
ujednaCenim “takataka” — podsetila MiSu i na slavne palanacke krojace,
brac¢u Marinkov, koji su bili nadaleko poznati po Sivenju pantalona. Ta
braca krojaci su $ili pantalone za pola Backe. U to vreme su bile popu-
larne pantalone “sa Sto ve¢im trapezom”, kao nekadas$nje slavne farmerice
“svinger”, “dik”, fjus”, kao i popularne “super rifle”, koje su svi zvali bas
tako kako se 1 piSe, 1ako u prevodu sa engleskog mora da se pravilno Cita
”super rajfl” (izvanredna puska). Alj, Sta ¢eS. Kad na$ narod nesto nazove
svojim imenom, tu vise ispravki nema.

Misa je zakucao na malena, od farbe oguljena bela vrata. Otvorio mu
je Dule, njegov dobar 1 nerazdvojni drug, koji mu se obradovao dolasku.

- Gde si, drugar moj? Ba§ sam malo pre priao jednom mom prijatelju
za tebe, kako si uspeo u radu sa knjigama — rece Dule.

Misa srdac¢no pruzi ruku svom drugaru, potapsa ga po ramenu.

- Zdravo, Dule, dobro mi izgleda$ — reCe Misa, pa dodade: - Znas, ¢im
sam bio primljen za trgovackog putnika u “Rad”-u, prvo sam to tebi sa-
opstio 1 tvom bratu Bozi, zar ne?

- Znam, znam, kako da ne. Bio sam sre¢an kao malo dete — rece Dule,
pa nastavi — Znas$, neSto sam predosecao da ¢e$ uspeti u tom svom poslu.
To $to si 1 Sampion toga posla, takode me nije iznenadilo...Se¢am se tvo-
je predanosti i discipline kad si nam vodio treninge karatea...

- Dobro, dobro, ne preteruj — re¢e mu Misa, sedajuci u jednu staru
Duletovu fotelju. MiSa je voleo tu olinjalu fotelju. Koliko je samo puta,
sededi u njoj, sa svojim drugarom pri¢ao duge no¢ne muske price, uz topli
¢aj, ili jacu kafu, dok bi napolju vejali backi snegovi.

- Jesi li za kafu 1 neko pice — upita Dule i ukljuci svoj maleni krojacki
umazani reso.

- Moze kafa... i pola ¢ase onog tvog domaceg “crnjaka”, ali pazi, ne
igraj se — samo pola ¢ase — reCe mu Misa, gledaju¢i ambijent malene kro-
jacke radnje. Pored “singerice”, nalazila se jo$ jedna krojacka masSina sive
boje, takozvana “endlarica”, zatim puno nekog ¢udnog alata, ceki¢, gole-
me krojacke makaze, velike krojacke pincete. Po zidu su bili nalepljeni
posteri golih lepotica, gde su se neki ve¢ pomalo iskezecili.

- Je 1i, Govece! Sto si zavezao Zicom krojacke makaze za tu Sivacu
masinu. Bojis$ se da ti makaze ne pojede ker? — upita MiSa Duleta.
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- Ta¢no. Da mi ne odnese neka kera, odnosno zenska. Neka od ovih
dugokosih, kojima §ijem zenske narudzbine. Dok im uzimam meru, mo-
ram malko i1 da pipnem, a one se kobajagi meskolje, kao sramota ih...

- Polako, Covece. Ja sam te pitao jedno, a ti meni drugo. Opet te pitam:
zaSto vezes krojacke makaze zicom za Sivacu masinu? Zar ¢e ti ih ukrasti
te musterije... te Zene...? — pomalo s nevericom ipita Misa.

- Da, da, drugar moj. Pokrase sve Zivo iz moje radnje. Svaki dan mi
drpe po nesto. Ostane riba u radnji, obukla nedovrSen blejzer gde joj visi
jedan nezaSiven rukav... Ja skoknem tu, u komsiluk po cigarete... vratim
se, uzmem joj ponovo meru, i ona tada ode. A meni, druze moj, fali velika
pinceta, evo ovakva — rece Dule 1 pokaza Misi jednu ogromnu pincetu od
najmanje petnaest santimetara duZine.

- Pinceta!? Coveée!? Pa, ovo je da slonu vadis kljove, a ne za Gupkanje
zenskih obrva i kojeCega — rece MiSa i nasmeja se.

- Bas tako — reCe Dule krojac, pa nastavi — Meni te velike pincete sluze
da vadim deblji konac iz tkanine, i ne samo to. Nego, covece, one mi uk-
radu i $ilo, konac, upaljac, vosak, metar, kasetu, cigarete...

- Ko bi rekao — rece Misa, pa dodade: - Znas, ja Zenama sam dajem, pa
one neée nista da mi ukradu. Salim se...

- Ma, davao sam im 1i ja, covece. Sve sam im davao, i novac, ljubav,
vreme i zivce... Ostale su mi u zivotu samo ove dve jebene maSine...

- Dobro, dobro, smiri se malo — re¢e mu Misa i otpi svoje vino.

- Kako da se smirim? Pa i ona moja me posle Sest godina zajebala...

- Da, zbilja, §ta to bi sa tobom i tvojom devojkom, pa zar to nije bila
prava ljubav? — upita MiSa svoga druga.

- Ta¢no. Zaista je to bila ljubav. Barem sam mislio — re¢e Dule, pa
nastavi pricu:

- Kad sam je upoznao, svidela mi se. Plavusica duge kose, mlada, iz
dobre porodice. Bila je i lepa. Zabavljali smo se dugo. Taman nameravah
da je i oZenim. Ali, jedno vece, za stolom, ona mi rece:

“T1 mene ne voli§, Dule, jer su ti lepSe te druge Zzenske musterije.”

Iznenadio sam se. Nikada, druze, nisam ocekivao od nje takav ton.
Sijuéi brojnim damama, pipajuéi ih da im uzmem meru, ja sam dobio i
averziju prema Svaleraciji sa njima (kao ginekolog) , pa joj rekoh:

“Kakve sumnje u vezi sa mojim musterijama? Sta pric¢as, draga?”
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- Da li je moguce, Dule, da vam Sestogodi$nju vezu zbriSe ljubomora?

- Moguce je. Apsolutno. Kad ti neko nesto servira mesecima, bori$ se
u sebi, a onda kona¢no pokleknes — rece Dule, malko zastade, ispivsi svo-
je vino i rece:

- Rastali smo se pre dva meseca. Nije se vise moglo. Sta je trebalo? Da
stavim na vrata krojacnice tablu: ,,Zabranjen pristup musterijama Zenskog
pola®, ili tablu: ,,Sijem suknje za mugke turiste iz Skotske!?

Cutali su obojica. Cutali su i pili ostatak vina u ¢a§ama. U malenoj kro-
jacnici Culi su se samo otkucaji starog budilnika koji je stajao na jednoj
maloj natkasni. Taj budilnik je u tom njihovom ¢utanju odzvanjao kao ud-
arac ¢ekica. Sva pitanja 1 svi odgovori, skrili su se u jedan muk. Misa je
tada ustao, srdacno pozdravio svoga druga Duleta krojaca, rekavsi mu:

- Bi¢e bolje, Dusane. Biée bolje. Snajderisi, ¢ekajuéi novu ljubav!

- Mozda — rece Dule, pruzivsi mu ruku na rastanku.

Napolju je bila mrkla no¢. Tu, uz Duletovu kucu, ¢uli su se zrikavci iz
obliznje baste. Blagi povetarac je donosio mirise borova i jela, preko od
sremske strane, a Dunav je slao mirise reke i trulih panjeva, negde dole od
Tikvare, pored uspavanog Kalosa.

Zivopisni deo batkopalanacke Tikvare i Dunavac pored Kaloga
(Snimak autora knjige)

130



Dr Milivoje Dosenovi¢: KAKO PRODATI KNJIGU (savremeni realisticki roman)

“REFORMATOR” SA CRNOM MUSTIKLOM

Pocetak aprila, 1980. U svojoj malenoj sobici roditeljskog stana, MiSa
je za stolom listao svoje poslovne papire. Bio je veoma zadovoljan. Po
onome §to su mu govorile nove cifre, i na osnovu dojucerasnjih podataka,
¢ak na tre¢ini 1980. godine — ve¢ je ostvario novi jugoslovenski rekord po
cetvrti put uzastopce, na eksterijernom plasmanu knjige, iako je do Nove
godine ostalo jo§ devet meseci.

Ukljucio je svoj stereo-gramofon i lagano pustio plo¢u od “Indeksa” i
njihovu velicanstvenu “Plimu”. Zatvorio je o€i, uZivajuci u zvucima sara-
jevskih virtuoza: Bode Kovacevi¢a, Porda Novkovi¢a, Davorina Popo-
vica 1 ostalih. Neka lagana opuStenost odmarala mu je svaki deli¢ tela, do
najudaljenijih damara. Misa je tad zaklopio o¢i i ¢utao. Odjednom, osetio
je poljubac na licu. Otvorio je o¢i 1 tad ugledao pored sebe Vesnu, koja je
sela, na naslon fotelje, prebacivsi svoju levu ruku oko njegovog vrata.

- Mili, o ¢emu razmisljas? Zeli§ li hladan sok ili svoj omiljeni “ruski
kvas” koji sam ti ohladila — rece ona, pomilovavsi ga po crnoj kosi.

- Moze. Donesi mi hladan “kvas”, moja darogaja djevocka — nasali se
on na ruski, pa dodade. — Pozuri da uziva$ sa mnom u ovoj prelepoj muzi-
ci ,,Indeksa* — pojac¢avajuéi potenciometar gramofona.

Nedugo zatim Vesna se vratila, nose¢i na Sirokoj zelenoj tacni hladan
“kvas”, jednu vecu ¢asu 1 svoju Soljicu kafe. Sela je u drugu fotelju u bli-
zini njegove i rece:

- Znas$, od kada si me doveo kao svoju devojku da zivim kod tebe, ja
sam izuzetno sre¢na. Za ven¢anje necu ni da te pitam, jer znam da ti ima$
pored srpske 1 pola crnogorske krvi (sa maj¢ine strane NikSi¢ana), a Crno-
gorci 1 Hercegovci se Zene veoma kasno, a venc¢avaju — i haj!

Misa je pogleda. Nasu svoj “kvas” u ¢asu, pa rece:

- Cuj, draga. Zar nisam u nasoj vezi pruzio sve? Valjda si i prepoznala
prave moje emocije. Zanimljivu izreku je napisao irski knjizevnik Oskar
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Vajld, koji kaze: ,,MuSkarac moze biti sre¢an sa svakom Zenom sve dotle
dok je ne zavoli“. Cini mi se, Vesna, da sam ja prekrsio Vajdlov savet?

- Ne, mili! Nisi ti nista prekrSio — re¢e mu Vesna, pa nastavi. — Bas su
muskarci ¢udni — hoée slobodu, a hteli bi da imaju svoju devojku ili Zenu.
Nesto moraju da izgube.

Misa je pogleda, malko se uozbilji, pa rece:

- E, to je u muskarcu vecita borba srca protiv razuma. Hocu slobodu, a
hocu i tebe. Samo prava slobodna ljubav zivi. Pre tebe, zabavljao sam se
sa jednom od najlepsih devojaka u ovom gradu, Jelenom Blagojevi¢. Bili
smo zajedno pre mog odlaska u JNA, a potom mi je bila i verenica. To je
bila velika ljubav. Ali, ja sam tada imao samo dvadeset tri godine. Cekao
sam prvi posao i identitet. Jo§ nisam bio za brak. Bolno smo se rastali...

Vesna ga prekide:

- Znam za tvoju bivSu verenicu, ali i za jo$ neke tvoje cicike. Malko
sam ljubomorna na neke. Na vec¢inu njih nisam. Samo na neke...

Misa otpi svoj hladan “kvas”, pa nastavi:

- Mnogi muskarci misle da je ego trip — voleti zenu. Ljubav traje, Sto
bi Bosanci rekli “vola traje” sve dok dvoje ljudi imaju jedno drugom ne-
Sto lepo da kazu. Pored strasti, da zajedno pricaju i o zdravim temama...

- Treba voleti svim srcem i iz sve snage, kao ja tebe, zar ne? — rece
Vesna i podize se da isklju¢i gramofon ¢ija je igla ve¢ odavno dosla do
kraja ploce.

- Najvaznija je iskrenost. Uz nju ljubav dobija i posebnu dimenziju, u
kojoj su tad sre¢ni oboje — rece Misa, zagrlivsi je strasno, osec¢ajuci njeno
mlado telo ispod mekane svilene japanske kuéne haljine. Zatim je spustio
na prostran lezaj plave “dzejms bond” sobe. U uzglavlju lezaja ukljucio je
maleni radioapart, ugasivsi stonu lampu koja je bila na natkasni. Uli¢na
svetiljka diskretno je prodirala kroz drvene poluspustene roletne. Pored
njega lezala je ona, njegova dugogodi$nja ljubav. Njeno telo je mirisalo
na rani polen treSnjevog cveta. Zagrlio je. Pod sobom je ose¢ao njenu
kozu kao paperje mladog seoskog paceta. Njena duga gusta kosa prekrila
je ceo jastuk i deo njenog lica. Trazio joj je usne u polutami. Te njene
usne su mu polagano bezale, kao raspuknute morske Skoljke koje talasi
nose ka obali, da ih, opet, ka moru vrate. Sustigao je svojim usnama njene
usne i prelepe Cvrste dojke. Strast, ¢eznja, vrtlog i slast. Sve se to skupa
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pomesalo u njihove nemirne ruke i vrela tela. Snaga mlade Zene se gubila
u beskrajnim talasima Zelje, kao umorna ptica, $to je posle dugog leta nas-
la san u granama bujnog drveta i svoga gnezda.

Svitalo je novo jutro. Misa je ustao tiho, ne bude¢i nikoga, odsetao do
kupatila, istusirao se, pojeo jednu so¢nu jabuku, i krenuo ka svojoj garazi
do automobila. Za nekoliko minuta, ve¢ je plavi “pezo 304” bio na putu
ka Novom Sadu. Ceo juni nije odlazio u “Vuk”, sem povremeno do svoje
vikendice na Kamenjaru, ali viSe iz razloga da proveri da se nije otvorio
neki od prozora, i da se uveri da mu nije neko ukrao onaj njegov ¢amac,
koji je bio vezan lancem za obalu. Vikendaske letnje guzve nije podnosio.
Njegovo uzivanje u vlastitoj vikend-kucici, nastupalo je iskljucivo sa na-
dolaskom jeseni, u zimu i rano proleée. Cak je ponekad i razmisljao da
proda tu vikend-kucicu.

Rano julsko jutro bilo je pomalo sveze i nekako prijatno za voznju.
Stigao je do Novog Sada za nepunih Cetrdeset minuta i parkirao kola pred
vratima [P “Vuk Karadzi¢”. Na parkingu sreo je brkatog Vucetu, akvizi-
tera 1 bivSeg pozornika policije u penziji. On se pozdravio sa njim. Tad ga
Misa upita:

- Sta ima novo, Vudeta, kod ovih mojih u preduze¢u? Nisam bio ceo
mesec u ,, Vuku®.

- Sta ima? Svasta, Sovece. Uhvatio je maglu Sasa magacioner. Primili
izvesnog Krleta za novog magacionera. Neki trgovacki putnici mi onomad
rekoSe da je rodom iz Vrdnika. Izgleda da je on vrlo kvaran tip. Prica se
da je u nekim biv§im firmama gadno zasmrdeo — reCe brkati Vuceta, pa
nastavi — Znas, ima jo$ nekih dogadaja, ali nemojmo ovde, hajdemo malo
tu, do kafane iza ugla, pa da ti pricam.

Krenuli su 1 usli u maleni bircuz. Sem konobarice 1 jednog gosta, nije
bilo nikoga unutra. Narucili su dva soka, i ¢im su seli za jedan mali sto,
brkati Vuceta poce:

- Covede. Lose vesti! Taj Krle je sem razdora u predstavnistvu, poeo
neki svoj red da uvodi, kao da Sefovica Beba 1 ne postoji. Imaces i ti prob-
lema s njim, uverices se i sam uskoro.

- Ma, kakvih problema! Znas, zabole me za tog magacionera! Ako odlu-
¢im, ima da mi donose knjige ku¢i. Osetim li i najmanje sranje, znaj, tad
ja odmah dizem sidro. Nemam ja vremena za nadmudrivanje sa budalama.
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- Dobro. Sto se toga tice, ti si u pravu, Miso. Sampion si drzave. Prema
tebi svi u preduzecu moraju imati respekt — rece Vuceta.

Jos$ su neko vreme pricali, pa su krenuli 1 brzo stigli do “Vuka”. Popeli
su se stepenicama i usli u kancelariju. Beba je pila kafu. Za drugim sto-
lom, koji je spojen ¢inio prav ugao sa Bebinim stolom, sedeo je prosedi
tip od nekih trideset i nesto, roSavog lica. PuSio je cigaretu nataknutu u
crnu mustiklu 1 ¢itao novine.

- Dobar dan — rekose MiSa i Vuceta uglas, a tad Misa pruzi Bebi ruku,
koja ustade 1 poljubi se s njim. Tip sa crnom mustiklom promrmlja nesto
sli¢no kao “zdravo bili”.

- MisSo, ovo je na$ novi magacioner Krle — pokaza Beba u pravcu tipa
sa crnom mustiklom. MiSa mu hladno pruzi ruku, osecaju¢i tada i neku
nelagodnost 1 pocetak odbojnosti prema tom coveku. MiSina intuicija mu
je govorila da pred sobom ovaj put ima osobu losih ljudskih osobina.
Misa je retko kada greSio u proceni ljudi. Njegovi mnogobrojni susreti sa
hiljadama, desetinama hiljada, pa i stotinama hiljada ljudi, koje je sretao
na terenu u radu sa knjigom — izostrili su mu do perfekcije, njegov osecaj
za prepoznavanje coveka od ne¢oveka, poStenjacine od lopine...

Tad Beba nastavi — Znate — obrac¢ajuci se Misi 1 Vuceti, — nas novi drug
Krle je ve¢ obecao uvesti neke svoje ideje, kao nove reforme u vezi sa
magacinom knjiga. Za pocetak je predlozio da se roba izdaje samo utor-
kom i ¢etvrtkom.

Misa se iznenadi. Takav maliciozni predlog do sada nije ¢uo u svom
zivotu. To je bilo van svake pameti. Zar su to te reforme? Zar trgovacki
putnik, koji zivi u Subotici a radi za “Vuka”, sluzbeno dolazi u Novi Sad
ponedeljkom, sredom i petkom — po ovom novom jebenom “reformatoru
sa crnom mustiklom” tom nazovi novom magacioneru — tada taj putnik ne
sme u¢i u magacin da trebuje robu — pomisli MiSa, i u njemu se naglo
pocelo gomilati neko gnuSanje i prezir prema tipu sa crnom mustiklom.
Shvatio je da pred sobom ima jednu mutnu i prevejanu osobu, koja zeli da
poseje seme razdora i nezadovoljstva medu svim trgovackim putnicima, a
mozda doti¢ni priprema pogodan teren za neke svoje mutne rabote. Tada
Misa pozva Bebu u jednu manju kancelariju koju je koristila njena mlada
sluzbenica Durdica, a koja je jutros malo i zakasnila na posao. Beba je
odmah prihvatila da krene sa MiSom, ponevsi sa sobom svoju paklu ci-
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gareta iupaljac, ali s obzirom da je MiSa mrzeo duvanski dim tiho mu rece:

- Da. Nek ostane ovde moj “pusacki alat”. Znam da ne voli§ dim.

Tad su seli za jedan manji sto 1 Beba rece:

- Zna§, ovaj je imao neku podlogu u Beogradu u “Vuku”. Nije se ni
meni bas svideo. Izgleda da je neko to za njega sredio u direkciji, mozda
Boro, Tomo, ili sam generalni direktor Slobodan Puri¢? Morala sam da
ga primim ,,na brzaka“ u stalni radni odnos na mesto magacionera.

- A gde je SaSa? — upita je Misa.

- SaSa? Magacioner Sasa je zbrisao. Ja sam tek pre neki dan doznala da
je nakupovao namestaj i elektri¢ni Sporet na kredit...Nasao je Zirante iz na-
Seg predstavnistva. Cim je podigao stvari iz radnje, odmah je uhvatio ma-
glu. Naivni nasi ljudi su mu poverovali, a sada ¢e morati da ga jure...

- Da li je moguce, Bebo? Pa, i ja sam mu potpisao menicu — rece Misa
1 kucnu Sakom od sto.

- Ma, nemoj. I ti? Svaka c¢ast. Dakle i ti, 1 Bjelosevi¢ 1 Purdica...

- Pavo da ga nosi. Gde je sad SaSa? — ree Misa.

- Nasao neku raspustenicu iz Sremskih Karlovaca, gore u naselju ”Be-
lilo”. Sakrio se tamo kod nje.

Misi je ova Bebina prica o magacioneru Sasi, bila viSe smeSna nego
tuzna, zato samo rece:

- Dobro. Pustimo Sasu, nego, gde da ovaj mamlaz postane magacioner
u “Vuku” — zatim nastavi — Zna$, Bebo, da ti sad kazem jasno i glasno:
Osetim li 1 najmanje sranje u vezi sa magacinom — odmah ¢u oti¢i u neku
drugu izdavacku kucu, najverovatnije u “Mladost”, jer mi se ¢ini da su
tamo, kod Milana, neki normalniji ljudi. A, i on me zove poodavno.

- Nemoj da se $ali§ sa mnom, Miso. Umrla bih. Da li si, covece, nor-
malan. Pa ti mi donosi$§ sedamdeset odsto realizacije za celo predstavni-
Stvo. Zar da izgubim najboljeg menadzera Jugoslavije? Ju! — rece Beba i
uhvati MiSu za desnu ruku.

- Znam, Bebo. Ipak mi se Cini da ja necu jo$§ dugo biti ovde u “Vuku”.
Namere ovog tipa sa crnom mustiklom — uopsSte mi se ne dopadaju. Taj ¢e
nasim sluzbenim kombijem uskoro voziti svoj bostan iz Vrdnika, a ne za
nas knjige iz beogradskog magacina do Novog Sada, ¢uj Sto ti kazem!

Beba dade znak Misi da budu malo tisi, stavljajuéi svoj kaziprst na
svoja usta. Zatim su oboje krenuli ka kancelarijama koje su bile u blizini.
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Misanije imao Zelju da trebuje robu toga dana. OtiSao je ka Backoj Palanci
neraspolozen. Ceo juli je odmarao. U avgustu je imao nekoliko susreta sa
novim magacionerom. Ve¢ se desilo i nekoliko verbalnih duela sa ,,refor-
matorom sa crnom mustiklom®. Sve vise se dolazak u ,,Vuk* po trebova-
nje robe, pa ¢ak i po samu platu — za Misu pretvaralo u pravo moralno
mucenje. Nije verovao da neko za tako kratko vreme moZze kod njega iza-
zvati izlive ljutnje 1 gubitak volje da radi za svoju firmu.

Jednog dana zazvonio je telefon u MiSinom backopalanackom stanu u
¢1joj sobici se on odmarao. Podigao je slusalicu. Sa druge strane telefons-
ke Zice &uo je glas svoga drugara i vegitog starog nezenje Milana Camp-
raga zvanog Misko, koji mu rece:

- Zdravo, MiSo. Istina je sve ono $to si rekao u vezi sa ovim novim ma-
gacionerom Krletom. Eno ga u ¢uzi od prekjuce!

Misa se i nije iznenadio na ovu Milanovu vest, pa mu rece:

- Pretpostavljao sam takav sled dogadaja, ali ipak mi ispricaj Sta bi?

- Taj magacioner zapoceo ,,reforme*. Napravio ,,red* u magacinu knji-
ga, pa kad je taj Krle otiSao na neko krace bolovanje, neki trgovacki put-
nici pronasli u magacinu ,,rupu“ medu gomilama naslaganih ,,Larus enci-
klopedija®, a u rupi na stotine pravcatih zidarskih cigli.

- Kakvu rupu, ¢ovece... kakve cigle — re¢e mu Misa, pa dodade. — Pri-
¢aj mi jasnije, Srbine, da te razumem.

- Tip pokupio iz magacina ko zna koliko stotina primeraka ,,Larusa®, a
u sredini tog lagera napravio ogromnu rupu i tu poredao cigle u kitijama
od enciklopedija, a anciklopedije izvadio iz kutija i odneo sve kombijem
u svoj stan, za Sverc. Sve je on u magacinu zakamuflirao ,,0zidavs$i“ novi
ko bajagi lager knjiga, radi prebrojavanja i inventara. Neki na$ trgovacki
putnik tovario eciklopedije, kada je jedva podigao prvu kutiju, ona mu je
ispala iz ruke, jer od tezine nije mogao da je drzi. Umesto enciklopedije
bese debela srbobranska cigla. Tako je ,,pukla tikva“.

- A gde je sada ta lopina? — upita ga Misa?

- Ne znam tac¢no. Neki iz ,,Vuka* mi rekosSe da je on ve¢ u istraznom u
Novom Sadu — reée Misi njegov stari drugar Milan Camprag, pa na kraju
razgovora dodade. — Izgleda da dizem sidro iz ,,Vuka“. Mozda ¢u preci u
»Mladost“, tamo sam im potreban u vezi sa utovarom knjiga, a i ozbiljnija
je ekipa. Putem telefona, Misa je srdacno pozdravio svoga starog drugara.
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Neverovatno — pomislio je u sebi — jedan magacioner lopina, ali 1 drugi
magacioner lopina, dokle...? Svega mi je dosta! Vreme je da vidim jesu li
oni Sikoparijini iz IKRO “Mladost” pristojniji i poslovniji — re¢e Misa i
pruZzi se na svoj novi i $iroki francuski lezaj.

Razmisljao je, kako saopstiti Bebi o svom odlasku iz “Vuka”. Onaje bila
zaista dobra, vrstan je covek i rukovodilac predstavnistva. Njen porok $to
uz cigarete voli konjak, nije se odrazavao na profesionalne i ljudske kvali-
tete. Ona nije kriva. Mozda jeste? Mozda je bila naivna? Bez obzira §ta je
posredi, ja moram raditi svoj posao vrhunski. Na to me obavezuje moja
reputacija i obaveza prema dosadasnjim i budu¢im kupcima. Mozda bih
prelaskom u jedan od najvecih izdavackih giganata u SFRJ, u zagrebacku
“Mladost” — napravio jos§ veéi pomak u svom poslu na eksterijernom plas-
manu knjige. Imam dobre ideje 1 dobre mogucnosti. Sticem svoje trziste 1
pronalazim nove menadZerske staze. Sad treba krenuti napred, nema sta-
janja. Slabi¢i nestaju kao morska pena...

U ovoj zgradi je u XX veku bilo predstavnistvo beogradskog IP ,,Vuk Karadzi¢*

(Snimak autora knjige u Novom Sadu, 23. januara 2022)
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(Snimci: autor knjige dr Milivoje Dosenovi¢, 23. januara 2022)
U ovoj zgradi na adresi Matice srpske 18, na uglu ulice Zemljane ¢uprije, bila je poslov-
nica IKRO ,Mladost* iz Zagreba (1980-1986), koja se preselila iz ulice Davida Rac-
kovic¢a 5 sa Limana III. Potom je ovde bilo i predstavnistvo ,,Mladinske knjiga“ iz Lju-
bljane (1987-1992). Zgrada je nekada pripadala uglednoj novosadskoj porodici advo-
kata doktora Koste HadZija starijeg (1898-1971)."

*Advokat, doktor Kosta HadZi stariji (1898-1971) bio je ugledna li¢nost u tadasnjoj Austrougarskoj, potom i u
Velikoj narodnoj skupstini, koja je izglasala prisajedinjene Kraljevini Srbiji. Dr Kosta Hadzi stariji bio je ¢lan i
upravnog odbora Matice srpske, a bio je i generalni sekretar Jugoslovenskog nogometnog saveza, koji je vodio
nase reprezentativce na Svetsko fudbalsko prvenstvo u Montevideo, kada je Kraljevina Jugoslavija osvojila
bronzanu medalju. Dr Kosta Hadzi stariji, bio je jedan od glavnih osnivaca FK ,,Vojvodina“ iz Novog Sada.
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TAMO, GDE JE OSTALA JEDNA KLUPA

Posle poslednjeg razgovora s Bebom i dubokog razmisljanja o svemu,
Misa je bio pomalo tuzan. Medutim, on je znao kada se na neSto treba
staviti tacka. Trebalo je krenuti dalje. Pozeleo je da neko vreme odahne
od svega. Zeleo je da barem par dana odmori psihu, ne razmisljajuéi ni o
¢emu. To je ona fakirska ravnodusnost, koja le¢i dusu, telo i rane. Ona
usporava razigrane nade, da privremeno utonu u svoj spasonosni zaklon.

Tacno drugog septembra 1980. godine, Misa je kroc¢io u poslovnicu
zagrebacke “Mladosti” u ulici Davida Rackovi¢a broj pet u Novom Sadu.
To je krajnja ulica, tik uz Dunav, negde iza Limana III. Tu, gde je ta
poslovnica, nekada je bila velika novosadska fabrika Zice “Petar Drap-
sin”, koja se preselila u industrijsku zonu kod “Novkabela”. Ogromni
stari kompleks bivse fabrike delovao je sablasno sa svojim ogaravljenim
dimnjacima. Tu i tamo, poneka privatna firma je zauzela neke od prosto-
rija 1 adaptirala za svoje potrebe. U blizini poslovnice “Mladost”, na par
koraka beSe i prodavnica “Litnos” u kojoj je radio prodavac Stevo, kod
koga bi povremeno MisSa svrac¢ao radi kupovine nekih neophodnih potrep-
Stina za svoju vikendicu na Dunavu.

Cim je Misa krocio kroz vrata poslovnice ,,Mladost®, svi su ustali. Ru-
kovodilac Milan Sikoparija je ljubazno pruzio Misi ruku, zatim ¢ika Velja
komercijalista, kao i dve lepe mlade Zene ZuZana Kova¢ i Katica Dedin
zvana Kaca. Tu beSe i nekoliko terenskih komercijalista, ukljucujudi i sta-
rog dzentlmena i veditog nezenju Milana Campraga. Misa je bio pomalo
suzdrzan, bez obzira na ljubazan docek. Jos je u njemu pomalo tinjalo se-
¢anje na zadnje dogadaje u prethodnoj firmi IP “Vuk Karadzi¢”.

- Sedi, Miso — rece Sef poslovnice Milan — da li si za neko pic¢ence?

- Moze, ali samo kafa — odgovori mu Misa, pa dodade — Da se mi,
Milane, dogovorimo oko posla, pa ¢emo posle o nekim drugim stvarima.
Ja sam Covek koji Zeli vrlo ozbiljno da radi i nemam vremena za nekakve
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petparacke price. Imam desetak ponuda od velikih izdavaca iz skoro svih
republika. Ali... s obzirom da si uvek prema meni bio fer kad smo me-
njali robu, stekao si moje poverenje. Ve¢ nekoliko puta si me trazio da
predem da radim za IKRO “Mladost”. Znas§, Milane, ja sam dugoprugas i
ne volim posao na kratke staze, a pogotovo ne menjanje firmi. Medutim,
smatram da bih ovde pronaSao neku novu radnu inspiraciju.

Milanu se dopala ova MiSina otvorenost, pa rece:

- Bi¢emo pocastvovani da nam dode Covek takvih radnih kapaciteta,
kao ti. U¢ini¢emo sve da te ne razoaramo.

- Evo ti ovo — re¢e MiSa i pruzi svoju sivu radnu knjizicu. — Trazim da
mi se dostavi u roku od tri dana reSenje o stalnom radnom odnosu i ceo
kamion robe. Toliko za pocetak.

Svi se srda¢no nasmejase, a tada Cika Velja Drndarski, u maniru sta-
rog dZentlmena rece:

- Znate, gospodo, na stolu vam je vrlo dragocena radna knjizica koju je
dobila IKRO “Mladost”, to je knjizica Cetvorostrukog Sampiona SFRJ u
eksterijernom plasmanu knjige.

Tada je ¢ika Velja koji je vodio komercijalnu sluzbu poslovnice, seo
za svoj sto 1 okrenuo brojcanik telefona.

- Halo, Beograd! “Mladost”? Hitno mi dajte direktora Polovinu. Ej,
zdravo, Milane. Imam za tebe radosnu vest. Primili smo u radni odnos jed-
nog pravog Sampiona plasmana knjige... MiSu. Da... MiSu... Ma, uopste
se ne Salim, Covece. Hitno bi trebalo da mu se otkuca reSenje. U redu.
Znaci, ti obecava$ da ¢e§ odmah zvati generalnog direktora Branka Juri-
¢evica 1 Josipa Fruka, rukovioca opsteg sektora u Zagrebu...

Sef komercijale Velja je spustio slusalicu, pri$ao je Misi i drugarski ga
¢vrsto zagrlio onako muski i iskreno, pa rece.

- Lic¢anin Polovina je Castan covek. Znas, njega mnogi cene kao direk-
tora predstavniStva u Beogradu. Da ti Sapnem, rodeni stric mu je narodni
heroj Gojko Polovina, rodom iz Donjeg Lapca iz Like, inace ugledna i
vazna politi¢ka li¢nost cele Hrvatske.

Misa je bio vrlo zadovoljan ovim lepim pocetkom. Tada je Sef poslov-
nice Milan Sikoparija, u maniru jednog finog doma¢ina nasuo svima po
¢aSicu “viskija” sa re¢ima:

- Kolege! Pa da svi iskreno ovoga trenutka nazdravimo za sre¢an dola-
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zak viSestrukog knjizarskog Sampiona Jugoslavije, u okrilje nase firme
»Mladost“ poslovnice u Novom Sadu. Hajde, ziveli...

- Ziveli...ziveli...ziveli...

Tad Milan nastavi. — Trudi¢emo se svi da uvek medusobno ispoljimo
apsolutnu iskrenost, razumevanje i drugarstvo.

- Uz kamion robe — rece MiSa i nasmeja se.

- Da. Ta¢no. I kamion robe, i1 to ve¢ za par dana. Robu treba uvek dati
onome ko ¢e da je i uspesno proda.

Tada je Sef poslovnice Milan pozvao Misu u njegovu manju kance-
lariju da nesto nasamo proprica sa njim. I, ¢im su seli, Milan poce:

Znas§, Miso, posle ¢etvrtog maja (1980) ¢im je predsednik Tito umro,
Zagrebcani 1 Ljubljancani su bili munjeviti. Njihovi novinari su snimali
ceo materijal o predsedniku: od njegovog zadnjeg doc¢eka nove godine u
Karadordevu, pa do one nesre¢ne utakmice “Crvena zvezda” — “Hajduk”,
kad su fudbaleri plakali na stadionu u Splitu. Sve je to snimljeno, pa je 1
od tih fotografija napravljena knjiga pod nazivom “Bilo je ¢asno Zivjeti s
Titom”. Trebalo bi da izade ovih dana iz Stamparije. Zatim dobijamo no-
vu knjigu od Ficroja Meklina pod nazivom “Tito”. Oba tiraza bi trebalo
da mi dopreme iz Zagreba. PosSto znam da si ti oborio sve jugoslovenske
rekorde u prodaji one knjige pod nazivom “Njihovi dani”, smatramo da
¢es ti najbolje znati da prodajes 1 ove dve nove knjige. Trebalo bi da mi
stigne kombijem iz Beograda jedna manja prethodnica te knjige oko pet-
sto primeraka. Na tu koli¢inu ne obrac¢aj paznju, jer ¢u nju podeliti svim
trgovackim putnicima u poslovnici i svim akviziterima, pa ako to ne pro-
daju, vrati¢e sve to oni u magacin (kao remintendu), i prodavaces ti.

- SlaZzem se, Milane. Pretpostavljam da za mene iz Zagreba krece ceo
kamion tih knjiga, barem skupa u koli¢ini od pet hiljada primeraka?

- Upravo tako. Cim kamion krene iz §tamparije, javi¢emo ti da ga ne-
gde sacekas 1 smestis tu veliku koli¢inu knjiga.

Misa je bio zadovoljan razgovorom koji mu je obecavao neki bolji po-
Cetak. Pozdravio se sa svima iz poslovnice i krenu ka svome “pezou”. Isp-
pra¢ao ga je vediti stari momak Milan Camprag zvani Misko, koji mu je
prisao kod kola pa rece:

- Pre nego §to krenes, zeleo bih ti re¢i da mi je jako milo §to si doSao
kod nas. Bar ¢u uz tebe da se pomalo Saltam, da zaradim nesto honorara.
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- Ali, ja, cenjeni druze Camprag, ne veslam u dvojcu — reée mu Misa.

- Nisam to mislio. Nego dati tovarim te silne knjige, pa ako treba, da
me ponekad uzmes da ti pomazem kod nekih isporuka kupcima, vazi li
ponuda, MiSo?

- Vazi. Imacu te svakako u vidu. Na kraju krajeva, zar nismo uvek bili
dobri drugari jo§ od “Vuka”? — reCe mu Misa, pa nastavi — Samo ti mo-
ram skrenuti paznju na nesto $to je opasno za tvoje srce.

- A §ta to? — rece radoznalo stari nezenja Milan Camprag.

- Znas ti Sta!? Seca$ se u predstavnistvu “Vuka” onih merdevina. Na
njih se popne mlada Purdica u mini suknji, da bi dohvatila neku knjigu sa
visoke police, a ti ko bajagi drzi$ joj merdevine...

- Uh. Kako bih voleo tek da drzim merdevine onoj crnokosoj ZuZi i
nasoj Kaéi. Sto li tek one imaju batake — re¢e Milan malko tise da se ne
cuje glasno, jer je bio otvoren magacinski prozor, uz parking.

- Ti, stara Svaler¢ino nepopravljiva — rece mu Misa i potapsa ga po
ramenu. Zatim je krenuo ka svome ,,pezou 304 GL*.

Grad je Ziveo iz sve snage. Velike grupe daka i studenata gurale su se
oko plavih “volvo” autobusa. Nervozni taksisti su vrebali stare usamljene
parove koji su stajali sa ve¢im prtljagom. Pred “futoskom” je grupa $ibi-
cara pravila festu. Raznobojna, golema reka vozila valjala se Bulevarom
ka Zeleznickoj stanici, da bi se otuda ponovo vracala.

Posle povoljnog razgovora u poslovnici “Mladost” u Novom Sadu,
Misa je reSio da se bar malko opusti par dana, dok mu ne stigne resenje i
kontingent knjiga iz Zagreba. ProSao je samo jedan dan, i ve¢ sutra javili
su se iz poslovnice, a na telefonu je bio ¢ika Velja Drndarski:

- Zdravo, MiSo — rece on — upravo mi je javio Milan Polovina da su
danas Zagrepcani poslali za tebe reSenje o stalnom radnom odnosu i spo-
razumnom prelasku iz “Vuka” u IKRO “Mladost”. Resenje ti je poslato na
Beograd. Ja sutra idem tamo, po neke nase dnevnice, pa ¢u uzeti tvoje re-
Senje koje mozes primiti prekosutra u nasoj novosadskoj poslovnici.

- Hvala ti, ¢ika Veljo. Znam ja tvoje staze. Ti ¢eS, kao stari dzentlmen
natenane proSetati Skadarlijom, pa ¢eS da pijucne$ svoje vince, pa opet
Setnjica Knez Mihailovom, pa kafica i Spricer... a ku¢i vozom, uvece...

- Bas tako, mladi moj kolega. Kad bude$ u mojim godinama, onda ¢es
stvari Ciniti polako, tiho, sa obzirom na sve okolnosti...
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Tad se Misa priseti da neSto veoma vazno treba da priupita ¢ika Velju:

- A $ta je s robom? Da li je nesto javljeno u vezi sa onim kamionom?

- Ne sekiraj se. Javili su mi da stize za dan-dva — reCe Cika Velja, pa
nastavi — Pripremaj ti neki prostor. To je pun kamion “Kroacijatransa” iz
Zagreba. Natovari¢e se dva naslova knjiga: “Tito” od Ficroja Meklina 1
knjiga “Bilo je ¢asno zivjeti s Titom”. Ukupno oko pet hiljada primeraka
knjiga, za pocetak. Jesi li zadovoljan, mladic¢u?

- Kako da ne. Za ovu dobru vest, ¢ika Veljo, vodim te na lumperaj u
dobru kafanu, tamo gde ima neka guzata pevaljka. Je 1’ vazi?

- To. Bas to mi ponekad zatreba. Ciganske tambure, beges i staro Ce-
mane... Nekada, gledao sam li¢no 1 slusao Vlastimira Pavlovi¢a Carevca
uzivo — rece Cika Velja. Prijatan telefonski razgovor se zavrsio.

Ove dobre vesti su obradovale Misu. Bio je zadovoljan. Zeleo je da se
malko opusti na svom udobnom lezaju. Malo je zadremao. Posle izves-
nog vremna opet je zazvonio telefon. Misa se probudio 1 pogledao na zid-
ni sat. Bilo je ta¢no sedamnaest ¢asova. Podigao je slusalicu i ¢uo glas:

- Halo, dali je to osobno stan knjizarskog Sampiona Mise...Ovdje vo-
za¢ Darko iz zagrebackog “Kroacijatransa”. Imam za vas obavijest.

- Jeste. Upravo je kraj telefona.

- Ja se nalazim u Sremskoj Mitrovici sa natovarenim knjigama na par-
kingu jednog motela — re¢e vozac zagrebackog kamiona.

- Odli¢no. Da li ste se umorili od duge voznje? — upita ga Misa.

- Poprili¢no. Preno¢i¢u ovdje u sremskom motelu, pa bih sjutra oko
devet ujutro krenuo ka vama.

- Moze. Put verovatno znate: Produzite prema Sidu, pa preko mosta
“25. maj” na Dunavu, zatim sledi Ba¢ka Palanka. Cekaéu vas pored svog
automobila plave boje marke “pezo 304”, tacno u deset 1 trideset Casova
kod prvog semafora. Usput da vam kazem, vodite racuna gde parkirate
kamion, kod tog motela... Nadite mesto gde je bolje osvetljeno.

- Ne sjekirajte se, gospar! Ovdje je sve bezbjedno, a postoji i Cuvar koji
dezura na parkingu cijelu no¢.

Pozdravili su se. MiSa je doneo odluku da ceo kontingent knjiga, koji
bude stigao kamionom — smesti u dedinu ku¢u u svom rodnom selu.

Osvanulo je novo jutro, koje je bilo nesto svezije od uobicajenih. Sep-
tembar se ve¢ uveliko pozdravio sa inertnim i sparnim avgustom, pa je
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svojim blagim povetarcem davao MiSi neku svezu inspiraciju. Vec je

bilo deset i1 petnaest. On je tad upalio svoj automobil i1 krenuo ka velikom
mostu “25. maj*“. Tu, pored semafora ispred mosta, sa strane parkirao je
svoga ,,pezoa‘. [zaSao je do obliznjeg kioska i kupio dnevne novine. Vratio
se u automobil i poceo da Cita. Odjednom, iza sebe ¢uo je sirenu teskog
kamiona. Okrenuo se u pravcu mosta i ugledao na desetak metara od svog
automobila plavi kamion marke “mercedes”, voza¢ mu je tad ablendovao
svetlima. MiSa je odSetao do kamiona i srda¢no se pozdravio sa vozacem.
Prestavio mu se kao Darko, jedan krupni dobrocudni brka. Na ceradi je
velikim slovima pisalo “Croatiatrans”. I tad se MiSa obrati kamiondZiji:

- Mi smo u Backoj Palanci. Sad kre¢emo do jednog malog sela, tu u
blizini na oko desetak kilometara, zove se Nova Gajdobra — re¢e mu Misa.

- Znam ja to selo. Prolazio sam tuda nekoliko puta od Subotice, preko
Vrbasa na auto-put — odgovori Darko i pokrenu motor svog kamiona.

Kroz buku koju je poceo praviti veliki kamion, MiSa mu dobaci:

- Vozite za mnom. Kre¢emo!

Za nepunih petnaest minuta stigli su u maleno selo. Kamion je uSao u
dvoriste MiSine rodne kuce. Neke njegove komsije i drugovi iz detinjstva
koji su se zatekli tu, pomogli su mu da se istovare knjige. Sve je bilo lepo
sortirano 1 smeSteno. MiSa se srdacno pozdravio sa voza¢em kamiona, i
daju¢i mu baksis, pozeleo mu je srecan put. Zatim je sa svojim drugovima
iz detinjstva seo na staru ulicnu klupu. Nekim klincima je dao novac da
donesu desetak flasa piva. Dok su ¢ekali pivo, njima se prikljucilo tu, kod
klupe jos nekoliko MiSinih drugova iz detinjstva: Nikola, Slavko, Zdrav-
ko, Stevo, Baja...

- Vidim, radi$ odli¢no — rec¢e drug Nikola, pa nastavi — Na ovoj klupi
ucio si me, MiSo, da igram Sah. Tu, na ovoj klupi pomerao sam prve Sa-
hovske figure, secas se?

- Da, Nidzo. Ti si mladi od mene dve-tri godine. A da li se se¢as kada
smo doneli ovu fosnu sa kanala, na kojoj sedimo? — upita ga Misa.

- Kako da ne. Kao da je juce bilo. Dosli brojni bageristi. Produbljivali
kanal “DTD”, a mi se kupali. Bilo nas nekoliko decaka. Vidimo, u vodi
pliva jedna debela daska. Tada smo zajedno sa tobom zaplivali do nje.
Izvadili smo je i poneli kuéi. Tvoj deda je tada ugradio ovde, pred tvojom
kuc¢om, gde je bio jedan beli stari dud, a klupa je 1 sad ovde— rece Nikola.
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- Da. Tac¢no tako je bilo. Pre vise od dvadeset godina. A, evo, ta debela
fosna duzine dva i po metra, ova je klupa i jos je tu — re¢e Misa, pa pljes-
nu rukom po staroj klupi, na kojoj su bili jo§ pomalo vidljivi neki urezani
znaci prvih mladalackih ljubavi iz sela.

- A gitare 1 cure? — upita Slavko.

- Da. Koliko 1li smo samo puta do¢ekali pono¢ uz zvuke gitare, ovde, na
ovoj klupi, sa nasSim lepim komsSinicama devoj¢icama iz ulice — re¢e Misa
i dodade. — Eto, ti si, Slavko, policajac sa sluzbom u Novom Knezevcu,
ali dolazi§ ovde u zavicaj onom svojom plavom “opel mantom” §to si je
parkirao preko puta, ispred tvoje rodne kuce, gde ti zive roditelji.

- Ta¢no, MiSo. Ne mogu ti ja, a da ne dodem, i da ne obidem ove divne
baste sa vo¢kama, ovo bagrenje, i tada bacim pogled dole, iza sela, tamo
prema starom hmeljarniku, u kome sam kao petnaestogodiSnjak zaradio
svoje prve farmerke i slovacke patike.

- Zasto vas dvojica ne biste, kao nekad, odigrali jednu partiju “tabli¢a”
u kesu voc¢a — dobaci im Baja.

- Dobro, dobro, Baja, sad nas ti malko zeza§ — re¢e mu Slavko, pa
dodade, — mada je to bilo zanimljivo igrati s MiSom “tabli¢” u voce. Tada
smo imali po petnaestak godina. Ja dodem na ovu klupu i donesem iz sv-
oje baste dva kilograma lepih zrelih kajsija, a MiSa iz svoje baSte donese
dva kilograma krupnih belih $ljiva. Ja njemu u ,,tablicu odnesem §ljive, a
on meni u drugoj partiji odnese kajsije...

- Ti se seca$ detalja — reCe MiSa, pa ga upita. — Dobro, a kako ti da se
ozeni$ u tom Novom Knezevcu, i da tamo radis kao policajac?

Slavko otpi svoje pivo i rece:

- Znas, dobih posao policajca u Novom KneZevcu u Banatu. Nije da
nisam mogao da se Zalim, kao necu tamo dajte mi Novi Sad. Bas sam po-
zeleo promenu u zivotu. Odem ti ja tamo u uniformi. Policaj¢ina tata-
mata gde god da si. Upoznam tamo jednu zgodnu rasnu crnku Madaricu 1
mic po mic — oZenih se njome. Ipak, ja ti kad god imam vremena, dodem
ovde u zavi¢aj] mojom plavom “opel mantom”. I sada sam opet ovde, s
vama. Cak i sada sedim na ovoj klupi §to smo je nekad izneli iz kanala.
Kad kre¢em iz Banata, a upita me moja Madarica: “Ja Zeli da zna, u koja
varo§ moja muz i§la?” — ja joj kazem: “Tamo, gde je ostala jedna klupa”.

- Dobro. I ja sam se oZenio, ali ovde. Moja Olgica je iz Paragova, tu uz
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same padine Fruske gore, a u blizini Sremske Kamenice — rec¢e Zdravko.

- Pa i ti si policajac, kao i tvoj brat od strica Slavko — rece mu Misa, pa
ga upita. — Dobro, a §to vi policajci uglavnom Zenite medicinske sestre
konobarice, cvecarke...?

Zdravko se malko nasmeja, pa rece:

- E, druze moj. To ti je posebna pri¢a. Znas, gore u Policijskog Skoli
»Pane Puki¢*“ u Sremskoj Kamenici, postoji 1 prostrana sala za igranke.
Svakog vikenda, subotom uvece, dode nam cela novosadska medicinska
Skola na ples. Pa onda Ekonomska... Nas preko hiljadu policajaca, a njih
petsto ucenica, lepih, mladih, izazovnih... Tu je postojalo pravilo “ko pre
devojci — njemu 1 devojka”. Dakle, na svaku jednu ciciku, dodu po nas
dvojica. Ko je dobar frajer, Sarmer, Smeker, dasa — takav uspe kod ribe.
Ostanu praznih ruku uglavnom ,,spavaci, koji ne znaju ni da plesu...

- Tvoja Olgica je medicinska sestra. Izgleda da ti, Zdravko, nisi samo
plesao? — rece mu Misa, na §ta se celo drustvo srdacno nasmejalo.

- Eto, mene je MiSa ucio i Svaleraciji — rece Baja. — Pri¢ao mi je kako
treba “bariti” cure, a kako precvale gospode. Ja sam to od njega naucio 1
prakti¢no.

- Kako prakti¢no? — upita ga Nikola.

- Pa, evo kako: MiSa doputuje povremeno iz Backe Palanke sa nekom
novom zgodnom cicikom. Uvek je imao super zgodne ribe. Deda zaklju-
¢ao kapiju, a on i cicika preskoce, pa udu u napustene prostorije, evo, tu,
gde se upravo nalaze ove silne knjige. Ja malko sa¢ekam, pa i ja presko-
¢im za njima. Deda spava, a MiSa mazi Zensku. Ona lepa, mlada, razgo-
licena, a Sapuce mu nesto... Tako sam ja 1 “Spijunirao” nekoliko njegovih
devojaka. Ma, sve su bile super zgodne — rece Baja.

- Voajercino jedna — reCe MisSa 1 udari ga iz Sale dlanom po glavi.

- Ne. Nisam ja bio voajer. Ja sam tad imao Cetrnaest godina, a ti dva-
deset Cetiri. Ja sam samo ucio od tebe ,,zanat” — rece Baja 1 nasmeja se.

- I, koliko je to “ucenje” potrajalo — upita ga Slavko.

- Nazalost, Sto se ti¢e onoga “da parim o¢i” — nisam imao srece.

- Zasto? — upita ga Nikola.

- Malo sam “pario o¢i” kod prve dve njegove cure. Kod ostalih, svetlo
se odmah gasilo, pre nego Sto su se one svukle — re¢e Baja.

- Sta ja tu mogu, Zenske se stidele — dodade Misa i nasmeja se.
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- Od kada si sa onom dugokosom Palan¢ankom Vesnom — nema te da
preskaces kapiju — rece mu Zdravko. Veoma je lepa, majka joj je odavde.

Misa otpi malo piva iz flaSe, pocuta, pa rece:

- Dobro. Da sada rezimiramo: Slavko ima Madaricu, Zdravko je ¢apio
medicinsku sestru Olgicu, Baja ima svoju zgodnu Beogradanku Violu, ja
imam Backopalan¢anku Vesnu, a §ta je sa tobom, Nikola?

Nikola, ekonomista, momak sa malenom bradicom i veciti ,,kontras“ u
razgovorima, koga je MiSa ucio da igra Sah, zateCen ovim pitanjem rece:

- Mene, drugovi, zanimaju samo oblasti: matematika, racunovodstvo,
knjigovodstvo, a od sportova prvenstveno Sah...

- Ma, pusti matematiku, covece — reCe mu Baja. — Kod Zena nema ma-
tematike, ve¢ samo zenskih rebusa. Kod njih — dva plus dva nisu Cetiri...

Svi se srda¢no nasmejase. Veselo drustvo iz detinjstva, joS je nastavi-
lo da reda svoje drage price. Ipak, MiSa je morao krenuti. Srdacno se
pozdravio sa svojim drugovima. Teska srca se rastajao od drugara sa ko-
jima je rastao, trenirao, ziveo...Bio je sa drugarima sa kojima je nekad jeo
istu krisku hleba. Sa njima, ¢ije je bose noge bola ostra strnjika pokoSene
zrele kudelje 1 vojvodanskih zita. U tom dobu oni nisu imali ni nov¢anik
ni novac, a bili su puni zivota, zadovoljni i sre¢ni, na jednoj klupi...
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MENADZER KNIJIGE I DISPERZIJA TRZISTA

Ako bi u nekoj prasnjavoj arhivi bilo koje poznatije izdavacke kuce,
i8¢eprkali nekakvu anahronu dokumentaciju, recimo jos§ od 1955. godine
(kada se knjiga pocela masovnije prodavati na kredit) do dana$njih dana,
pa poceli uporedivati sve ostvarene realizacije plasmana knjiga na terenu,
sa drugim sistemom plasmana knjige tj. statickim sistemom prodaje obja-
vijenih dela iskljucivo po knjizarama — analize bi pokazale da je prvi vid
prodaje knjiga, uveliko nadmasivao drugi sitem prodaje kniga. Zasto? Tu
postoji viSe objasnjenja i obrazloZenja.

Neki salonski istrazivaci, uporno bi pokusali da dokazu da je knjizar-
ski vid plasmana knjige (knjizare) veoma uspesna alternativa eksterijer-
nom plasmanu knjige, $to apsolutno nije ta¢no. A investiranje izdavackih
kuca u prosirenje prostora i izgradnju novih mnogobrojnih knjiZara, tako-
de nije alternativa nadmoc¢nijem eksterijernom plasmanu knjige.

Svakako da nedostatak odgovarajuc¢ih knjizarskih punktova znacajno
doprinosi smanjivanju potraznje za knjigom, pa samim tim i manju mogu-
¢nost Citanja knjige. Taj problem je 1 u novinsko-izdavackim ku¢ama, ali
mnogo manje akutniji od problema izdavacko-knjizarskih kuca. Zasto?
Zato §to novinsko-izdavacke kuce mogu plasirati svoj proizvod (Stampu)
preko mnogobrojnih svojih ili tudih kioska. Kolportersko-terenska pro-
daja Stampe za novinsko-izdavacke kuce je nepotrebna, jer ne bi donela
nikakve rezultate, sem eventualne prodaje Stampe na recnim ili morskim
plazama, preko kolportera u pokretu (kao sladoled, krofne ili “koka-kola”
na plazi). Dobar nacin je pronaSao novosadski “Dnevnik”, koji je nekada
preko svojih pokretnih kolportera (studenata, penzionera), uvece oko dva-
deset jedan ¢as — prodavao vrlo trazeni “sutrasnji Dnevnik”. I, to je bilo
sve. Cak se i sa tim, nazalost, posle prestalo, bez ikakvog opravdanja.

Ali, vratimo se ponovo na suStinsko pitanje: a, Sta je onda moguca
alternativa eksterijernom plasmanu knjige? Pre nego §to se pronade pra-
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vi odgovor na to pitanje (ako ga je uopste 1 mogucée dati), morali bismo
jos$ malo da se pozabavimo strategijom distribucije same knjige.

Odmah na pocetku treba ukazati na ¢injenicu da — kada knjizare ne bi
imale u svom programu distribute Skolske knjige (ono Sto se kupuje na
moranje), teSko da bi mogle 1 da ponesu epitet znacajnijeg takmicara u
utakmici na plasmanu knjige. Svakako da je distribucija znacajan faktor u
prodaji knjige. Do danas, nikom nije ni poslo za rukom da odgovori na
jedno sustinsko pitanje za sve izdavace u zemlji: “Da li je smanjen broj
knjizarskih mesta u korist menadzera eksterijernog plasmana knjige, ili je
razlog okretanja izdavackih kuca eksterijernom plasmanu knjige — nedo-
statak knjizarskih ispostava i njihovih lokacija”? Prostim jezikom bi se to
moglo reéi: “Sta ¢e nam knjizare, jer menadZeri na terenu rade bolje, a
posto ionako nemamo knjizaskog prostora, investirajmo u dobre trgovac-
ke putnike na terenu, pa njima prepustimo ve¢inu odStampanih knjiga”.

U redu. Slozicemo se delimi¢no s tim. Zasto delimi¢no? Zato $to je
korisno da postoje oba sistema plasmana knjige. Jedan dupunjuje drugi,
manje ili vise, kao Slag na tortu. Kupac, kada ude u knjizaru, uziva, gleda
knjige, skloni se od kiSe, ¢eka autobus, ¢eka devojku, pobegne na ¢as od
nekih osoba koje ne Zeli trenutno da sretne u gradu...Ipak, pipkajuéi i raz-
gledajuci knjige u knjizari, kupac prelomi i izvadi novac, pa pazari neku
knjigu koja ga je zainteresovala.

U eksterijernom plasmanu knjige, sve se svodi na perfektan profe-
sionalizam. Pred kupcem stoji menadzer, vrhunski profesionalac golemog
iskustva u svojoj dugogodisnjoj distributivno-knjizarskoj karijeri. Ta oso-
ba je sa vrhunskim vestinama za plasman knjige, a ne apodikticki teore-
ticar sa nekog fakulteta, Sto mu bas i nece biti puno od koristiti u knjizar-
skom menadzerstvu, jer se iskustvo stiCe na terenu, uz direktan dodir sa
trziStem. MenadZer knjige se godinama stvarao. To je covek koji zna Sta
nudi, zna koliko vremena moze najviSe dati potencijalnom kupcu, poznaje
veoma dobro knjigu (svoju robu) koju nudi, a ¢esto poznaje i svoga kupca
1 njegov psiholoski profil, i to znatnije viSe on kupca nego kupac njega
samog. Kod iskusnijeg menadzZera eksterijernog plasmana knjige, nema
maratonskog gleduckanja 1 pipkanja knjige, kao Sto to kupac ¢ini u knji-
zari. Kod profesionalnog terenskog menadzera knjige je sve: precizno,
kratko, jasno. Jesi li — ili nisi kupac? Idemo dalje. Ako jesi kupac, imaces
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sve pogodnosti: dobru knjigu, zanimljivu, aktuelnu i edukativnu, pa ¢ak 1
ono $to kao kupac nisi oc¢ekivao: obecanje da ¢e ti biti obezbedeno, cak i
ono $ti ni u jednoj knjizari nisi mogao pronaci, a vrlo ti je potrebno. Zatim
otplata na rate. Sta bi vise mogao da dobije jedan kupac od ovoga §to mu
eksterijerni menazder profesionalac nudi?

Eto, krucijalnog razloga zasto eksterijerni nacin plasmana knjige nema
alternativu, Sto ne znaci da knjizare treba pretvoriti u bilijar-klubove, pro-
davnice bizuterije ili kockarnice. Naprotiv. U svim knjizarama treba uve-
sti duh dobrog marketinga i pravog profesionalizma, ¢ak i tu gde se kupac
uglavnom ceka.

Kada smo rekli da ogromne poslove plasmana knjige u izdavackim
kuc¢ama prave menazderi eksterijernog plasmana (trgovacki putnici na
terenu), oni sasvim opravdano namecu i neke svoje potrebe za odredenim
programom Stampanja izdanja, koja ¢e njima biti interesantna. Slozi¢emo
se, da neka dela i nisu od neke velike knjizevne 1 umetnicke vrednosti
(npr. dela sa vru¢im pricama), ali ako ih kupi desetak hiljada, dvadeset
hiljada ili dvesta hiljada ljudi, a nau¢na dela kupi visestruko manji broj
ljudi, $ta onda reéi i §ta ¢initi? Sta mislite §ta je i3lo viSe u jednoj slavnoj
godini ekspanzije kupovine knjige (1980), Erih From ili Henri Miler? Sve
izdavacke kuce u zemlji znaju odgovor.

Nepobitna je istina da su skoro sve nase izdavacke kuce pod vecim
uticajem menadzera eksterijernog plasmana knjige, nego pod uticajem
poslovoda i trgovaca brojnih, vecih ili manjih knjizara. Ali, za to uopste
nisu krivi eksterijerni menadZeri. Ako bi se kao parametar uzeo uzorak
prodaje knjiga u periodu od jedne decenije, jasno bi se videla prevaga
terenskog plasmana knjige od statickog plasmana putem knjizara, pa cak i
u velikim gradovima. Svaka iole jaca izdavacka kuca u zemlji dobro zna
da je bolje zaposliti petnaest vrhunskih menadZzera na eksterijernom plas-
manu knjige, nego investirati u kupovinu petnaest knjizara, pa Cak i u elit-
nim delovima gradova.

Nije samo disperzija kupaca bila smetnja plasmanu knjige, ve¢ puno
toga. Uzmimo u obzir seoske i gradske biblioteke i njihovu internu sta-
tistiku. Postoji poprili¢an broj ljudi, koji nikada nije kroc¢io u takve knji-
zare, iako je godi$nja ¢lanarina u vrednosti nekoliko flaga piva. Sta je tu
posredi? Ako zanemarimo odredeni procenat ljudi, koji se 1 danas potpi-
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suje pritiskom svoga palca, Sta je sa onima intelektualno potkovanijima?
Jednostavno. Imaju moguénost da ¢itaju knjige, ali ih one ne zanimaju.
Imaju veliku moguénost (zbog solidnih primanja) da knjigu kupe, ali je ne
kupuju. Tu spasa nema. A mozda ipak ima. Treba razbiti tu disonancu iz-
medu njih 1 knjige. Kako? Nacinom, trudom. Kad zagrize i kupi, recimo
za primer prvi tom Ladlama — kupice i osmi. Kako da ga, posle, sa Lad-
lama skinemo 1 privolimo da kupuje i ostale knjige? Tada ¢e i¢i mnogo,
mnogo lakse. Iz iskustva velikih eksterijernih menadzera knjige — to nije
nepoznato u njihovoj praksi. Cesto se dogada da dugogodi$nji knjigo-
mrzac dozivi neko neobjasnjivo “CiS¢enje” i metamorfozu sebe samog, i
promenu stava prema samoj knjizi, pa postane notorni hroni¢ni knjigo-
ljubac. Na primer, predstavnik jaceg pola, neki knjigomrzac ima bra¢nog
para (nezniju polovinu) koja bukvalno luduje za Citanjem 1 kupovinom
knjiga. Ta Zena je, tajno, iz straha od muZza kupila sabrana dela Fjodora
Mihailovica Dostojevskog. Ku¢i nije smela da odnese komlpet, ve¢ mese-
cima tajno odnosi knjigu po knjigu. Na pitanje svoje jace polovine (knji-
gomrsca) “Cije su to knjige”, zena upotrebi malu bezazlenu laz da su to
knjige njene najbolje drugarice, privremeno na ¢itanju kod nje. U redu.
Muz knjigomrzac u tom slu¢aju nema nista protiv, ali 1 on pocinje da
halapljivo “rentira” te nove “pozajmljene knjige drugarice njegove Zene”.
Vremenom, zena kao zena — kaze svom muZzu istinu, da su knjige ipak
plac¢ene njihovim tj. njenim budzetom, i da pripadaju njihovoj vlastitoj
biblioteci. Tada muz pomalo vice, ko bajagi stite¢i neki svoj autoritet, ali
ta vika jenjava — srazmerno njegovoj zelji da i dalje nastavi da cita sa-
brana dela Dostojevskog, jer je tek procitao jednu knjigu, koja mu se oci-
gledno svidela: ,,Zloc¢in i kazna®. A tek slede: ,,Bra¢a Karamazovi®... itd.
Eto, kako se jedan veliki protivnik knjige, zahvaljuju¢i njegovoj naci-
tanoj supruzi — preobrazi u finog ljubitelja knjige, pa cak i dobrog kupca.
Svaki novi dan, u osvit novog jutro i svako novo putovanje, donosi
iskusnom menadzeru u ekstrerijernom plasmanu knjige — sveze punjenje
znanja, kao nekih plodnih 1 dragocenih kiSa za njegovo pregalastvo i novi
podstrek na istrazivanju trziSta. Pobeda je menadZzmenta ubediti knjigo-
mrsca da kupi knjigu. Time se moze reci da knjigomrsca i nema. Treba ga
samo probuditi da kupi knjigu, kao nekog uspavanog posetioca veli¢ans-
tvene filharmonije, koji je zaspao pored snaznog zvuka mnostva gudaca.
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ORAO NE HVATA MUVE

Knjizarsko trziste nase prelepe vojvodanske ravnice, spada u jedno od
najboljih trZista za distribuciju knjige u SFRJ. Nije samo AP Vojvodina
osobena kao slozena multietnicka sredina svih njenih stanovnika, ve¢ je
ona prepoznatljiva i po svojoj tradiciji, kulturi, znamenitostima. Ako bi se
uzela nekakva gruba ocena psiholoskog profila stanovnika Vojvodine u
odnosu na kupovinu knjige i ispunjavanja svojih obaveza prema izdavac-
kim kuéama (otplata kredita), moze se re¢i da je vojvodanski kupac bez
premca. Pravu oazu za plasman svog izdavatkog programa, u Vojvodini
su nasle mnogobrojne izdavacke kuée i iz drugih republika. Cak su neke
izdavacke kuce npr. “Mladinska knjiga” iz Ljubljane, nasle dobru racu-
nicu u $tampanju sabranih dela srpskih pisaca (Cosi¢a, Selimovica), u
svojoj velikoj Stampariji TOZD DrZavna zalozba Slovenije — da bi ista sa-
brana dela prodavali po trzistu Vojvodine, preko svojih menadzera ekster-
jjernog plasmana knjige. Bravo, Slovenci! Tako se radi.

Svaki, pa ¢ak i najudaljeniji kutak Vojvodine, upoznao je, MiSa na
svojim mnogobrojnim putovanjima na plasmanu knjige. Nisu ta putova-
nja bila samo oficijelna. Ona su bila i viSe od prodaje same knjige. Koliko
se puta dogadalo da njegovi kupci iz Banata (Vojvode Stepe, Secnja,
Kleka, Jase Tomica, Ravnog Topolovca, Zitista...), pozdravljaju preko
Mise neke svoje mnogobrojne rodake, prijatelje i nekadasnje rastavljene
komsije iz rodnih im gorStackih gruda, koji sada zive u Backoj (Aleksa
Santi¢ kod Sombora, Nove Gajdobre i Gajdobre). Cudni su ti gorstaci
rodom iz Hercegovine: gde god krenes, uzduz i popreko — svak je nekome
ili bivsi komsija ili rodak. A tek kupci, tamo, iz kikindskog kraja u Banatu
(Kozarci, Banatsko Veliko Selo, Nakovo, Rusko Selo, Cestereg, Aleksan-
drovo, Radojevo...), kada samo po¢nu pozdravljati svoje Glamocane u
Futogu, Celarev¢ane, Mladenovéane kod Backe Palanke i sve ostale, koji
su nekad, tamo, oko zavicajne, omiljene grude, pod Kozarom, ili tamo
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oko Bosanskog Petrovca i Drvara, pa tamo od one dve lepe reke Une i1
Sane — zapoceli svoja detinjstva, da bi ih davne 1945-1946. godine poveo
jedan “vlak bez voznog reda” u jednu ravnu i lepu novu zemlju, gde Co-
vekov vidik puca Sirokim poljima, voénjacima i livadama, a pucao bi taj
vidik 1 dalje, tamo preko Macve i1 reke Save — da ga malko ne zakloni le-
potica FruSka gora.

Eto, ta dvomilionska Vojvodina ¢ini ogromni deo strukture knjizarsko-
izdavackog trzista. I ne samo trziSta za plasman knjige, kao pojam, ve¢ je
Vojvodina i najuglednija sredina (koja bontonski) ispunjava sve svoje
preuzete obaveze, da te knjige (robu) i plati. To znaci, kada Vojvodani
kupe knjige na kredit, naplativnost je negde oko devedeset sedam posto.
A kako su Misi prenosili kolege eksterijernog plasmana knjige, koji su
radili na primer Crnu Goru, tu je situacija mnogo drugacija. Ima puno
anegdota u kontaktu sa kupcem knjige, koji je Crnogorac iz Crne Gore.
Ali, sve te anegdote su i1 prava istina, koja na neki nacin oslikava lik,
narav, navike i temperament tipicnog Crnogorca kao kupca knjige. Kada
se, recimo, Crnogorcu ponudi, da pored dela P. P. Njegosa kupi i knjige
“Uradi sam” — Crnogorac kaze. — Mrco, pisi tog Njegosa, a umjesto te
knjige “Uradi sam”, donesi mi knjigu “Pogled sa Lovéena”. Crnogorac
kupi knjige, vrlo je ljubazan, jest da CeS¢e previSe “glanca svoju bistu”
dok potpisuje zakljucnicu, on pozdravlja dve hiljade nekih svojih rodaka
Sirom zemlje. A Sto se ti¢e ispunjenja njegovih obaveza da narucene i
kupljene knjige 1 plati — tu se bas$ nije nimalo proslavio. Retko kada plati
svoje rate, ili to ucini putem pretnji sudom.

Po jednoj uradenoj i valjanoj statistici o kupovini 1 urednom placanju
obaveza, lista bi izgledala ovako: najbolje platiSe su iz Vojvodine, zatim
slede Slovenija, Hrvatska, Srbija, BiH, Makedonija, Crna Gora, a iza svih
je AP Kosovo i Metohija. Dakle, najbolji i najuredniji nasi kupci su iz AP
Vojvoine, a najneuredniji u placanju su iz Crne Gore, ako izuzmemo AP
Kosovo i Metohiju, gde je npr. u srpskim enklavama Leposavié, Zvecan,
Zubin Potok, Kosovska Mitrovica, naplativost relativno dobra — dok je u
enklavama sa albanskim zivljem, to, po obic¢aju — lose. Jer oni ne placaju
ni svoje imperativne obaveze (struju, vodu, telefon, komunalije). Kakva je
situacija u samoj izdavackoj kuéi “Rilindja” iz PriStine, tu ba$ nisu dos-
tupni neki statisticki podaci. Na osnovu istrazivanja, ipak je AP Vojvodina
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najbolja, ali 1 najlikvidnija teritorija, gde se knjige dobro kupuju i placaju.
Medutim, vojvodansko trziste je pocelo polako da se ,,zamara®, od navale
mnogih ponudaca knjiga, koje je MiSa susretao, tu, u svom komsiluku ili
malko podalje (VrSac, Bela Crkva, Kovin...). Njemu nije smetao nijedan
kolega iz drugih republika. Naprotiv, prilikom susreta, sa svakim bi ljub-
azno popric¢ao o problematici plasmana knjige, dao im neki dobar poslov-
ni savet, pa ¢ak 1 zamenio nesto od svoje robe za njihovu, ali na iskljucive
molbe svojih kolega iz drugih izdavackih kuca. Misa, uglavnom svoju ro-
bu nije hteo da menja. Cim je kamion ,.Kroacijatrans“ dopremio najnoviji
tiraz knjiga autora i Skotskog generala Ficroja Meklina: ,,Tito*, odmah je
Misa krenuo u razmisljanje i pravljenje dobrog plana za plasman te zanim-
ljive knjige. On je odlucio da bi prvo trebalo sa njom obraditi Novi Sad, a
onda krenuti u obliku sedmokrake zvezde u sedam najvecih vojvodanskih
gradova (Sombor, Subotica, Kikinda, Vrsac, Panc¢evo, Sremska Mitrovica,
Zrenjanin), pa je svoj najnoviji plan i nazvao tako ,,sedmokraka zvezda“.

Prvi svoj radni dan (ponedeljak), bio mu je kao neki kondicioni radni
trening, u kome je isprobao uglednu novosadsku firmu ,,Elektrovojvodi-
na“. Cim je stigao rano, parkirao je automobil ispred poznate Zute zg-
rade. U automobilu je bilo smeSteno oko trista primeraka knjige od Fic-
roja Meklina. Pruzio je portirima svoja dokumenta (ovlas¢enje za rad i li-
¢nu kartu), bilo je ta¢no sedam casova. ProSao je portirnicu i popeo se lif-
tom do treceg sprata kod rukovodioca ,,Drustvenog standarda‘“ Milana Ba-
bica. Usasvi u njegovu kancelariju, zatekao ga je kako sedi u svojoj fote-
1ji 1 ¢ita jutarnje novine.

- Zdravo, Babicu, gde si, stari — rece mu Misa.

- O, ljudino!Ve¢ duze vreme te nema kod nas, posle nastupa sa onom
izvrsnom knjigom ,,Njihovi dani®, i one knjige o lete¢im tanjirima... mis-
lim da je tako nesto bilo?

- Da. Bile su to knjige autora Denikena. A $to se tice u vezi sa tvojom
opaskom — da me nije kod vas bilo malo duze, radio sam ti neka druga tr-
zista knjige. Novosadsko trziSte hteo sam malko da poStedim prisustva
moje malenkosti.

- Bravo! Tako i treba. Potrebno je malko se skloniti... bar na neko vre-
me — rece Babié, pa nastavi. — Evo, svakodnevno mi dolaze akviziteri ili
neke tvoje kolege trgovacki putnici. Uvek izlazu knjige po stolovima, na
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ulazu u nasu veliku menzu, kod vrata, pa pored tih knjiga prolaze svi nasi
zasposleni — i elektromonteri, ali i administrativno osoblje.

-A, kako im ide prodaja? — upita ga Misa.

- Kako im ide? Kako ¢e im i¢i, kada izlaze svaki dan neko. Prime¢ujem
da su kupci ve¢ oguglali na to, nekako su, brate, nonsalantni — reCe Babi¢
1 pokaza Misi evidenciju o posetama predstavnika izdavackih kuca.

- Dobro. A, koliko ti, Babicu, stane ljudi u tu menzu za vreme dorucka
1 koliko vremnski traje svaki dorucak? — upita ga Misa.

- Kako misli§? Da li skupa, i monteri i administracija? — reCe Babic.

- Da. Mislim skupa — dodade Misa.

- Pa, negde oko dvesta pedeset ljudi, dorucci traju po trideset minuta.

- Dobro, drugar. Ja bih, jutros malko krenuo u “ofanzivu” u toj tvojoj
velikoj menzi drustvene ishrane — reCe mu Misa.

- Vazi. Hoces li da ti se odmah pripreme dva stola? — upita Babi¢.

- Ma, ne. Moj sistem prodaje je sasvim drugaciji — re¢e Misa.

- Kakav sistem imas? — upita ga radoznalo Babic.

- Moj sistem prodaje knjiga je “bez ijedne izloZzene knjige”.

- Bez knjige? Prodaja bez izlozbe? Nije mi jasno. Pa zar ne izlazes raz-
ne knjige na stolu, pa ko se javi kao kupac? — upita Babic.

- Orao ne hvata muve, moj, Babi¢u — re¢e mu Misa uz smesak.

- Razumeo sam. Znaci ti ni neces izlagati po stolovima one kuvare, sli-
kovnice, komplete sabranih dela, Sarenis...

- Ma, kakvi, Babi¢u. Ja to ne radim od pre Cetiri godine i vise — rece
mu Misa, pa dodade. — Nego, burazeru, dozvoli ti meni ulazak u tu tvoju
menzu, ali da mogu da izmenim poziciju pogleda na one koji ti doruckuju
u menzi — re¢e mu MiSa i nasmeja se.

- Kakva izmena pozicije? Sad ba$ stvarno niSta ne razumem — rece
zbunjeni Sef druStvenog standarda — Milan Babic.

- Objasnicu ti: Treba mi samo jedan prazan sto, na kome ¢u da upiSem
tih tvojih dvesta pedeset zaposlenih na doruc¢ku u menzi, ali da moj sto
bude okrenut ¢elno njima, a ne iza njihovih leda, dakle, ne tamo kod vra-
ta menze — rec¢e mu MisSa i pljesnu ga lako dlanom po levom ramenu.

- Nema problema. Sasvim mi je svejedno, covece. Uzmi astal i u sre-
dini menze, ako ti to odgovara. Medutim, sve mi se ¢ini da ¢e$ slabo pro-
¢1, jer su moji zaposleni u ,,Elektrovojvodini* oguglali od ponuda raznih
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akvizitera sa knjigama — reCe Babi¢, 1 poCe za Misu da merka jedan od
prvih stolova do govornice u menzi.

- Sta misli§, Babi¢u, da se opkladimo u najmanje stotinak kupaca?

Sef drustvenog standarda “Elektrovojvodine”, veé je bio dovoljno zbu-
njen MiSinim neobi¢nim sistemom i predlozima, pa samo odmahnu rukom
1 krenu ka liftu na tre¢i sprat, a pri polasku rece Misi — sre¢no, dok su se
za njim zatvarata Setaju¢a metalna vrata sluzbenog lifta.

Cim je $ef Babi¢ nestao iza vrata lifta, Miga je odabrao jedan &eoni sto,
koji je bio u blizini nekog podijuma i drvene govornice. Seo je sam za taj
sto, pripremio zakljucnice iz svoje crne akten-tasne i narucio od bucmaste
kuvarice jednu kafu. Pre nego Sto je stigla kafa, on je odSetao do obliznje
portirnice, zamolio je dezurnog da se posluzi telefonom i ¢im je dobio Ze-
ljeni broj rece u slusalicu:

- Halo! Poslovnica “Mladost”? Ovde Misa. O, ti si, Zuzana. Zna§, ¢im
stigne $ef Milan, kaZi mu da uzme magacionera Miska Campraga i hitno
dode ovde u “Elektrovojvodinu”. Imam prezentaciju najnovije knjige u
njihovoj velikoj menzi, pa da malko gleduckate. U redu.

Posle telefonske poruke svojoj sluzbenici Zuzi, Mia se vratio za svoj
sto gde ga je veé¢ ¢ekala kafica koja se pusila. Cim je seo i srknuo prvi
gutljaj kafe, do njega je dosao Sef Babi¢ pa mu rece:

- Dobro je. Moze za tim stolom, ali joS mi niSta nije jasno...

- Bice ti sve jasno, Babicu. Nego, ¢uj. Malo pre sam pozvao i moje iz
firme da prisustvuju. Moj Sef uvek vuce sa sobom, pored male torbice i
svoj fotoaparat sa blicom. Sto posto ¢e do¢i da snima — rece Misa.

- Ti nisi normalan. Ti si, ¢ovece, ludo hrabar — re¢e Babi¢, pa dodade:

- A, Sta ako ne uspes?

- Uspecu, Babicu, uspecu — re€e mu Misa i pozdravi svog poznanika
Sefa novosadske rasvete Puricu Tomica, koji je pre dorucka svratio da
popije kaficu. U trenucima dok se pocela puniti menza monterima, na vra-
tima menze pojavise se: Sef poslovnice “Mladosti” Milan, sluZbenica cr-
nokosa Madarica Zuza i stari ve¢iti momak, magacioner Migko. Svi su se
pozdravili sa MiSom i seli za jedan slobodan sto uz njegov. Sef pos-
lovnice Milan Sikoparija je doneo svoj fotoaparat sa blicom.

- A gde su ti knjige, $to ih ne izloZi§? — upita crnokosa Zuza.

Misa se malko osmehnu pa joj rece:
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- Draga moja koleginice ZuZana, sve knjige su mi ostale u automobilu.

- Hoces li da ih unesemo? — upita ga magacioner Misko.

- Kasnije. Kad sve prodam — reCe mu Misa, pa dodade — Sefe, Milane,
pripremi ti taj tvoj fotoaparat i blic, kre¢emo!

Magacioner Misko znatizeljno upita:

- Dobro, bar ¢es citati sadrzaj iz knjige, ovde, pred punom menzom?

- Ne, Misko. U ovakvim situacijama, pred masom ljudi, radi se sasvim
drugacije. Postoji jos bolji sistem od Citanja postojeceg sadrzaja iz knjige
koji je suvise stereotipan — rece mu Misa.

- Nista ne razumem — re¢e mu Misko, namestajuci svoje naocari.

- Razumeces. Sadrzaj knjige je procena urednika, Sta da stavi iz knjige.
A moje iskustvo na plasmanu knjige, daje mi neke drugacije ideje, Sta
prezentovati kupcu iz knjige. Retko sam naiSao na neki provokativniji
sadrzaj u knjigama, pa sam morao da sam uvek pravim novi sadrzaj iz
knjige — reCe mu MiSa i uze sa stola samo jednu unetu najnoviju knjigu
Ficroja Meklina ,,Tito*. Tad je ustao i pred punom menzom poceo:

- Dragi, cenjeni prijatelji. Zelimo vam prijatan doru¢ak, pa dozvolite
da vam se obratimo. Jutros su u gostima u vasem cenjenom preduzecu
predstavnici IKRO “Mladost” poslovnice u Novom Sadu, koji se zahva-
ljuju upravi vase radne organizacije, $to je dozvolila ovu naSu promociju
najnovije izuzetne knjige o Titu. Prvo ¢emo re¢i par re¢i o njenom autoru.
To je brigadni general Ficroj Meklin, koji je davne 1943. godine, u toku
rata li¢no poslat od strane Vinstona Cergila, kao njegov li¢ni izaslanik, da
stupi u kontakt sa MarSalom Titom. Posle zavrSetka rata, on je bio Cest
gost Jugoslavije i svih vojnih 1 politickih struktura nase zemlje, i u vreme
bilasa i u vreme Aleksandra Rankovica...

Cim je Mi$a spomenuo u menzi ova dva imena, svih sto pedeset ljudi
za doruckom, prosto je zanemelo. Prestali su pomerati svoje kaSike po ta-
njirima, tad MiSa nastavi:

- ...Knjiga Ficroja Meklina obiluje temama koje se nikada nisu smele
objaviti, kao na primer: Pad sa vlasti Latinke Perovi¢, Marka Nikezica,
Savke Dapcevi¢ — Kucar, Mike Tripala i mnogih drugih. Ova knjiga
sadrzi brojne ekskluzivne fotografije o raznim licnostima iz samog vrha
jugoslovenske vlasti, koji su pali sa te vlasti, ili ¢ak bili u zatvorima kao
velika li¢nost 1 ministar Agitpropa general pukovnik Milovan Dilas...
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Posle Misinog drugog spominjanja imena “Pilas” — svih sto pedeset
ljudi koji su sedeli u menzi, horski je upitalo “koliko kosta ta knjiga™?

- Cena ove izuzetne knjige je sedamdeset dinara, na sedam jednakih
mesecnih rata — re€e im Misa, pa dodade, — ali, molimo sve potencijalne
kupce da ostanu za svojim stolovima, jer ¢e vam na§ magacioner Misko
svima podeliti blanko zaklju¢nice i dvadesetak hemijskih olovaka, da sa
njima upiSete svoje formalnosti i brojeve li¢nih karata, a nakon toga knji-
gu ¢ete odmah dobiti od nas, po predajama potpisanih zaklju¢nica.

Na licima skoro svih prisutnih u sali, bilo je vidno prijatno iznenadenje
zbog cele ove situacije, dobre knjige i jo§ neobi¢nije promocije, koju do
tada nikada, ovde, u menzi, oni nisu videli. Prijatno zadovoljstvo ogledalo
se i na licima Sefa poslovnice Milana Sikoparije, sluzbenice Zuze, kao i
magacionera Miska, kome se Misa obrati povisenim tonom:

- Evo ti kljuc¢evi od mog “pezoa”. Idi i hitno unesi iz kola u ovu menzu
deset paketa po dvadeset primeraka knjiga, to je taCno dvesta, pa svima
podeli knjige po primitku potpisanih zaklju¢nica.

Magacioner Misko je za trenutak ostao razjapljenih usta 1 tada ga je
Misa pljesnuo dlanom po ramenu, da se malko pribere, pa mu rece:

- Hajde, hajde, MiSko. Zar mi nisi rekao onog dana kada sam doSao u
“Mladost”, da zeli§ uz mene zaraditi malko dzeparca. Hajde, brzo kreni po
Meklinove knjige, jer elektromonteri zure na teren!

Za to vreme, kod stola su ve¢ pristizale velike grupe ljudi, koji su Misi
predavali svoje zaklju¢nice. On ih je kontrolisao i1 ustupao kroz drugu
kontrolu svojoj sluzbenici crnokosoj Zuzani. Primetilo se i esto sevanje
blica od fotoaparata Sefa Milana. Tad mu MisSa Saljivo dobaci:

- Hej, Sefe, nemoj da snimas. Poplasi¢es mi fotoaparatom sve kupce.
Misli¢e da ¢emo ih staviti u neke sledece knjige.

Na ovu malu Salu, svi su se u menzi srda¢no nasmejali, a ¢uli su se
mnogobrojni komentari: “Momak odli¢no radi svoj posao...”, “Ima dobar
prijatan glas...”, “Spomenuo je iz knjige bas sve ono §to do sada niko
nije...”, “Ma, ne guraj se Vaso...”, “Pusti me da prodem preko reda...
idem na teren...”. U meduvremenu, stigao je i magacioner Misko sa pa-
ketima knjiga, koje je brzo otvarao i po spisku delio kupcima. Jedan je
radnik kupio dve iste knjige, s komentarom: “Ovu drugu knjigu ¢u pok-
loniti mom Sogoru za rodendan, obradovace se...” Prva smena je odli¢no
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prihvatila knjigu. Kupili su je svi prisutni u menzi. Lepo je bilo videti
gomile potpisanih zakljucnica na stolu. Tada se u menzi zacu snazan glas:

- Gde si majstore! Izgleda da mi rasturi celu menzu. Svi idu iz menze
nose¢i po jednu knjigu — rece Sef Babi¢, pa dodade: — koliko je prodato?

- Tacno sto pedeset 1 jedan primerak knjiga, Babi¢u — reCe mu Misa,
pokazujuéi mu na ceo ris zaklju¢nica koje su stajale na stolu.

- Ma, nemoj da me zezas, CovecCe — reCe zbunjeni Milan Babic.

- Taéno, tacno. Cak je jedan tvoj monter kupio dve istovetne knjige.

- Istina! Jednu knjigu je kupio sebi, a drugu za rodendan svome So-
goru — dobaci mu magacioner Misko, kome su u jednom trenutku, od sil-
nog temperamenta — spale naocare i tresnule o pod. Sre¢om nisu se raz-
bile. Tada Sef menze “Elektrovojvodine”, Babi¢, rece Misi:

- Sada ti pristize u menzu jos oko sto zaposlenih. To je nasa administ-
racija, koju ¢e €initi uglavnom — dame.

- Hvala ti, stari, da bude sre¢no — reCe mu Misa i obrati se magacio-
neru Misku, koji se nesto muvao oko jedne zgodne kuvarice.

- Cuj. Idi odmah do mog auta i donesi preostale pakete, jer je ovde
ostalo samo cCetrdeset i devet primeraka, a pristize u menzu oko sto Zena.

Cim je Misa izustio re¢ “Zena”, magacioneru Misku su zacaklile oGi
kroz debelu dioptriju. I dok je on kretao ka obliznjem parkingu, menza je
ve¢ pocela da se puni novom smenom. Uglavnom, to su bile zene, lepo
doterane, nasminkane, elegantne, namirisane... Cim je cela menza bila
puna, Misa je zapoceo prezentaciju svoje knjige, ali bitno drugacije nego
u prvom nastupu pred muskarcima, $to je poprilicno iznenadilo i samog
Sefa poslovnice Milana, sluzbenicu Zuzu, magacionera Miska, 1 Sefa men-
ze “Elektrovojvodine”, druga Babica. Nastup Misin bilo je sli¢an kao i u
prethodnoj smeni, ali prezentacija nove knjige je bila bitno drugacija.
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Ovaj put on nije spominjao neke ozbiljne dogadaje iz politickog miljea
SFRIJ, ve¢ je viSe potencirao vizuelnu strukturu same knjige, pokazujuci
fotografije predsednikove supruge Jovanke Broz, slike nastale pod raznim
uglovima snimanja, kao i u raznim periodima njenog zivota. PaZnja
prisutnih u menzi, uglavnom predstavnica neznijeg pola, bila je stopos-
totna. Dogodilo se isto. Svi potencijalni kupci knjige, ovaj put to su bile
zene — krenule su masovno ka MiSinom stolu, da ispiSu svoje blanko
zakljucnice, iako ih je MiSa molio da ostanu za svojim stolovima, pa ¢e
im njegov magacioner Misko doneti svima zaklju¢nice. Ne. Verovatno iz
straha da ne izgube odli¢nu knjigu — Zene su pohrlile ka stolu, za svaki
slucaj. Posle nepunih desetak minuta, broj zakljuCnica se povecavao sa
pedeset, na sedamdeset pet, pa na devedeset i na konacan broj od sto, ko-
liko ih je 1 bilo u menzi drusStvene ishrane. Sve knjige su bile podeljene,
1 menza se pocela polako prazniti. I tada je glavni rukovodilac sektora
drustvenog standarda Milan Babi¢, priSao kod stola gde je bio Misa sa
svojim kolegama iz izdavacke kuce, pa rece:

- Neverovatno! Ubedi mi celu proizvodnju i administraciju da kupe
knjige od tog autora Engleza...

- Hajde, hajde, Babic¢u, nemoj da se cudi§ — reCe mu Misa. — Umesto
one kazne $to nisi smeo da se kladi§ sa mnom, idi, overi mi ove zakljuc-
nice, tamo gore u “kadrovskoj”.

Babi¢ se srda¢no nasmejao. Smejao se i dok je kretao tu, iza vrata
menze, nose¢i gomiu zakljucnica ka obliznjem liftu.

Posao je bio zavrien. Sef poslovnice “Mladost”, Milan Sikoparija,
srdacno je pruzio Misi ruku, pogladivsi svoje guste crne brkove, i zajedno
sa sluzbenicom Zuzom i magacionerom Mikom, napustiie menzu.

Posle isprac¢aja svojih kolega, MiSa se vratio i seo sam za svoj sto u
menzi. Ljubazna kuvarica mu je donela kafu i sok, sa lepim i krupnim
kolaCem na manjem tanjiru. MiSa joj se srdacno zahvali, 1 dok je poceo
piti kafu i konzumirati ukusni kola¢, njegovom stolu je priSao jedan
kulturni, naizgled fini ¢ovek ride krupnije brade. Predstavio se kao diplo-
mirani elektroinzenjer Srdan, jedan od rukovodilaca “Elektrovojvodine”.

- Dali je slobodno sesti za vas sto? — upita on.

- Samo izvolite — re¢e mu Misa, i namesti mu jednu slobodnu stolicu.

Tad covek s bradom rece:
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- Znate. Posmatrao sam vas$ nastup u na$oj menzi. Posmatrao sam pre-
cizno stil vaseg rada, u obe smene. Odusevili ste me. Primetio sam da ste
imali dva nastupa, i oba su bila razlic¢ita...?

- Da. U pravu ste — rece mu Misa.

- Sve sam pomno pratio — rece elektroinZzenjer sa ridom bradom, pa
nastavi. — Tada sam otiSao gore u svoju kancelariju, 1 razmis$ljao o vasim
nastupima, ovde. Ipak, Zeleo bih da mi neke stvari objasnite, u vezi sa raz-
likama na prezentaciji jedne iste knjige... prema muskarcima i Zenama?

Misa se nasmesi. Pogledao je ¢oveka ride brade, koji je zaista imao
neodoljivu zelju, da mu on, ovde, iz prve ruke, objasni jos neke stvari ili
neke od “trikova” dobrog marketinga i menadzmenta.

- Znate — zapoce Misa svoju malu pri¢u. — Mozda vam je sve pomalo i
¢udno. Usli ste u vasu menzu. Culi ste, neki ovek dosao da prodaje knji-
ge u vasoj firmi, a da ¢ak nije ni izloZio nista po stolovima, tu, uz ulazna
vrata vaseg restorana, gde obi¢no knjige izlazu mnogi...

- Da. Sve me to toliko ¢udi — rece elektroinzenjer sa ridom bradom.

Misa je ponudio ridobradog da ga pocasti sokom ili kafom, §to je on
odbio, zahvalivsi se i rekavsi da je ve¢ popio kafu gore, u kancelariji. Tad
Misa nastavi svoju malu pricu:

- Znate, niSta ovde ne treba da vas ¢udi. Vidite. Ako u menzi imate sto
pedeset muskaraca, njima prezentujete ubojitije stvari iz knjige. Naracija
mora biti odmerena, snazna, sa stavljanjem akcenta na neke teme o ko-
jima se nikada nije javno govorilo, ili vrlo malo, pod uslovom da to,
naravno ima u knjizi. Citati teme iz sadrZaja knjige je neproduktivno, jer
sadrZaj nije zakacio prave teme. Kao da se mnogi urednici boje da stave u
sadrzaju prave teme. Interesantno, pa te se teme nalaze u samoj knjizi, ali
u sadrzaju ne!? Konkretno, evo vidite — re¢e MiSa i na trenutak pokaza
ridobradom inZenjeru detalj iz sadrzaja, pa nastavi da objasnjava — Evo,
recimo, imate “sedmu ofanzivu”, a nemate pad Aleksandra Rankovica, o
¢emu imate u knjizi. Pa, onda imate izgradnju pruge Br¢ko —Banoviéi, a
nemate pad Dilasa, o kome takode ima dosta u knjizi. Urednici se boje da
stave imena politi¢kih disidenata koji su smenjeni. U redu. smenjeni su, i
ne ulazimo u to zbog ¢ega su smenjeni, ali dozvoljavam sebi, kao pro-
davcu ove knjige da kazem: “Evo, ovde u ovoj knjizi imate o tome i tome
da je taj i taj politiCar smenjen, i Cak osuden na dugu zatvorsku kaznu...”
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Elektroinzenjer s bradom je vrlo pazljivo pratio MisSinu pricu, pa rece:

- U pravu ste. Ocigledno je da urednici nisu smeli staviti neki bolji i
provokativniji sadrzaj, koji vi prezentujete iz knjige, bez imalo straha.

- Upravo to — reCe MiSa, pa nastavi. — Ja sam smatrao da na svome
poslu menadzera eksterijernog plasmana knjige — imam pravo da prene-
sem $ta moja knjiga (roba koju nudim) u sebi sadrzi. Nista viSe. Eto, to
sam uradio, ovde, u vasoj menzi, i svi su pozeleli 1 kupili knjigu.

- Puno ste mi objasnili — re¢e covek s ridom bradom, pa dodade:

- A kod kupaca zena? Kod njih, ocigledno, niste spominjali te sve
Skakljive istorijske teme, onakve koje ste prezentovali muskarcima?

- Tako je. Zene imaju drugaéiji psiholoski sklop. One su krhka i nezna
bic¢a. Njih odusevljavaju prijatni vizuelni efekti. Videli ste njihove reakci-
je kada sam im pokazivao iz knjige fotografije predsednikove supruge.
Kolika li je tek paznja Zena bila u menzi, onda kada sam im pokazivao
kakve je boje bila njena bunda, Sta ona nosi leti, kakav parfem koristi prva
dama drzave Jugoslavije, koje je boje veliki tepih u Belom dvoru, kakva
imena nose njene pudlice...

- Upravo tako — rece Covek sa ridom bradom, pa dodade. — Vecina
zena su skroz apoliticne. One koje su u politici, nekako su muskobanjaste
1 izgrubelih glasova, kao ona Milka Planinc i neke druge. Ipak, zeleo bih
da mi odgovorite jos$ na jedno pitanje. Primetio sam da ste na odredenim
mestima povisili boju glasa, a negde ga spustili... mislim u toku prezento-
vanja vase knjige. Da i je to bilo namenjeno musSkarcima ili Zenema?

- Da. Dobro ste to primetili. A, evo vam i za to odgovora: Ako hocete
da razbijete tu disonancu (nezainteresovanost sluSaoca), onda, kada mu
prezentujete odlicnu knjigu, koju ¢u ja uslovno nazvati “narativnom bom-
bom” — vi ga dovodite u svoje talasne Zice. A kada zelite apsolutnu domi-
naciju vaseg nastupa, koji se utapa u njegovu paznju — onda to Cinite tako
Sto prilikom c¢itanja necega jako vaznog, namerno smanjite boju glasa na
kratko. Tek tada kupac (slusalac) izoStrava svoja ¢ula u potpunosti.

- Interesantno. Vrlo interesantno — rec¢e ¢ovek s bradom, pa znatizeljno
upita MisSu:

- Kako se stice to vazno znanje, Sto vi kazete, “razbijanje disonance”?

- Vremenom — re¢e MiSa — Godinama rada, ali i posmatranjem reakcija
mnogobrojnih kupaca. Morate posmatrati reakciju samo jednog kupca,
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zatim njih stotinu i kona¢no reakciju njih hiljadu i viSe, u nekoj menzi.

- Pa, to je, mladi¢u, prava nauka, Cista psihologija i vrhunska andrago-
gija —reCe Covek s bradom.

- Naravno. Kako drugacdije da privolite kupca da kupi knjigu. Zar mu
treba uperiti cev pistolja u glavu i reci: “Potpisi 1 kupi knjigu”?

- Naravno, za ime Boga, to ne — re¢e ¢ovek s ridom bradom, obrisavsi
svojom maramicom znoj sa ¢ela, pa dodade. — Shvatio sam, mladi¢u. Od
vas sam nauio puno toga. Zao mi je §to vie nisam mlad, jer bih vas
zamolio da me naucite tom vasem zanatu, pa bih i ja krenuo u te zanim-
ljive pustolovine...

- Samo da vam kaZem da to nije sve — rece mu MiSa. — U naSem poslu
mora biti i poneka dobra dosetka.

- Dosetka?!

- Naravno. Na primer, neka zena razmislja da kupi knjigu, a vi kao
prodavac joj kazete: “Nemojte, gospodo, da kupite ovako lepu knjigu, jer
¢e vam je mozda vas besni muz iscepati”...

- 1, Sta se dogada? — upita Misu elektroinzenjer ride brade.

- Sta se dogada? Pa, dogodi se ono $to se kod veéine Zena i dogodi.
Javlja se otpor na samu pomisao na neku dominaciju ili vlastohlepnost
njenoga muZza. Dosetka je izazvala reakciju da mu se suprotstavi, makar i
na ovaj civilizovan nacin re¢ima: “E, ba$ ¢u da kupim knjigu, pa neka
onaj moj puca od besa”...

- Jasno mi je, mladi¢u — reCe ridobradi, 1 dok se polako dizao od stola,
dodade. — Puno sam naucio od vas. Slede¢i put kada navratite u moju
firmu, molim vas, potrazite me na Sestom spratu, samo potrazite diplo-
miranog elektroinzenjera Srdana. Dodite kod nas kao dragi gost, molim
vas, bi¢e mi Cast.

Misa se srdacno pozdravi sa ovim finim i otmenim covekom. Polako je
nastavio da pije svoj sok. Bio je opusten i smiren. Jo§ neko vreme je
uzivao u toj mirno¢i, gledajuéi kroz velika prozorska stakla menze, bujne
grane platana na kojima su zivo skakutali brojni kosovi. Ali, njegovu opu-
Stenost prekide jedna ruka koja ga je kucnula po ramenu. Okrenuo se. Bio
je to rukovodilac druStvenog standarda, Milan Babi¢, koji se vratio iz
“kadrovske” donoseci Misi sve overene zakljuc¢nice.

- Covede, odusevio si me! Odusevio sii sve moje iz firme. Zene iz
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administracije su skroz odlepile. Ima ih gore nekoliko, koje bi htele da te
“bezecuju”. Sta da im prenesem? — re¢e nasmejani Babié.

Na ove neocekivane 1 prijatne Babic¢eve novosti, Misa se sad malko
iznenadio, pa mu rece:

- Prenesi svim tim lepim damama da su divni kupci, a onima koje me
malko viSe pozdravljaju, uputi posebne pozdrave.

- Vazi. Kad budes$ imao neke relacije preko Maradika, pa gore prema
Vencu, svrati u nas hotel “Elektrovojvodina”, ja ¢u biti gore — ree mu
srdacno Babi¢, pa dodade. — Bi¢e tamo i naseg lepog Zenskog sveta...

- Kako da ne. Svrati¢u ja kod tebe, Babicu, u taj tvoj hotel, a imam i
jednog mog drugara u vaSem komsiluku, recepcionara Stevicu Irizanina,
tu u onom malom Svalerskom motelu “Vojvodina” na IriSkom Vencu.

Ve¢ se uveliko blizilo podne. Misa je uzeo svoju akten-taSnu sa ove-
renim zakljucnicama, pa krenuo ka svome plavom “pezou 304”, koji je
bio tu, nekako Zivnuo i podigao svoje amortizere, jer su sve knjige iz
njega bile prodate. Misa je seo za upravlja¢ svoga automobila i pustio pri-
jatnu muziku na radio-aparatu u kolima. Tada je od ,,Elektrovojvodine*
krenuo Bulevarom oslobodenja ka centru grada. Parkirao je kola kod bio-
skopa ,,Arena®. Imao je Zelju da svrati u svoj omiljeni restoran “Zagreb”,
koji se nalazio uz Katolicku portu. U tom restoranu svoje mladosti, po-
zeleo je samog sebe da pocasti za veoma upesno menadzersko jutro. I,
dok je peske koracao na Trgu slobode, prolazio je pored nekoliko klupa
na kojima su sedeli mladi zaljubljeni parovi, zagrljeni. Odjednom, pri-
metio je da se u njegovom pravcu kotrlja velika Sarena lopta. Uzeo je
loptu u ruke. Za loptom je dosSetala jedna malena devojcica sa kikicama,
koja je imala bele soknice, rasirila je rucice i povikala:

- Ciko, to je moja jopta.

Misa joj je pruzio veliku loptu, pomazivsi je po kosici zla¢ane boje. A
ljupka devojcica rece:

- Ciko, moja je jopta, i moji su jepi gojubovi, a imam i mamu na kjupi.

Misa je bacio pogled prema zelenoj klupi, primetivSi na njoj mladu i
lepu Zzenu duge kose, koja mu je diskretno mahnula. Tada se on malko
osmehnu 1 produzi preko trga, kroz nekoliko gradskih golubova, koji su
bili pomesSani sa malim devoj¢icama i de€acima. USao je u restoran...
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FITZROY
MACLEAN

A PICTORIAL BIOGRA

Autor knjige, brigadni engleski general ser Ficroj Meklin (1911-1996)
(Izdavac na engleski i srpskohrvatski jezik IP ,,Vuk Karadzi¢*, Beograd, 1980)
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KAD RADNIK LJUBISA “BRANI POREDAK”

Plan “Sedmokraka zvezda” izuzetno dobro je poceo u glavnom gradu
AP Vojvodine Novom Sadu. I sutra$nji dan, MiSa je hteo posvetiti nekoj
vecoj novosadskoj firmi. Setio se poznate fabrike namestaja “Nina”, u ind-
ustrijskoj zoni. Poznavao je, MiSa, njenog generalnog direktora Belic¢a, sa
kojim je imao izvanredne poslovne kontakte, kada je knjiga u pitanju.

Toga dana, na molbu svoga mladeg rodaka Bore, koji se tek vratio iz
vojske, poveo je i njega sa sobom, da malko posmatra $ta je to knjizarski
menadzment, i da zaradi sebi momacki dzeparac. Jutro je bilo idealno za
voznju, zbog nocasnje kise koja je, kratko, ali doduse koliko toliko romi-
njala, pa je osveZila septembarske, joS uvek tople miholjske no¢i.

Dolazak u ugledno preduzece “Nina” i ulazak u kancelariju direktora
Belic¢a, bio je vrlo prijatan i topao.

- Dobar dan, gde si, Beli¢u — re¢e mu Misa, pruzivsi mu ruku i pred-
stavivs§i svoga mladeg rodaka.

- Zdravo, momci. A gde si ti, MiSo, ovih meseci? — upita direktor Beli¢
1 ponudi im dve stolice.

- Zna$, malo sam obilazio neke neistrazene terene, staze i bogaze sa
knjigama — rec¢e MiSa, pa dodade. — Dobro mi izgledas, Belicu.

- Hajde, ne preteruj, Miso. Kad vi veliki trgovci po¢nete laskati. ..

- Nije laskanje, prijatelju. Ti, sa svojih pedeset i pet izgleda$ odli¢no,
bar za deset godina mlade. To je moje uverenje, Beli¢u. Izmedu laskanja i
uverenja je velika razlika, jer je ovo drugo uvek iskrenije od prvog.

- Dobro. Slazem se s tobom. Evo, drzim se sportski. Zezam se malo, a
1 lepe Zene su tome doprinele.

- Tvoja Zena ili neke druge? — upita ga Misa.

- Hajde, hajde, nemoj me vu¢i za jezik. Znas$ ti dobro odgovor — rece
direktor Beli¢, pa ponudi “viskijem” svoja dva gosta.

Misa je odbio “viski”, ali ga je prihvatio njegov mladi rodak Bora.
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- Kazi, §ta te muci, veliki majstore prodaje knjige? — odmah upita Beli¢.

- Nista. Radim s jednom dobrom knjigom od autora Ficroja Meklina.
Znas, knjiga je o predsedniku Titu, ali je drugacija od ostalih knjiga.
Njen, autor je Skot, bivsi mladi Ceréilov br1gadn1 general i voda engleske
vojne misije kod Tita (1943), 1 knjigom je “Cacnuo” u osinje gnezdo.

- Da. Cuo sam i ja za tu knjigu, od mojih prijatelja iz “Elektrovojvo-
dine”. Da mozda ti nisi bio tamo juce?

- Jesam. Mogu ti re¢i da je bilo veoma dobro. Skoro svi su kupilu od
mene tu knjigu — re¢e MiSa, pa ga upita: — Treba mi ulazak u “Ninu”!

- Moze. Eno ti i menza i stolovi, pa ozezi. Imam negde oko osamsto
zaposlenih radnika, pre podne — re¢e mu direktor Beli¢.

Misa je pogledao na svoj ru¢ni ¢asovnik, beSe tacno sedam i trideset.
Dakle, jo§ oko pola sata do pocetka dorucka. Tada su hitno krenuli do
kola i prosli kroz kapiju, tik uz menzu. Ovaj put su poneli sa sobom oko
Cetiristo primeraka knjiga, pa je njegov mladi rodak Boro odmah poceo
istovarati knjige kod jednog stola u velikoj menzi. Kada je sve od knjiga
bilo uneseno, Misa je seo za sto da popije sok. I, dok je pijuckao svoj sok,
primetio je da u menzi postoji vlastito interno ozvucenje sa mirkofonom.
Ustao je 1 pogledao ozvucenje. Kao bivsi gitarista iz dva rok benda, dobro
je prepoznao pojacalo plave boje “Hi-Fi” (Haj-Faj) od 140 vati. Upitao je
Sefa menze da li sme da ga koristi, $to je Sef menze, sa malim cudenjem
odmah dozvolio i ukljucio da bi ga isprobali kako funkcioniSe. Sve je bilo
u redu. Tada Sef menze rece Misi, tiho na uvo:

Znate, bice vrlo zanimljivo, a ba$ i mene zanima. Od kada postoji ova
menza niko nije prodavao knjige uz pomoc¢ mikrofona.

Tacno u osam 1 trideset ¢asova radnici “Nine” su poceli da pristizu na
svoj dorucak, koji se puSio u vidu ukusnog duveca u velikim sjajnim
kazanima. Za petnaestak minuta cela menza je bila ispunjena, svi su seli
na svoje odredene stolice, jer je svako znao svoje mesto. Bili su tu radnici
rucne stolarije, montaze, tapetarije, lakirnice, masSinske stolarije, trans-
porta 1 zaposleni iz brojne administracije fabrike. Tu je bilo otprilike oko
osamsto zaposlenih osoba oba pola.

Misa je uzeo mikrofon sa razglasnog stola, ukljucio pojacalo i poceo
sa predstavljanjem svoje knjige u etar. Radio je to, po obicaju, vrlo pre-
cizno, razbijajuci disonancu, ¢ak i1 kod nekih, od masina polugluvih ljudi.
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Posle promocije svi su pozeleli da kupe knjigu. MiSin mladi rodak Bora
podelio je zaklju¢nice po stolovima. Stvorila se prava gungula. Svi su
hteli da budu kupci najnovije knjige. Prvih Cetiristo kupaca je odmah
dobilo svoje knjige, a upisalo se tacno osamsto. Misa im je opet, putem
razglasa saopSstio da Ce ostali svoje knjige dobiti oko Cetrnaest casova, po
zavrSetku njihovog radnog vremena.

Glavni posao je bio zavrSen. Nije bilo ni najsitnijih ekscesa, koji se
obi¢no pojave tamo gde cirkuliSe puno ljudi. Ovde je sve bilo u redu.
Tada je MiSa sa mladim rodakom Borom krenuo do svog automobila da
uzme jednu zahvalnicu, namenjenu fabrici namestaja “Nina” na uspes$noj
saradnji. Odjednom, kroz kolski ulaz pored portirnice prozvizdao je plavi
policijski zatvoreni kombi takozvana “marica”, zaustavivsi se uz MiSin
plavi “pezo 304”. Za nepun minut sa rotacijom je pristigao i ,,stojadin®. Iz
oba vozila je tad iskocilo nekoliko do zuba naoruzanih policajaca u uni-
formama, sa kojima je bio i jedan inspektor u civilu, a predvodio ih je
brkati policijski kapetan. Tada su svi policajci opkolili MiSin automobil sa
recima:

- Samo mirno, mladi¢i... Ne dirajte nista...Otvorite gepek...Dajte ka-
sete sa govorima Dilasa 1 Rankovica...

Sve ovo je Misi bilo vrlo komi¢no. Nasmejao se i vrlo staloZzeno rekao
policajcima:

- Drugovi. Taman je ostalo jo§ Sest primeraka knjiga u gepeku za vas.
MoZemo da vam prodamo na kredit, a moze i na ¢ekove.

Brkati kapetan sa zvezdicama na svojim paletama, bio je ledeno ozbi-
ljan rekavsi:

- Mladic¢u. Nije mesto Sali. Gde su kasete Dilasa i Rankovi¢a i nekog
engleskog Spijuna Meklina?

MisSa se opet nasmejao, rekavsi:

Ja nemam nikakve kasete sem ovakvih knjiga, Sto je kupilo jutros u
menzi preduzeéa oko osamsto ljudi. Vi nas upravo bespotrebno zadrza-
vate, jer je vec trebalo da idemo do magacina, da bismo urucili dug od Ce-
tiristo primeraka knjiga koje su potpisane u prvoj smeni — re¢e mu MiSa
smirenim tonom. I dok su naoruzani policajci kontrolisali sadrzaj gepeka
njegovog automobila, uverivsi se da su u prtljazniku samo knjige o Titu
od autora Ficroja Meklina, brkati kapetan policije glasovito povika:
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- Sta je sad ovo!? Ko nas dezinformise? Portir!!! Ma, gde je taj portir!?

Na te reci, iz portirnice dotréa mali mrSavi coveculjak, kome je futro-
la sa “zastavinim” pisStoljem 7,65 mm i debelim opasacem, zanosila krhko
1 bolesljivo telo.

- Evo, tu sam, druze, kapetane — obrati se skoro u vojnickom stilu mr-
Suljavi portir fabrike “Nina”.

- Je li — upita ga brkati kapetan policije, — ko je prijavio sa te portir-
nice, ove mladiée, Sto su prodavali knjige o Titu?

Portir se tresao kao tanki vrbov prut na dunavskoj kosavi, pa promuca:

- Oooovaj...Ljuljuuubo... je...prijavio...

- Ko!

- Ljuuubo — nekako sro¢i mrsavi portir, dok je uvijao svoje prste.

- Ko je Ljubo? Zovi direktora! — re¢e mu brkati policijski kapetan.

Vrlo brzo, stigao je i direktor preduzeca, Beli¢, sa jednim starijim rad-
nikom, na kome je bio, od tutkala umazani radnicki teget mantil.

- Jesi li ti taj slavni Ljubo? — upita brkati kapetan dovedenog radnika,
koji se sav uvukao u svoj izguzvani i umazani mantil, iz koga je, tek po-
malo, izvirivala ¢elava glava.

- Ja sam Ljubo. Bio sam clan partije, pa su me izbacili.

- Dobro, dobro. Pusti sad partiju! — viknu glasovito brkati policijski
kapetan. — Nego, hajde ti nama pevaj: Sta si ti prijavio s ove portirnice,
policijskoj stanici na Detelinari?

Radnik u radni¢kom izguzvanom i umazanom teget mantilu, po imenu
Ljubo, poce da srice reci:

- Ja Cuo... tu... u menzi... oni... ovaj... ovde (pokazujuci na Misu) na
onaj razglas iz menze... ¢ulo se i u pogonu...

- Sta se ¢ulo?! Govori, bre! Ko da si progutao cveklu od dve kile — ve¢
vidno nervozni, povikase na njega i ostali policajci.

- On... reko... bilas smenjen... Rankovi¢... Neki Englez Meklin...
Mora da je to neka zavera protivu nase drzave... Taj Englez — rece Ljubo.

- Dobro, dobro. A jesi li ti jo§ neSto drugo cuo, jesi li neSto sumnjivo
ugledao ili procitao? — upita ga brkati kapetan.

- Ja sam slabo nacitan, druze. Ja samo prijavljujem zaveru protivu
bratstva i jedinstva — rece radnik u umazanom radnom mantilu.

- Dobro. Bezi mi s o¢iju i idi u pogon! — grmnu na njega brkati policij-
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ski kapetan, koji je bio poprili€no iznerviran, pa upita direktora Belica:

- Je li, Beli¢u! Kakav je ovaj $to je prijavio ove Cestite momke?

- Kakav je? Bundzija, alkoholicar, krade eksere i alat iz fabrike...

- Jasno je. Kre¢emo! U redu je, momci — obrati se brkati kapetan poli-
cije Misi 1 njegovom mladem rodaku, pa dodade — Samo vi radite tako
kako radite. Narodu treba Sto viSe dobrih knjiga...

Misa je zatvorio prtljaznik svog automobila, pa se obrati policijskom
kapetanu:

- Kako je moguce da vi tako nasednete na ove budalastine jedne pi-
jandure iz firme ,,Nina“?

- Ne bismo mi naseli — rece brkati kapetan — ve¢ nas ionako muce neka
druga velika sranja, dole, ono na Kosmetu, pa nam sad treba joS§ jedno
sranje vise, ovde, u mirnoj Vojvodini.

- U redu. Slazem se sa vama — reCe MiSa, — ali mi prodajemo knjige,
pa vas molimo, da vi nama date neku potvrdicu da mi ne bismo, opet, u
nekoj drugoj firmi imali ovakve neprijatnosti, i da, opet, ne bi neka bu-
dala Sto se brine “za zastitu poretka” — prijavila “Spijune”.

Na ove Misine reci, kapetan policije se kiselo nasmejao. Smejali su se i
ostali policajci sa inspektorom u civilu. Tad policijski kapetan stalozeno 1
ljubazno rece Misi:

- Ne. Ne mogu vam ja dati potvrdu. Sta sam ja? Obiéni policijski sta-
reSina. Ako ve¢ insistirate, posetite, ako hocete, moga nacelnika Iliju Me-
dic¢a. Radi u stanici milicije “Detelinara”, pa ako on moze...

Utom je policijska patrola kompletna usla u svoju “maricu” i plavog
»Stojadina® 1 Zurno napustila fabricki krug. Tad direktor Beli¢ re¢e Misi:

- Ljudino! Zajebi brigu. Hajdemo mi da overimo sve te tvoje zakljuc-
nice Sto te hlebom hrane. A onog Ljubisu kada dohvatim...

Misa je prihvatio Beli¢ev poziv, pa je tad zajedno s njim i sa svojim
mladim rodakom Borom, krenuo ka kadrovskoj sluzbi preduzeca. I dok je
lepuskasta sekretarica Cica overavala pravo malo brdo od zaklju¢nica, tu
u kancelariji direktora Beli¢a bilo je prijatno. Misa nije Cak bio nimalo
nervozan, sem $to mu je prethodna situacija jo§ bila smesna i nestvarna,
pa rece direktoru Belicu:

- Mozda ¢u ti ja, moj Beli¢u, joS na terenu sretati jo§ ovakvih koji rev-
nosno “brane ustavni poredak” od mene i jedne “opasne” knjige?
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- Jebi ga! — reCe direktor Beli¢. — Eto, prvi si ,,probio led* u ovoj drza-
vi pocevsi da javno, pred masom ljudi — prica$ o sadrzaju iz “opasnih”
knjiga, pa ¢e$ najverovatnije jednom o tome napisati svoj roman ili knjigu
anegdota o tim zanimljivim deSavanjima.

- Ta ideja ti uopste nije losa. Ja bih ve¢ danas mogao poceti da piSem
svoje delo pod nazivom “Kako prodati knjigu” — rece mu Misa.

- Normalno. Ko bi mogao ako ti nec¢es? Dovoljno si kompetentan u toj
oblasti, jer radi$ vrhunski menadzment knjige — rece direktor Beli¢.

- Nego, zna$ Sta Beli¢u. Idem ti ja iz ovih stopa pravo kod tog nacel-
nika Medi¢a, da on meni lepo napiSe neku ¢agu, bar za teritoriju Novog
Sada, da ja mogu na miru i bez komplikacija prezentovati pred kupcima
tematiku, koja se nalai u knjizi — re¢e mu Misa.

- Ta ideja ti nije loSa, samo pozuri, jer znas$ da si ostao u obevezi is-
porucenja jos onih Cetiristo primeraka knjiga od Ficroja Meklina, za ove
moje radnike iz prepodnevne smene.

- Znam za to, budi bez brige — re¢e mu Misa.

Zatim su svi nazdravili iz ¢aSu piva, dok je ljubazna sekretarica Cica
postavila na sto svih osamsto overenih zakljucnica, i lagano se, izazovno
njisuci kukovima, vratila na svoju stolicu. Misa je sve zakljucnice stavio u
jednu veliku kesu i dao znak svom mladem rodaku da polako krenu.

- Sta je rodage? — re¢e mu Misa. — Nesto si se uéutao. Mora da ti je
ovo bio prvi “susret” sa milicijom i1 “maricom”?

Zatim su iza$li iz dvoriSta “Nine” 1 automobilom se uputili ka stanici
milicije “Detelinara”. Na prijavnici milicijske stanice, MiSa je dao svoju
li¢nu kartu 1 upitao krupnog policajca:

- Moram li prilikom ulaska skinuti svoju futrolu i pistolj “beretu”?

- Ne morate. Sve znamo ovama. Moj nacelnik vas jako postuje.

Na ove reci policajca na prijavnici, MiSa se veoma prijatno iznenadio,
pogotovu Sto mu je dozvoljeno da ude naoruzan kod nacelnika. Kad je
usao u kancelariju, zatekao je oko desetak policajaca i inspektora u civilu,
koji su sedeli 1 neSto komentarisali. Tada se od glavnog stola podigao
crnomanjast covek sa malim br¢i¢ima koji se Misi predstavio sa “ja sam
nacelnik ove ustanove, major Ilija Medi¢”, koji je srdacno pruzio ruku
Misi i ¢ak se zagrlio s njim. Zatim ga je ponudio da sedne i zapoceli su
razgovor u vezi sa jutro$njim nemilim dogadajem. Tad nacelnik Ilija rece:
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- Eto, MiSo. Mi smo proverili sve o tebi. Znamo da si dobar mladi¢ i
viSestruki Sampion Jugoslavije na plasmanu knjige. Znamo da imas i doz-
volu za noSenje oruzja... A, Sto se ti¢e knjige koju si prodavao jutros u
“Nini”, ja ve¢ imam tu knjigu, evo je gore — rece nacelnik Ilijja i izvadi iz
svoje police knjigu Ficroja Meklina — “Tito”. MiSa je bio prijatno izne-
naden velikom ljubaznos¢u nacelnika Ilije. Bio je to smiren i dobro¢udan
covek, koji mu se po karakteru odmah dopao. Tad ga MiSa upita:

- BasS me raduje S§to i vi imate knjigu, a otkud vam?

- Dobio sam je od jednog mog prijatelja iz Drzavne bezbednosti iz Be-
ograda. Ovo je zaista sjajna knjiga — rece nacelnik Ilija.

- Bas me raduje kada i vi cenite tu knjigu, koju ja odlicno prodajem, ali
vi verovatno pretpostavljate zbog ¢ega sam ja svratio do vas u ovu vasu
stanicu milicije — reCe mu Misa.

- Znam. Verovatno hoces od mene nekakav papir za slobodniju budu-
¢u prodaju te knjige — odgovori mu on.

- Bas tako — rece mu Misa.

Na ove reci, nacelnik Ilija uze pomenutu knjigu. Okretao je listove i
dosao do impresuma knjige, pa rece Misi:

- Znas§, mladi¢u. Evo, ovde u ovoj knjizi je najkompetentnija osoba sa
vrha nase zemlje, a u vezi sa ovom knjigom. Evo, lepo pise: “Recenzent
Milo$ Mini¢”. Pa, ne mogu ja biti iznad ministra Mini¢a. Ko sam ja? Obi-
¢an nacelnik jednog odeljenja milicije u Novom Sadu.

- Dobro, nacelnice. A ko moze da mi da ¢agu? — upita ga Misa.

- To, zaista ne bih znao re¢i, ali ako ve¢ insistira$ na tome, idi do naSeg
druga Zivka. ..

- Ko je taj Zivko?

- To ti je glavni ¢ovek partije Novoga Sada, odnosno sekretar Grad-
skog komiteta u Vase Staji¢a ulici.

Misa se srdacno pozdravi sa ljubaznim nacelnikom Medi¢em, uzevsi
svoju licnu kartu sa prijavnice, krenuo je ka svome automobilu, u kome
ga je ¢ekao mladi rodak Boro, koji je strpljivo ¢itao novine.

- Izvini zbog ovog ¢ekanja, rodace — reCe mu Misa, dok je pokretao
svoj plavi “pezo 304”. Tada je krenuo Bulevarom pa ka poznatoj ulici
“novosadskih budzovana”. Negde pri kraju ulice Vase Staji¢a, u blizini
ambulante JZ i Galerije Matice srpske, tu beSe smesten i Gradski komitet.
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Drug Zivko, jedan prosedi fini ovek, bio je prema Misi vrlo ljubazan, ali
mu je ipak dao savet da ode do IzvrSnog veéa, i tamo potrazi zvani¢nog
ministra informisanja AP Vojvodine, magistra knjizevnosti Radomana Per-
kovic¢a. Pri pomenu imena ministra Perkovi¢a, MiSa je bio zadovoljan.
Radoman je bio dobar MiSin poznanik i1 kupac knjiga. Jos kao bivsi sek-
retar komiteta u Vrbasu, on je redovno kupovao od Mise dobre knjige.
Radoman je znao pricati sa MiSom 1 o lovu, jer je i sam bio strastveni
lovac. Magistar Radoman Perkovi¢ je bio i vrlo cenjena licnost u Vrbasu,
1 nekadasnji profesor knjizevnosti u tamosnjoj vrbaskoj gimnaziji.

Misa je stigao automobilom pred poznatu belu zgradu Izvr$nog veca
Vojvodine, takozvanu “Banovinu”. Predstavio se portiru i pruzaju¢i mu
svoju licnu kartu rekao:

- Zeleo bih do ministra Radomana Perkoviéa, ako moze?

Mladi¢ na portirnici je okrenuo telefonski broj i sa druge strane Zice
dobio odobrenje da se dozvoljava poseta ministru Perkovicu. Misa je kre-
nuo stepenicama po kojima su bile ukrasne staze. Stigao je do kabineta
druga Radomana i otvorio tapacirana vrata. Od svog stola je ustao njegov
poznanik jo§ iz Vrbasa, licno ministar informisanja Radoman Perkovi¢.

- O, de si, ljudino 1 najbolji prodavce knjiga ove naSe zemlje! — rece
ministar Radoman i srda¢no zagrli Misu.

- Zdravo, RasSo, kuco stara! — reCe mu MiSa i obradova se susretu.

- Sjedi, junade. Pa, de si mi ti? Ide$ li u lov? Sta mi rade oni moji,
tamo u Vrbasu? Vidas$ li mi tamo druga Vladu iz SIZ-a za zdravstvo?

- Idem, idem u lov, RasSo, a obilazim ti i Vrbas i to pocesto sa mojim
knjigama. Svi te pozdravljaju... i Vlado te je pozdravio — rece mu Misa.

- Hvala ti, de ¢uo i de ne ¢uo — re¢e mu Radoman, pa upita: — A, Sta te
muci, moj Miso?

- Nista neresivo. Neke sitnice. Pa sam doSao kod tebe da mi da§ makar
neki savet. Zna$, prodajem ovu knjigu — reCe Misa, pruzaju¢i mu knjigu
Ficroja Meklina: ,, Tito*.

- Odli¢na knjiga! Imam je i ja. Eno mi je gore na polici. Danas mi je
donijeli neki Beogradani iz ministarstva $to su mi bili sluzbeno...

- E, posto 1 sam kazes da je knjiga dobra, onda ¢es ti lepo meni, na jed-
no papirce napisati nekakvo odobrenje sa onim tvojim velikim sluzbenim
pec€atom, zna$, onaj pe€at sa svim jezicima narodnosti — rece mu Misa.
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- Sta da ti napigem? — zbunio se ministar i magistar Radoman Perkovi¢.

- Sta god hoces. Pisi da je knjiga dobra, da je recenzent ministar Milo§
Mini¢, da moze da se slobodno prodaje, a da ne hapse prodavce te knjige.

- Ko hapsi prodavce? — upita zacudeno 1 znatizeljno ministar Perkovic.

- Milicija! Nasa, jugoslovenska, drzavna...

- Miso, da li se ti Sali§ sa mnom? — upita ga Radoman.

- Ne. Ja se zaista ne Salim. Doduse, nisam bio uhapsen zbog prodaje te
knjige, ali je jutros bilo ¢upavo. Neka budala prijavila sa portirnice da je
knjiga prilog zaveri Dilasa, Rankovic¢a i autora Meklina — re¢e mu Misa,
pa dodade — sreCom bejase neki pametan kapetan policije...

- To mi je zaista smijeSno — reCe Radoman, pa nastavi — Rankovi¢ Zivi
mirno, a Pido je davno digao ruke... A sam autor knjige, taj engleski
gospodin 1 brigadni general ser Ficroj Meklin je odlican pisac, koji danas
piSe interesantne stvari iz nase minule istorije. Rezultat toga je i ova nje-
gova knjiga, koja je objavljena nedavno.

- Znaci, sve $to u njoj pise, ja imam pravo da kazem svojim kupcima, a
da nemam na terenu problema sa milicijom i sudovima?

-Slobodno i dostojanstveno. I ne boj se ¢lana 320 — re¢e Radoman.

- Sta je taj ¢lan 320 — upita ga Misa.

- To je ono...vredanje nekakvih patriotskih osje¢anja gradana. Kod tog
¢lana sudija za prekrsaje tu presuduje odmah imperativno, to znaci da se
nema pravo neke zalbe, nego po kratkom postupku dva mjeseca ¢uza.

- Znaci, ja necu povrediti ¢lan 320 prodajom ove knjige i prezenti-
ranjem njenog sadrZaja, Cak i ako je sadrzaj Zestok i intrigantan.

- Ni govora. Slobodno moze$ prodavati tu knjigu. A ako nekome ne
bude po volji ono §to ti kazes, neka tuzi ministra i recenzenta Minica...

Uz ove ohrabrujuce re¢i ministra Radomana Perkovi¢a, Misa je bio za-
dovoljan. Srdac¢no se pozdravio sa njim i siSao do portirnice, gde ga je veé
¢ekao njegov mladi rodak Boro, kome se MiSa obrati re¢ima:

- Hajdemo, roc¢ko, autom do moga sela, da uzmemo i da uruc¢imo one
knjige u industriju namestaja ,,Nina®, pa da te vodim u hotel “Park” na
jedan dupli omlet i veliku kriglu piva.

Na ove MiSine reci, mladani rodak Boro dodade:

- Ne spominji mi omlet. Ve¢ mi ide Corba na usta. Kako li pamtis...
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LEGE ARTIS (PO PRAVILU UMECA)

Posle srda¢nog susreta sa ¢elnim ¢ovekom pokrajinskog informisanja,
Misa je dobio nove impulse energije da jo§ ZeS¢e krene u osvajanje novog
knjizarskog trzista. lako je Zeleo krenuti ka ostalim ve¢im vojvodanskim
gradovima, zbog uspeSnog ostvarenja svog poslovnog plana pod nazivom
“sedmokraka zvezda”, veliki grad Novi Sad se pokazao u svoj svojoj zedi
kupaca za najnovijom i zanimljivom knjigom.

Prethodni nemili dogadaj sa radnikom “Nine”, (koji je “branio socija-
listi¢ki poredak od opasne knjige”), bilo je vazno iskustvo, ali ne i trau-
maticno, kakvih ¢e na MiSinom putu biti jo$. On je shvatio, uzevsi u obzir
1 sva prethodna iskustva, u kontaktu sa svojim kupcima knjiga — da su
ljubitelji knjiga, ipak, ljudi sa razli¢itim psiholoskim osobinama li¢nosti,
te se prema njima mora pronaci adekvatan pristup za dobru komunikaciju,
koja ¢e doneti benefite i kupcu i menadzeru.

Na prostranom eksterijernom trZiStu plasmana knjige, za menadZera je
neminovno u susretu s kupcima doziveti reakcije “toplo — hladno”. U ko-
ntaktima koje je MiSa ostvario sa stotine hiljada kupaca, koji su od njega
kupovali knjige — nasla se i1 jedna kategorija kupaca, koji su se i Misi
“izmigoljili” kao klizave jegulje kroz ruke, te nisu postali njegovi kupci.
Kad sretnete dvesto strpljivih kupaca, a pet nestrpljivih, tada kao iskusan
menadzer knjige, gledate da se okrenete prvoj kategoriji. Ako imate viSe
stabilnih kupaca, a manji broj onih sumnjicavih, vi, kao menadzer knjige
koncentrisete svoje delovanje opet ka prvoj kategoriji. Ako biste na prim-
er oznacili neke kupce sa osobinama li¢nosti: sujetan, oStar, nadmen ili
recimo nepismen — tada je menadzeru eksterijernog plasmana knjige sas-
vim jasno da mu ova kategorija kupaca oduzima veliki deo energije u
odnosu na kupce koji poseduju osobine: skroman, blag, radoznao, vedar,
poverljiv, spokojan, ljubazan, istrajan i pismen. Sta u¢initi u slu¢aju nepo-
desnih kupaca iz prve grupe? Interesantno je ista¢i da, ako Cak osetite
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intuicijom na primer u jednoj kancelariji, nekog od osoba iz one prve na-
brojane grupe, bez obzira §to prema takvima vi pokuSate da zauzmete in-
dolentan stav — to bude badava, jer se oni sami namecu svojim otrovnim
upadicama, i to bas u momentu kada vi delujete svojom naracijom na po-
tencijalne kupce iz druge kategorije.

Recimo, vi prodajete neku knjigu u jednoj kancelariji, gde je prisutno
deset ljudi. Od tih deset ljudi, devetoro je vaSih potencijalnih kupaca, koji
po svom psiholoskom profilu pripadaju onoj drugoj, boljoj i podesnijoj
kategoriji. Ali, ostao je u kancelariji jedan, koji ne pripada drugoj, vec
onoj prvoj kategoriji (sujetan, oStrar, nadmen, kvaran) za teSku komuni-
kaciju. Sta ¢e vam se tada desiti. Desi¢e se da ée ée vam taj ,,nekupac™
oduzeti veliki deo energije dobacujuéi ili gundajuéi ono svoje: “...ne¢u da
kupim”, “zaradujete pare na tudoj muci”, “zaradujete pare na knjizi po-
kojnog predsednika”, “koliki vam je procenat”, “kolika vam je plata”, “ne
mogu od vas na miru da ¢itam svoje novine” itd., itd. Tu se tesko Sta
moze uraditi. Ostaju vam dve alternative. Da vas neko od vasih podesnijih
kupaca iz druge kategorije — zastiti od tog kupca, ili da se maksimalno
potrudite da jos viSe pojacate svoju koncentraciju na one kupce koji jesu
zaista kupci. Bi¢e veoma teSko. To vam je kao kad slusate neki bend, gde
bubanj tu¢e nenormalno jako, a da se vi pritom koncentriSete na gitare ili
“sintisajzer”. To moze vremenom da se uvezba, ali vam je potrebno puno
rada na eksterijernom plasmanu knjige, i da uvek iznova preispitujete
svaki svoj radni dan koji ste proveli u kontaktu sa kupcima raznih kate-
gorija licnosti.

To je Misa ve¢ iskusio, jo§ u fazama prodaje knjiga po mnogobrojnim
kancelarijama. Stoga ga nije posebno poljuljao tragikomican dogadaj iz
novosadske fabrike “Nina”, gde je jedan radnik, koji je upravo i pripadao
jednoj od onih negativnih kategorija, revnosno pokuSavajuci da “odbrani
socijalisticki poredak” od “opasne” knjige, ali je on to pokuSao da uradi
na jedan kvaran nacin — ne smetnjom u samoj menzi, gde je inace MiSa
nastupao sa ozvucenjem — vec¢ je taj radnik uradio veoma podlo na nacin
“post tempore” (posle vremena), kada je MiSa, nakon obavljene promo-
cije, kretao ka svome automobilu, tada je taj radnik laznom dojavom poz-
vao stanicu milicije.

Bez obzira na neke nemile situacije, redali su se MiSini divni susreti,
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sa velikim 1 manjim novosadskim firmama, tako da su najnoviju knjigu
od njega kupili zaposleni u mnogim preduze¢ima Novog Sada, kao §to su:
“Pobeda”, “Albus”, “Hins”, “Petar Drapsin”, “27 Mart”, “Nit”, “Novitet”,
“Venac”, “Mlinoservis”, “Zvezda”, “Jugodent”, “Jugoalat”, “Planta”, “Ma-
Sinoremont”, “Milan Vidak”, “Garant”, “Brodogradiliste”, “Heroj Pinki”,
“DTD”, “Kulpin”, “Azotara”, “23. Oktobar”, “Avala”, “Novkabel”, “Lim-
produkt”, Grafika”, “Trikolor”, “Niva”, “Vez i rublje”, “Novosadski zat-
vor”, “Standard”, “Gumara”, “25. maj”, i kupci iz mnogih drugih firmi.

Redali su se meseci sjajnih realizacija. Misa je redovno predavao svoje
zakljuénice, esto “zatrpavsi” svoje dve sluzbenice, Kaéu i Zuzu, koje su
imale golemog posla da to sve iSifriraju. Ceo tiraz knjiga Ficroja Meklina
bio je rasprodat. Zatim je doSao na red novi tiraz izuzetne monografske
knjige: “Bilo je ¢asno zivjeti s Titom”, tako da je sva roba dopremljena
kamionom “Kroacijatrans” iz Zagreba — bila prodata.

Osvanuo je hladan decembar 1980. godine. Ledeni pramenovi magle,
polako su se spustali sve nize i nize. Misa je krenuo u svoju poslovnicu da
odnese ceo “decembarski promet”, kojim je 1 potvrdio da je ponovo i za
1980. godinu, postao apsolutni Sampion Jugoslavije po ostvarenim rea-
lizacijama na eksterijernom plasmanu knjige. Malo sporije, zbog guste
magle, stigao je svojim “pezoom” plave metalize boje, pred poslovnicu
“Mladosti” u ulici Davida Rackovic¢a broj pet. Dok je iznosio iz gepeka
ogromnu kamaru zaklju¢nica, na vratima poslovnice je ugledao svog Sefa
Milana Sikopariju, koji je hitno pozvao nekoga iz kancelarije:

- Hej! Hajde, Pista, prihvati nesto od ove silne gomile zakljucnica.

Na vrata je istr¢ao omaleni brkica, svetle kose, koji je prihvatio veliki
deo MiSinih zaklju¢nica iz njegovog naramka, ponevsi ih u kancelariju.
Dok se omaleni brkica okretao ka ledima MiSi, odlazec¢i ka vratima kan-
celarije, MiSa je primetio da doti¢ni nosi na ledima svoje crne jakne,
okrugli znak, na kome je u sredini bio prikazan lik zmaja, a oko njega
slova u krug “Karate klub ‘Petefi’, 1970, Temerin”. Tada je MiSi pros-
trujalo kroz glavu pitanje: “Nije to valjda on”? Pomisli na Itvana Siptera,
nekadasnjeg prvog trenera KK “Vojvodina”, u kome je i Misa poceo, kao
generacija (1971) mladih novosadskih karatista. Setio se tad i Sipterovog
velikog uspeha, bronzane medalje na Svetskom karate Sampionatu u bor-
bama, koje je odrzano u Parizu 1972. Sipter je nastupao sa braon pojasom.
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Cim je Misa usao u kancelariju, svi su se rukovali s njim. Tada je Sef
poslovnice IKRO “Mladost”, Milan Sikoparija rekao, nekako teatralno:

- Evo, Pista, to je viSestruki Sampion i najbolji menadzer knjiga u ve-
likoj Jugoslaviji, nas kolega Misa, licno.

Mali 1 mrsuljavi brkica svetle kose, odmah je poskocio sa stolice 1 sr-
da¢no pruzio Misi ruku, rekavsi:

- Ja sam Istvan Sipter, i pre mesec dana zaposlen sam na mestu trgo-
vackog putnika sa knjigama (na terenu), u ovoj poslovnici. Tu sam prip-
ravnik na probnom radu u trajanju od tri meseca.

Misa se iznenadio, ugledavsi pred sobom tako krotkog ¢oveka, koji je
nekada bio 1 njegov trener karatea, kao 1 trener poznatih karatista: Dusana
Dacica Dace (svetskog vicesampiona), Milosa Brdari¢a, DuSana Salatica,
Slobodana Mili¢evi¢a Soce, Milice Vragari¢, Cedomira Vragovica, SiniSe
Saravolca, Stevana Brajovica, i mnogih drugih, koji su svoja znanja pre-
neli na mlade karatiste. Sada, tu, u kancelariji poslovnice izdavacke kuce,
Pista je sedeo bas pored Mise, i pomalo stidljivo, nekako suvise skromno,
u svojoj nemoc¢nosti obi¢nog beznacajnog pripravnika, koji tek treba da se
pokaze da bi bio primljen u stalni radni odnos.

- Da li je to moguce! Da ja posle toliko godina ugledam ovde svoga
prvog trenera karatea — glasovito mu rece Misa.

- Podseti me — odgovori brkica Pista.

- Gajdobranski momci... somborski voz ...KK “Vojvodina®, 1971.

- Se¢am se sada tebe 1 tvojih kolega. Bili ste redovni na treninzima u
karate klubu ,,Vojvodina®, u sali Skole “Kosta Trifkovi¢” — rece Pista.

- Da. Tad su nam na polaganje dolazili doktori bra¢a Ilija i Vava Jorga
sa Salkom Curiéem. Za poloZene pojaseve dobijali smo one prve velike
diplome sa voStanim pecatom i potpisom Taidija Kazea — re¢e mu Misa.

- Jeste. A i sama organizacija u KK “Vojvodina” bila je besprekorna.

- Naravno. Pogotovu §to je veliki doprinos dao i Milo§ Brdari¢ Misa,
zatim njegov brat Dragan, Drago Salai i ostali osnivaci kluba, kao i sam
direktor Skole “Kosta Trifkovi¢”, stari i dobro¢udni Jova — rece Misa.

- Pored tog kluba, ja sam paralelno vodio i temerinski “Petefi”, a posle
1 “Bratstvo”, gde mi je puno pomagao moj drug Vlado Suboti¢, koji je 1
podeo sa mnom jo§ u Beogradu na Cukarici, kod Mareta — rece Pista.

- Da. Ta dva temerinska kluba su imali dobre momke: Miaveca, zatim
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Tibiku, JanoSa DusSu, Pastora, i naravno Vladu Suboti¢a — reCe mu Misa.

I dok su malo ¢askali MiSa i Pista, o nekim minulim sportskim vre-
menima, Sef poslovnice, Milan Sikoparija, pozva Misu nasamo u svoju
kancelariju. Cim su zatvorili vrata i seli, Misa ga upita:

- Je 1i, bre, Milane, otkud Pista tu?

Milan je pogladio svoje crne guste brkove, malo pocuta, pa rece:

- Znas, to je malko komplikovana prica.

- Kakva pri¢a — dodade Misa.

- Znas, onaj moj veliki drugar 1 potpredsednik Skustine opstine Liman,
Milan Basrak, trenira karate kod Piste. PiSta je bio bez posla, pa me je
Basrak zamolio da ga zaposlim ovde kod mene u “Mladost” — re¢e Milan.

- Dobro, ¢ovece. Pa zar opstina Temerin nije htela svome Sampionu da
obezbedi makar nekakav pristojan posao? — upita ga zacudeno Misa.

- Ma, kakvi. Bas ih zabole za svoga Sampiona. Sramota je, jer je PiSta
zavrsio Srednju uciteljsku Skolu u Sremskim Karlovcima...

- Bruka! — rece MiSa. Tu je Temerin pao na ispitu humanosti.

- StraSno 1 tuzno — rece Milan, pa nastavi — I tako, mene zamoli moj
veliki prijatelj Basrak, da mu zaposlim Pistu.

- Pa, dobro. Dobro si uradio — rece Misa.

- Vraga dobro. Pisti smo dali reSenje na probni rad od tri meseca. Da bi
bio primljen u stalni radni odnos na mesto trgovackog putnika, treba da se
pokaze. Nazalost, ve¢ mu je drugi mesec, prima akontacije, a on nista!

- Kako? Pa, zar ne prodaje knjige? — reCe mu Misa.

- Ma, kakvi. Kako da prodaje knjige, kad pojma nema. Nego... ja sam
nesto hteo s tobom...

- Kazi, Milane!

- Znas... da mu ti malko objasni$ kako ide prodaja knjiga. Da ga malo
nauci$, da bar moze da ispuni normu — rece Sef Milan.

- Dobro. Razumeo sam te. Ali, ti dobro znas, da ja ne volim da uzi-
mam bilo koga sa sobom. Nikad “ne veslam u dvojcu” — rece Misa.

- Znam, ali ti si mi jedina nada, da on uopste ostane u radnom odnosu.
Molim te, ucini to za mene zbog Basraka — rec¢e Milan.

- Dobro. Uc¢ini¢u to zbog dve stvari — reCe MisSa, pa nastavi. — To ¢u
uciniti zbog tebe i zbog pijeteta prema Pisti, jer mi je bio trener...

- Ovo ti nikada ne¢u zaboraviti — reCe Milan 1 potapSa Misu po ra-
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menu, odahnuvsi sa velikim olakSanjem, Sto ¢e mu resiti veliki problem.

- Nemoj puno da me tapses, jer bi mogle da se dese dve ruzne stvari.

- Koje? — upita Milan.

MiSa pocuta na trenutak. Duboko se zamisli, pa rece:

- Prva losa stvar bi mogla biti, recimo, ja mu zaista pomognem, nau-
¢im ga, bukvalno mu dam hlebac u ruke, nau¢im ga da zaraduje i neke
ozbiljnije pare, a on mi posle svega — okrene leda.

- Taman posla. Nece, valjda — re¢e Milan.

- To se nikad ne zna. Ljudima ne treba davati velike stvari, ve¢ samo
male i sitne. Kad nekome das veliku stvar — takav te mucki uvek izda.

- Dobro, MiSo. A koja bi druga loSa stvar mogla da se desi, ako uzmes
Pistu i nauci$ ga da zaraduje hleb od knjige? — upita ga Milan.

- Druga stvar? A §ta ako ja od njega za, recimo, godinu dana, napravim
viceSampiona Jugoslavije, tj. drugog iza sebe. I znas Sta ¢e se tada desiti,
Milane?

- Ne! Odgovori mi ti, i budi malo precizniji — reCe mu Sef Milan.

- Ako Pista bude viceSampion Jugoslavije u plasmanu knjige, bice jako
tuzni i ljuti neki moji drugari, na primer: Ratko Mladenovi¢, Josipovié,
Pungul, Jagodié, Cvetkovié...Sta mislis. Pista dogao juée u firmu i ve¢ za
nekoliko meseci probio se u sam vrh medu najbolje prodavce knjiga?

Na ove Misine reéi, $ef poslovnice ,,Mladost®, Milan Sikoparija, srda-
¢no se nasmejao, pocevsi da gladi svoje guste crne brkove, dok mu se u
oCima video neki primetan sjaj, verovatno zbog olaksanja Sto reSava jedan
vazan problem. Zatim su obojica presli u drugu kancelariju, prikljucivsi
se ostalima. Tad se Milan teatralno 1 glasnije obrati Pisti:

- Pista! Eto, nas Misa Ce ti pomoc¢i da startujes. On je najveci Sampion
jugoslenske prodaje knjige. Naucice te kako se to radi. I¢i ¢e§ sa njim na
teren par meseci. SluSaj ga i poStuj njegove savete. Medutim, mozda bi
bilo najpametnije da malo odete sami u moju kancelariju, da ti Misa kaze
nesto u vezi s tim...

Na ovo sve, Pista je bio vrlo zbunjen. Ova neocekivana radosna vest
kao da mu je dala neke silne nade. Njegovo lice se razvedrilo. Pogladio je
svoje male zuckaste br¢i¢e 1 krenuo sa MiSom u Sefovu praznu kance-
lariju. Tad su zatvorili vrata za sobom, pa mu MiSa rece:

- Sta te muéi, Pista? Ali, iskreno mi reci, onako iz duse.
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Pista je seo na stolicu. Bio je nekako miran i si¢usan, da ¢ovek koji ga
ne zna, ne bi mogao ni pomisliti da je on uopSte bivsi veliki Sampion
karatea. Pogledao je MiSu, duboko 1 iskreno, pa zapocCe svoju pricu:

- Zna$, oni moji Temerinci su me ignorisali. Te, dobi¢e§ neki posao,
te, bi¢e sutra, pa nikad. Eto, Milan me je zaposlio ovde. Nazalost, ja veze
nemam u prodaji knjiga. O tebi sam cuo sve najbolje. Divio sam ti se kao
visestrukom Sampionu Jugoslavije u plasmana knjige...

- Dobro, PisSta. Imas li nekih drugih problema — upita ga Misa.

- Moji problemi su naizgled sitni, ali veliki do neba — rece Pista, pa
nastavi. — Evo, ovde sam na probnom stazu. Ne znam da prodajem knjige,
a dobijam platu. Imam grizu savesti zbog toga. Vozim stari izraubovan
auto. Evo ga, tu, ispred vrata. Kr§ od zutog “stojadina”. Skoro mu otpao
prednji blatobran — reCe 1 zapali cigaretu.

- Dobro je. Razumeo sam te. Samo, da ti iskreno kazem — re€e mu
Misa, pa nastavi, — ja nikad ne veslam “u dvojcu”. Nisam nikada imao
potrebu da uzimam nekog kolegu. Imao sam i raznih ponuda, kao, benzin
bi mi bio popola jeftiniji, ako bi iSao s nekim po terenu. Ne znam, zasto
bih ja delio s nekim svoj veliki promet, da bih, recimo, danas ustedeo na
benzinu petnaest ili dvadeset maraka. Dalje, 1z raznoraznih Zivotnih prica,
uvek se desi, da se cak i dva rodena brata podzapaju za lovu “ko je vise
radio”. Ipak, ja zelim da ti pomognem da ostane$ u radnom odnosu.

- U redu, kolega. A $ta ¢u ja da ¢inim, kada me budes$ uzeo sa sobom
na plasmanu knjiga — upita ga Pista.

Na ovo njegovo pitanje, MiSa malko ucuta. Dok je ¢utao, u sebi je
pomislio: “Zaista, §ta bi on mogao da ¢ini sa mnom u ovom poslu?” U
njegovom razmisljanju, doSla mu je jedna duhovita ideja, pa rece Pisti:

- Nista! Za pocetak, da mi pre prodaje knjiga doneses vru¢ burek i da
posmatra$ kako ja vr$im prezentaciju. Dok ti sortira§ potpisane zakljuc-
¢nice, ja bih jeo burek. Naravno, Salim se.

- Puno ti hvala. Najbitnije mi je da pokrivam normu, a ako jos bude i
nekakva zarada, bicu prezadovoljan — rece Pista.

- Samo, da ti na nesto skrenem paznju, Pista: nemoj da nosis$ tu jaknu
sa znakom karatea. Kod kupaca moramo biti profesionalci. Razumes?

- Razumem, kolega, razumem — rece on.

- Razumeo ne razumeo, razumeces, i to vrlo brzo. Vreme ¢e ti dati
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odgovor. Ja ¢u ti iskreno pomo¢i da resis svoje velike probleme: da budes
primljen u stalni radni odnos, da postane$ odli¢an menadZer na plasmanu
knjige, i ono najvaznije za tebe — zaradic¢es dovoljno novca, mnogo...

- Puno ti hvala, kolega. Dao si mi onu inspiraciju koja mi je oduvek
nedostajala — reCe PiSta, pa nastavi. — Ja bih Zeleo, da za pocetak putu-
jemo mojim “stojadinom”. Dolazio bih po tebe u Backu Palanku, pa bi-
smo odatle pravili plan gde raditi. Samo, malo me sramota da se vozimo
ovim mojim krSom od auta.

- Cuj, Pista. Za neke stvari nije vazna fasada. Neke stvari Govek nosi sa
sobom. Eto, bas bih Zeleo da krenemo da radimo tim tvojim kolima, koje
ti naziva$ “krSina”. Dokazacu ti da se 1 sa tim tvojim kolima, moze obav-
ljati vrhunski menadzment na plasmanu knjige, ako imas ideje.

- Nemoj se $aliti sa mnom, kolega. Jo§ ¢e§ mi dati inspiraciju da raz-
misljam i da kuc¢u zidam od ovog naseg posla — dodade Pista.

- Sto da ne. Od danas razmisljaj i o tim stvarima — ree mu Misa, i
pljesnu ga rukom po crnoj jakni od kepera, na kojoj je bio znak karatea.

- Kada ta¢no kre¢emo zajedno na posao? — upita Pista.

- Odmori¢emo se par dana. Imam i ja neku potrebu za odmorom, pa
bismo mogli krenuti od nedelje, nemoj bas ponedeljak, neka bude utorak.
Budi u Backoj Palanci, pred mojim stanom u Sest ¢asova ujutro.

Toga dana sve je bilo dogovoreno. Misa je imao zadatak da nauci Pistu
da prodaje knjige. Pista je imao zadatak da slusa MiSu, i da mu jednog
dana bude zahvalan §to mu je ulio znanje za ishranu njegove porodice.
Jedini motiv Misin je bio samo u tome da mu pomogne. Cim su u $efovoj
kancelariji zavrsili razgovor, zacu se glas Cika Velje Drndarskog:

- Mico! Ja tebe tako zovem, umesto Miso. Kazi dragicka.

- Dragicka! — rece Misa glasno.

Tad ¢ika Velja rece:

- Upravo mi javiSe iz zagrebacke centrale “Mladost”, da je odStampan
prvi tom najnovije knjige doktora Vladimira Dedijera: “Novi prilozi za
biografiju Josipa Broza Tita”. Knjiga je prava “izdavacka bomba”. Javio
mi se i Boze Mimica, generalni direktor rijecke “Liburnije”. Ukupno bi
trebalo da bude objavljeno Cetiri toma. Ti prodajes 1 urucujes prvi tom, a
ostale tomove $alje izdavacka kuca “Mladost” na adrese tvojih kupaca.

- Odli¢no! A koliko kamiona, ¢ika Veljo, obezbedujete meni? — upita
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Misa starog komercijalistu ¢ika Velju 1 nasmeja se. I Sef Milan se smejao.

- Za tebe ide gro tiraza, a to je dva-tri kamiona. Zna§, Mico, ¢ak se i
doktor Vladimir Dedijer, licno sa Sipara interesovao za tebe. Pricao mu je
nas$ generalni direktor Branko Juricevié, kako radi§ vrhunski posao.

- Bas sam ¢uo lepe vesti. Sad imam razloga, ¢ika Veljo, da te vodim na
litar belog i sifon — re¢e mu Misa.

- Vazi. Samo, tim vinom ¢e$ me Castiti u Subotici.

- Zasto u Subotici? — upita ga Misa.

- Zato, $to mi je akademik Dedijer javio da ¢e u svecanoj sali Skupstine
opstine Subotica, imati jednu svoju promociju knjige. To znaci da ti mene
vozi$ uskoro do Subotice, pa ¢u tamo da gustiram to tvoje belo vino...

- Potpuno se slazem, a onda ¢u te, ¢ika Veljo, voditi na ¢evape u resto-
ran “Pipac” u Feketi¢u. Zamisli, ti jedeS ¢evape, a svira ti klavir...

- To zelim, mladi¢u. Ve¢ zamisljam te ¢evape, uz Betovene sonate...

I, tako, Misa je krenuo ku¢i, njegovom dragom relacijom prema Bac-
koj Palanci. Pri polasku, magacioner Milan Campag mu dobaci:

- MiSo, molim te, budi pazljiv prema Pisti. Nemoj da ga tera§ odmah
prvih dana, da ustaje u tri ujutru...

Misa se srdacno nasmejao, sedajuci u svoj automobil. Ukljucio je radio
1 krenuo da stigne tamo gde ga neko zeljno ocekuje...
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PLAN “ELEKTRONSKI GESTOR”

Poslednji vikend uoci nove 1981. godine, Misa je zeleo da provede u
svojoj sredini, malenoj varoSici Backa Palanka. Krajem decembra ta ju-
znobacka varoSica izgleda vrlo zivo. Subota je pijacni dan, kada se sjate
gomile ruskih Svercera sa raznim artiklima i svojim golemim torbama u
kojima su se smestili celi njihovi zivoti. 1z obliznjih okolnih sela: Tova-
riSeva, Obrovca, Pivnica, Paraga, Begeca 1 Futoga — stizu brojni Spediteri,
pretrpani belim i so¢nim glavicama kupusa, koji na ulicama prodaju buc-
masti paori, dok su im uz kantare zajasile njihove jedre snase. Tu, na uglu
ulice Mileti¢eve i Marsala Tita, preko od pravoslavne crkve, sede ili ¢uce
kraj svojih zaveZljaja hleba i ¢varaka — vece grupe sezonaca ispijenih lica,
zeljni bilo kakvog posla. Neki od njih su poneli i svoje ostre sekire i mo-
torne testere, sa nadom da ih potraZi neki postariji bracni par i angazuje za
secu drva za njihove Sporete “kreke” 1 “smederevce”.

Predvece, MiSa je izveo svoju Vesnu u Setnju prema Dunavu. Ulica
Jug Bogdanova je ostala jo§ uvek ista. Bila je to ulica nekih njihovih
dragih uspomena, jo§ iz vremena zabavljanja. Hodali su 1 pricali. Kako li
samo Covek moze puno prepesaciti, kada ljubavi ima u njemu. Voli§ i
pesaciS. Ne osec¢a$ umor kada za ruku vodi§ voljenu Zenu. To se dogada
svim zaljubljenim parovima. Ne smeta im ni kiSa, ni hladnoé¢a, ni mokra
klupa, na kojoj nastavljaju svoje romanti¢ne price i strasne zagrljaje.

Stigli su do obale Dunava. Pored revira zivopisne Tikvare, Misa je
poljubio Vesnu i tiho joj Sapnuo:

- Draga, da li se neSto malecko otrgnulo od nasih osecanja, za ovih pet
godina nase veze?

Vesna pogleda Misu svojim plavim ocima, u kojima su se ogledale
zute svetiljke ribarske Carde.

- Ni govora. Samo mi, nekako, viSe nedostaje§ — ree ona i prisloni
svoje lice uz njegovo desno rame.

187



Dr Milivoje Dosenovi¢: KAKO PRODATI KNJIGU (savremeni realisticki roman)

- Znas, ¢itao sam neke dobre knjige o ljudskim sudbinama koje kazu
da ¢ovek nikad ne moze da ima sve. Kad negde postigne vrlo mnogo, na
drugoj strani sudbnina (karma) mu nesSto ukrade. Ponekad sam zabrinut.
Koliko god osvojim titula apsolutnog Sampiona drzave na plasmanu knji-
ge, kao da mi se nesto vredno otkine od mog bi¢a. Cini mi se da veliki $am-
pioni u bilo ¢emu, kao i pesnici i knjiZevnici, ulazu u svoja dela veliki deo
sebe i svoga sopstva. Zivotni gubitnici bili su najbolji pisci sveta.

- Ne. Ti nisi niSta izgubio, mili — re€e mu Vesna i nastavi. — Uzmi me
za ruku, zagrli me, malo mi je hladno.

Misa je prislonio Vesnu k sebi i rece:

- Blizina reke zimi izaziva hladnocu, njeni hladni talasi i pramenovi
magle nad njom. A da si na drugom mestu, mozda ti ne bi bilo hladno.
Eto, to je ta malena varka. Covek je zaista krhko bide. ..

- Mozda si u pravu — rece Vesna, pa nastavi. — Zavolela sam te kao
tinejdzerka. Za drugog muskarca nikad nisam znala. Molim te, ne daj mi
da te razoCaram. Ne dozvoli mi da pogreSim...

Misa je pogledao u nju svojim tamnozelenim oc¢ima, zagrli je i poljubi
u kosu, pa rece:

- Promene su neizbezne. Sve se menja, ide, putuje, odlazi, dolazi...
Dogadaji pristizu uz plac srece ili tuge...Sreéni i nesrecni... svi zaplacu...

- Bice sve u redu — rece Vesna.

- Bic¢e, kako mora biti, i samo tako — reCe Misa.

- Ja volim ovaj gradi¢. Ipak, s tobom bih krenula bilo gde. Samo reci!

- Mozda ¢emo i krenuti, posle Nove godine... Stedim neki novac...
Nego, da te pitam nesto: da 1i bi Zelela da zivimo u manjoj ku¢i, sutra, u
Novom Sadu, ili u velikoj kué¢i u Novom Sadu, za nekoliko godina?

- Zelela bih s tobom, u velikom gradu u malenoj kuéici sa basticom, ne
sutra, nego ovog Casa, ove minute i sekunde — re¢e mu Vesna i poljubi ga.

Krenuli su nazad prema centru varoSice. Malena staza ih je podsecala
na godine njihovog strasnog zabavljanja. Sve je bilo isto, cak i1 rukohvati
ograde pored revira Tikvare. Kao da jo§ Cuvaju otiske njihovih vrelih
dlanova. Privezani ¢amci su se ljuljuskali, kao da se raduju njihovoj Setnji
pored starih tobogana gde su se oni grlili. I ovog prohladnog maglovitog
decembra, klatili su se ti tobogani, pusti i usamljeni, dok je pored njih
vetar njihao prazne ljuljaske. Njih dvoje su hodali dalje, voleli se i ¢utali.
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Ponedeljak je osvanuo hladan 1 tmuran. Misa je sedeo pored tople peci,
koju je rano zorom zagrejala njegova mati. Ceo stan je bio topao kao i
dusa njegove majke, koja je uvek ranila, ¢ak i1 pre svojih vlastitih zelja, po
nekoj iskonskoj navici. MiSa je listao svoje jutarnje novine. Nije ih pro-
¢itao ni do pola, a zazvonio je telefon. Ovoga puta javio se glavni maga-
cioner iz beogradskog predstavnistva IKRO “Mladost”, iz Crnogorske
ulice — obavestavajuc¢i MiSu da ¢e kamion “Kroacijatransa” pristi¢i preko
mosta “25. maj” na Dunavu kod Backe Palanke ta¢no u dvanaest ¢asova.
Kamionom je poslato hiljadu paketa Dedijerovih knjiga, Sto je oko deset
hiljada primeraka.

Tacno u zakazano vreme, naiSao je plavi kamion “mercedes” zagre-
backe registracije, koga je MiSa doc¢ekao, i re¢e vozacu Darku:

- Zdravo, majstore! Kako je bilo na auto-putu?

- Dosta dobro. Ne smeta mi guzva, koliko ova maglustina — rece on.

- Dovezao si mi Dedijerove knjige?

- Da. Vama ve¢inu, a jedan manji deo ide u Beograd — rece on.

Krenuli su zajedno. Misa u svom “pezou 304”, a iza njega kamion sa
plavom ceradom. Do rodnog Misinog sela stigli su vrlo brzo. Tamo je
nekoliko mladih momaka pomoglo da se istovari roba sa kamiona. Sve je
bilo gotovo, 1 Misa se srdacno pozdravio sa vozacem, koji je svoj veliki
kamion usmerio ka Silbasu, pa preko Backog Petrovca i Novog Sada, ka
Beogradu. Pre nego Sto je krenuo iz svog rodnog sela, Misa je utovario
oko trista primeraka knjiga u svoj “pezo”, radi sutras$njeg dana, koji treba
da zapocne sa novopecenim kolegom (bivSim karatistom) Pistom.

Dosao je utorak. Misa je ustao rano u pet ¢asova. Tacno u Sest ¢asova
cuo je pojacani zvuk auspuha automobila. [zasao je na svoju terasu i ugle-
dao dole, ispod zgrade parkiranu zutu “zastavu 101”, a pored automobila 1
svoga kolegu Pistu koji je pusio cigateru. Misa se hitro obukao i siSao sa
prvog sprata niz stepenice hodnika.

- Dobro jutro, kolega — re¢e mu Pista, srda¢no mu pruzivsi ruku.

- Kako je bilo na putu? — upita ga Misa.

- Malko mi se oduZi ova relacija Temerin — Backa Palanka.

- Sitnica, kolega, sitnica. Ta relacija je obi¢na igrarija, Sta li nas tek
¢eka, putujuéi po terenu.

Zatim su kolima krenuli do obliznje MiSine garaze. Tu su, iz plavog

189



Dr Milivoje Dosenovi¢: KAKO PRODATI KNJIGU (savremeni realisticki roman)

“pezoa” prebacili tri stotine primeraka knjiga sa ozvuCenjem u Zutog
“stojadina” i krenuli na posao. Ovaj put marsruta ih je vodila do malenog
backog gradica Kula i velike fabrike koza “Eterna”. Stari Pistin automobil
ljuljao se na vetru, ali kao neki dostojanstveni starac, polako i sigurno,
grabio je ka svome cilju.

Cim su odmakli nekih dvadesetak kilometara voznje, Pista rece:

- Kolega. Nema potrebe da uklju¢ujemo tvoje ozvucenje, ja sam poneo
iz Temerina sa sobom jedan sportski crveno-beli megafon.

- Megafon?

- Da. U gepeku mi je, u jednoj kutiji.

- Megafoni nisu loSa stvar — rece MiSa — ali ne mogu preneti Cist glas,
bude tu i ,,mikrofonije®... Ipak su elektricno pojacalo i mikrofon bolji...

Za nepun sat ve¢ su bili u Kuli. Bilo je oko sedam ¢asova. Prvo su, po
propisima dobili dozvolu od direktora radne organizacije za prezentova-
nje knjige u menzi drustvene ishrane, a odmah 1 dozvolu za nesmetan
ulazak automobilom u fabricki krug. Usli su u veliku menzu, pogledali i
procenili da ipak tu megafon slabo moze pomoc¢i. Pista je uneo sve knjige
u restoran pored jednog stola, na kome su smestili pojacalo “Hi-Fi”, a
podalje od njega i jedan visokoomski zvuc¢nik. Ipak, bio je tu i megafon,
za svaki slucaj. Usla je jedna grupa radnika kao prethodnica. Pista je is-
probao megafon i konstatovao da je za ozvuCenje menze — mnogo bolje
Misino pojacalo. Par stotina ljudi selo je za svoje stolove, i Misa je poc¢eo
sa prezentacijom iz najnovije Dedijerove knjige: ,,Novi prilozi za bio-
grafiju J. B. Tita®. Vrlo brzo, po svom profesionalnom obicaju, razbijao je
disonacu kod potencijalnih kupaca knjiga. Svoj najnoviji plan Misa je naz-
vao “Elektronski gestor” (Elektronski voditelj). Za nepun sat vremena pro-
Sle su dve smene zaposlenih, 1 skoro svi su kupili knjige. Misa i1 Pista su
overili zakljuénice, i1 pred polazak vratili se u menzu da popiju kafu. Tada
Misa dograbi pozamasan deo zakljucnica, pruzi ih Pisti 1 rekavsi:

- Evo, izvoli. Ovo je tvoje, za danas. Tvoja treina.

Pista se zbunio ne poverovavsi. Njegov deo, Sto mu je Misa pruzio, bio
je u koli¢ini od mese¢ne norme prosecnog trgovackog putnika.

- Hvala ti, kolega, hvala — rece Pista. — Jutros je vredelo ustati!

Krenuli su nazad ka Backoj Palanci. Usput su svratili u Misino selo,
ubacivsi u ,,zastavu 101 novu koli¢inu Dedijerovih knjiga za sutrasnji
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dan. Po dogovoru u isto vreme, 1 sutrasnji dan je bio vrlo uspesan. Posetili
su i veliku fabriku “Iteks” u Iloku, i napravili sjajan posao. Pista je bio
prili¢no iscrpljen, ali prezadovoljan. Pocastvovan je velikom Sansom da
nauci puno toga, od velikog asa, kako se prodaju knjige. A uz to i svojim
delom tre¢ine od realizacije, koju mu je Misa velikodusno davao.

I tako, radec¢i nekoliko dana do nove 1981. godine, Pista je uspeo uz
svog ucitelja Misu, da ispliva iz svih dugovanja, pa Cak i za kratko vreme
ostvari promet za celih tri meseca, zaradivsi dovoljno novca za pocetak.
Svi iz poslovnice “Mladost” u Novom Sadu, bili su prezadovoljni.

Dosla je i nova 1981. godina. MiSa je vencao svoju Vesnu i na motelu
“Poloj” napravio pristojnu svadbu. Trestale su “berete”, a svojim tambu-
rama su pleli, momci Cigana Jovice, obuceni u tamnocrvena odela. Dugo-
kosa lepa Vesna rodila je Misi sina naslednika. Kuéicu na vikend naselju
“Kamenjar”, MiSa prodaje i kupuje manju kucu u Petrovaradinu, gde se iz
Backe Palanke preseljava sa svojom porodicom.

Eksterijerni menadZment sa knjigama, MiSa je dovodio do savrSens-
tva. PiSta je putovao sa njim, svojim “stojadinom”, ali i MiSinim plavim
“pezoom”. Redali su se celi tirazi prodatih knjiga. MiSa postaje apsolutni
Sampion SFRJ na plasmanu knjige i za 1981. godinu, a Pista kao njegov
ucenik viceSampion. Misa kupuje novi automobil “pezo 305 SR”, a Pista
kupuje crveni kombi. Redaju se nova izdanja knjiga: “Drugi svetski rat”,
“Vojni leksikon”, “Dvadeseti ¢ovjek”, kao i ponovljeni tirazi knjige “Bilo
je Casno zivjeti s Titom” itd. MiSa postaje Sampion Jugoslavije u plas-
manu knjige i za 1982. godinu. Njegov odani ucenik PiSta — viceSampion
zemlje, tada zida lepu spratnicu u Temerinu. Svojim vrsnim i uspesSnim
marketingom, Misa sti¢e ve¢ nekoliko stotina hiljada kupaca knjige.
Prodaje ku¢u u Petrovaradinu i1 kupuje prostrani plac sa jednom ku¢om u
blizini “Minakve” u Novom Sadu, gde pocinje sa pripremom zidanja
velelepne trospratnice. Misa smatra da je PiSta dovoljno naucio od njega,
pa mu savetuje da se osamostali. PiSta to i ¢ini. Nazalost, samostalnost
Pistina na eksterijernom plasmanu knjiga — bez MiSe 1 ogromne potpore
videstrukog Sampiona drzave — I§tvan Sipter nije mogao da zadrzi drugu
poziciju u SFRJ na plasmanu knjiga, pa mu je tad titulu viceSampiona
drzave u plasmanu, preoteo Beogradanin Ratko Mladenovi¢, koji je radio
kao eksterijerni menadzer u IKRO ,,Mladost* predstavnistvo u Beogradu.
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Automobil ,,pezo 305 SR* (proizvodnja 1981)

Kombi ,,zastava 850 AK* (proizvodnja 1982)
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COVEK SA ZUTIM KOMBIJEM

Nastupila je hladna januarska zima 1983. godine. Sneg je zabeleo bu-
levare 1 visoke novosadske platane, koji su svojim snegovitim granama
dodirivali terase mnogobrojnih gradskih stanova. Tada bi vesela deca pro-
maljala svoje malene rucice kroz ograde terasa, grabeci prvi sneg sa dr-
veca, Cije su se grane savile od velike koli¢ine snega. Decija igralista su
se zabelela, a na njima su pocela grudvanja maliSana ,,dve vojske* stvore-
ne od najmladih stanara iz razli¢itih zgrada. Uvek je bivalo tako u vreme
prvoga snega. A medu njihovim tatama, koji su vozili svoja auta, u vreme
vecega snega, iskrenu popularnost, bez premca, dobijali su veliki zuti
kamioni, “Cistaci snega” iz preduzeca “Vojvodinaput”, ¢ija je glavna baza
bila prema temerinskom putu, pa levo, u blizini firme “Mlinoservis”. Ti
kamioni bi uvek prvi prokréili novosadske bulevare, Ciste¢i sneg, da bi
odmah hitali skroz gore, do IriSkog venca na Fruskoj gori, gde je planina
ve¢ uveliko primila sve ¢arobne darove sneznog nebeskog perjara.

Zbog obima povecanih poslova s knjigom, Misa je kupio i novi kombi
“zastava 850 tamnoZute boje. Kombi je bio veoma praktican, sa velikim
bo¢nim vratima sa desne strane, za utovar robe. Imao je odli¢no grejanje.
Jedina MiSina briga sastojala se u tome Sto je takav tip kombija imao
motor pozadi, gde su duzine sajli od gasa i sauga bile predugacke, pa je
uvek postojala moguénost da neka od njih pukne na putu, Sto se kasnije 1
dogadalo. Druga mana kombija je bila, ¢eS¢e izgorevanje dihtunga od
glavne izduvne grane (auspuha), zbog slabije snage motora vozila pretr-
panog knjigama, koje je morao da vuce uz strminu FruSke gore. No, sve u
svemu, to su bili sitni 1 reSivi problemi.

Negde u prole¢e 1983. godine, Misi je stigao 1 novi kontingent robe.
Bila je monografija autora, poznatog ameri¢kog novinara i fotoreportera
Dzona Filipsa. Radni naslov knjige je bio: “Jugoslovenska pri¢a”. Cim je
Misa prelistao knjigu, ona mu se neobi¢no dopala. Dok je gledao njene
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ekskluzivne fotografije u knjizi, Misa se odusevio: bila je to prava ret-
rospektiva minulih dogadaja iz nase istorije — u slici i reci, ovekovecenih
okom teleobjektiva slavnog americkog fotoreportera. Zaista, na zanim-
ljivim fotografijama je bilo svega: od prvih posleratnih radnih akcija i
¢iS¢enje ruSevina razorenog Beograda 1944. godine, do smrti predsedni-
ka Jugoslavije Josipa Broza Tita. Knjiga je obradivala dogadaje i iz 1983.

Listajuc¢i zanimljive fotografije, MiSa je uocio da je veliki deo tog ma-
terijala obuhvatio skoro sve gradove nase zemlje. Bilo je tu slika koje su
otrgle od zaborava 1 male ljude iz naroda. Prelistavaju¢i knjigu, pogled
mu se zadrzao na nekim veoma zanimljivim insertima, koje je slavni fo-
toreporter 1 novinar Filips, snimio, tu, u naSem ambijentu.

Interesantno, pomisli Misa u sebi. Da li je to moguce? Pa, zar je tu, u
Irigu, na mestu sadasnje nove “Fruktalove” hladnjace, nekada bila zem-
ljoradnicka zadruga i imanje “Novo doba”, a pre nje bese “Rajicev salas”,
Irizanina Pere Rajic¢a i njegova dva sina? Zatim je MiSa nastavio listanje
stranica knjige sa prate¢im tekstom “Inserti iz Srema”, a godina je bila
1950. Pa, ovo je neverovatno, pomisli MiSa u sebi. Ovakav kontrast... Za-
ista, ova knjiga je pravi melem za moje kupce Sremce. Zatim je poceo
zapisivati najatraktivnije stranice iz Filipsove knjige.

Ve¢ sutra, maleni zuti kombi stenjao je pod teretom brojnih paketa
nove knjige, verno slusaju¢i svoga domacina, koji je sedeo za volanom 1
pevusio neke omiljene hitove rok bendova. Prvi su na red dosli Irizani,
koji su bili odusevljeni novom knjigom, koju je MiSa prezentirao svojim
vrhunskim stilom profesionalca. Knjiga je odjednom postala hit u celoj
iriSkoj opstini. Redali su se mnogi kupci iz iriskih firmi, §to bi Bacvani
rekli: “s onu stranu Fruske gore”: vrdnicka “Lola”, ekonomija Jazak,
“Podrum-Irig”, PTK ,,Irig”, zatim firme u Rumi: “Kluz*, “Vojvodanka”,
“Kozara”, “Gumara”, “Sremput”, “Rumaplast”, “Rumen”, Fabrika obuce
,FruSka gora”,“Rumatrans” i mnoge druge. Posle Rume, na red su dosli 1
ostali sremski gradovi ali 1 sela, a medu prvima Sremska Mitrovica sa
svojim ve¢im preduzecima: “Bosut”, “Miv”, Matroz”, “Sremska Mlekara”,
“Seéerana”, Luka »Leget”, “Kornprodukt”, “Mitrotrans®, KOMPRED
“Sava”, Fudin “29. novembar”, Kombinat “Lola Ribar”, Fabrika obuce
“Dijana”, ,,Mitros*, ,,Mitrosrem* Brodogradiliste ,,Sava“ u Macvanskoj
Mitrovici. Knjiga je zainteresovala Sidane, kao i brojne zem-zadruge.
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Maleni zuti kombi je svakodnevno stenjao pod teretom novoutovare-
nih paketa knjiga, verno brundao, nose¢i svoga vrednog gazdu u nove
krajeve. Ceh su platile dve pokidane sajle od gasa, kao i jedan izgoreli
dihtung od glavne izduvne grane auspuha. NiSta ¢udno. Taj Zuti maliSa na
toCkovima, preneo je ceo tiraz novih knjiga brojnim kupcima. Direkcija iz
zagrebacke “Mladosti” je bila izuzetno zadovoljna. Tada je u Jugoslaviju
li¢no stigao autor knjige, Amerikanac Dzon Filips. Imao je radni sastanak
za Stampu u beogradskom Press centru, kao i u predstavnistvu IKRO
“Mladost”, gde se odmah zainteresovao za popularnost i plasman svoje
knjige u SFRJ. Celni ljudi izdavacke kuée mu objasnjavaju, sa direktnim
prevodom na engleski: “The whole edition of your book ‘Yugoslav Story’
— has been sold out” (Vas tiraz knjige “Jugoslovenska pri¢a” — rasprodat
je). Odmabh je autor knjige Filips, vrlo iznenadeno upitao: “In what way?”
(Kojim nacinom?). Tad mu je prevodilac s engleskog jasno rekao: “A
manager with a yellow pickup sold it all”. (Menadzer sa zutim kombijem
prodao je sve). Na to je Filips znatizeljno rekao: “I want to meet him,
what’s his name?” (Zelim da ga upoznam, i kako se zove?). Prevodilac
mu je tad preveo: “Mick, and lives in a Novi Sad, but, unfortunately, he is
not available at the moment”. (MiSa, iz Novog Sada ali je, nazalost, mom-
entalno odsutan). Slavni Amerikanac se vidno rastuzio zbog toga Sto je
klju¢ni menadzer prodaje njegove knjige sprecen da prisustvuje vaznoj
konferenciji za Stampu. Hitno je javljeno Misi u Novi Sad da Zeli Filips
da ga vidi, ali je on neizostavno morao ostati u Novom Sadu zbog majst-
ora, koji su mu na novoj ku¢i izvodili zavr$ne krovne radove. Slavni no-
vinar je otiSao u Ameriku, uputivsi Misi srda¢ne pozdrave, 1 jednu svoju
knjigu na kojoj je bila posveta: “To Mick, sincere greetings and gratitude,
John Phillips” (Misi, iskren pozdrav 1 hvala, Dzon Filips).

Paralelno sa srpskim izdanjem Filipsove knjige, ista knjiga je isto-
vremeno odsStampana i na engeskom jeziku, takode za podrucje SFRIJ. 1
taj tiraz je imao nekoliko hiljada primeraka, ali na Zalost to niko nije znao
da proda, pa je MiSa pokupio i te sve knjige iz beogradske centrale, i
ponovo krenuo u akciju svojim zutim kombijem. Ovog puta animirao je
mnoge tate 1 mame, sa preporukom da je knjiga korisna za njihove dake 1
studente, zbog ucenja engleskog jezika, Sto knjiga, u stvari, i jeste. Nedu-
go zatim, MisSa bi vrlo brzo, ispraznio svoj zuti kombi tamo negde oko
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valjevskog kao i1 SabaCkog kraja, zalaze¢i i u male macvanske opstine
Koceljeva i Vladimirci. Tako je jednog dana, rade¢i s onu stranu Save, ili
tamo oko Bogati¢a, pozeleo da svrati kod svoga kolege sa kojim je ne-
kada, zapoCeo karijeru menadzerstva na eksterijernom plasmanu knjige.
Taj njegov kolega je Milorad Séeki¢, Sef poslovnice IKRO “Mladost”, sa
sediStem u Sremskoj Mitrovici. MiSa je poZeleo da vidi svoga drugara i
kolegu Milorada, 1 da se ispri¢aju o lepim uspomenama. Svojim zutim
kombijem je pristigao u ulici MoSe Pijade, u blizini klini¢kog centra.
Parkirao je kombi ispred vece starije kuce na kojoj je bila zelena tabla
zagrebacke “Mladosti”. USao je u dvoriSte kuce, i zatim otvorio vrata od
kancelarije. Mladana sluzbenica je vrlo ljubazno poZzelela Misi dobar dan,
upitavsi ga ko mu treba, tad joj on rece:

- Trebami li¢no direktor Séeki¢. Recite mu da je dosao eksterijerni me-
nadZer plasmana knjiga — MiSa iz Novog Sada.

Cim je mlada sluzbenica spomenula preko telefona ko traZi njenog
direktora, iz susedne kancelarije, prosto je istr¢ao glavom i bradom li¢no
Sef poslovnice Milorad Séekié.

- O, de si prijatelju moj — rece on, — bas me raduje Sto si mi stigao.

Zagrlili su se srdagno, i tada Séekié viknu svojim sluZbenicima u su-
sednim kancelarijama:

- Zbor!

Kada su se svi sluzbenici skupili, a sa njima i1 par magacionera firme,
tada im Milorad Séekié teatralno rece:

- Ovo je najveci Sampion plasmana knjige u Jugoslaviji. Ubuduce, da
znate — kada god on dode u ovu kancelariju, svi da ste ustali mirno!

- Jasno, sefe! — rekoSe svi uglas.

- Hajde, hajde, Séele, nemoj da si tako strog prema njima i da plasis
mojim prisustvom ovaj divni mladi svet — rece MiSa kroz Salu.

Tada je Séeki¢ uveo Misu u svoju glavnu kancelariju, ponudivii mu
udobnu stolicu, a on se smestio u ogromnu, kozom oblozenu visoku braon
fotelju. Tad mu Misa rece:

- Kolika ti je ta fotelja, covece? Dodiruje ti luster!

- Koliki ¢ovek — tolika fotelja — rece on i pozva telefonom servirku da
donese dve kafe i dva soka.

- Pa, §ta mi to radis, kolega? Nije ti dosta ona tvoja Backa, Banat, i svi
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tereni oko Sapca i Valjeva, nego mi jo$ rastura$ i moju rodenu Sremsku
Mitrovicu i sve firme u njoj, Covece!?

Misa pogleda svog bradatog kolegu, tipicnog Crnogorca, pa rece:

- Sto te to brine, pa ti nisi vise trgovacki putnik. Salim se — re¢e Misa,
pa upita druga i1 kolegu Milorada:

- Kako tvoji prodavci, trgovacki putnici?

- Kako? Nikako! Samo mi traze akontacije, a ne¢e da znoje dupe.
Nesto mi bolje radi Sap¢anin Ivan Kovadevié, kao i Obrad Savi¢ iz Puti-
naca, a onih mojih par ostalih... Covede, svi su mi neki rodaci — rece
Milorad S¢ekié.

- Sta! Rodaci slabo rade? — upita Misa.

- Sta, slabo? Nikako, ¢ovele, nikako! Ja im kaZzem: “jebo vas teren!
Misa iz Novog Sada vam skida kupce ispred nosa”. A oni samo cCute.

- Nemoj tako, mr¢o. Dobri su oni. Zasto im, bre, nabijas plan po nekoj
“Gausovoj metodi”, na osnovu mene, Salim se — rece mu Misa.

U meduvremenu stigle su kafe i sokovi. Dok je Misa prinosio Soljicu
kafe sa stola blize sebi, pogledao je enterijer kancelarije svoga druga 1
kolege Milorada. Na zidu su bile okac¢ene vredne umetnicke slike. Tada je
Misi zapala za oko jedna poveca uramljena slika na kojoj su bili licno
Amerikanac i poznati novinar i fotoreporter DZon Filips i Milorad Séekic.
Dole ispod slike je pisalo na engleskom: “Milorad Scekic, for great merits
John Phillips”. Tad Misa rece svom drugu Miloradu:

- Kakve si ti imao zasluge, u vezi sa Filipsom? Pa ja sam prodao skoro
oba tiraza njegove knjige, i na srpskom i engleskom jeziku!

Tad Milorad stavi svoj kaziprst na usta, pa tiho Sapnu Misi. — Pssst...

Zatim zatvori vrata od svoje kancelarije, ponovo se vrati i sede u fote-
lju, pa rece Misi:

- TiSe malo, kolega. Nemoj da mi kvari§ bistu. Ja sam se slikao s njim
u Beogradu. Jebi ga, Sta ti ja mogu, kada si bio sprecen da dodes na kon-
ferenciju za Stampu, mnogi su spominjali tebe — re¢e Milorad.

- Dobro, dobro, a $to ti ispod slike piSe “za zasluge tebi”?

- Jebi ga. Nek pisSe. Svi moji gosti treba da gledaju u to — rece Milorad
1 srdacno se nasmeja.

I Misa se srdacno nasmejao. Smejali su se zajedno. Ocigledno da je
njegov dugogodisnji kolega 1 drug Milorad, koji ima crnogorsko poreklo,
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kao 1 crnogorske navike — ostao uvek isti. Ostao je isti onakav kakvog ga
je MiSa prvi put upoznao na trgu Sremske Mitrovice, kao mladanog
trgovackog putnika, koji je, nekada, pred jednom apotekom izlozio svoje
knjige, na haubi svoga malog plavog metalize “renoa 4”. Misi je uvek
prijao susret sa kolegom S¢eki¢em. Njegovo crnogorsko poreklo i $aljivo
ispoljavanje svoga ega — Misi je bilo jako simpati¢no. Séeki¢ je pripadao
onoj grupu Misinih kolega, sa kojima mu je uvek bilo prijatno da se nade
u drustvu, gde bi dotakli tople uspomene.

I, tako, MiSa je krenuo iz Sremske Mitrovice svojom dragom i poz-
natom marSrutom — voganjskim putem. Prolece je rascvetalo sve pupolj-
ke drveca. Put preko lepotice Fruske gore, Misu je uvek terao da malko
uspori. Suma je odisala bogatim i opojnim mirisima kao svezi kola¢ od
Sljiva. Debeli lisnati pokrivac¢ ispod velikih sivih stabala, bio je kao jedan
ogroman suncobran, kroz koga su se, kao ¢arobni izvori probijali suncevi
zraci, koji bi Sumu c¢inili svetlom i prozracnom. Jedino su u podnozju
stabala, u svome hladu ¢utale zbijene grupice smaragdnozelene maho-
vine, koje je, joS pospane od zimskog sna — zatekao dolazak maja.
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SLAVLIJE ZA SAMPIONA 1 DEDIJEROVA POSVETA

Zavrsavala se 1983. godina. Krajem meseca decembra Misa je svratio
u svoju poslovnicu ,,Mladost* u Novom Sadu. Kro€ivsi na vrata poslov-
nice, susreo se sa $efom Milanom Sikoparijom, koji mu veoma srdaéno
pruzi ruku i rece:

- MiSo, odmah se vra¢am, samo Casak da iz mog ,,opel komodora“ do-
nesem nekoliko flasa kvalitetnog vina ,,kutjevackog burgundca®, jer je da-
nas znacajan dan, a da znas radi se o tebi!

- A, Sta je to toliko sve€ano, a odnosi se na mene? — upita MiSa Sefa
Milana Sikopariju.

- Sampione, oborio si rekord i ove 1983. godine, postao si i po sedmi
put Sampion Jugoslavije u eksterijernom plasmanu knjige. Hajde, udi u kan-
celariju, pa da vidi$ $ta se tamo dogada, a ja odoh dole po vino.

Misa je krocCio u prostorije poslovnice i u njoj zatekao desetak svojih
kolega terenskih komercijalista. Stolovi su bili spojeni, a na njima mnos-
tvo i¢a i pi¢a, domaéih specijaliteta, kolaca i palaginki. SluZzbenice Zuza,
Kacailvanasredivale su dakonije na stolovima. Ubrzo se u kancelariju vr-
atio Sef Milan, nose¢i u naru¢ju nekoliko flasa kvalitetnog vina, pa rece:

- Narode! Danas svi proslavljamo MiSin sedmi oboren rekord kao naj-
bolji eksterijerni menadzer knjiga u Jugoslaviji, a ja ga molim da baci po-
gled na veliku tabelu o ostvarenom prometu za sve nase prodavce knjiga.

Misa je bacio pogled na desni zid kancelarije, na kome je bila obeSena
velika tabela sa crvenim grafikonima sa imenima menadzera. [znad njego-
vog imena, stub prometa se protezao u duzini od jednog metra, dok su st-
ubovi ostalih terenskih komercijalista varirali od pet do petnaest santime-
tara. Takve tabele, po preporuci direkcije iz Zagreba — pravljene su i u pr-
edstavniStvu ,,Mladost* u Beogradu i u poslovnici u Novom Sadu, i ozna-
cavale su postignute mesecne rezultate za sve terenske komercijaliste na
plasmanu knjige. Tada su svi u kancelariji ustali, a Sef Milan rece:
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- Dragi na$§ kolega Miso, Cestitamo ti veliki uspeh, a za tebe imamo 1
posebno iznenadenje, pa klimnu glavom u pravcu sluzbenice Zusane, koja
je postavila na sto komplet knjiga akademika prof. dr Vladimira Dedjijera.
Tada $ef Milan Sikoparija uze jednu od knjiga, pruzivsi je Misi u ruku,
srdacno ga zagrli 1 reCe mu:

- U ovom primerku knjige nalazi se posveta li¢no tebi, od proslavljen-
og akademika Vladimira Dedijera, Cije si cele tiraze knjiga ti prodao, pa ti
je on li¢no u svojoj rezidenciji na istarskom Siparu napisao posvetu...

Tada se u kancelariji poslovnice ,,Mladost* prolomio pljesak od oko
petnaestak prisutnih, sa srda¢nim stiskom ruku svome uspeSnom kolegi.

Priblizavalo se vreme godiSnjih odmora. MiSa je sluzbeno otputovao
sa komercijalistom ¢ika Veljom u Beograd. On je dobijao puno poziva da
poseti beogradsko predstavnistvo “Mladost”. Direktor Milan Polovina se
iskreno zazeleo susreta sa svojim najboljim menadZerom knjige. Zato je
Misa reSio da ga obide. Usput je i1 Sef komercijale novosadske poslov-
nice, veciti stari nezenja i dzentlmen, Cika Velja, pozeleo da i on krene na
put MiSinim kolima. Stigli su u Beograd u ulicu Strahinji¢a Bana 75. To
bese ulica koja se penje ka Skadarliji, i pripada opStini Stari grad. Susret
Mise i direktora predstavnistva ,,Mladost* Milana Polovine, bio je dirljiv:

- Pe si, Sampione, prvi covjece jugoslovenkog plasmana knjige! — rece
mu direktor Milan Polovina i srda¢no ga zagrli.

- Evo me. Dodoh da te vidim, jer te jako poStujem — rece mu Misa.

- OdusSevio si sve izdavace u celoj zemlji, od Slovenije do Vardara.
Sedam puta si bio prvak Jugoslavije u plasmanu knjige, i to uzastopce. To
je zadivljujuce velika stvar. Nemoj sluc¢ajno da mi te neko preotme?

- Nece, nece, ne sekiraj se. Dokle god si ti direktor naSeg predstavnis-
tva, ja ostajem u “Mladosti”, i dok mogu da trpim one moje u poslovnici.

- Cuo sam da Milorad S¢eki¢ plaée za tobom, zbog toga §to nisi njegov
menadzer, tamo u Sremskoj Mitrovici. A meni je li¢no rekao: “Ja bih na
svakih petsto kupaca, Misi poklonio po jedan kolor televizor”.

- Ha, ha, ha! — nasmeja se MiSa. — To znaci da bi mi kolega Milorad
Séekié svakog meseca, kao nagradu, morao dati makar &etiri televizora. Sta
bih s tolikim brojnim televizorima?

Tada je direktor beogradskog predstavnista IKRO “Mladost”, Milan
Polovina, jedan veliki Covek, sa srcem kao planina, poklonio Misi zlatnu
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jubilarnu znacku preduzeca, zele¢i mu jo$ vece uspehe u prodaji knjiga.
Pozdravili su se, i MiSa je siSao na prvi sprat, gde ga je dole, u jednoj kan-
celariji ¢ekao ¢ika Velja, koji je ¢askao sa jednom zgodnom gospodom.

- Gde si, Mile? — rec¢e mu tad ¢ika Velja. — Ho¢emo li za Novi Sad, da
odnesemo onim nasim devojkama da podele sve akontacije 1 plate.

- Vazi, vazi, ¢ika Veljo. Moj plavi “pezo” je spreman — re¢e mu Misa,
dok ih je do izlaza ispratila jedna zgodna sredovecna plavusa.

Cim su sisli dole na parking i seli u kola, ¢ika Velja rece Misi:

- Ma, zajebimo mi hitan put za Novi Sad. Krenu¢emo mi predvece.
Hajde ti mene vodi na Skadarliju, u jednu od starih kafana: ,,Dva jelena®,
»Zlatni bokal*“ili,, Tri SeSira®, na litar belog i sifon, uz hladan “prebranac”. ..

- Ma, za tebe sve, Cika Veljo. A ¢evapi sa lukom, uz tambure?

- Hajde, hajde, mladi¢u, ne spominji mi taj luk. Ja sam jedan otmeni
gospodin — re€e ¢ika Velja, namigujuci Misi kao stari bekrija.

Krenuli su polagano peske ka kafani “Tri SeSira”, nasred Skadarlije...

A, najbolji knjizarski menadZzer drzave, radio je marljivo, sa joS svezi-
jim idejama na eksterijernom plasmanu knjige. On nije vise hteo da nap-
ravi progresnu procenu u vezi sa kupovinom nekretnina. Tu, gde on zida
novu visespratnicu, prethodno je kupio jednu manju kucu sa velikim pla-
cem preko deset ari od nekih naslednika Madara. To je bila predratna ku-
¢a u mirnom delu Novog Sada, i nekad se ta ulica zvala Roza utca (Ruzin
gaj), a potom se ulica nazvala Ilariona Ruvarca (ucitelja naseg reformato-
ra pravopisa i jezika Vuka Karadzi¢a). Taj deo Novog Sada bio je veoma
miran kraj na ,,Telepu® u blizini Satelitske pijace i ,,Minakve®. Misa je,
kao seoski decak Zeleo da ga sve u njegovoj kuc¢i podseca na deo najdra-
zeg perioda u zivotu svakog ¢oveka — na detinjstvo. Zbog toga se u nje-
govom dvoriStu zacuo lavez prvog psa Dzimija, a potom 1 drugog nemac-
kog ov€ara zvanog Kando. Misa je sa svojim psima odlazio poni biciklom
do kraja Telepa 1 Adica, uzivajué¢i u druzenju sa svojim c¢etvoronoznim
prijateljima. Kad bi se vratio u svoju kucu, cekala ga je na kapiji njegova
Vesna 1 Cetvorogodisnji sinci¢, koji je voleo oba nemacka ovcCara. A, iza
stare kuce, na velikom placu, na kome je nekada bio plantazni vinograd,
nicala je nova MiSina visespranica. U tom ambijentu i u vremenu od 1984.
godine u dvoristu miSine kuce bilo je zivo. Gradiliste sa desetak majstora,
psi, njegova Vesna, mali decak, a u dvoristu prepuno najlepSeg cveca...
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PRELAZAK U “MLADINSKU KNJIGU”

Plodan pisac pise svoje knjige, jer to ume da radi. Vremenom, ako ima
sre¢e, on pocinje da piSe svoje knjige 1 za novac. Plodan menadzer pro-
daje svojurobu (knjige), jer to zna da radi. Vremenom, ako ima volje i ener-
gije, kroz svoj rad moze sticati odli¢ne zarade.

I jednom i drugom, knjiga je gradila harizmu. Da li ¢e pisac koji pise
viSe knjiga za novac istroSiti taj svoj “prenes” (piscevo ili pesnicko nada-
hnuée)? Mozda? A, da li ¢e vrhunskom menadzeru knjige, biti istroSena
Zelja za sukcesivnim uspesima? I tu je odgovor — mozda. I jednog i dru-
gog pokreée nesto zajednicko, a to je — knjiga. Prvi piSe knjigu i postaje
prvo pisac za sebe, pa zatim za druge, kao §to je postalo i mnostvo pisaca.
A druga persona koja ima dodir s knjigom je menadzer knjige, koji od tog
pisca, §to je napisao u pocetku knjigu za sebe — vestom prodajom piscevih
knjiga, on od njega stvara poznatog pisca ili pak “pisca bestselera”. Opro-
stite, bez imalo skromnosti, ali zaista je to tako. MenadZer stvara od pisca
poznato i trazeno ime na trzistu knjige — putem vrhunske unutrasnje ener-
gije. Ali, ve¢ se cuje, neko dobacuje: “A, mi mediji, mi televizija? A naSe
ponude u Stampi...?!” Grme svi mediji u besu. “Zar mi ne dajemo dop-
rinos pis€evoj slavi i traznji njegovog dela!?” U redu, hvala i njima. Alj,
vika medija da je knjiga dobra, fenomenalna, da ¢e je ¢itaoci konzumirati
u jednom dahu — na potencijalnog kupca utice tek malko vise od trajanja
jutarnje rose na suncu, jer se gledalac ili ¢italac medija, opet, sa novim
jutrom, vra¢a u svoju letargiju, u dremanje svojih Cula. Tada stupa na
scenu eksterijerni menadzer knjige. On ubacuje odabrane knjige u auto-
mobil. Krece svesno u disperziono trziste knjige. Putuje, ¢uti 1 razmislja.
Uvek u razmisljanju dok ne stigne do svoga kupca. Budi ga iz u¢malosti i
kaze mu: Evo, cenjeni kupce, doneo sam vam izvrsne knjige. Hajde da
zajedno pogledamo zanimljive teme. Uskoro ¢e se objaviti i savremeni re-
alisticki roman “Kako prodati knjigu”, 1 bi¢e u ponudi. Kupac je iznena-
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den, pa pita menadZzera: ,,Ali, zaSto meni roman Kako prodati knjigu, pa
ja nisam prodavac, izdavag ili trgovac u knjizari!?” Gresite, dragi kupce, 1
vi Cete biti u tom romanu, jer cenite knjige... Evo, ve¢ ste 1 zakoracili
stranicama tog buduceg romana. Vi, kupce, zelite knjigu, a ona je mene
menadzera dovela do vas. Knjiga, nas dvojicu podjednako ceni. Jer ste vi
njen kupac, a ja njen prodavac. Vi, kao kupac, imate i prednost, jer ¢ete
biti njen buduci vlasnik, njen verni ¢uvar. Knjiga vas postuje, ¢ak i kad je
ne kupite, jer je — Citate. To, takode, puno znaci za svaku knjigu.

O svemu tome razmisljao je Misa dok je vozio svoj zuti kombi, prepun
knjiga da ih proda. Da, on je eksterijerni menadzer. Knjiga sa njim putuje
1 druguje — rastajuci se od njega, da bi se potom preselila kod dobrog kupca.
Vrhunski menadzer knjige je ranjivo ljudsko bice. MozZe li takav covek
koji radi s duhovnim blagom, da izgubi dragocene vrednosti kao Sto je
brak, voljenu zenu, da mu se razdvoje deca? Ti, menadzeru knjige, dok
putujes bespucima, trazis odgovor na sve to u sebi. Putujes kroz ogromne
snezne nanose banatske ravnice, tamo negde izmedu Tomasevca i Jarkov-
ca. Dok su se ispred tvog kombija isprecile snezne gomile na putu, pitas
se 1 razmisljas o poslovnim uspesima, ali i o privatnim neuspesima.

PitasS se 1 sutra, dok rano pre osvita zore na put vozis svoje knjige, a na
sediStu si smestio i svoje petogodisnje musko ¢edo, oko kojeg desnom
rukom, brizno umotavas ¢ebe, dok levicom steze$S volan svoga kombija,
koji, kroz krivudave snezne puteve — ide ka svom cilju. A tvoje ¢edo, tu,
uz tebe spava. Mozda ne spava, mozda samo ¢uti. U kombiju mu je toplo,
uz pakete knjiga, i osecaj da je i njegov otac tu, pored njega. Neka. Samo
ti spavaj, moj najdrazi i najmladi saputnice na svetu. Spavaj 1 sanjaj svoju
Sestomesecnu sestricu, koju je tvoja mati odnela iz onog istog kreveca, na
kome jo$ vise tupe cucle i1 sestrina mala “barbika”. Krevetac jo§ verno
cuva tvoj plavi pliSani zeko, okacen o malo uzglavlje. Da. Ti si jo§ jako
mali da shvati§ da je tvoj tata Sampion svoga posla. I Sampioni gube. Ne-
kada viSe nego ostali ljudi. I Sampioni placu, maleni sine moj. Nemocan
sam da ti objasnim — da sa nama viSe nece biti tvoja mati 1 mala sestrica.
Ne, ne mozes ti to da shvatis, jer si jo§ mali, a i zasad je bolje tako.

Prosla je zima, jedno prolece i jedno leto. Dolazila je jesen 1986. godi-
ne. Sav skora$nji lom i bolnu istinu, MiSa je potisnuo novim impulsima
oporavka, koje je nasao u svom poslu. I upravo kada je on sve svoje snage
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dao u stvaranje novih ideja, zagrebacka “Mladost” je imala iskrivljenu sli-
ku dogadanja na eksterijernom plasmanu knjige. Nisu im bili dovoljni ni
ogromni profiti koje su donosili vredni menadZeri iz desetak poslovnica u
celoj zemlji, ve¢ su se dosetili da uzmu preko hleba pogace. Bas pocet-
kom jeseni, u novosadsku poslovnicu “Mladost”, stiglo je cirkularno pis-
mo sledeceg sadrzaja: “Obavestavaju se menadzeri knjige u Jugoslaviji,
koji pripadaju IKRO 'Mladost', Zagreb, da od danas stupa na snagu novi
pravilnik o plasmanu knjiga na kredit, po kome se kod svake zaklju¢nice
sklopljene sa kupcem, na licu mesta, mora uzimati prva rata u gotovom,
adekvatna iznosu ostalih rata. U potpisu, svojeru¢no, generalni direktor
dipl. ecc. Branko Juricevic”.

- Vecu budalastinu nisu mogli izmisliti — ree MiSa svom kolegi i dru-
gu Aleksandru Pungulu Aci.

- Pod ovakvim optere¢enjem je nemoguce raditi — odgovori mu Aco,
pa dodade. — Ako ovo sprovedu, ja odlazim iz ovog posla. Radije ¢u pro-
davati majice 1 patike na najlon pijaci, pa ¢u preziveti nekako.

Debeli trgovacki putnik Neso Josipovi€ je ¢itao novine 1 bio vrlo rezer-
visan, jer mu je obezbedila uhljeblje njegova popunacna Elena, bogata
Slovakinja 1 miradzijka iz Backog Petrovca. Pa, ako zaSkripi, eto njega da
se opet vrati svom kiosku sa hamburgerima, pored $kole ,,Jan Cajak*.

Tad se Miga povisenim tonom obrati $efu Milanu Sikopariji:

- Da li su svesne one guzonje, gore, u Zagrebu, da ja imam mesecno i
preko tri hiljade kupaca?! Znaci, svaki moj kupac, od danas, mora nositi u
dzepu novac za prvu ratu. Da i ti zna$§, Milane, koliko nasi kupci nose
novca u svojim dzepovima kada dolaze na posao?

- Ne znam. Ti mi kazi — rece Sef Milan, o¢igledno povredene sujete.

- Pa, kazacu ti, lepo, 1 to u lice: nose taman toliko da kupe burek ili
dnevne novine, neku rakijicu, a neko bogme ni toliko — re¢e mu Misa i
besno baci ogromno tuce realizovanih zaklju¢nica na kancelarijski sto.

- Pa, nije bas tako — opet ¢e Milan, sa primetnom dozom sujete.

- Sta hocete?! Moja naplativost je sto odsto. Sve su mi administra-
tivne zabrane. Cak su se sve firme u Vojvodini odrekle onog procenta od
pet odsto za prihvatanje administrativnih zabrana za svoje zaposlene. Od-
rekli su se velikodusno tih pet odsto u korist izgradnje one osnovne $kole
u Donjem Lapcu, u Lici, u rodnom selu naSeg direktora Polovine.
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- U pravu si — rece Sef Milan, — ali ja moram poStovati naredbe koje mi
stizu “crno na belo” iz Zagreba...Ja sam samo Sef ove njihove poslovnice.

- Ma, jebe mi se za njihovo “crno na belo”, ja pod takvim uslovima ne
zelim da radim! — reCe Misa.

- U pravu je kolega MiSa — reCe crnokosa Ankica. — Ja dugo radim
ovaj posao s knjigama na terenu, i zaista ne pamtim ovakvu glupost, kak-
vu je zagrebacka ,,Mladost* predlozila. Oni ,,vrte muda — oko duda...*

- Mora ¢ovek biti madionicar i prorok — re¢e Dragisa Jagodi¢, crnpu-
rasti bradonja. — Taman ubedim kupca da kupi knjigu, a onda mu kazem:
e, sad mi morate odmah dati novac za prvu ratu.

- Ti da ¢uti§ — rece mu Sef Milan, — 1 tako se jedva provlacis kroz ig-
lene usi. Znam ti oca bolnicara koji me pelcuje, pa ti zato toleriSem tvoj
slab rad. Bolje bi ti bilo da ispunjavas svoje norme.

Tada se u razgovor umesa i komercijalista ¢ika Velja, koji rece:

- Deco! I ja sam na vasoj strani. Ne mogu oni s nama tako. Zagrebcani
moraju stornirati svoju apsurdnu odluku.

- Dobro — rece Milan, — ako je vecina protiv odluke iz Zagreba onda
im to treba i reéi.

- Vecina! — povikaSe svi, sem vecitog Sefovog poltrona, magacionera
Srbe i crnokosih sluzbenica Zuzane, Kaée i Ivane, koje su svoju indolent-
nost odglumile navodnom zauzetos$¢u oko neke dokumentacije.

- Milane, uzimam pauzu od tri dana — rece Misa — i ako ova glupa od-
luka ostane nepromenjena, onda ¢emo se drugarski rastati zauvek. I tako
mi dosaduje oko trideset izdavackih kuca, da predem kod njih.

- U to ne sumnjam — re¢e mu Milan, uzimajuc¢i svoju malu crnu koznu
torbicu, ¢eprkajuci iz nje kljuceve svoga plavog “opel komodora”.

I tako, toga dana, posle Zustre rasprave i negodovanja, svi menadzeri
zaposleni na plasmanu knjige u novosadskoj poslovnici, bili su ogorceni
na zagrebacke rukovodioce. Nezadovoljstvo se kao snezna lavina valjalo 1
zakacilo 1 sve druge poslovnice u celoj zemlji. Nezadovoljni su bili i svi
menadzeri knjige 1 u samoj centrali IKRO “Mladost” u Zagrebu u Ilici
broj trideset. Tada se desilo i neSto neocekivano. U samoj upravi velike
zagrebacCke izdavacke kuce doslo je do pravog puca. Naime, rukovodilac
kadrovske sluzbe Josip Fruk i glavni i odgovorni urednik kuée Zeljko Ko-
vac, koji su mnogo respektovali Misu i ostale momke iz novosadske pos-
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lovnice, stali su zduSno uz,,pobunjenike*, suprotstavivsi se li¢no i gene-
ralnom direktoru Branku Juri¢evi¢u. Tada su hitno doputovali u Novi
Sad. Odmah je Sef Milan uputio telefonski poziv i Misi, da odmah dode
na radni sastanak u novosadsku poslovnicu. Cim su pristigli svi terenski
komercijalisti iz cele Vojvodine, Milan se obrati svim prisutnima:

- Narode! Evo, svi smo stali uz vas. Li¢no su iz Zagreba dosli, nas
direktor Josip Fruk i glavni urednik izdavacke kuce Zeljko Kovaé. Dogo-
voreno je da ako Zagreb ne popusti, mi odlazimo i pripajamo se automat-
ski “Mladinskoj knjizi” iz Ljubljane. Ve¢ je juce direktor Fruk razgovarao
o tome sa generalnim direktorom “Mladinske knjige”, Borutom Ingoli-
¢em. Tada je neko sa mesta upitao: “A kakvi su uslovi kod Slovenaca?”.
Od direktora Fruka dobili su odgovor da su uslovi znatno bolji nego oni u
Zagrebu. Na kraju je na sednici dogovoreno da ¢e, ako zagrebacka centa-
la ne odustane — od nove 1987. godine — sve sadaSnje poslovne prostorije
zagrebacCke “Mladosti” — preci u koriS¢enje “Mladinske knjige”.

Tih par meseci do nove godine, svi menadzeri eksterijernog plasmana
knjige kao da i nisu radili. Misa je, ve¢ zbog ogromnog prometa koji je
predao unapred novosadskoj poslovnici, ostvario svoj plan do nove go-
dine. Osvojio je ponovo laskavu titulu apsolutnog Sampiona u eksteri-
jernom plasmanu knjige za 1986. godinu, a tacno prvog januara 1987.
godine postao je zvani¢ni menadzer “Mladinske knjige” iz Ljubljane
TOZD drzavna zalozba Slovenije, za teritoriju Jugoslavije, a u poslovnici
u Novom Sadu, u ulici Matice srpske 18. Misu su zanimale moguénosti 1
kapaciteti ,,Mladinske knjige* veoma poznate izdavacke kuce. I sam ge-
neralni direktor Borut Ingoli¢ (1939), koji je ve¢ Cuo za MiSine uspehe,
pozeleo je, kad malko otopli, da li¢no iz Ljubljane doputuje i obide ga u
Novom Sadu. U meduvremenu u dogovoru sa Sefom novosadske pos-
lovnice Milanom, realizovan je MiSin predlog da mu se obezbedi jedan
veliki tiraz knjiga od poznatog zagrebackog novinara Porda Li¢ine. To su
bile slede¢e knjige: “Dvadeseti Govjek”, “Tragom plave lisice”, “Spijuni
su presli granicu” 1 “Roverova bra¢a”. Misa je Zeleo da formira jedan
komplet od te Cetiri knjige, a svaka bi bila odStampana u tirazu od pet
hiljada primeraka, $to bi Cinilo ukupno dvadeset hiljada knjiga. Zvani¢ni
izdava¢ ovog izdanja je bila izdavacka kuca “CIP”, Zagreb (Centar za
informacije 1 publicitet). Poslovni Slovenci su vrlo brzo usli u taj proje-

207



Dr Milivoje Dosenovi¢: KAKO PRODATI KNJIGU (savremeni realisticki roman)

kat u korelaciji sa zagrebackim “CIP”-om, pa su sve knjige vrlo brzo
odStampane 1 transportovane do MiSinog skladiSta. Ve¢ se blizio kraj me-
seca februara. Pao je novi sneg, ali zima nije bila hladna. Nije bilo hladno
ni toga vikenda, kada je Misa izasao u dvoriste svoje kuce. Njegov mla-
di skotski ovc€ar, kao da je oseCao da ¢e mu gazda pokloniti veliki deo
vremena, radosno je zacvileo, pokuSavajuci da skine ogrlicu i otkaci se od

Kando

lanca, koji je bio vezan uz lepu kerec¢u kucu na kojoj je krupnim slovima
pisalo “Lesi”. MiSin Sestogodis$nji sinc¢i¢ je izasao, odSetao do svoga ljubim-
ca 1 dao mu slobodu, skinuvsi mu ogrlicu. O, kakve li samo zahvalnosti
psa prema decaku, koji mu je darovao slobodu! To je bila slika obostrane
neizrecive ljubavi. Pas se igrao sa de¢akom, gurajuc¢i ga nezno svojom
crnom njuskom da se i dalje igraju, ali sa paznjom, da svoga prijatelja ne
obori u sneg. Misa je proSetao svojom, snegom prekrivenom bastenskom
stazom, u prostranom dvoristu, iza nove kuce. Posmatrao je svoju ozidanu
crvenu lepoticu, iz ¢ijeg je odzaka polagano izlazio sivkasti dim. Na tre-
nutak, to mu je vratilo misli u dane mladosti: na odzak zavicajne kuce, na
drvene sanke, na svog prvog seoskog psa Medu, 1 na najlepSe dane detinj-
stva. Zar je moguce da je proslo od tada skoro tri decenije? Hodao je ba-
Stenskom snegovitom stazom. Razmisljao je kako Zivot neumitno ide.
Nema vise ni dragog dede u zivotu. Ostarale su i one prve drvene sanke iz
njegovog detinjstva. Pogledao je ka nebu, gde se kroz oblake polako pro-
bijalo zimsko zubato sunce. Misa je razmisljao, dok je lagano koracao po
svom prostranom snegovitom dvoristu, sve dok njegove misli ne prekinu
glas decaka plavih ociju:
- Tata! Nas kuco Lesi — zeli svoj rucak!?
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POD SIFROM “MD”

Ve¢ na samom pocetku, slovenacka poslovnost je zablistala u punom
sjaju. Znali su Slovenci da trZiSte mnogonacionalne zemlje nije bas malo.
Srpskohrvatsko jezi¢ko podrucje obuhvatalo je pozamasan prostor SFRIJ.
Najveci broj stanovnika je upravo iz srpskohrvatske jezi¢ke oblasti. A to
¢ini negde oko sedamdeset procenata ukupnog stanovnistva.

Precizna savezna statistika kaze da je procenat naseg stanovniStva,
koje pripada srpskohrvatskom jezickom podrucju, dvostruko veéi od
stanovnika Madarske, Austrije, Belgije, Bugarske, Svedske i Portugalije.
Triput je veéi od stanovnika Svajcarske, Finske, Danske. Sto se ti¢e aro-
likosti jezika, nasa zemlja je u sli¢nosti sa Svajcarskom.

Interesantno je napomenuti da slovenacki izdavacko-knjizarski poten-
cijal, po tiraZima knjiga — premaSuje kompletno podrucje srpskohrvat-
skog jezika. Ne bas svi tirazi, ali poprili¢an broj — da. Potporu ovim ¢inje-
nicama daje nepogreSiva statistika, i ovo je precizna racunica, ako se
gleda na broj stanovnika Slovenije i SFRJ. Kada se uzmu u obzir sve
okolnosti, trziSte u nasoj zemlji 1 nije malo. Nisu Slovenci poslovni samo
unutar svoje republike, u domenu izdavastva i trziSta knjiga, ve¢ su oni
uspostavili izvanrednu komunikaciju sa mnogim izdavacima iz cele zem-
lje, koji u njihovoj velikoj Stampariji TOZD drzavna zalozba Slovenije,
Stampaju vecinu svojih izdanja. Uzmimo samo na primer knjigu Veliki
atlas sveta i mnoge druge. Poznata slovenacka Stamparija ima odli¢nu sa-
radnju sa “Centro internazionale del Libro S.p.A” u Firenci (Italija).

Prema tome, terminologija “malo ili veliko trziSte” nije ba§ adekvatna.
Knjizarsko trziste je neSto Sto je unapred dobijeno za sve i1 dostupno je
svima, elementarno je odredeno (cenama, navikama, kao i strukturom
Citalaca knjige), pa je logi¢no da je knjiga kao roba dobila slobodan
protok, tamo gde je dobro ponudite, preko vrsnih menadzera i knjizara.
Zbog toga, MiSu 1 nije iznenadila visprenost njegovog novog direktora
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Boruta Ingoli¢a, koji je jednostavno za Misu narucio od druge izdavacke
kuce, Stampanje dvadeset hiljada primeraka knjiga. Taj angazman je vrlo
brzo sproveden u delo. Te knjige su Stampane u zagrebackom SOUR-u
“Vjesnik”, a glavni urednik projekta bio je Bruno Amerl.

Iz velikog posStovanja prema najboljem menadzeru knjige Misi, ruko-
vodstvo “Mladinske knjige” u dogovoru sa direktorom Josipom Frukom,
to najnovije izdanje “krsteno je” pod Sifrom “MD”, §to je oznacavalo ini-
cijale od menadzera koji ¢e ih i prodati na jugoslovenskom trzistu. Velike
nade je “Mladinska knjiga” polagala u najboljeg jugoslovenskog mena-
dzera MiSu. Svi dosadasnji napori i kombinacije u mnogim izdavackim
kuc¢ama nisu dali vece rezultate, premda su izdavacke kuce nudile svoja
izdanja preko sredstava informisanja. Pa ¢ak i preko vlastitog marke-
tinga, koji je 1 imao zadatak da oseca i prihvata novine u poslovanju i
prosirivanju saradnje sa drugim sektorima. Zatim to nisu uspele ni pret-
platne sluzbe, koje su bile u dobrim vezama sa novim projektima i slu-
zbama analitike. Naprosto nisu izvlacili neki ozbiljniji deo prihoda od
kupaca knjiga, jer su, nazalost, neke izdavacke kuce izigrale svoje kupce,
koji su platili unapred po pretplati. Ti izdavaci im nikada (ne zna se iz
kojih razloga) nisu urucili knjige koje su bile predmet pretplate. Niti su
¢ak kupcima vratili njihov novac. 1z tog razloga su zato najvece uzdanice
svakog izdavaca u zemlji bili menadzeri eksterijernog plasmana knjige.
Sistem “prodaja-urucenje-naplata-gotov tiraz” je ono §to svim izdavacima
predstavlja primarni interes.

Cim je Misa preuzeo ceo tiraz novih knjiga, krenuo je svojim Zutim
kombijem da obide kupce zaposlene u mnogim poljoprivrednim predu-
ze¢ima Sirom Vojvodine. Svoj poslovni plan sa knjigama autora Porda
Lic¢ine nazvao je “Vojvodanski srp”. Koliko samo zanimljivih putovanja i
nezaboravnih susreta moze da dozivi Covek koji putuje po terenu, prodava-
ju¢i knjige. Pa to je za Riplija. Na MiSinom putu redale su se velike i male
zem-zadruge. Koliko se samo MiSa prijatno iznenadio zbor iskrene “Zedi”
kupaca za knjigom iz tih firmi. “Koje li samo zablude u izdavackom
miljeu” pomisljao je Misa u sebi. “Toliko ljudi Zeljnih knjige, koji rade
svoje poslove u tim skrovitim zadrugama i njihovim masSinskim radi-
onicama. Samo ih treba pronaéi i posetiti, prate¢i krivudave betonirane
staze 1 uske puteve vojvodanske ravnice, koji ¢e nas dovesti do njih...”
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Bilo je prolec¢e 1987. godine. Mali zuti kombi grabio je prema Somboru,
noseci natovarene pakete novoodStampanih knjiga. Negde na petom kilo-
metru od izlaza iz sela Sivac, Misa je primetio sa leve strane glavnog
puta, uski sporedni asfaltirani put. On je okrenuo svoje vozilo i uputio se
tim pravcem. Vozio je oko kilometar puta 1 usput sreo Coveka koji je
pesacio, noseci u ruci neku kesu, verovatno sa doruckom. Misa je zausta-
vio svoje vozilo.

- Gde ides, pobro!? — upitao je ¢oveka sa kesom u rukama.

- Idem do ekonomije “Mlekarno” — rece putnik namernik.

- Sedaj! — re¢e mu Misa i otvori desna vrata svoga kombija.

Putnik s kesom, ocigledno sa dobrim iskustvom u skakanju i preska-
kanju, verovatno radeci na ovim poljima — uskoci kao srnda¢ u zuti kombi
1 tresnu snazno vrata za sobom.

- Lak3e, lakse, pobro, s tim vratima — reCe mu MiSa i nasmeja se.

Covek s kesom mu pruzi ruku i rece:

- Ja sam Blagoje i pomo¢nik sam traktoristi.

- Kakav pomo¢nik? — upita ga zacudeno Misa.

- Pomo¢nik sam na sejalici iza traktora — re¢e Blagoje, nekako vazno.

- Zar 1 to ima? — upita ga Misa.

- Ima, ima! Ako ima pomo¢nik direktora, mora biti i pomo¢nik na se-
jalici zakacenoj iza traktora — reCe Blagoje.

- Dobro, a zasto putujes peske — upita ga Misa.

- Ma, prispo sam zeru, pa mi pobego radnicki autobus.

- Dobro, Blagoje, a koliko imamo jo§ voznje ovim putem? — upita ga
Misa, dok je kombi grabio kroz sivacki atar.

- Ima nede oko cetiri kilometra — rece Blagoje.

- A, ko je tamo Sef na toj vasoj ekonomiji? — upita ga Misa.

- Bakovi¢. On ti tamo Zari i pali — odgovori mu on.

- A da li je neko, tamo kod vas, prodavao knjige? — upita ga Misa,
pokazujué¢i mu na pakete knjiga smestenih iza sedista kombija.

- Jok! Samo je jednom pre dve godine naiSo neki Sto prodaje ¢ebad i
posteljinu... Reko je da je od Sarajeva... negde od Kiseljaka.

Uskoro su stigli. Blagoje isko¢i iz kombija i utréa u jedan hangar. Misa
je parkirao svoj kombi u blizini jedne vece zgrade koja je li¢ila na neki
stari kaStel iz vremena Dunderskog. Bujno drvece bilo je svukud oko te
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zgradurine, a ispod drveca bilo je ugradeno nekoliko vecih klupa. Tu, u
blizini je kljucalo i dvadesetak kokoSaka sa krupnim petlom.

- Gde vam je menza? — upita Misa jednog traktoristu, koji je pajserom
strugao blato sa svojih gumenih ¢izama.

- Eno, tu iza ugla — rece on.

- A Bakovi¢?

- U menzi, sigurno jede malo ranije — rece traktorista i ugasi traktor.

Tada je Misa izvadio svoju akten-taSnu iz kombija i krenuo put menze.
Usavsi unutra, ugledao je u jednom uglu menze za stolom krupnijeg ¢o-
veka u plavom radnickom mantilu kako srée neku Corbu.

- Dobar dan! Treba mi Sef Pakovi¢ — rece Misa.

- Ja sam! — rece covek u plavom mantilu, pomalo uplaseno ovim pita-
njem dosljaka, briSu¢i maramicom saft od ¢orbe sa svojih brkova.

- Ja sam MiSa, predstavnik “Mladinske kuc¢e”. Dosao sam kod vas da
ponudim vasim radnicima neke zanimljive knjige.

- Ako, ako. Ba§ dobro. Skoro da i ne pamtim kada je neko zadnji put
ovde, u ovoj vukojebini, neSto nudio da kupimo — re¢e on nude¢i Misu
toplom corbom.

- Hvala vam. Ljubazni ste, ali ne bih sada. Nego, pitao bih vas koliko
¢e ljudi uéi u ovu vasu menzu na dorucak?

- Negde oko sto dvadeset — rece mu brkati Sef ekonomije.

Misa se prijatno iznenadi, pa rece:

- Ja bih prezentovao neke moje najnovije 1 interesantne knjige koje se
bave tematikom terorizma, ako moze? — upita ga Misa.

- To, to. To je prava stvar, za ove moje uspavane jebivetre — rece Sef
ekonomije i zatrazi da pogleda knjige. MiSa mu je pokazao sve Cetiri knji-
ge od autora Porda Li¢ine pod Sifrom “MD”, na Sta se Pakovi¢ oduSe-
vio. Odmah je izvadio svoju li¢nu kartu i pruzivsi je Misi rece:

- Hajde ti, momcino. Pricvrlji me odmah u taj tvoj tefter, da ja ne os-
tanem bez tih dobrih knjiga. A i nece ih niko prije mene kupiti. ..

Misa je urucio Sefu ekonomije Pakovicu sve Cetiri knjige 1 odmah oti-
Sao do svog kombija da donese jo$ jedan reklamni komplet. Kada se vra-
tio, menza je ve¢ bila dupke puna. Bili su tu mnogobrojni radnici, trak-
toristi, par agronoma i dve kuvarice. Tada je MiSa pristupio prezentaciji
knjiga u svom proverenom maniru. Knjige su kupili sviu menzi, koji
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su bili na dorucku. Kupci su dosli kod Zutog kombija gde im je Misa uru-
¢io knjige po potpisanim zaklju¢nicama. Danasnji zadatak je bio uspesno
zavrsen. Plan “Vojvodanski srp” se poceo ostvarivati na perfektan nacin,
voden idejama iskusnog menadzera knjige. Nakon urucenja svih knjiga,
Misa se vratio kod Sefa ekonomije Pakovic¢a da ga upita gde moze overi-
ti sklopljene zaklju¢nice. Kada mu je Misa referisao o broju kupaca knji-
ga, bakovic¢ se oduSevio, pa rece:

- E, sada to moras overiti kod Bebe.

- A gde je ta Beba? — upita ga Misa.

- To ti je u Sivcu, kod one “Napove” benzinske pumpe. Tamo je nasa
glavna uprava, zove se “Backa”.

- Bas vam hvala — reCe Misa, 1 taman da krene Sef Pakovic rece:

- Ne zuri, mladi¢u. Hajde da ti pokazem nasSe radionice.

Misa je sa zadovoljstvom prihvatio poziv, i dok su koracali uskom i
betoniranom stazom, MiSa ga upita:

- Vidim da svi imaju kuvano jelo u menzi, a zbog Cega je vas radnik
Blagoje — poneo svoj dorucak u kesi?

- Misli$ na onoga Sto si ga dovezao!?

- Da, na njega.

- E, pa bogami, da ga nisi ti pokupio kombijem, ne bi se on vruée Cor-
be zakacio. Pravilo je “ko zakasni, nek jede ono $to ponese od kuce”.

- Znadi, to je razlog — rece Misa i nasmeja se.

Uskoro su stigli do radionica u kojima je bilo puno masina, koje su
bile cele ili rasklopljene. Bilo je tu mnostvo traktora, prikolica, kombajna
1 mnogih priklju¢nik masina za remontovanje. Na jednom buretu za naftu
sedela su tri majstora i ¢itali novokupljene knjige. Negde iz ugla radioni-
ce dopirao je prijatan miris pecene slaninice.

- Prijatelju! Hej, prijatelju! — zacu se glas iz tog dela radionice.

Misa se okrenu 1 spazi u uglu radionice neke ljude koji su mu mahali.
Sa Sefom Pakovi¢em priSao im je.

- Ti dobro prodajes knjige, pa te mi Zelimo pocastiti naSim specijali-
tetom. Hajde, probaj. Ovo je nasa pecena slanina sa imanja, paradajz je
takode nas, tu, iz obliZznje baste, a i hleb je domaci. Ispekle ga jutros naSe
vredne kuvarice iz firme — rece jedan brkajlija, obracajuci se Misi.

- Prihvatam! — rece im tad MiSa — Kad je sve domace i od srca, kako
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bih smeo da odbijem takav vas iskren poziv, svi ste od mene kupili knjige.

Zatim je zajedno sa Sefom ekonomije, Pakovi¢em, seo sa tim dobrim 1
plemenitim ljudima. Nije mu smetala “stolica” od jedne stare drvene
klocne na kojoj je bila neka poderana novina. Dusa tih ljudi, medu ovim
backim njivama, bila je topla kao i njihova domaca slaninica. Eto, to je taj
mali Covek iz naroda. On je takav kakav je. Takav je kao i priroda u kojoj
egzistira, zivi, radi, hrani se, 1 nada nekom boljem zivotu. To, do sada
neotkriveno trziSte, Misi je zapalo za srce. Kod tih divnih ljudi sve ide
ljudski. Nema Zzurbe, nema nervoze. Nema ni najmanjeg zanovetanja kod
kupovine knjiga, kao Sto je ima kod sujetnih intelektualaca, nema one
advokatske sebi¢nosti 1 gramzivosti... Mali covek kupuje, mali ¢ovek voli
to Sto kupuje i srecan je zbog toga. On je, zaista, mnogo dobar i zahvalan.

Redala su se mnogobrojna MiSina putovanja i susretanja sa raznim
poljoprivrednim imanjima Sirom lepe vojvodanske ravnice. Sve te susrete
Misa je pamtio. Negde do sredine juna, knjige po planu “Vojvodanski srp”
pod Sifrom ,,MD* kupilo je deset hiljada ljudi. Stigao je i ponovljeni tiraz
1z Zagreba 1 Ljubljane. Za uspomenu na te vrsne poslove, Misa kupuje novi
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putnicki automobil “ford sijera 1600 bele boje. Osvojio je ponovo laskavu
titulu najboljeg menadzera na eksterijernom plasmanu knjige u SFRJ i za
godinu 1987. Tada, negde sredinom jula, Misi su u goste dosli znacajni
ljudi. Direktno iz Ljubljane i Zagreba doputovali su u Novi Sad, generalni
direktor “Mladinske knjige”, prof. Borut Ingoli¢, direktor opsteg sektora
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Josip Fruk, glavni urednik Zeljko Kovag, $ef poslovnice u Novom Sadu
Milan Sikoparija, i $ef komercijale Velja Drndarski. Cim su usli u Misinu
prostranu trpezariju i seli za veliki hrastov sto, direktor Ingoli€ rece:

- Spostovani Mi$o, ne vem, kako naj se vam zahvalim za va§ ogromen
prispevek k nasemu podjetju “Mladinska knjiga”, za sijajno opravljeno
delo pod sifro “MD” avtor Porde Licina. (Dragi MiSo, ne znam kako da ti
zahvalim na ogromnom doprinosu nasoj firmi ,,Mladinska knjiga* na bri-
ljantno odradenom poslu pod Sifrom ,,MD* autora Porda Licine).

- Nema potrebe, cenjeni direktore Ingoli¢u. Vi ste ucinili dovoljno.
Dali ste mi robu i ukazali poverenje. Ja sam to sve opravdao, idemo dalje.

- Vidimo novo hiso, a tudi nov ,,ford sierra“. SliSali smo, da ste si ze-

Automobil ,,ford sijera 1600
(oldtajmer), proizveden 1987.
Spominjan na vi$e mesta u ov-
oj knjizi. Njegov vlasnik Misa
vozio ga je 30 godina. Na slici:
snimak u Novom Sadu, 2015.

leli kupiti tak avto, kot spomin na sreanja s kupci v gospodarstvih vase
lepe Vojvodine. (Vidimo novu kuéu, ali i novu ,,ford-sijeru®. Culi smo da
ste zeleli kupiti takav automobil kao podsetnik na susrete s kupcima po
ekonomijama vase lepe Vojvodine). — reCe direktor Borut Ingoli¢, pa do-
dade. — Prihranil sem nekaj tuje valute, da bi imel veliko Zeljo kupiti tak
avto, kot je tvoj. Zelo mi je vSe¢ tako model kot njegovo udobje. Prosim
te, da me poisces, e v tovornem taboru novobeograskega “Interkomerca“
je za devize naprodaj model “ford sierra 1600”? (Ustedeo sam nesto strane
valute, pa bih imao veliku zelju da kupim auto kao $to je tvoj. Zaista mi
se svida i model i njegova udobnost. Molim te da proveri§ da li na kargo
konsignaciji novobeogradskog “Interkomerca®, za devize postoji model
“ford sijera 1600°?).

Misu je vrlo odusevio ovaj prijatan i galantan Covek. Bio je veoma otmen
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gospodin i profesor geografije, starosti ispod pedeset godina zivota (1939),
zdravog osmeha, bivsi reprezentativac SFRJ i ucesnik OI u atletici (Rim,
1960). Tada mu Misa rece:

- Sredi¢emo to odmah, cenjeni direktore Ingolicu.

Tada je Misa dohvatio telefon:

- Halo, da 1i je to “Interkomerc” u Omladinskih brigada 31 na Novom
Beogradu?...Ti si, Veso? Zdravo! Zovem te jer mi treba za jednog dobrog
coveka, novouvezeni auto marke “ford sijera 1600”...Da, bele boje, kao
Sto je 1 moj. Kupac je likvidan i doSao bi da preuzme auto danas, ili sutra?
Kupac je ovde kod mene, a stigao je iz Ljubljane. Zove se Borut Ingolic,
zapisi 1 hvala ti — reCe Misa u slusalicu, pa se tad obrati Ingolicu: — Sutra
idete u Novi Beograd, uplacujete i vozite auto za Sloveniju!

- Lahko se ti zahvalim! Ti si, MiSo, veckratni prvak Jugoslavije v knjizni
umestitvi, veliko ste prispevali k naS§emu podjetju ,,Mladinska knjiga“ in k
izobrazevanju. (Mnogo ti hvala! Ti si, MiSo, viSestruki Sampion Jugo-
slavije u plasmanu knjiga, mnogo si doprineo na$oj kompaniji ,,Mladin-
ska knjiga®, kao 1 edukaciji) — re¢e mu Borut Ingolic.

- Hvala, dragi direktore. Milo mi je §to ¢emo ja i vi voziti isti tip auta.

Tada je gostima pristupila mlada domacica. Bila je to nova MiSina
emotivna partnerka, prelepa dvadeset CetvorogodiSnja Kikindanka Veka,
koja je upravo bila pri kraju zavrSetka ekonomskog fakulteta. Misa je nju
upoznao i razvila se obostrana ljubav. Posto ju je zavoleo i MiSin sinci¢,
ona se preselila kod Mise. Veka je bila vrlo tiha, lepo vaspitana i nadasve
otmena devojka. Nosila je lepu ispletenu kiku, koju je Misa kod nje voleo.

- Cime da pocastimo cenjeno drustvo — rece ljubazno Veka.

- MozZe nesto Zestoko! — odmah grmnu ¢ika Velja.

Veka je iznela bocu “viskija”, kiselu vodu i sokove rekavsi — kafica
samo §to nije stigla, oprostite.

Direktor Ingoli¢ se diskretno priblizi tik uz uvo Misi, 1 Sapnu mu:

- Imas lepo in mlado partnerko, ki izzareva eleganco...

Misa se zahvali direktoru Ingolicu i Sapnu mu:

- Videéemo. Zivot je pred nama.

Stigla je i1 kafica, a posle nje raskoSno meze. Drustvo se skroz opustilo.
Pored Mise sela je i lepa Kikindanka Veka. Tada ¢ika Velja rece:

- MiSo, gde je ono moje “belo vino™?
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- Ma, kakva bi to gozba mogla biti, a da nema “belog” za mog dragog
¢ika Velju — rece Misa, pa zamoli Veku. — Donesi onaj ,,muskat krokan*
za Cika Velju, 1 flaSu “kutjevackog burgundca”, sa tim crnim vinom dru-
guje moj Sef Milan, je li tako, Milane?

Milan je gladio svoje crne guste brkove, osmehnu se 1 rece:

- Da. kutjevacki ,,burgundac” je moja vinska ljubav, a kada ga slu¢ajno
nema, moze 1 “tikvesko crno”.

Stiglo je i vino. Drustvo se opustilo, pa ¢ak i malko zapevalo. Bilo je
lepo videti Jugoslaviju u malom. Borut Ingoli¢ — Slovenac, Fruk — Nemac,
Zeljko Kovag — Hrvat, a Misa, Veka, Milan i Velja Drndarski — Srbi.

Gore, sleva: Milan gikoparija, Sef poslovnice IKRO ,,Mladost* (1984). Gore, desno: sa Perom Markovinovi-
¢em, Sefom predstavnistva ,,Prosveta“ u N. Sadu, i dole desno i levo: $ef poslovnice slovenacke ,,Mladinske
knjige, Milan Sikoparija, sa sluzbenicima poslovnice — na §tandu Beogradskog sajma knjiga 1987. godine.

Dosla je 1 nova 1988. godina. Redali su se tirazi za tirazom. Misa je
prodavao i sve ostale Lic¢inine knjige: “Miris olova”, “Put na gubiliste” 1
druge. Svi ti tirazi su bukvalno ,,planuli* sistemom eksterijernog plasmana.
Naravno da su svojom vispreno$¢u obezbedivanja novog lagera, poslovni
Slovenci u MiSinim o¢ima, sac¢uvali odli¢an eti¢ki imidz vrsnih saradnika.
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Misin ostanak u poslovnici “Mladinske knjige” u ulici Matice srpske
18 u Novom Sadu — bio je tada ¢isto formalna stvar. ZaSto? Zato $to je on
dobijao robu direktno iz Slovenije. Mogao se odmah 1 prebaciti tamo u
centralu. Slovenci bi mu slali redovno njegovu zaradu, a svakog meseca,
kako mu dovoze lager knjiga, tako bi i poneli realizovane zakljucnice.
Takode bi mu postom slali nove putne naloge. Misa je ostao u poslovnici
Novi Sad, ¢isto iz ljudskih razloga. Postovao je svoga Sefa Milana, iako se
nije u nekim stvarima slagao s njim. Bez obzira $to je Milan bio sposoban
Sef poslovnice, od ipak nije dovoljno razumeo Misin nacin rada, njegovu
dusu, njegovu veliku ljudsku iskrenost, koju je ne mali broj puta izlozio
tu, pred njega. To je ipak bila greSka. Milan je bio pristojan i ljubazan Sef,
ali je MiSu nervirala Sefova slatkoglagoljivost i prozirno laskanje ljudima
koje je time pridobijao. Zatim ta neka njegova uravnilovka u davanju
svojih pohvala. Misa to nikad nije mogao prihvatiti. Ne moze se imati isto
posStovanje prema jednom velikom dokazanom asu i ljudima koji su “na
repu” eksterijernog plasmana knjige. Dalje, Sef Milan je imao i osobinu
da, kada zatreba da dode do klju¢ne stvari reSavanja nekog problema u gle-
distima izmedu njega i svoga najboljeg menadzera — pobegne sa “bojista”,
zgrabivsi svoju malu crnu torbicu 1 Smugne “opel komodorom”. Tada bi
se pozalio na tipi¢an kuloarski nacin drugim Sefovima svojim kolegama
velikim 1 “proverenim prijateljima® iz drugih poslovnica — kako mu nje-
govi trgovacki putnici “jedu Zivce”, samo zato Sto ti neimari i veliki pre-
gaoci pravog plasmana knjige — traze da njihovi Sefovi razumeju i neke
sustinske stvari u vezi sa plasmanom knjiga, osim kako ¢e izgledati boja
Standova, koje ¢e zakupiti za nadolaze¢i beogradski sajam knjiga, kao da
je taj dogadaj najvaznija stvar u poslovanju jedne izdavacke kuce.

Eto, to je ona vecita stara prica izmedu Sefova koji posmatraju kroz
prozore iz svojih toplih kancelarija, kako na ulici, iz surove snezne me-
¢ave izranjaju likovi nekolicine njihovih vrednih menadzera koji nose u
kesama svoju mukom stecenu realizaciju. Setio se MiSa 1 re¢i svoga sta-
rog profesora, koje mu je rekao na promociji u Gradskoj biblioteci:

“Najbolji menadzer plasmana knjige u drzavi, tek moze pronaci pravi
smisao 1 zadovoljstvo u vlastitoj izdavackoj ku¢i, koju osnuje...”
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KNJIGA O GENERALU KOCI

Posle jedanaest osvojenih titula apsolutnog Sampiona SFRJ u eksterijer-
nom plasmanu knjige — trideset sedmogodisnji Misa, radio je sve bolje 1
bolje. Slovenacka ugledna izdavacka kuca ,,Mladinska knjiga“ se ponosila
Sto ima najboljeg menadzera drzave u eksterijernom plasmanu. U novo-
sadskoj poslovnici bio je veoma zdrav ambijent, jer je Sef Milan Siko-
parija imao poseban talenat ,,balansiranja“ i tolerancije. Naprosto, uvek je
zeleo da se problemi reSe na najbolji nacin, ali brzo i bezbolno.

U takvom ambijentu, Misa je mogao da funkcioniSe na inspirativan na-
¢in: ,,porodica, sloga u kolektivu, i njegovo veliko trziSte knjige*, a uz to i
posebni hobiji: gitara, lov, 1 treninzi karatea u vlastitoj sali, koju je imao u
suterenu nove kuce. Ta sportska prostorija bila je dimenzija 12 puta 5 me-
tara 1 bila je opremljena sa kompletnom teretanom.

Poslove u vezi sa plasmanom knjige na terenu, Misa je obavljao i dalje
uspesno. Sa 1987. godinom njegova jedanaesta titula Sampiona SFRJ, bila
je potvrda da je neprikosnoven u svom poslu. PokuSavao je da ga dostigne
eksterijerni menadzer knjige Ratko Mladenovi¢, njegov kolega iz preds-
tavniStva ,,Mladost* u Beogradu, ali u tome nije uspeo. Ratko je bio sja-
jan Misin drug, prijatelj i kolega. Zanimljivo je da Ratko nije uopSte bio
sujetan i l[jubomoran na MiSine ogromne uspehe. On je svugde, ma gde se
nalazio medu kolegama — za MiSu znao da kaze samo reci pohvale.

U avgustu (1988), na interfonu MiSine nove kuée ¢uo se glas:

- Ovde Ratko...

Misa je izasao, i pred kapijom kuce ugledao svoga dobrog druga Ratka
Mladenovica, koji je doputovao svojim “opel rekordom”. U ruci je nosio
bocu “viskija” i veliki buket cveca za Misinu Veku.

- O, koga to vidim — re¢e mu Misa, 1 zagrliSe se drugarski.

- Evo, ja bio kod roditelja u Sarajevu, pa sam tu, preko Sida skrenuo,
da svratim kod moga vrednog i neumornog kolege u Novom Sadu...
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- Bas si me iznenadio. Drago mi je. Dobro mi doSao — re¢e mu Misa.

Cim su usli u velelepnu kuéu, Ratko je pruzio Veki cveée, a Misi upa-
kovan u ukrasnu kutiju viski “Civas”. Seo je u udobnu fotelju, pa rece:

- Bas mi je milo Sto sedim u ovakvoj ku¢i, koja je zaradena na posten
nacin. Toliki trud, rad, pamet i znanje...Ali, nadasve ogromna volja!

- Eto, druze. Srecan sam Sto svaki zid i krov, svaki prozor i oluk ove
moje kuce, prica neke svoje pri¢e gde i kako je zaradeno. Radom na terenu,
moj Ratko. Eksterijerni menadzment knjige je neprikosnoven na trzistu.

- Znas §ta, MiSo. Svi mi menadZzeri na plasmanu knjige, gore od Slove-
nije, pa skroz dole do Ohrida, trebalo bi tebi da skinemo kapu. Sto se ti¢e
tvojih kvaliteta u poslu, to bi se reklo ovako: TI — jedna velika praznina,
pa onda mi svi ostali ispod tebe.

- Ne preteruj, kolega. Ti odli¢no radi§ — reCe mu Misa.

- Kopiram tebe, pitam tvoje kupce kako si radio, $ta si govorio...

- Nije valjda? — upita ga Misa.

- Da li je istina, dragi kolega, ¢uo sam da si uzeo onog Madara Pistu,
da sa tobom prodaje knjige. Otkud njemu da upadne sekira u med!?

- Milan me zamolio — re¢e Misa.

- I sta? PisSta ide sa tobom, istovari knjige, donese ti burek, ti prezen-
tujes knjige dok on sedi. Kad krene kuéi — da§ mu gomilu prometa?

- Dobro. Vredan je bio. Problem je Sto je pomalo prgav. Zaboravi se,
pa zamislja da je jo§ aktuelni Sampion karatea.

- Stvorio si od njega viceSampiona Jugoslavije, mene si bacio na trece
mesto. Hvala Bogu, ¢im si ga otkacio, ja sam se opet do¢epao druge pozi-
cije — rece Ratko Mladenovi¢ i nazdravi svom kolegi Misi s ¢aSom vina.

- Nisam ga otkacio, Ratko. ISao je sa mnom, naucio da prodaje knjige,
vratio neke dugove, ozidao kucu, napravio radionicu i kupio novi auto...

- Sitnica... samo to? — re¢e Ratko, pa dodade: — Sto mene nisi uzeo da
idem s tobom, a znas i sam koliko sam ti dosadivao.

- Ma, nisi mi dosadivao — rece mu Misa.

- Kako nisam? Kad god si bio u Beogradu u predstavnistvu, ja ti na
onom parkingu u Strahinji¢a Bana 75, dosadivao da me uzmes sa sobom.

- Da predemo, Ratko, na druge teme. Kako tvoja gospoda stjuardesa i
mala ¢erkica Ana? Kako su tvoji roditelji u Sarajevu?

- Bogu hvala, svi su mi dobro. Zena se vozi u avionu i slusa pilote, a ja
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sam njoj glavni pilot u kué¢i. Moja ¢erkica Ana lepo je vaspitana. Matori
mi rukovodi izdavackom ku¢om “Globus”, predstavnistvo u Sarajevu.

- Bas fino — rec¢e Misa.

- Nego da ti kazem nesto, pa da se srda¢no nasmejes — re¢e Ratko.

- Sta? — upita ga Misa i nazdravi sa njim vino.

- Zna§ — zapoCe Ratko — ¢im si ti poceo praviti gigantske promete
onim tvojim ozvucenjem, i prodavati kompletne tiraze knjiga — mnogi
trgovacki putnici i akviziteri nabaviSe razna pojacala da sa njima rade kao
i ti. Covede, nisu to pojacala, to su ifonjeri, ozvuéenja za hipodrome...

- Ma nemoj?... Nastavi — rece mu Misa.

- Koja budalastina — nastavi Ratko pri¢u — Oni misle, kupi§ pojacalo i
postanes prvak sveta u prodaji knjiga! Ne ide, burazeru, ne ide to tako.
Mnogi su se obrukali vuku¢i ta silna ozvucenja i badava...

- Tako je, Ratko — re¢e mu Misa, pa nastavi: — Vidis, ako covek nema
melodican glas, pitak, ¢ist i jasan — njemu mirkofon jo§ vise pokaze sve
negativnosti, ali i sve nedostatke u naraciji. To ti je kao neka pevacica.
Zamisli takvu. Ne zna da peva, a uzme mirkofon uz pojacalo od petsto
vati? Bas neki dan sam ¢uo da je Dusko Novakovi¢, na$ trgovacki putnik,
uneo ,,Marsal“ ozvucenje u “Autovojvodinu”. Bilo mi je veoma smesno,
jer ta njihova menza ima samo oko Cetrdeset kvadrata. Ukljucis takvo po-
jacalo 1 zvucnikom ,,ubijes* sve ljude.

- Apsolutno, kolega! Covek mora znati §ta moze — re¢e Ratko, pa upita
Misu. — Da li ima istine u onoj famoznoj pric¢i gde god ti prodajes knjige,
neki akviziteri (studenti), posakrivaju se u ¢oskove menzi i prate kako ti
prodaje$ knjige putem ozvuéenja. Smekuju i upijaju od tebe cake?

- Da. Cuo sam i ja za to, mada sam ih i li¢no primetio, ali su mi i neki
drugari preneli da je najagilniji u Smekovanju mojih nastupa jedan apsol-
vent teologije Mile Imerovski, zatim neki akviziteri koji su radili u pred-
stavniStvima “BIGZ-a”, ,,Prosvete* 1 ,,Narodne knjige* u Novom Sadu. Se-
¢am se 1 par momaka na terenu, koji su me zamolili u somborskoj firmi
,Bane Sekuli¢*, da li smeju da sede u menzi 1 posmatraju moj nastup sa
ozvucenjem. Dozvolio sam im, neka gledaju i uce. Ali, za ovo naSe zani-
manje, potrebno je puno volje da bi se uspelo.

- MiSo, jo$ mi ne izlazi iz glave onaj zanimljiv dogadaj u vezi sa pro-
dajom knjige “JoSuini naslednici” od autorke 1 novinarke Dare Janekovic.
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Da 1i je istina da ti je nas direktor Polovina iz ,,Mladosti*, nudio Sezdeset
posto provizije da im prodas ceo tiraz te knjige.

- Tacno. Prihvatio sam da im prodam ceo tiraz, ali pod uslovom da mi
se plati standardna provizija kao i za sve terenske komercijaliste i virma-
niste, a ona je dvadeset tri posto, 1 niSta viSe — re¢e mu Misa.

- Zasto takav altruizam? — upita ga Ratko.

- Zbog poslovne etike! A i hteo sam da tu knjigu poseduju mnogi ljudi
u svojim li¢nim bibliotekama. Jedino je bio mali problem u loSem dizajnu
te knjige. Stavili su na naslovnu stranicu knjige neku ribu. Ja znam da je
riba deo simbola Izraela, ali manimo se simbola na naslovnim stranicama.
Naslovna stranica uvek mora biti provokativna. Ja ne znam kakvi su to
urednici i dizajneri, koji uvek izmisljaju neke svoje stereotipe?

- Slazem se u potpunosti s tobom, Miso.

- Ma, dode mi da im kaZzem — nastavi MiSa — dajte mi, ljudi, pet ideja
vaSeg buduceg dizajna za naslovnu stranicu, neka budu vase ideje, ali ja
¢u odabrati najbolju od njih. Los dizajn knjige ne podnosim — rece Misa.

- I u tome se slazem sa tobom — rece Ratko.

- Nekad mi dode da upoznam li¢no te crtace dizajna, ili one Sto redaju
sadrZaj knjiga, 1 Sto odmah pocinju sa “sedmom ofanzivom”. Da ih vidim
1 da im kazem, kakav sadrzaj prodaje knjigu. Ne knjigu, ve¢ cele tiraze.

Dvojica dobrih drugara i vrsnih kolega, Misa i Ratko, tog prijatnog
avgusta 1988. godine, pricali su o zanimljivim temama u MiSinoj novoj
ku¢i. Ratko je krenuo ka svome ,,opelu®, i kroz bo¢no staklo automobila
doviknuo Misi i njegovoj Veki, koji su mu mahali:

- Sre¢an sam $to vas ostavljam u lepom raspolozenju. Misli¢u o vama.

Dok se Veka penjala na prvi sprat, da napravi red posle gostiju, MiSa
je ostao u dvoristu i oslobodio svoga Skotskog ovcara, koji je nezno posta-
vio svoje krupne Sape na njegove grudi. Tog psa, kao malo dvomesecno
Stene, kupio je MiSa sa papirima i svim pedigreom, od poznatog odgaji-
vaca pasa Tibora Roklicera, Madara sa novosadskog Telepa. Pas Aleks je
imao crno bele guste 1 duge dlake, sa crnom njuSkom. Misa tad pomilova
svoga psa i rece:

- Hajde, Aleks! Idemo malo da se kupamo, momce.

Mladi crnobeli ovcar je radosno zalajao, jer je ve¢ naucio na gazdinu
paznju kad je kupanje u pitanju. To njegovo sre¢no lajuckanje, licilo je na
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neki maleni kere¢i smeh. Da, ba$ na smeh. To dobro znaju veliki ljubitelji
1 poznavaoci pasa. Misa je uzeo gumeno crevo, pustio je vodu i mlaz us-
merio ka svom ¢upavom prijatelju. Aleks je sre¢no lajao 1 uzivao u tome.
Dok bi Misa zavrtao slavinu, Skotski ovéar bi otresao svoju gustu kere¢u
grivu 1 susio je. Sledece po redu bio je njihov kraci zajednicki izlet. Misa
je smestio oko Aleksovog vrata udobnu ogrlicu sa duzim koznim kaiSem,
zatim je seo na svoj mali zeleni poni bicikl. Aleks je krenuo ispred svoga
prijatelja, ulicom Ilariona Ruvarca. Covek na biciklu, a ispred njega tréi
njegov mladi Skotski ovCar Aleks. Slika iz normalnog sre¢nog zivota...

I, dosla je Nova godina (1989). Zima nije bila ba$ ostra. Opet, sredi-
nom meseca februara, iz Beograda je doSao Misi u goste kolega Ratko
Mladenovi¢. I dok im je Veka kuvala kafu i spremala meze, Ratko rece:

- Cestitam ti 12. titulu $ampiona SFRJ u plasmanu knjige i za 1988. go-
dinu. A i ¢uli smo se nedavno telefonom, pa si mi rekao da prelazi§ iz
,»Mladinske knjige* u privatno izdavastvo. Ja znam da ¢eS ti biti prvi koji
osniva izdavacku kucéu u Vojvodini. Bih bio veoma sre¢an, da pre toga
meni omoguci§ da putujem s tobom, makar nedelju-dve. Imam li Sanse?

Misa pogleda u svoga kolegu, nazdravi sa njim uz ¢aSe vina, pa rece:

- Ali, dragi moj kolega, ja sam skoro dokraj¢io lager ,,Mladinske knji-
ge*, skoro da i nemam vise knjiga u magacinu. Ho¢u, da mi saldo dugo-
vanja prema ,,Mladinskoj knjizi“ bude na nuli. Ja sam ispunio unapred
plan do maja 1989. Tada verovatno osnivam vlastitu izdavacku kucu. Ne-
mamo, Ratko, Sta da prodajemo zajedno.

- Ima! Cenjeni druze. Eno, upravo je i zagrebacki “Globus” objavio
zanimljivu knjigu: “Razgovori s Ko¢om”. Matori mi je pokazao knjigu. U
njoj su Skakljive teme, iskreni odgovori generala Koce Popovica bez cen-
zure — rece Ratko.

- Da. Cuo sam i ja za to ,,Globusovo*“ izdanje. Ta knjiga je manja, ali
ubojita — reCe mu Misa, pa dodade. — Dok se urednici ohrabre da naprave
dobar sadrzaj, ja imam svoj provereni sistem, pa formiram sadrzaj sam.

- Zagrebacki ,,Globus* 1 njihovo predstavnistvo u Sarajevu bili bi odu-
Sevljeni da im se prvi tiraz te knjige brzo proda, a to bi uJugoslaviji mogli
da odradimo najuspesnije samo ti i ja, zajedno!?

- Dobro, kolega. Vazi, krenu¢e§ sa mnom na teren, ali kako ¢es$ dola-
ziti iz Beograda po mene u Novi Sad, ipak je malo podaleko?
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- Daleko? Otisao bih ja po tebe 1 do Debra, a kamoli do Novog Sada.
Nego, da te pitam nesto. Posto si za ,,Mladinsku knjigu* ostvario plan do
maja, mogao bih da sredim sa mojim matorim preko “Globusa”, da ti do-
vezu vecu koli¢inu knjiga “Razgovori s Ko¢om”, pa da je ja i ti rasturimo
po Vojvodini i oko Beograda. Sta misli§ za to, Mi$o?

- A iz kog sektora izdavacke kuce “Globus” bi mi poslali jedan kamion
te nove knjige: ,,Razgovori s Ko¢om*“? — upita ga Misa.

- Iz Sarajeva, iz njihovog predstavni$tva, gde je direktor moj otac.

- Kada bi taj kamion mogao krenuti iz Sarajeva ka Novom Sadu?

- Ovog casa! Samo ako ti kaze§, MiSo — re¢e Ratko, kome se na licu
video neki poseban sjaj i zadovoljstvo §to je zapoceta tema razgovora,
koja mu daje neslu¢enu Sansu da se i njemu ispuni Zelja, pa da krene malo
s velikim Sampionom, 1 upozna iz blizine taj njegov vrhunski stil eksteri-
jernog menadzmenta, kome se istinski godinama divio.

- Moze — re¢e mu Misa, pa dodade. — Zovi svog oca ovog Casa.

Ratko je odusevljen odmah ustao iz velike Zute fotelje i dograbio cr-
veni telefon, koji je bio na obliznjoj hrastovoj komodi.

- Halo, Sarajevo! Je li to predstavniStvo “Globusa”? Molim vas, dajte
mi li¢no direktora Mladenovica. Ej, zdravo, ¢ale! Ratko na telefonu. Znas,
ovde sam u Novom Sadu kod mog velikog drugara Mise. Trebalo bi nam
visSe knjiga naslova “Razgovori s KoCom”... jeste... jeste, ceo kamion...

Ratko se vratio i ponovo seo u fotelju, pa rece Misi:

- Kamion s knjigama krece ovog Casa i bi¢e veceras u Novom Sadu. A
posto sam se zazeleo moje male Ane i Zene stjuardese, vreme je da kre-
nem za Beograd, a sutra bih doSao kod tebe, da po¢nemo sa novom knji-
gom. Ti veceras ¢ekaj kamion iz Sarajeva — rece Ratko i krenu niz stepeni-
ce. Misa ga je ispracao do parkinga sa Vekom, pa mu rece:

- Pozdravi kéerku Anu i svoju stjuardesu!

- Hvala na gostoprimstvu, Miso — rece Ratko, 1 dok je sedao za upravljac
»opela®, doviknu kroz poluotvoren prozor. — Javi mi kad roba stigne!

Cim je njegov drug Ratko krenuo, Misa je oti$ao u svoj magacinski pro-
stor 1 postavio nekoliko paleta na koje ¢e biti smesten ceo tiraz o Koci.
Doslo je vece. Negde oko dvadeset Casova zabrundao je veliki kamion sa
ceradom ispred MiSine zgrade, sa dvoc¢lanom posadom iz izdavacke kuce
“Globus”, koji su ba$ doputovali iz Sarajeva sa dogovorenim knjigama.
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Misa ih je srda¢no docekao. Dvoje krupnijih Sarajlija su istovarili posiljku
knjiga, dobivsi i honorar od Mise, pa je kamion krenuo nazad ka Rumi i
auto-putu. Misa je tada nazvao kolegu Ratka u Beogradu, informisuci ga o
prispecu robe. Ratko je bio prezadovoljan. Dogovoreno je da sutra ujutru
on bude u Novom Sadu sa svojim automobilom. Tako je i bilo. Ve¢ sutra-
dan, rano ujutro, pored MiSine zgrade, Cuo se zvuk sirene putni¢kog auto-
mobila. Bio je to kolega Ratko. Misa je siSao i pozvao ga gore, na kafu.
Dok su pili kafu, Ratko upita:

- Gde ¢emo jutros da radimo?

- Obradiva¢emo ovih dana teritoriju Novog Sada — reCe mu Misa, pa
nastavi — sa ovom novom knjigom bismo koristili moje ozvucenje, a jos
juce sam zakazao ulazak u veliki futoski gigant, “Milan Vidak”, koji pro-
izvodi zicu i za potrebe JNA, gde je zaposleno oko hiljadu radnika.

Tada su krenuli da utovaraju knjige u Ratkov tamnoplavi “opel”, pa se
uputiSe ka selu Futog. Dobili su odobrenje za ulazak u fabriku i ozvucili
salu. Menza se napunila cela. Tad MiSa rece Ratku:

Misa (Novi Sad, 1988) i _ = Ratko Mladenovi¢, Beograd
(Exterior Book Manager) (Exterior Book Manager)

- Drugar, pripremi olovke za pisanje zaklju¢nica. Uskoro poCinjemo sa
delovanjem i nastavkom moga plana “Elektronski gestor”.

- Spreman sam, kolega, ko zapeta puska — rece Ratko i zauze jedan sto.

Uskoro je menza druStvene ishrane bila dupke puna. Za svoje stolove
se brzo smestilo oko petsto ljudi. Misa je, po obi¢aju, odustao od citanja
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sadrzaja iz nove knjige “Razgovori s KoCom”, ve¢ je prezentirao svoj,
mnogo bolji sadrzaj koji je, listajuéi ve¢ sino¢ knjigu, napravio sam, na
osnovu interesantnijih tema u samoj knjizi. Posle prezentovanja takvog
sadrzaja putem ozvucenja, svi prisutni u menzi su kupili knjige. Sacekali
su i drugu smenu, u kojoj je bio znatan deo administracije, koju su sa-
¢injavale 1 pripadnice neznijeg pola. I u toj smeni su knjigu kupili skoro
svi prisutni. Ratko je bio odusevljen MiSinim stilom rada, pa mu rece:

- Ovakav tvoj rad, upravo potvrduje ono Sto sam ti rekao juce: “TI —
jedna velika praznina, pa tek onda svi mi ostali, ispod tebe”.

- Eto, Ratko. To bi bilo sve, za danas. Hajdemo sada da overimo ovu
gomilu zakljuc¢nica, pa put pod noge!

Cim su overili sve zakljuénice i seli u Ratkov “opel”, Misa izvadi iz
akten-tasne skoro polovinu napravljenih zaklju¢nica, pruzi ih Ratku i uz
osmeh mu rece:

- Ovo je tvoj danasnji deo prometa. Sutra, kolega, kreCemo u ostale
velike novosadske firme. Odbaci me ku¢i, a ti putuj pravac za Beograd.
Izvedi veceras malu ¢erku Anu i svoju stjuardesu na kolace. Zasluzili su.
Velika je njihova briga, druze, za tebe, kao i briga moje porodice za mene.

Imam i razloga, kolega. Cast je biti s tobom — re¢e mu Ratko.

I tako, redale su se mnoge firme, jedna za drugom, u kojima su dva
dobra drugara, dva velika jugoslovenska asa ekstrijernog plasmana knjige
pokazali do tada nevideni stil koji su primenjivali prilikom prodaje knji-
ga. Obisli su tad mnoga vojvodanska preduzeca. Njihovo druZenje i puto-
vanje, obojici je vrlo prijalo. Ratko i Misa su imali puno zajednickog, ¢ak
zacudujuce puno, od pogleda na zivot, na brak, na posao, na problematiku
drugarstva i prijateljstva. A §ta li su sve doziveli — pricace potomcima...
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PRIVATNO IZDAVASTVO

Do raspada SFRJ u drzavi je egzistiralo oko pedesetak drustevnih izda-
vackih kuca, rasporedenih u Sest republika i dve autonomne pokrajine.
Privatne izdavacke kuée nisu postojale, ve¢ samo mogucnost individu-
alnog izdavastva. To dvoje uopste nije isto, makar $to laiku tako izgleda.
Kada bi se povela prica o nekoj inicijativi o osnivanju privatnih izda-
vackih preduzeca ili izdavackih agencija, drZava je bila beskompromisna,
odgovor je uvek bio — NE! Slikarski atelje i fotografske radnje su mogle
da se osnivaju, ali, ¢ak 1 pokusSaji razgovora o privatnom izdavastvu, bi-
vali su hermeticki zatvarani klju¢em ispod sedam brava.

Nije to bio problem samo buduceg privatnog preduzetniStva u izda-
vackoj delatnosti. Takav problem su imali i oni entuzijasti koji su hteli
registrovati neku bezazlenu ilustrovanu novinu ili ¢asopis. Tu, 1 tamo, ne-
kima je uspelo da se bar u tome provuku kroz iglene usi propisa i zavrz-
lama, te da pokrenu osnivanje nekog bezazlenog ilustrovanog nedeljnika,
koji nec¢e imati tematiku bavljenja strukturom drzave, politike i vlasti.

Jedan od prvih takvih ilustrovanih ¢asopisa je bio “Herkules” iz Bac-
ke Palanke, ¢iji je osnivaé bio Petar Celik, poznati jugoslovenski i inter-
nacionalni Sampion atletske gimnastike (bodibildinga). Adresa redakcije
tog mese¢nog ¢asopisa bila je “Herkules”, Sumsa 5, Ba¢ka Palanka. List
se bavio problematikom sporta, sa akcentom na bodibildingu, bilo jugo-
slovenskom ili medunarodnom. Kasnije je registrovano jos nekoliko slic-
nih Casopisa, sa temama iz borilackih sportova: “Crni pojas”, “Karate bil-
der” 1 ostali. I, to je bilo sve Sto bi se moglo re¢i “privatno novinsko jugo-
slovensko izdavastvo”.

Sto se ti¢e privatnog knjizarskog izdavastva, tu se nije pokrenulo ni
makac. Prvi pioniri u SFRJ, ali individualnog izdavastva, bili su Beogra-
danin Slobodan Masi¢ (poznat po knjizi “Bog nije bio Zena”), i Aleksan-
dar Milinkovi¢ Aco, koji je 1984. godine, izdejstvovao da pokrene neku
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svoju polulegalnu izdavacku zadrugu koja se zvala “Tajne”. Knjige koje
su objavljivala ta dva privatna beogradska individualna izdavaca, bile su
potpuno “bezopasne” za na$ socijalisti¢ki poredak. Iako su Acinu knjigu,
koja se zvala “Lepota kose”, detaljno pregledali tadasnji predstavnici cen-
zure uz organe vlasti — da se ne bi slu¢ajno, medu raznobojnim zenskim
frizurama na listovima pomenute knjige — provukla i neka Stetocina ili
pamflet opasan za socijalisticki poredak. Aleksandar Milinkovi¢ Aco, us-
peo je da pregura sve, postigavsi da “prekrsti” svoju izdavacku zadrugu
negde krajem osamdesetih u firmu “Aleks — poni pres”, Beograd, MarSala
Birjuzova 41. Posle njega, takode krajem osamdesetih, zvani¢no je odob-
reno osnivanje privatnih izdavackih kuca i knjizarskih ateljea u Beogradu:
“Zodna”, vlasni$tvo masona Zorana Nenezica, zatim graficki atelje pod
nazivom ‘““‘Dereta”, vlasnistvo Miroslava Derete, pa Knjizarska zadruga
“Dositej”, ¢iji su osnivaci bili Milan Milosavljevi¢, i braca Aco i Zoran
Sekuli¢, zatim slede ““Dosije”, sa osniva¢ima Veljkom Topalovi¢em i Du-
Sanom Mrdenovi¢em, “Akvarijus”, vlasnistvo Natase Markovi¢ i ostali.
Medu te prve pionire privatnog izdavastva, svakako se mora ubrojati i
prvoosnovana privatna izdavacka kuéa u Vojvodini i Novom Sadu, pod
nazivom “Domla-Publishing”, ¢iji je vlasnik poznati menadzer Misa.
Posle Cetrnaest godina rada na eksterijernom plasmanu knjige, gde je
¢ak dvanaest puta osvojio laskavu titulu apsolutnog Sampiona SFRJ u
eksterijernom plasmanu knjige i zahvaljujuéi ogromnom iskustvu sa
radom u Cetiri najpoznatija izdavacka preduzeca u zemlji, Misa je reSio da
osnuje vlastitu izdavacku kuéu. Zasto? Zato $to je smatrao da joS nije
pokazao sve Sto ume u radu sa knjigom. Znao je da moZe postati uspesan
izdavac, isto onako kako je postao i vrhunski menadzer prodaje knjige.
Znao je MiSa posao u dusu. Znao je dobro kakav dizajn treba staviti na
naslovne strane knjige, da bi ona osvojila kupca. Znao je i kakav sadrzaj
treba formirati u knjizi. Znao je da je bolje staviti sadrzaj napred iza im-
presuma knjige na 5. strani, nego na kraju knjige. A uz sve to imao je i
svoje uhodano trziste, koje je poznavao kao svoj dzep. Prema tome, nije
postojala ni jedna mrva dileme — i¢i ili ne i¢i u privatne vode.
Onog trenutka kad je kona¢no doneo odluku da napusti “Mladinsku
knjigu” 1 osnuje vlastitu izdavacku kudu, to je i saopstio svojoj poslov-
nici. NaZalost, kada je takvu novost obrazloZio $efu Sikopariji, nai$ao je na

228



Dr Milivoje Dosenovi¢: KAKO PRODATI KNJIGU (savremeni realisticki roman)

jedan ¢udan odnos izmedu sebe koji je dao sve u ovome poslu: energiju,
trud 1 vreme, godine, Zivce, zdravlje, pa ¢ak i brak — i Sefovog prihvatanja
Misinog odlaska iz “Mladinske knjige”. Ne, nije bilo blagonaklonostini Se-
fove reci: “Srecan ti put Sampione, moj veliki menadZeru i prijatelju”.

Dok je Misa napustao kancelariju poslovnice, sedaju¢i u svoj auto-
mobil beli “ford sijera”, poceo je razmisljati i voditi sadrzajan monolog sa
samim sobom. Monolog se nastavio iskreno, dok je beli “ford” iSao novo-
sadskim bulevarima.

“Eto, odlazim posle Cetrnaest godina rada. Zauvek ostavljam onu sta-
ru raskos$nu zgradu na uglu ulica Matice srpske 18 i Zemljane Cuprije, za
koju me veze puno lepih uspomena. Mozda je bila i neka malena ruzna
uspomena? I ako jeste, svima oprastam. Oprostajem ¢u odagnati lose po-
misli, a predmeti oprostaja polako blede i1 izobli¢avaju se u — nista. Na
staru zgradu za koju sam bio vezan svojim poslovima, seace me jedna
moja draga slika, Miksi¢eva grafika, na kojoj se vidi Nikolajevska crkva 1
Nikolajevski dom, to je onaj pogled koji sam imao vracajuéi se iz svoje
poslovnice 1 ulaze¢i ka Trgu Svetozara Markovic¢a. Nesto pita u meni: da
li si kriv $to odlazi§ i napusta§ poslovnicu? Zasto bih bio, pa ja sam
Cestito radio sve ove godine. U redu, jesi. Ipak, za svoga Sefa si kriv §to
ga napustas. Zasto? Sta znaci Sef? Moj pretpostavljeni. Mora i to neko da
bude. Da li si imao neke privilegije? Nisam. Da li si mozda dobio stan
kao najbolji menadzer u drzavi? Nisam. Kredit? Ni govora! Ipak, ti napu-
Stas ovu poslovnicu? Pa §ta? Ja sam menadzer velikog formata. Bez obzi-
ra, ipak napustas svoga efa i poslovnicu? U redu, napustam, i tadka! Sta
je poslovnica? Jedna forma od cigala i par prozora, u koju sam svrac¢ao da
predam svoj ogromni ucinak i da uzmem zasluzenu platu. Udem i izadem.
U svakoj sli¢noj poslovnici su sluZbenici. Sta oni znaju o prodaji knjiga?!
Da li oni znaju kako ubediti mese¢no cetiri hiljade kupaca da potpisu
zakljuénice?! Sta oni znaju kako izgleda pre podne sti¢i do Vukovara, a
posle podne otputovati u Vrsac, i to sve u jednom danu?! Ljute se kad im
doneses veliki promet, jer ga treba Sifrirati. Ljute se 1 kad im ne doneses
nista, jer tada nemaju $ta da Sifriraju. Ljutnja horizontalno i vertikalno. U
redu. Odlazis. Bio si jako fin na rastanku. Pozvao si ih sve iz poslovnice
da dodu na otvaranje tvoje mlade i prve vojvodanske privatne izdavacke
kuc¢e. Da li ¢e ti do¢i svi zajedno sa Sefom? Nece. Mozda hoce? Zbog
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Cega nece, a zbog Cega hoce. Ipak, nece. Zasto? Zato §to je obrisan jedan
veliki broj u kalendaru. Nema ni tog velikog kalendara. Nema problema,
uvek ¢e se za njih nac¢i neki mali dzepni kalendarci¢i. ..

Pocetak maja 1989. Misi je opet doSao u goste njegov dobar drug i ko-
lega, Beogradanin Ratko Mladenovi¢. Cim su seli za sto, Ratko rece:

- Znam da si ovih dana angaZovan oko osnivanja prve privatne izda-
vacke ku¢e u Vojvodini. Nije me iznenadilo, jer smo o tome pricali 1 dok
smo putovali i prodavali knjigu “Razgovori s Koc¢om”.

- Da. Upravo kre¢em u opstinu Detelinara da predam dokumentaciju i
sve ostalo $to ide — rece mu Misa.

- Mogao bih 1 ja s tobom, kolega, da ti napravim drustvo. Bi¢e mi po-
sebna Cast — rece Ratko 1 nagnu ¢asu ponudenog piva.

- Vazi, druze — reCe Misa, pa dodade. — Osmislio sam ime svoje firme.

- Koje? — upita ga Ratko.

- “Domla®, ili mozda ,,Domla-Publishing” — rece Misa.

- Sta u prevodu zna¢i? — upita ga Ratko.

- To oznacava moje inicijale, zatim “libris” (knjiga) 1 agencija, a rec¢
“Publishing”, u prevodu sa engleskog, znaci izdavastvo.

- Interesantno — rece Ratko, pa dodade. — Nekako mi “Domla” li¢i na
pocetna slova moga i tvoga prezimena? — rece Ratko.

- Cini ti se, a mozda malo i li¢e — odgovori mu Misa.

- A $ta mislis, da zajedno osnujemo tu izdavacku kuéu? — ipita Ratko.

Misa malko pocuta, pa rece:

- Znas §ta, kolega. Da ti iskreno kazem. Ja i ti smo odli¢ni drugari. Ali,
ti zna$ kako prolaze ortacki sporazumi?

- Kod nas bi prosli dobro. Dva najveéa asa u Jugoslaviji, a zajedno os-
novali izdavacku kucu — rece teatralno Ratko.

- Ipak, ne verujem u ortakluk — re¢e MiSa. — Osnovacu agenciju sam.
Samo tako ¢u snositi potpunu odgovornost za njen uspeh i neuspeh.

- Dobro, kako hoces. Ja ¢u verovatno oti¢i u neke druge vode. Mozda
neka trgovina deterdzentima, ili pekarstvo — reCe Ratko 1 nasmeja se.

- Moze i to. Ti ¢es se u tome odlicno snaéi — re¢e mu Misa. — Vreme je
da krenemo u opstinu Detelinara, pa ako bas hoc¢es, moze$ sa mnom.

Zatim su seli u Misin beli “ford sijera” i brzo stigli do opstine u Rume-
nackoj ulici. Raspitali su se na portirnici ko su rukovodioci opstine Dete-
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linara. Dobili su odgovor da su to: Zlata Knezevi¢ Rodi¢, kao sekretar op-
Stine, pa pored nje su Stojan Pakovi¢, Jasna Vucurevi€ i drug Gavra.

- Dobro, ali kome konkretno da se obratimo za osnivanje jedne izda-
vacke kucée? — upita Misa portira.

- Mozda bi mogli kod pravnika Gavre, kancelarija pravo hodnikom.

Usli su u kancelariju. Za stolom je sedeo mladi muskarac od cetrdese-
tak godina u kome je MiSa prepoznao svog poznanika, koji je bio rodom
iz sela Pivnice.

- Gde si Sampione knjige? Nisam te odavno video — reCe mu Gavro.

- Radim ti, moj Gavro, velike poslove. Prolazio sam i kroz tvoje selo
Pivnice, ba$ prosle nedelje. ISao sam iz Ratkova, pa malo svratih u kupih
onog vaseg “pivnickog sira” u mlekari.

- Ako, ako, 1 treba — re¢e Gavro 1 ponudi Misi 1 Ratku da sednu. Cim
su seli, Gavro upita Misu:

- Sta te mugi?

- Nista sitno, samo krupno — odgovori mu Misa i nasmeja se.

- Sta? — upita Gavro.

- DoSao sam po papire koji su mi potrebni za osnivanje privatne izda-
vacke kuce.

- Interesantno — rece Gavro, pa dodade. — Ideja ti je odlicna, jer si ti
dovoljno kompetentan u svojoj oblasti, ali to jo§ ne postoji u zakonu Voj-
vodine — re¢e Gavro.

Uto iz susedne kancelarije ude i omaleni procenitelj Gruja Cenejac,
koga je MiSa poznavao jos iz opStine Novo Naselje (Bistrica), koji upade
Gavri u rec:

- Sta u k.... ne moze! Ako Misa ne moZe, onda ko moze? A na kraju
krajeva, ¢uo sam da vec¢ i postoji takvih par privatnih izdavackih ku¢a u
Beogradu.

- Znam i ja za to — rece Misa.

- Mozda u Beogradu, Grujo, ali u Vojvodini jo§ niko nije osnovao pri-
vatnu izdavacku kucu — rece Gavro.

- Evo, moj drug Ratko jako voli svoju Zenu stjuardesu. Mozda ¢e nje-
gova nova firma u poslovanju sa deterdZzentima imati direktora njegovu
zenu — rece Misa i1 nasmeja se.

- Zenu? Ni govora. Kad Zeni da§ komandu u firmi i otvori§ depozit na
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njeno ime onda si najebao kao zuti — re¢e Gavro, pa dodade. — Ja od moje
krijem i Stednu knjiZicu, evo ovde je u fioci.

- Manite se neozbiljnosti — reCe MiSa, — hajde da mi reSavamo ove va-
znije stvari. Ko je najkompetentniji oko izdavasStva?

- Mozda bi to mogao biti moj Sef Stojan Pakovi¢ i pravnica Jasna, a
najkompetentniji bi bio ministrar za kulturu Obren Ili¢. To ti je u beloj
“Banovini” u IzvrSnom vec¢u Vojvodine, ali sada Ili¢ nije tamo, na nekom
je sastanku. Navrati sutra — rece Gavro, pa dodade — ako ti on kaze da to
moze, ti odmah dolazis$ kod nas, pa ¢emo srediti sa Stojanom 1 Jasnom.

Misa tad srdacno pozdravi svoje poznanike Gavru i Gruju, pa krenu sa
kolegom Ratkom ka parkingu, gde je ostavio belog “forda”. Uputili su se
u pravcu Misine zgrade. U njegovoj trpezariji popili su po dus od na-
randze i tada je Ratko krenuo ka svome “opelu” beogradske registracije.
Dok je silazio ka ulici, obrati se Misi:

- Sre¢no ti osnivanje izdavacke kuce, kolega. Radostan sam kao malo
dete, Sto ti osnivas prvu privatnu izdavacku kucu u Vojvodini.

- Hvala ti, dragi druze moj. Kad slede¢i put dodes, povedi svoju malu
Anu i svoju gospodu stjuardesu, je I’ vazi? — upita ga Misa.

- Vazi, vazi. A ti pozdravi svoju Kikindanku, i nemoj puno da mi te
trosi — rece Ratko i krenu svojim plavim “opelom” ka Beogradu...

Kikindanka Veka
(crtez, 1988)
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LIBRIS MODUS VIVENDI

Cim je osvanulo novo jutro, Misa je krenuo svojim kolima ka beloj
“Banovini”, da li¢no poseti ministra kulture Obrena Ili¢a, koji bi razresio
dileme u vezi sa osnivanjem njegove izdavacke kucée. Dok je vozio svoj
automobil novosadskim Bulevarom, dolazile su mu neke misli: “U ovoj
drzavi je mnogo laksSe nekom gastarbajteru da osnuje tri kafane, nego jed-
nom vrednom i uspeSnom menazderu knjige da registruje svoju prvu izda-
vacku kudu. Zar je za ovu drzavu zemlju, vaznija kafana od knjige?”

Misli su mu se rojile, sa blagom meSavinom pesimizma i gor¢ine, ali
ipak se nadao da on ne¢e morati da ratuje sa birokratijom. Dok se penjao
stepenicama IzvrSnog veca, neSto mu je govorilo da ima nade. Verovao je
da plemenite korake i Gospod Bog podrzava. Zar nije lepo osnovati izda-
vacku kucu 1 prodavati ljudima duhovno blago? U tom razmisljanju ve¢ je
stigao do vrata ministra Ili¢a. Zakucao je na vrata i zatekao u kabinetu li¢-
no Celnika za kulturu AP Vojvodine. Bio je to vrlo smiren 1 ljubazan sre-
dovecan gospodin, malko bucmastog rumenkastog lica, koje je zracilo ne-
kom vedrinom i produhovljenoscu.

- Dobar dan, ministre Obrene — re¢e mu Misa

- Zdravo, mladi¢u. Sedi. Cuo sam za tebe i tvoj slugaj — re¢e Obren.

- Eto, onda vam je sve jasno — odgovori mu Misa.

Tada je ministar Obren dohvatio neku pozamasnu fasciklu, pa rece:

- Znas$, ¢udno je to. Evo, u Srbiji postoji zakon da moZze privatno izda-
vastvo, a u zakonu AP Vojvodine kaze da ne moze. Pa, to je da Covek na-
¢isto bude zbunjen.

- Kako to? — upita Misa. — Pa, zar Vojvodina nije Srbija?

- Ma, jeste Vojvodina u Srbiji, ali trenutno svako ima svoje zakone.

Utom je zazvonio telefon u kancelariji ministra Obrena.

- Da. Tu sam... Kada?... Je li moguce? — govorio je Obren u telefon-
sku slusalicu, a izraz lica mu se vidno promenio u izrazitiju vedrinu.
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- Imas sre¢e, mladi¢u — obrati se on MiSi — upravo mi nadlezni javise
da je potpuno usaglaSen republicki i pokrajinski zakon o privatnom izda-
vaStvu. Neka ti je sa srecom osnivanje tvoje izdavacke kuce. Po nasoj evi-
denciji, to je prva privatna izdavacka kuca osnovana u AP Vojvodini.

- Hvala vam, ministre, puno vam hvala — reCe Misa — sad imamo za-
datak da pravimo dobre i korisne knjige.

- Idi sada, mladicu, hitno kod Stojana na Detelinaru, neka ti odmah ot-
kucaju ResSenje, i da me odmah informisu u vezi sa tim.

Misa se srda¢no pozdravi sa ljubaznim ministrom za kulturu, i dok je
izlazio iz kabineta, Obren mu dobaci:

- Nemoj da mi Stampa$ neke opasne knjige... mislim protiv poretka ili
protiv naseg sistema, Salim se...

U opstini Detelinara sve je proteklo u najboljem redu, Sto se ti¢e papi-
ra, dozvola i reSenja. Dana 12. maja 1989. godine, odobrenjem Sekreta-
rijata za privredu i finansije u Novom Sadu, pod brojem 02/313-120
izdato je ReSenje za registrovanje prve privatne izdavacke kuce u Vojvo-
dini, pod nazivom “Domla-Publishing”, sa pecatom i potpisom opstin-
skog sekretara Stojana Pakovica i dipl. pravnice Jasne Vucurevic.

Posle toga, Misa je uzeo kratki predah za razmisljanja i pravljenja pla-
nova o svom novom poslovnom i zivotnom putu. Obavio je par poslo-
vnih razgovora sa nekim privatnim beogradskim izdava¢ima, narocito sa
firmom “Akvarijus”, koju je vodila Natasa Markovi¢ iz Beograda, jedna
punija, ali veoma otmena gospoda. Cim je zavrsio telefonski razgovor s
njom, spustivsi sluSalicu, opet je zazvonio telefon.

- Ko je? — upita Misa.

- Zdravo, kolega. Ovde tvoj drug iz “Vuka Karadzi¢a”, Dusko Segu-
ljev. Cuo sam da si osnovao prvu privatnu izdavacku kuéu. Znas, i mene
si zaintrigirao da krenem u privatne vode. Zamolio bih te, ako ima$ vre-
mena da me primi§ na razgovor, dosao bih smesta kod tebe, pa da mi ti
das neke savete u vezi sa osnivanjem moje privatne izdavacke kuce.

- Moze, Dule — Dodi, pa ¢u ti sve objasniti — reCe mu Misa.

Veoma brzo na vratima MiSinog doma oglasilo se zvono. Bio je to nje-
gov kolega iz “Vuka Karadzi¢a”, bucmasti Dule, koga je MiSa uveo u
radnu sobu i ponudio mu da sedne za sto. Cim je seo Dusko pode:

- Evo, dodoh da mi ispricas o tome, jer bih i ja hteo to isto kao ti.

234



Dr Milivoje Dosenovi¢: KAKO PRODATI KNJIGU (savremeni realisticki roman)

- Ali, zar ti nije dobro u “Vuku”? Pa, ti si tamo direktor predstavnistva,
uz sve privilegije koje donosi takvo radno mesto? — upita ga Misa.

- Sve je to tacno, ali privatna izdavacka kuca je ono pravo. To je oaza
like zajebancije zbog drugih. Stalno ti preti stres. Covek moZe da rikne.

- Dobro, u redu, Dule. Prikupi dokumentaciju, pa pravo kod Obrena
Ili¢a u IzvrSno vece.

- Onog pokrajinskog ministra kulture!? — upita Dule.

- Bas tako — reCe mu MisSa, nasu mu sok 1 upita ga. — Kako ¢e se zvati
ta tvoja izdavacka kuc¢a koju nameravas osnovati?

Dule izvadi neke papire i crteze, pa pokaza jedan papir, na kome je he-
mijskom olovkom bilo napisano — “Didakta”.

- Lepo ime, Dule — rec¢e mu Misa, pa dodade — To je grcka rec od reci
“didasko” — poucavanje, a didaktizam je sklonost ka poucavanju ili ves-
tina poucavanja u nekoj nastavi — re¢e mu Misa.

- Tako je — rece Dule — i ti izgleda voli$ gréku religiju kao 1 ja?

- Dobra je grcka religija, na kraju krajeva, pa i muze su s nama. Kazu,
da su one uz uspesne pregaoce svoga posla. Jedino mi se Cini, da ¢e sve
sledece privatne firme koje se budu osnivale u Vojvodini 1 Jugoslaviji, iz
nekog pomodarstva uzimati za nazive svojih izdavackih kuca te grcke li-
kove, pa ¢e nastati obi¢ni kiceraj od takvih imena. Krenuée sa imenima:
Perseja, Odiseja, Prometeja, Orfeja, Itake, muze Klio. Zamisli, osnivaju se
dve izdavacke kuce, jedna je u Novom Sadu, a druga recimo u Zemunu, i
obe uzmu isto ime po nekom grckom mitu? Ili se desi da u istom gradu
postoje dva istovetna naziva za dve firme razlicitih delatnosti. Znaj, da 1
neke lekarske, pa i zubarske ordinacije uzimaju gréka imena. A zamisli,
recimo, neka izdavacka ku¢a uzme sebi ime “Perifet”, i ne znajuci da je to
razbojnik iz okoline Epidaura, koji je terorisao nevine ljude.

- Dobro, u pravu si, MiSo, ali valjda ¢e postojati samo jedna firma sa
imenom “Didakta”. Sta kaze$?

- Moguce je, Dule. Eto, ja sam prvi probio led sa svojom izdavackom
kué¢om “Domla-Publishing”, ti kre¢es drugi u Vojvodini — re¢e mu Misa.

- Nesto se Suska da je 1 Puro Vuckovi¢ iz “Narodne knjige” naumio da
ode u privatne izdavace — rece Dule, pa nastavi, — nemoj se zacuditi ako ti
1 on dode na instrukcije, 1 da zna§ — Vuckovic¢ ¢e sigurno da te poseti...
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- Neka dode. Ja sam dobar sa Purom. Cenim ga, jer pripada onoj sta-
rijoj generaciji trgovackih putnika na plasmanu knjige, gde su bili rame
uz rame s njim: Veselin Albulj, Slavko Bjelosevi¢, Rados Suboti¢, Srba
Milanovié, Milan Sikoparija, ¢ika Uros, ¢ika Bogica, kao i Stevo Miliée-
vi¢ iz Sremske Kamenice.

- Da. Slazem se s tobom, MiSo — re¢e Dule, — i1 ja poStujem te nase
stare hajduke, koji su prvi kréili knjizi put — ka kupcima, na otplatu.

- Jeste. Oni su poceli u vreme kada smo mi bili decaci — rece mu Misa.

I tako se pocCeSe osnivati i privatne izdavacke kuce u Vojvodini. Posle
prve “Domla-Publishing” i druge iza nje “Didakta”, osnovane su i ostale:
“Zora” Sremski Karlovci, “LDIJ” Veternik, “ING” Novi Sad, “Monada”
Sremska Mitrovica, “Prometej” iz Zemuna, “Svet knjige” iz Rume, “Pro-
metej” Novi Sad, “Zaslon” iz Sapca, “Svetovi” Novi Sad, “Kairos” Sr.
Karlovci, zatim su osnovane i ostale novosadske privatne izdavacke kuce,
“Izdavacka knjizarnica Zorvana Stojanovi¢a”, potom i “Panonija”, “Cvet-
nik”, “Zmaj”, “Stilos”’, “Solaris”, KIZ “Slavija”. Uglavnom su sami osni-
vaci bili nekadasnji uspeSni menadzeri eksterijernog plasmana knjige 1
veliki pregaoci. Doduse, medu novoosnivanim izdavackim kuéama, bilo
je vlasnika koji nikada u Zivotu nisu uzeli akten-tasne, niti su imali bilo
kakve veze sa prodajom knjige. To su oni svileni izdavaci, za koje bi naj-
bolje iSao latinski nadimak “virgo intacta” (netaknuta devica). Oni su os-
novali privatne izdavacke kuce i nekakve knjizarske klubove, a da prét-
hodno nisu imali nikakav dodir sa problematikom plasmana knjige. Oni
drze nekakve promocije knjiga svojih prijatelja, koje su dosadne i samim
njihovim autorima, a nekmoli kupcima. Neka, mozda i nau¢e vremenom,
da knjigu nije najvaznije objaviti, ve¢ tu svoju odStampanu “nedonoscad”
treba 1 da prodaju. Da. To je sustinsko pitanje. Prodaja odStampane knjige
zahteva kompleksan pristup. To “svileni izdavac¢i” ne mogu da shvate, jer
nikad nisu u zivotu savladali knjizarski menadzment. Njima je najvaznije
da se pojave na sajmovima knjiga. A sajmovi uopste nisu primarna stvar
za ozbiljne izdavace, jer traju samo sedam dana godiSnje. Mnogo vaznije
je za izdavace da naprave ostvarljiv plan (makro i mega ciklus) uz dobre
portfolio-modele plasmana svojih knjiga, a ne mizerne reklame u izlogu:
“U nasoj knjizari imate knjige za jedan dinar”. Zar je to budu¢nost jugoslo-
venske knjige? Ej! Knjiga za dinar!? Zbog toga, obican svet ne ¢udi, kada
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vlasnici takvih izdavackih kuca, bez elementarnog znanja o distribuciji
knjige — zapoc¢nu da se ,,laktaju* i krenu u osnivanja nekakvih paraudru-
zenja, gde su ve¢ apriori sami sebe izglasali u vlastite upravne odbore, s
tim $to ostali izdavaci mogu da pristupe njihovim udruzenjima, pod uslo-
vom da na osnivacku skupstinu ponesu sa sobom u dzepu 1 pedeset nemac-
kih maraka, radi potpisivanja neke pristupnice. Tada ¢e to “udruzenje” da
“zastit1” interese svih njih. Nas narod bi rekao: “spasi nas Gospode nabe-
denih politicko-izdavackih lidera i njihovih knjizarskih udruzenja”.

Svaka privatna izdavacka kuca je satkana na svoj poseban na¢in. Ona
ima svoju autonomnu strukturu i svoje izdavacke ciljeve. Njen vlasnik moze
biti 1 glavni 1 odgovorni urednik, kao i strategijski producent koji bdi nad
njenim izdavackim programom i opstankom same kuce. Izdavacke kuce
mozemo podeliti u dve grupe: jednu grupu sacinjavaju izdavacko-knji-
zarska preduzeca, koja svoja poslovanja vode preko sluzbi za platni pro-
met (SDK), a u drugu grupu spadaju privatne izdavacke kuce (izdavacke
agencije, izdavacke zadruge, izdavacki ateljei), koji zbog manjeg broja
zaposlenih, vode svoja poslovanja preko opstinskih uprava prihoda i spa-
daju u pausalno oporezivanje svoga poslovanja. Porezi koje imperativno
uplacuju drzavi ¢ini nekoliko vrsta poreza: porez na doprinose socijalnom
1 penzijskom, porez na dohodak, porez na usluge i porez na isticanje fir-
me. Ali, treba razjasniti terminologiju “knjizarsko-izdavacka delatnost” 1
“izdavacko-knjizarska delatnost”. Na prvi pogled izgleda isto, a ipak nije
bas tako. Ako je naziv “knjizarsko-izdavacka delatnost”, to podrazumeva
da je akcenat u poslovanju takve firme stavljen na knjizarskom plasmanu
(knjizare). Dakle, to podrazumeva vodenje poslovnih knjiga, jer je to Cista
trgovina, pa prema tome tu nema pausalnog oporezivanja. U drugom
slucaju, gde je obrnuto, to jest gde je “izdavacko-knjizarska delatnost”, tu
je akcenat stavljen na izdavastvu, a ono je proizvodna i usluzna delatnost.
Naravno da svaki izdava¢ ima pravo da se bavi i plasmanom (distribu-
cijom knjige), jer je to njegova proizvedena roba, ali takav izdava¢ zbog
olakSanog poslovanja ima pravo da bude pausalno oporezovan od svoje
sluzbe uprave prihoda, u kojoj on li¢no ima posebnog poreskog referenta
(inspektora) koji vodi njegove poreske obaveze 1 prati njegov ukupan
dugogodisnji rad putem terenske i kancelarijske kontrole.
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Ulica Kneza Milosa u Beogradu (krajem druge polovine XX veka)
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SARADNJA SA BEOGRADSKIM “DOSITEJEM”

Stiglo je 1 vrelo leto 1989. godine. Njegovi tonovi su sasvim drugaciji
nego proleéni madrigal. Priroda uvek pokazuje svoju razlicitost. U pro-
le¢e sve odise cvetom i pupoljkom, a leto daje drvecu bujne krosnje, koje
se u sparnim letnjim danima nekako pokunje, vape¢i za kiSom, kao mla-
dani fikus, ¢ija je gazdarica otputovala na sedmodnevni put.

Toga leta MiSin sinci¢, koji je uveliko postao dak prvak, otputovao je
na letnji raspust kod bake i deke, da tamo sa njima provede mesec dana u
malenoj varoSici, gde ¢e ga njegov deda uciti kako da upeca prvu ribu.
Misa je ostao sa svojom Kikindankom Vekom, da uziva u carobnom okri-
lju svoga voljenog grada. BeSe subota ujutro u Novom Sadu.

- Hajdemo na suncanje — rece lepa Kikindanka Misi, na uvo.

- Vazi, ali mora$ da odabere$ plazu: s velikom guzvom, ili plazu gde
¢emo biti sami ja i ti.

- Vrlo zanimljivo, Mili. Zaista si me zbunio — rec¢e ona.

- Zasto? — upita je Misa.

- Zbog toga $to nisam nikad videla re¢nu plazu, a da na njoj nema
guzve u vrelo leto.

- Ovo nije re¢na plaZza, vec je to posebna ,,plaza tiSine*.

- Pored koje reke? — upita ona.

- To nije reka. To je jedan nas oblizni kanal.

- Interesantno, ba§ me zanima — re¢e Veka, gledajuc¢i MiSu svojim oc€i-
ma boje kestena.

Uskoro je jedan beli “ford” bio spreman za maleni izlet. Veka je smes-
tila svoje Zenske stvarCice u svoj beli neseser, a u jednu pletenu korpu
ubacila je dve lezaljke od ispletene asure, nekoliko “fruktalovih” sokova i
svoj omiljeni Zenski Casopis. Krenuli su asfaltnim putem prema Rumenci,
pa prema Backom Petrovcu. Negde na sredini puta, u blizini brane kod
ekonomije “Irmovo”, MiSa je usporio svoj automobil, i sa desne strane se
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popeo jednim usekom do obale, smestivsi svoj automobil u gustu hlado-
vinu topola i vrbaka. Izasli su iz kola 1 postavili prostirke od asute na gu-
stu mirisnu travu.

- Bas je divno mesto, nigde Zive duse, samo priroda — re¢e Veka i poce
punim plu¢ima da udiSe darove ozona.

- Priroda je neiskvarena i najveca duSa, mila moja. Sada ¢emo 1 mi biti
njen deo — Sapnu joj tiho Misa.

Tada je on uze nezno za ruku i povede blize kanalu, ¢ija se mirna ze-
leno-tombakasta voda presijavala na jutarnjem suncu.

- Tu, gde se ljudi odavno ne kupaju, priroda Zivi i kuca svojim punim
damarima — rec¢e MiSa.

- Zaista, kako je tiho i neobic¢no prijatno — rece Veka.

- Covek dode i otera prirodu, a ¢m on ode priroda se ponovo vrati
tamo gde joj je mesto. Pogledaj, draga, ovu predivnu floru i faunu. Svi su
tu, slozni 1 zadovoljni. Pogledaj tamo kako rone one tri krdze, pored ze-
lenih zaba.

- Vidim ih, MiSo, ali §ta su to “krdze”? — upita Veka.

- Znas bio sam redovni lovac u mom zavicaju, a i ovde u novosadskom
lovistu, pa ¢u ti objasniti. Ovde ima nekoliko vrsta ptica koje obozavaju
ovakve mirnije vode. To su na primer barske $ljuke, kojih ima nekoliko
vrsta. Imaju ¢udan 1 dugacak kljun, kod nekih je savijen nadole, kod nekih
je savijen nagore, a kod nekih je kljun prav. Sve te vrste Sljuka se hrane
larvama 1 crvi¢ima koje pronalaze u mulju plicaka. Sve barske Sljuke
spadaju u ptice selice. Ovde dolaze na prole¢e na svoje gnezdenje. Kada
dode jesen one lete na jug i tamo provode duge zimske dane. Ja ih lovim
lovackom puskom sa municijom sitne sacme. U drugu vrstu sli¢nih ptica
spadaju gnjurci ili krdze. Te ptice su kao Sto vidi§ konstantno u vodi ili na
vodi. Sli¢ne su patki, ali im je silueta drugacija. Prepoznatljive su u vodi.
Recimo, kada divlja patka pliva ona ima izduzeno telo 1 kratak vrat, dok
gnjurci imaju oStar kupast kljun, vrat im je tanak i dugacak, a glava im je
mala sa loptastim telom. Njihove noge su usadene sasvim pozadi i pode-
Sene za vesto plivanje.

- A kako se tim nogama sluze na suvom? — upita Veka.

- Vrlo nespretno. Sve one dobro plivaju i gnjuraju. Neretko lete. Ako ih
neko napadne onda odmah zarone —rece MiSa, pa baci jedan kamicak
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prema vodi. Malene krdZe su smesta zaronile, da bi se nedugo zatim po-
javile, ali nizvodno oko pedesetak koraka dalje.

- Eno jednog krupnog vilinog konjica plave boje, koji se nezno ljulja
na onoj neznoj mekanoj “maci” od rogoza — rece Veka razdragano.

- Vidim ga, a eno dolec¢e mu zelenkasta zenka — reCe Misa, pa upita
Veku. — Da li zna$ da su vilini konjici, iako na prvi pogled nezni i lepi,
ljuti lovci 1 istrebljivaci ostalih manjih insekata?

- Sada to ¢ujem. Ko bi rekao? — odgovori ona.

- Ovakvog Carobnog i cudnog sveta ima svugde: u basti, Sumi, vinog-
radu i1 voénjaku. Samo treba zastati i spaziti taj maleni svet. Treba uspo-
riti korake, 1 tek onda oko primecuje ovakva mala stvorenja — rece Misa 1
privi Veku k sebi. Strasno je poljubio. Osecao je da joj godi ova tiSina i
ovo usamljeno mesto. Zeni nije vazno da li je iznenadenje veliko ili malo,
vazno je samo da je iznenadenje. Ljubeci je, polagano je spustio na pro-
stirku od asure. Njeno telo je drhtalo kao mladi cvet maslacka, §to ¢e po-
leteti za prvim najmanjim vetri¢em. Ljubio joj je usne, mirisnu kosu, ra-
mena, njene ¢vrste devojacke dojke. U blizini ¢ula se pesma kosa u kro-
Snjama mladog bagrema.

Lezali su zagrljeni i ¢utali. Nekad nije potrebno nista reci. Slusali su
simfoniju raspukle prirode, posmatraju¢i par zuto-crvenih leptirova na
listu Gloga, §to su se dodirivali svojim neznim krilima.

- Pogledaj ih. Njihova ljubav traje koliko i njihov zivot.

- Ho¢u da budem leptir — reCe Veka 1 poce da grli MiSu strasno. Negde
tu, kroz zelena polja kukuruza, zacu se zvuk Sinobusa koji je grabio sta-
rom somborskom prugom. Zivot ide svojim tokom i putuje. ..

Negde sredinom avgusta, MiSa je navratio malo do “Vuka”, da obide
svoga druga i kolegu Duska Seguljeva, koji je bio u fazi priprema za osni-
vanje njegove izdavacke kuce “Didakta”. U meduvremenu, on je jo§ uvek
bio na mestu direktora predstavnista IP “Vuk Karadzi¢” u Novom Sadu,
koje se nalazilo u ulici Laze Kosti¢a broj 2.

- Gde si, debeli?! — upita ga Misa s vrata.

Dusko, koji je ¢itao novine za velikim stolom, malko se trze od ovog
Misinog pozdrava, odlozivsi novine rece:

- Bas dobro Sto si dosao. Resio sam da ovih dana idem na razgovore sa
onim ministrom Obrenom, pa da mi ti joS nesto o tome kazes.
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- Nema problema, Dule, usaglaSen je pokrajinski i republicki zakon, pa
moze§ osnovati privatnu izdavacku kucéu — reCe mu Misa, i dodade, — a
ako bas insistiras, otidi kod ministra Obrena i pozdravi ga u moje ime.

- Cime da te pocastim za ovu dobru vest? — upita ga Dugko.

- Ni¢im — rece Misa, — nego, imas li ti neSto od robe u magacinu, Sto ti
ne ide, da ti ja to otkupim.

- Ha, ha, ha, pa toga uvek imam — rece Dule, pa nastavi. — U stvari, ja
imam jedan poseban neresiv problem u vezi sa zajebanom robom.

- Kakav problem? — upita ga Misa.

Dusko malko zaéuta, izvadi svoju cigaretu iz paklice, zapali, pa rece:

- Imam, ¢ovece, u magacinu tuce knjiga koje ne smem da prodajem, ni
po knjizarama ni na terenu.

- Ha, ha, ha — zasmeja se MiSa. — Sta je, Dule! Zar se boji§ onog rad-
nika Ljubise “Sto brani socijalisticki poredak™?

- Skoro da je tako. Imam u magacinu tuce paketa knjige o Rankovicu,
autor je poznati novinar Zoran Sekuli¢, brat pesnika Ace Sekulica.

- Sta! I to tvoji putnici ne smeju da prodaju? — upita ga zadudeno Misa
1 zatrazi da pogleda tu spornu knjigu.

- Nema niko muda od mojih trgovackih putnika da ovo potrpa u kola i
da ponudi kupcima — rece Dusko i izvadi iz jednog paketa knjigu, pruzivsi
je Misi, koji je odmah poceo da je prelistava.

- Koliko imas$ ovog ¢uda u magacinu? — upita ga Misa.

- Tristo primeraka.

- Koji rabat mi dajes da ti to odmah otkupim?

- Pedeset posto — rece Dule.

- Nisi se ba$ pretrgao sa tim rabatom, ali zato §to sam radio u “Vuku”
prihvatam — re¢e mu MiSa, pa ga upita. — A rok placanja?

- Cetrdeset dana.

- Otislo! — rece Misa.

Zbog ovakvog razvoja dogadaja, Dule se poprilicno iznenadio, ali s
obzirom da je dobro znao ko je Misa u svetu knjizarskog menadzmenta,
nije hteo da komentariSe niSta, ve¢ grmnu na trojicu mladih trgovackih
putnika koji su se zevzecili oko nekog pokvarenog tranzistora:

- Hajde, vas trojica, brzo! Utovarite u MiSin auto tristo primeraka
knjiga “Pad i ¢utnja Aleksandra Rankovi¢a”, ali lepo mu to sve poslazite.
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Kada je bilo sve utovareno, Misa se vratio u kancelariju ,,Vuka®, da bi sa
Dusanom Seguljevim obavio formalnosti oko papirologije, i dok je potpi-
sivao zaklju¢nicu upita svog kolegu Dulela:

- Je 1i, bre! U kakvim si poslovnim odnosima sa izdavacem knjige?

Dule se malko iskrivi u svojoj stolici, da ga MiSa bolje ¢uje, pa mu Sa-
patom rece:

- Dobar sam sa kolegama i1z beogradskog ,,Dositeja“, koji su nam dali
ove knjige,,O Rankovi¢u®. Jednu koli¢inu tiraZa prodali su i nasoj centrali
,»Vuk Karadzi¢* u Beogradu. KIZ ,,Dositej* ima ovog naslova na lageru oko
tri hiljade primeraka, ali su se i oni uplasili, pa ne smeju to da prodaju...

Ve¢ sutradan ujutru Misa je krenuo svojim automobilom za Beograd.
Nasuo je usput gorivo na pumpi ,,Minut“ i grabio svojim belim ,,fordom*
auto-putem prema Beogradu. Nedugo zatim ve¢ je prelazio ,,Gazelu® pa je
kod ,,Autokomande* skrenuo desno i ispod podvoznjaka Bulevarom re-
volucije, spustivsi se do ulice Kneza MiloSa. Svoga belog ,,forda sijeru*
zaustavio je je kod broja devet. U podnozju velike crvene viSespratnice
bila je istaknuta vidljiva tabla KIZ ,,Dositej*. USao je u zgradu. Ljubazni
portir mu je objasnio da je ta izdavacka kuca na Cetvrtom spratu. Popeo se
liftom 1 proSao kroz prostrani hodnik, gde su bile nacickane i ostale priv-
atne firme. Tu, na kraju hodnika, iz jedne kancelarije dopirao je glas tipi-
¢nog Crnogorca:

- Bi¢e prodate vaSe knjige, uvazeni profesore, ja vam velju!

Misa je krocio u tu kancelariju i predstavio se. Predstavili su se 1 svi
prisutni. Bio je tu 1 direktor izdavacke kuce ,,Dositej* Milan Milosavlje-
vi¢ zvani Milance, zatim Aco Sekuli¢ glavni urednik, on bejaSe onaj grla-
ti Crnogorac, a bio je tu i njegov brat Zoran Sekuli¢. Na jednoj stolici je
sedeo stariji otmeni gospodin sa br¢i¢ima, koji je pio svoju kafu. Misi je
taj gospodin sa br¢i¢ima bio odnekle poznat. Setio se njegovog lika sa te-
levizijskih ekrana 1 iz Stampe. Da. Bio je to glavom i bradom akademik
prof. dr Rastislav V. Petrovi¢, koji se vrlo ljubazno predstavi Misi.

- Kojim dobrom? — upita Misu direktor ,,Dositeja* Milan Milosaljevic.

- Eto, stigao sam iz Novog Sada, jer sam ¢uo da imate onih knjiga o
Rankovicu, pa bih da malo popri¢amo u vezi sa tim.

Na Misin pomen Rankovi¢evog imena, svi se zgledaSe izmedu sebe,
dok je akademik Rastislav Petrovi¢ malko prosuo kafu u svoj tanjirié.
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- Imamo ,,Rankovic¢a“, kako da ne! — viknuSe tad skoro svi istovremeno.

- Mozemo i razgovarati o uslovima da se otkupi gro tiraza? — upita
Misa poviSenim tonom.

Omaleni direktor Milance, o€igledno zadovoljan ovakvim MiSinim
vaznim pitanjem, zameni svoju stolicu sa stolicom Ace Sekuli¢a, da bude
jos blizi Misi, pa rece:

- Mi, ovde na lageru imamo tih knjiga negde oko tri hiljade. Takode
imamo jo§ nekih knjiga koje su pod prismotrom: “Utuljena bastina” od
autora Gojka Tesica, “Zivot na dvoru” i jo§ nekih. ..

MiSo otpi svoj dus, malko pocuta, pa rece direktoru Milosavljevicu:

- Otkupio bih vam, za sada, sve Sto imate od knjige: “Pad 1 ¢utnja
Aleksandra Rankovica”, sa rabatom Sezdeset posto, rok placanja Sezdeset
dana, garancija je moje ime.

Misin koktel prakti¢nosti, odlu¢nosti i mudre iskljuivosti, sve prisutne
u kancelariji je prijatno iznenadio.

- Dogovoreno! Posao je sklopljen — rece glasovito direktor Milance i
zagrli MiSu, kao da se znaju dve decenije.

I dok je sluzbenica kucala profakturu u vezi sa dogovorenim poslom,
direktor “Dositeja”, zvani Milance, ponudio je Misi katalog knjiga.

- Evo, ovo su za vas neka interesantna izdanja: recimo knjige “Zivot
na dvoru”, “Utuljena bastina” od Gojka TeSica, kao i...

U tom trenutku akademik i doktor nauka Rastislav Petrovi¢, koji je vec
dokrajc¢io svoju kaficu, viknu:

- A moju knjigu?!

- Da, oprostite, profesore, sada ¢u Misi re¢i nesto 1 o vasoj knjizi, pa
dohvati iz obliznje police podebelu knjigu u tvrdom povezu, stavivsi je na
sto ispred MisSe. Bila je to knjiga pod naslovom “Zavera protiv Srba”,
autora znanog akademika Petrovic¢a. Tada je Misa ovlas pogledao njen sa-
drzaj pa rece:

- Koliko imate primeraka ove knjige u magacinu?

- Cetiristo primeraka — re¢e mu direktor Milan Milosavljevié.

- Kupljeno! — rece Misa. — Ugurajte u istu turu s “Rankovi¢em”.

Stari akademik Petrovi¢ se odusevio. Ustao je i1 iskreno zagrlio MisSu iz
sveg srca, pruzaju¢i mu svoju vizitkartu, na kojoj je pisalo: “prof. dr
Rastislav V. Petrovi¢, Beograd, MiloSa Pocerca 19/2, pa mu odmah rece:
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- Mladi¢u. Vasa li¢nost impresionira. Sad me ne ¢udi da ste i vrstan
menadzer plasmana knjige. U VrScu je moj li¢ni i veliki prijatelj vladika ba-
natski doktor Amfilohije Radovi¢, pa bih ja sa vama otiSao do Vrsca, da
zajedno prezentiramo ovu moju knjigu kod njega u Vladi¢anskom dvoru.

Tada je poznati akademik dohvatio jednu svoju knjigu 1 hemijskom
olovkom napisao na forzecu prvog lista dirljivu posvetu: “Dragom Misi
sa zadovoljstvom i velikim postovanjem zbog aktivnog rada na ujedinjenu
srpskog naroda. Rastislav Petrovi¢, Beograd, 22. Il 1991. Misa se srda¢no
zahvali najpoznatijem jugoslovenskom istoricaru na iskrenom poklonu sa
autogramom slavnog autora, pozdravio se 1 sa celim ljubaznim osobljem
KIZ “Dositej”, koje je dalo garanciju da ¢e knjige ve¢ sutra biti doprem-
ljene kamionom u Novi Sad.

Nedugo zatim, Misa je ve¢ krenuo svojim belim “fordom” ka Bulevaru
revolucije, iSCupavsi se iz poznatog beogradskog Spica, a kada je prolazio
uz Zapadnu kapiju Beograda, pored dva nebodera “Geneksa”, bilo mu je
znatno lakSe. Svojim belim “fordom sijera” skretao je iza pumpe “Zmaj”,
desno ka auto-putu u pravcu Novog Sada...

Akademik prof. dr Rastislav V. Petrovi¢ (Beograd, 1991)
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INAT MALOG COVEKA

Kolege iz “Dositeja” su pokazali svoju veliku poslovnost, jer je vec
sutra stigao beogradski kamion sa knjigama “Pad i ¢utnja Aleksandra
Rankovic¢a” i “Zavera protiv Srba”. Ove dve knjige koje su objavljene u
“nezgodno vreme”, od autora koji su bili “nezgodno hrabri”, stigle su u
posed “nezgodnog menadzera”, koji bas vapi za prodajom knjiga “Sto
smetaju LjubiSi — koji brani na§ svetli poredak”. Jedan od ta dva “nez-
godna autora” su napisali istinu, koja je morala biti mnogo blaze prezen-
tirana, kao kada je na$§ akademik Antonije pisao svoj “Tren”, gde smo po
Sumu mora u udaranju talasa o neko debelo stenje — nazirali da je to stenje
u stvari na$ “Alkatraz”, preciznije jedno zloglasno mesto na ostrvu Rab, a
koje je upamceno “za vijek vijekova” kao “Goli otok™. Eto, autor knjige o
Rankovicu je jedan mladi covek, Cetrdesettrogodisnji Beogradanin Zoran
Sekuli¢, glavni i odgovorni urednik izdavacke kuce “Mladost” iz Beo-
grada, stalni komentator “Duge”, kolumnista “Politike”, “Nin”-a 1 “Knji-
svim ve¢im jugoslovenskim listovima 1 nedeljnicima.

Autor druge “opasne knjige” je poprili¢no stariji od prvog autora. On
je takode napisao knjigu koja je svojim objavljivanjem uzdrmala nasu
politicku zabokre¢inu. Svojom knjigom “Zavera protiv Srba”, akademik
Rastislav V. Petrovi¢ je dotakao osinje gnezdo naSeg komsiluka. Kako je
bilo tragikomi¢no c¢itati u Stampi napade na njega kako tom “opasnom
knjigom” uznemirava bratstvo i jedinstvo naSih naroda. Medu tim napa-
dac¢ima bilo je i skleroti¢nih pisaca koji su, kao stare muve zunzare, zujale
preko Stampe protiv autora knjige 1 poznatog istori¢ara. A ko je prof. dr
Rastislav V. Petrovi¢? Roden je u Podgorici 1928. godine. Ve¢ odavno se
preselio u Beograd, gde je kao redovni profesor predavao istoriju na
Pedagoskoj akademiji za vaspitace u Beogradu. Slavni akademik je pre-
dano obavljao nau¢na istrazivanja u jugoslovenskim, italijanskim i sovjet-
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skim arhivama. Tre¢i iz ove storije je “nezgodni prodavac”, najbolji jugo-
slovenski menadzer knjige, koji je ve¢ odavno prosao kroz neke sli¢ne
probleme, onih godina kada je prvi put ponudio “opasne knjige” od autora
Ficroja Meklina, doktora Vladimira Dedijera, Amerikanca DZona Filipsa,
Porda Lic¢ine 1 nekih drugih autora odli¢nih knjiga.

Cim su knjige sa beogradskog kamiona istovarene u Misino skladiste, i
spustena Zuta cerada kamiona koji je grabio ka ZeZeljevom mostu — Misa
je ve¢ sedeo za svojim stolom, vadeci najbolje inserte iz novih knjiga.
RazmiS$ljao je i1 upisivao na papire najpikantnije teme koje ¢e ponuditi
pospanom jugoslovenskom trzistu. Maleni zuti kombi ve¢ odavno drema
u dvoristu nekakvog prodavca paradajza, Ciji vlasnik obavlja sa njim sas-
vim drugacije poslove. Ovaj put beli “ford sijera” je imao vazan zadatak
da svojski poturi svoju metalnu ki¢mu i ponese prve teSke pakete vaznih i
»opasnih knjiga®, ako Bog da, celom Vojvodinom.

Prva MiSina stanica je bila opstina Odzaci. Ta opStina pripada Som-
borskom okrugu. Odzackoj opstini pripadaju sela: Deronje, Ratkovo, Ka-
ravukovo, Bogojevo, Backi Gracac, Backi Brestovac, Srpski Mileti¢ 1 selo
Lali¢. Sa Odzacima, MiSa je imao izvanredne poslovne odnose. Narocito
sa firmama “Poljostroj”, gde je direktor Simo Novakovi¢, jedan izuzetan i
ljubazan ¢ovek, crnpurastog lica i crne kovréave kose. Koliko je samo
puta MiSa svra¢ao tamo, 1 onda kada je direktno prodavao knjige u toj
fabrici ili kada je, rade¢i drugde, svracao kod Siminih inzZenjera, da sa
njima malko popri¢a, a narocito sa svojim velikim dugogodi$njim prija-
teljima iz kadrovske sluzbe, Ratkov€aninom Svetislavom Vuceti¢em zva-
nim Svele, 1 Tomicom Stanojkovi¢em, rodom iz obliznjeg sela Kara-
vukovo. Misi je veoma prijao susret sa njima, a naroCito ako bi mu jo§
zgodna crnkasta sluzbenica Marija skuvala toplu kaficu, dok napolju veju
backi snegovi. Marija je bila naocita i razvedena lepa Zena u najboljoj
snazi, rodom iz Backog Gracaca, koja je s MiSom igrala Zensku igru
“stani-kreni”. Ali, Marija je spadala u onu grupu seoskih slobodnih Zena,
koje bi krenule nekud, u neki nepoznati grad u svojim mislima — samo $to
su to misli koje traju suvise dugo, bez jasne snage da zaista krenu i odu iz
svog malenog sela.

I bas tog jesenjeg jutra 1989. godine, ¢im je MisSa uSao u kancelariju
odzackog “Poljostroja”, veoma ljubazno ga je pozdravio pravnik Vucetic:

248



Dr Milivoje Dosenovi¢: KAKO PRODATI KNJIGU (savremeni realisticki roman)

- Pe si, Miso, kuco stara 1 nezaboravljena?! Bas pitam sve tvoje dru-
gare, koji navrate prodaju¢i knjige, gde si ti? Oni mi kazu da ti ima$
sistem, prodas jedan tiraz u nekim firmama, i dok se ne pojavi neka nova
knjiga, ti te firme ostavlja$ na miru, je li to istina? — upita Svele.

Misa se iznenadi od ove prave lavine pitanja, pozdravi sve u kance-
lariji, sede, pa rece:

- Dobru informaciju su vam dale te moje kolege. Pa naravno da vam
necu u kratkom roku nuditi istu knjigu koju ste ve¢ jednom kupili, zar ne?

Tad se razgovoru prikljuci omaleni pravnik Tomo:

- Kada ¢emo, MiSo, ponovo u onu RadiSinu mesaru? Ti si uvek voleo
one domace kobasice, osamdeset posto svinjetina, dvadeset posto junece
meso plus vranjanski majstorluk...

- Vazi, Tomo. Oti¢i ¢emo danas ¢im zavrSim prezentaciju knjige, ovde
u “Poljostroju”. Samo, meni se ¢ini da nisi toliko zapeo za tu Radisinu
mesaru zbog kobasice, ve¢ zbog one lepe 1 zgodne mesareve kéerke — rece
mu Misa i pljesnu ga dlanom po ledima.

- Jeste, jeste, dok ona vaga kobasicu, na$ nestaSni Tomo gleda u neke
druge stvari — dodade veseli pravnik Svele i izvadi iz svog rafa flasu
“lozovace” s tri malene CaSe.

- Evo, MisSo, vidis$ ti moga Sveleta. U kancelariji ima tri rafa, i kad god
Svele krene da uzme dokumentaciju, uvek mu u ruke uskoci po jedna
flaSa — dobaci omaleni Tomica.

- Hajde, hajde, ne preteruj Tomo, — rece Svele 1 nasu rakiju u tri caSe.

- Meni nemoj, hvala ti — re¢e mu MiSa. — Zna$, vozim, a jutros je bila
nekakva maglusStina. Moguce je da bude 1 popodne. A ima i onih krivina
kroz Ratkovo, Silbas i Backi Petrovac...

- Prihvac¢eno! — rece Svele. — To poStujem, MiSo — pa nazdravi pi¢em
sa kolegom Tomom.

Misa je posmatrao svoga velikog druga i prijatelja Sveleta. Upoznao
ga je joS na pocetku svoje menadzerske karijere. Poznanstvo traje punih
trinaest godina. Svele je bio divan ¢ovek. Uvek je bio i1 ostao veseljak 1
laf¢ina. Ali, alkohol je Cinio svoje. On ga je postepeno susio i krao nje-
govo masivno telo. Uvek, kada bi iznova sretao svoga velikog drugara,
Misa bi u njegovim oc¢ima video da fale neke malene iskre. Te iskre su se
gasile sve vise 1 visSe 1 svake godine. Bez obzira Sto je Sveletovo lice bilo

249



Dr Milivoje Dosenovi¢: KAKO PRODATI KNJIGU (savremeni realisticki roman)

popeo jednim usekom do obale, smestivsi svoj automobil u gustu hlado-
vinu topola i vrbaka. Izasli su iz kola i postavili prostirke od asure na gu-
stu mirisnu travu.

- Bas je divno mesto, nigde Zive duse, samo priroda — re¢e Veka i poce
punim plu¢ima da udiSe darove ozona.

- Priroda je neiskvarena i najveca duSa, mila moja. Sada ¢emo 1 mi biti
njen deo — Sapnu joj tiho Misa.

Tada je on uze nezno za ruku i povede blize kanalu, ¢ija se mirna ze-
leno-tombakasta voda presijavala na jutarnjem suncu.

- Tu, gde se ljudi odavno ne kupaju, priroda Zivi i kuca svojim punim
damarima — rec¢e MiSa.

- Zaista, kako je tiho i neobic¢no prijatno — rece Veka.

- Covek dode i otera prirodu, a ¢m on ode priroda se ponovo vrati
tamo gde joj je mesto. Pogledaj, draga, ovu predivnu floru i faunu. Svi su
tu, slozni 1 zadovoljni. Pogledaj tamo kako rone one tri krdze, pored ze-
lenih zaba.

- Vidim ih, MiSo, ali §ta su to “krdze”? — upita Veka.

- Znas bio sam redovni lovac u mom zavicaju, a i ovde u novosadskom
lovistu, pa ¢u ti objasniti. Ovde ima nekoliko vrsta ptica koje obozavaju
ovakve mirnije vode. To su na primer barske $ljuke, kojih ima nekoliko
vrsta. Imaju ¢udan 1 dugacak kljun, kod nekih je savijen nadole, kod nekih
je savijen nagore, a kod nekih je kljun prav. Sve te vrste Sljuka se hrane
larvama 1 crvi¢ima koje pronalaze u mulju plicaka. Sve barske Sljuke
spadaju u ptice selice. Ovde dolaze na prole¢e na svoje gnezdenje. Kada
dode jesen one lete na jug i tamo provode duge zimske dane. Ja ih lovim
lovackom puskom sa municijom sitne sacme. U drugu vrstu sli¢nih ptica
spadaju gnjurci ili krdze. Te ptice su kao Sto vidi§ konstantno u vodi ili na
vodi. Sli¢ne su patki, ali im je silueta drugacija. Prepoznatljive su u vodi.
Recimo, kada divlja patka pliva ona ima izduzeno telo 1 kratak vrat, dok
gnjurci imaju oStar kupast kljun, vrat im je tanak i dugacak, a glava im je
mala sa loptastim telom. Njihove noge su usadene sasvim pozadi i pode-
Sene za vesto plivanje.

- A kako se tim nogama sluze na suvom? — upita Veka.

- Vrlo nespretno. Sve one dobro plivaju i gnjuraju. Neretko lete. Ako ih
neko napadne onda odmah zarone —rece MiSa, pa baci jedan kamicak
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BESTSELER SA BANJICE

Prelep je grad Beograd. Kako bi jedan Cetrnaestogodisnji de¢ak, mogao
ikada zaboraviti svoju prvu dacku ekskurziju na Avalu? To je za maleno
radoznalo dec¢je oko — u tome trenutku — bila naj¢arobnija i najveca pla-
nina na svetu. A tek njen veliki toranj. Stao je ispod njega maleni decak iz
provincije i divio mu se, pa on skoro dodiruje zvezde.

Prolazile su godine. Rastao je maleni decko iz vojvodanske provincije.
Bilo je jos ekskurzija, ali onih ozbiljnijih. Tada je jedan mladi¢ iz backe
ravnice, gledao Beograd sa Kalemegdana (1966), dok je njegova ruka dr-
zala oko struka jednu dugokosu i lepu Backopalanc¢anku Kaéu Danilov,
svoju prvu ljubav iz Ekonomske Skole. Uvek imamo neku prvu srednjo-
Skolsku ljubav, koju nam preotme bas neki profesor iz nase srednje Skole.
On to uradi ucenjivacki (obe¢anim ocenama), pa sebicno otrgne tu nasu
prvu i najdrazu ljubav, sa kojom (troduplo stariji pedofil) stupa i u brak,
¢im ona postane punoletna. Misa je sreo svoju nesudenu Kacu u prolece
1998. godine na novosadskom FFK-u. Kaca je bila i dalje veoma zgodna
sa svojih Cetrdeset 1 sedam, jednu godinu mlada od MiSe. Susret u Novom
Sadu, uz zagrljaj 1 poljubac, spojila je na tren, kao nekad, dve osobe, koje
su jedna drugoj bile prva srednjoskolska ljubav. U tom trenu, MiSa i Kaca
se nisu opterecivali ¢injenicom: ,,Da su oboje podarili svoje godine dru-
gim partnerima‘. Njihovi zagrljaji i na Strazilovu (1967), bili su van dana-
Snjeg vremena, i ostace im u divnom secanju, ali i u ovoj knjizi.

Prolazile su godine. Beograd je uvek bio u Misi, a on u Beogradu, ali
jos prisnije, jace. Koliko li je samo puta jedan plavi “pezo” grabio preko
Save, pa preko Brankovog mosta skretao udesno, spustajuci se do ulice
Kraljevica Marka kod broja devet, gde je bilo njegovo izdavacko predu-
zeCe “Vuk Karadzi¢”, a kasnijih godina 1 drugo preduzece “Mladost”,
zagrebacko predstavnistvo, tamo gore u Starom gradu u Strahinji¢a Bana.

Nije Misa voleo bas sve S§to Beograd ima. Pogotovu ne onaj zamorni
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beogradski saobracajni Spic. Bez obzira da li ga on uhvati duz Bulevara
revolucije ili negde od Zemun Polja prema Batajnici. Sasvim svejedno.
Zato se trudio da ili pobegne pre no $to nastupi podne, ili da ostane do
predvece. Ako bi ostajao do predvece, Misa je iskoristio to vreme da po-
lagano 1 opusteno Seta Knez Mihailovom i Terazijama. Uvek bi svratio i

u jednu zanimljivu radnju “Narodna radinost”, gde je voleo da razgleda
vredne umetnicke slike, antikvitete, starine 1 drevne sablje 1 kubure. Voleo
je on i staru Balkansku ulicu. Kada bi ponekad sluzbeno doputovao vo-
zom iz Novog Sada, posle obavljenih poslova i Setnji najstrozim delom
glavne prestonice, MiSa bi u kasno popodne polagano krenuo od “Beogra-
danke”, spustajuci se Balkanskom. Tu, na uglu, kod broja trideset Sest,
svratio bi u KolundZijinu saracku radnju da razgleda kozne majstorije, za
svoje lovacko oruzje. Kada bi seo u svoj kupe voza, §to ¢e ga poneti ka
Novom Sadu, MiSa bi jo§ razmiSljao o Beogradu. Bilo mu je pomalo
smesno, kako je to Mali Mokri Lug ve¢i od Velikog Mokrog Luga. Raz-
misljao je kako se Dorc¢ol dodiruje sa Kalemegdanom. Mislima je dodi-
rivao Adu huju, koja $tr¢i u Dunavu u obliku roga, kao 1 Veliko ratno
ostrvo, tu, na uSéu Save u Dunav. RazmiSljao je o astronomskoj opser-
vatoriji na Zvezdari. Dok je njegov voz uveliko grabio, na trenutak se
setio svojih susreta sa mnogobrojnim beogradskim taksistima. Tako je od
jednog taksiste sa naselja Dorc¢ol, cuo zanimljivu pricu, kako se komsije
sa Palilule i Kalemegdana ne ljube ba$ puno. Pogotovu klanovi momaka s
onu stranu zakona. Momci sa Neimara imaju svoju teritoriju, oni sa Vra-
&ara svoju, a Cuburci posebno svoju, a svi su komsije, tu uz Lekino brdo.
Pri¢ao mu je o stanovnicima Ade Ciganlije i o Svercerima sa Makisa. Pri-
¢ao mu je kako ga je prevarila Zena i pobegla sa jednim §vercerom farm-
erki, Muslimanom, dole, u Novi Pazar.

Dosla je kisna jesen 1990. godine. U jednoj maloj knjizari Sto je bila
uvucena iza novosadske Katedrale, MiSa je zamolio ljubaznog prodavca
duZze brade da malko razgleda knjige. Narocito su ga zanimala ona izdanja
koja su bila skrivena od oc€iju kupaca i smeStena negde na donjim das-
kama prasnjavih polica. MiSa je znao iz iskustva da neka dobra knjiga
bude nenamerno zaturena. Takva jedna knjiga crno-belog dizajna, Misi je
zapala za oko. Uzeo ju je u ruku i pogledao korice. Knjiga je imala neo-
bican oblik. Njen donji desni ugao bio je odseCen namerno, kao nekakva
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ideja njenog dizajnerskog oca. Ocigledno je Misa, kao veliki znalac knji-
zarskog dizajna, odmah konstatovao da je odseceni deo knjige dizajnerska
glupost, ali ga je viSe zanimala sama njena tematika. Knjiga je imala nas-
lov “Tajne albanske mafije” od autora Dejana Luci¢a. U impresumu su
pisali svi podaci sa imenom izdavaca i adresa: Dragan Kovacevi¢ Koca,
ulica Svetozara Markovica 25, sa telefonom. Misa je otiSao u Novi Sad i
sa svoga telefona pozvao beogradsku galeriju (011) 444-4994. Cim se ja-
vio odgovor, Misa je upitao:

- Da li mogu da dobijem izdavaca Kocu?

- Li¢no je na telefonu — re¢e muski glas.

- Ovde je jedan novosadski izdavac. Zainteresovan sam za jednu knji-
gu autora Dejana Luci¢a — rece Misa.

- Da, jasam objavio tu knjigu, ali nije tiraz bas bio veliki — odgovori ga-
lerista Dragan Popovi¢ Koca.

- Da li nesto imate od tih knjiga? — upita Misa.

- Sitno, sto, mozda dvesto primeraka.

- Otkupio bih vam sve to — rece Misa.

- Moze — odgovori Koca, pa zatrazi MiSin broj telefona. — Ako nesto
iS¢eprkam od nekih beogradskih knjizara kojima sam dao, spojio bih sa
ovom koli¢inom koju imam, da bi se napunio jedan dobar gepek.

- U redu, Koco, javi mi veceras — reCe mu Misa i spusti slusalicu.

Tematika Luciceve knjige poprili¢no je zaintrigirala MiSu. On je shva-
tio da pred sobom ima knjigu, koju bi slobodno mogao svrstati u neka-
dasnje knjige, kojima je iz prvih svojih menadzerskih dana — izazivao
zbunjenost 1 nevericu mnogobrojnih kupaca, da pojedina dela u sebi mogu
kriti tako dobre i ubojite sadrzaje. I popodne je Misa uhvatio sebe kako
razmislja o toj, ne toliko obimnoj knjizi, koliko o samim temama S$to su
krili njeni listovi. Sto se ti¢e knjizevnog Zanra, kratko je bio u dilemi gde
knjigu da svrsta? Da li delo ,,Tajne albanske mafije®, obraduje tematiku iz
kriminalistike ili kriminologije? Misa je, iS¢itavajuci knjigu, utvrdio da
knjiga obraduje oba polja. Dakle — svet delinkventcije. To jeste bila neka
vrsta romana, koji je znalacki napisao Dejan Luci¢, kao $to je novosadski
pisac Mitar MiloSevi¢ (1924-1995) pisao o ,,Lunu — kralju pono¢i*. Jedino
Sto kod pisca Luci¢a nije bilo glavnog junaka. To je bio takav pristup 1 stil
autora Dejana Lucic¢a. U njegovoj zanimljivoj knjizi junaci su svi. To jest,
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uslovno rec¢eno “junaci”. Jer se ljudi iz paralelnog sveta, s onu stranu za-
kona, nikako ne mogu nazvati junacima. Mafija ima svoju autonomnu
strukturu 1 svoje zakone, koji skoro nikad nisu junacki. Ona radi iz gustog
mraka, iz magle, hraneci se naivnos§cu slabijih 1 ljudskim strahom.

Ve¢ se spustalo vece nad Novim Sadom. Dok je MiSa razmisljao o tema-
matici iz knjige autora i Zurnaliste Dejana Lucica, zazvonio je telefon.

- Ovde je Koca, ti si, Miso...?

- Da. Ja sam. Koje dobro, Koc¢o? — upita ga on.

- Da ti kazem — rece on. — Sakupio sam ti negde oko tristo Dejanovih
knjiga, pa bi mogao do¢i po to u Beograd.

- Vazi. Ja bih krenuo sutra oko devet ujutru iz Novog Sada, ali gde
precizno da se nademo? — upita ga Misa.

- Cekam te u Gospodara Vugiéa 22. To ti je...

Misa ga prekide. — Nemoj da mi objasnjavas, cuo sam, Gospodara Vu-
¢ica 22. Dovesce me taksi od “Terazijske cesme”, gde ¢u ostaviti kola.

- Ali, zasto taksi? — zacudeno ga upita Koca.

- Iz principa. Kad god prvi put idem u neku nepoznatu beogradsku uli-
cu, ja uzimam taksi, pa lepo iz taksija pratim kuda on vozi, levo, desno,
kod “Pure Salaja”, tamo u Nemanjinoj, ili negde dole u Hadzi Perinu, 1
tako dalje. Ja ti onda posle lakSe odlazim svojim kolima sam.

- Interesantno, nije ti loSa ideja — re¢e Koca.

- Nije — odgovori mu Misa, pa dodade. — Jednom sam prvi put trazio
Trnsku ulicu, pa sam se iznervirao. To je tamo negde oko Kalenica.

- Sta da radimo. Takav je na$ Beograd. Nije &etvrtast grad kao vas No-
vi Sad, gde se svaki stranac brzo snade.

- Jeste, Ko¢o. U Novom Sadu orijentacija je lak3a. Zelezni¢ka stanica ti
je orijentir: levo su Salajka i Podbara, pravo su Limani, uz njih Grbavica 1
Telep, a od Sajma je Detelinara, Novo naselje i Satelit. Preko Somborske
pruge je Avijaticarsko naselje, a mostovi preko Dunava vode za Srem.

- Upravo tako — rec¢e Koca, pa dodade. — Svida se meni Novi Sad.

- Dobro, dogovoreno. Sutra sam kod tebe u galeriji “Koca” u Gospo-
dara Vucica 22.

- Dogovoreno! — rece Koca.

Osvanulo je novo jesenje jutro. Misin beli “ford sijera” ve¢ je grabio
ka Sremskim Karlovcima. On je odabrao stari beogradski put, radi neke
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nostalgi¢no-romanti¢ne potrebe. Ve¢ duze vreme nije prolazio kroz Indiju,
Staru Pazovu, Batajnicu, stari deo Zemuna...ProSao je Gladnos i povezao
jednog decaka stopera, koji je sa nekog salasa krenuo za Indiju. Decak je
imao oko dvanaestak godina i nosio je u jednoj korpi sveza jaja, da ih
rasproda na indijskoj pijaci, u blizini biblioteke. U samom centru Indije,
Misa zaustavi svoj beli “ford”, da bi izasao mali trgovac jajima. Zatim je
nastavio voznju. Nedugo zatim prolazio je pored Batajnickog aerodro-
ma. Ve¢ je prolazio i kroz Zemun. Pored zgrade CK skrenuo je levo preko
Brankovog mosta 1 uSao u Brankovu ulicu. Tu, na parkingu, ispred stare
obucarske radnje parkirao je svoj automobil. U blizini popularne “Cesme”
prisao je taksistima. Sjatilo ih se desetak i svi su odmah upitali Misu:

- Burazeru, treba voznja?

- Treba, do Gospodara Vucica 22 — rece im Misa.

- Moze, bato, kre¢emo! — reCe jedan brkajlija koji je jeo burek pored
svog crvenog “pasata”, §to je ocigledno bio prvi na redu za voznju taksi-
jem. I ¢im su seli u kola, MiSa mu rece da je iz Novog Sada.

- Iz Novog Sada?! Bas mi je milo — rece taksista, pa nastavi. — Imao
sam jednu zensku iz Novog Sada. Upoznao sam je kad sam je vozio sa
Petlovog brda do beogradske autobuske stanice. Jedna fina gospoda. Pri-
¢ala mi usput kako joj je muz u Iraku. Kao Sef neke zidarske firme. Ne
dolazi u Novi Sad po Sest meseci. Samo ponekad dode, da proveri da mu
neko nije obio garazu ili ukrao kosnice péela, gore na Popovici.

- Ti, Covece, dobro poznaje$ Srem, ¢ak i Popovicu — upade Misa.

- Sve, burazeru, znam. Upoznao sam i neke novosadske lopine, koji su
sad postali 1 vazni direktori...

- Izvini — opet ga podseti MiSa, — ali, Sta bi sa onom gospodom §to si je
vozio sa Petlovog brda do autobuske...?

- Da. Na jedno papir¢e upisala mi je svoj broj telefona. Sredio sam
stvar. Nisam ja, bato, sisao pekarsku lopatu. Cesto sam provodio vikende
kod nje u Novom Sadu, a znao sam da ,,pokupim* neku musteriju nazad...

I tako, taksistina zanimljiva prica, ovaj put je ipak omela MiSu da me-
moriSe ulice do galerije “Koca”. Ali, nije ni vazno. Snaci ¢e se on sledeci
put lakSe, u velikom gradu — na us¢u Save u Dunav.

Galerista Koca ga je sacekao na vratima svoje male galerije slika. Sr-
dacno su se pozdravili. Dragan Kovacevi¢ Koca je bio mladi ¢ovek graci-
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oznije konstitucije, a po godinama je bio blizak Misi. Imao je ispijeno
crnpurasto lice, sa vidnim podoc¢njacima, verovatno od dugog noc¢nog
slikanja, ili pak od no¢ne kapljice, a mozda i od svega po malo. Ipak,
galerista je bio prijatan, fin i obrazovan ¢ovek. Bio je tipicni Beogradanin,
sa naglaskom.

- Evo, MiSo, da ti pokaZzem moje relikvije. Ovde imam mnoge znacaj-
ne 1 vredne slike raznih nasih uglednih slikara, velikih majstora...

- Interesantno, ja volim slike — re¢e mu Misa, pa poce da razgleda sve
izlozene eksponate. Odjednom, za oko mu je tad zapela jedna prelepa slika
ulje na platnu, velikih dimenzija, negde sto pedest puta sto. Naslikani mo-
tivi su bili anohrani iz Kosovske bitke, a ispod slike je bio potpis autora
“Pop Marko, Ohrid, 1984.”

- Koja je cena ove zanimljive slike? — upita Misa.

- Hiljadarka!

- Cega? — upita ponovo Misa galeristu Kocu.

- Nemackih maraka — rece Koca, pa dodade. — Ali, za pravog kupca
moze 1 za sedamsto.

- Kupujem! — rece Misa.

- Sjajno. Da zna$ da si me jako oduSevio — re¢e Koca i pocCe da Cisti
veliku sliku svojom malom metlicom.

- Ali, placam ti zajedno sa Dejanovim knjigama, u najkracem roku od
mesec dana — re¢e mu Misa.

- Sad si me presao, MiSo. Ja taman pomislih da ¢e§ odmah da mi is-
platis lovu, a ti...

- Mi smo mudri ljudi, Koco. Sve ide, ali ne mora bas i da tr¢i — rece
mu MiSa, dok mu je pomagao da skine veliku sliku sa zida.

Tada su zaseli, pa je Koca skuvao dve kafice na svom malenom resou.
Dogovorili su se o ceni Dejanovih knjiga, pa je MiSa odmah sve utovario
u svoj automobil koji je bio tu, u blizini galerije. Naravno, sa knjigama je
bila utovarena i golema slika na ulju, rad ohridskog slikara. Tad su se
pozdravili. Misa je otputovao u Novi Sad, a ve¢ sutra sve Dejanove knjige
on je prodao za jedan dan, i to na dve srbobranske ekonomije “Pionir”, i
onu drugu “Elan”, tamo negde blize Feketi¢u. Ve¢, prekosutra, krenuo je
ponovo za Beograd kod svog novog druga i saradnika, galeriste Koce.
NasSao ga je u maloj galeriji i odmah mu isplatio sav novac, ¢ak 1 za veliku
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sliku, Sto je galeristu jako obradovalo. Tad je dogovoreno da se odStampa
jos§ oko hiljadu primeraka knjiga “Tajne albanske mafije” za MiSu, u beo-
gradskoj Stampariji “Kosmos” ili negde u Kragujevcu. Tad Misa diskretno
upita galeristu Kocu:

- Je 1i, bre, kakav sporazum imas sa piscem Dejanom Luci¢em?

- Mi smo drugari i izuzetne kolege — rece Koca — dugo se poznajemo.
Sve je Cist posao, Dejanu isplacujem u knjigama autorski deo.

- To je posteno, ako ste se tako dogovorili. Dogovor obraz ¢uva — rece
mu MiSa 1 upita. — A, imas$ li nekih dugoro¢nijih planova sa njim?

- Zasad ne. Nisam ti ja ba§ puno vezan za izdavaStvo, moja ljubav su
vise slike, platna, grafika, akvareli...

- Dobro, dobro, slazem se, Koco, a gde zivi Dejan Luci¢?

- On zivi na beogradskom naselju Banjica, ima Zenu 1 dvoje dece, sina
1 kéerku. Na kraju krajeva, sad ¢u ga nazvati, pa da vas spojim, jer je naj-
bolje da vas dvojica o tome popricate licno.

- Bas me zanima, ali nemoj Koco da ispadne da sam ti ja preoteo dob-
rog poslovnog saradnika — reCe MiSa i nasmeja se.

- Taman posla, samo vi radite, a mene ionako zanima moje slikarstvo.

Istog trenutka Koca je podigao slusalicu i poc¢eo okretati brojeve tele-
fona. — Halo, Luci¢u, moje postovanje... Ovde Koca. Znas, stigao mi je iz
Novog Sada jedan izvrstan menadzer knjige, mogli biste da se nadete bas
ovde u mojoj galeriji. Vazi... uredu...

Koca je bio vidno zadovoljan §to je iz prve pronasao Dejana kod kuce.
Inade je on neuhvatljiv. Malo, malo, pa ga ima svugde: od Cikaga i Svaj-
carske, pa je malko u Nisu, pa do Gr¢ke. Onda on skokne do svoje redak-
cije u “Politici”, gde za list “Intervju” ostavi svoje kolumne i nestane.

I dok je Koca pricao malo o Dejanovom doprinosu novinarstvu, pred
vratima njegove galerije, zaustavi se plavi “alfa romeo”, iz koga je izasao
crnomanjasti nasmejani vozac Cetrdesetih godina, nosec¢i na ramenu svoju
koznu novinarsku tasnu braon boje. USao je u galeriju. Bio je to li¢no gla-
vom i bradom Dejan Luci¢, pisac knjige o “Albanskoj mafiji”. Srdacno je
pruzio Misi ruku, a takode 1 svom drugu galeristi Draganu Popovi¢u Koci.
Misa je posmatrao Dejana. Bio je to onizi, nasmejan i prijatan mladi Co-
vek, sa omalenom rupicom na svojoj bradi, imao je crnu talasastu kosu
koja mu je skoro dodirivala ramena.
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- Pises zanimljive knjige, Dejane — rece mu Misa, — pratim redovno list
“Intervju”, smatram da su ti teme iz feljtona i kolumna ubojite i zestoke.

- Pa, 1 ja sam cuo za tebe, MiSo, od tvoga kolege, a moga poznanika
Ratka Mladenoviéa, onog §to mu je Zena stjuardesa. Cuo sam jo$ od nekih
koji te znaju — reCe Dejan.

- A, od koga si jo$ ¢uo? — upita ga Miso.

- E, to necu da ti kazem. Ja imam svoje Spijune i obavestajce, pa ¢ak i
legitimaciju koju mi je licno dala “CIA” — Central Intelligence Agency
(Centralna obavestajna agencija) iz SAD-a. Salim se, Miso...

- Kada bi se udruzili najbolji pisac i najbolji jugoslovenski menadzer
knjige bilo bi genijalno — rece Koca, pa nastavi. — Zamislite, Dejan piSe, a
Misa mu izdaje i prodaje sve njegove knjige. Eto, knjige odmah postadose
bestseleri.

Na to se i Dejan 1 MiSa srda¢no nasmejase.

- Nego, jeste li vas dvojica obavili vas deo posla? — upita Dejan Kocu.

- Da. Misa je narucio da mu se odStampa novi tiraz tvojih knjiga.

- Okej — reCe Dejan, pa upita. — Ako je sve sredeno, mogli bismo ja 1 ti
MiSo da skoknemo malo do Banjice, do moga stana, da li¢no upoznas i
moju porodicu?

- Sa zadovoljstvom — odgovori mu Misa.

- Onda sedaj u “ford” i precizno prati moj plavi “alfa romeo” — rece
Dejan i pozdravi se sa Ko¢om. Pozdravi se i Misa, i dok su izlazili iz ga-
lerije, Koca dobaci:

- Cim se od3tampaju one knjige, zvacu te telefonom!

- Cao, Kodo i sreéno — re¢e mu Misa i otklju¢a svoga “forda sijeru”.

Odmah zatim dva automobila zagrabiSe Bulevarom revolucije. Na-
pred je iSao plavi “alfa romeo”, a za njim u stopu beli “ford” novosadske
registracije. Priblizavali su se naselju Banjica. Taj deo Beograda okruZen
je Kanarevim Brdom 1 Miljakovcem, Vozdovcem, Dedinjem 1 Topcide-
rom. Pored Banjice prolazi Kragujevacki put. Ubrzo su stigli i ve¢ se
penjali liftom do Dejanovog stana. Iz jedne sobe se ¢ula zivlja muzika, jer
kakva bi to drugacija bila beogradska mladost, kao i naSa novosadska.
Susret sa Dejanovom porodicom bio je vrlo prijatan, uz kaficu koju je
skuvala Dejanova supruga, fina i otmena Zena. Tu su se Misa i Dejan
dogovorili o svojoj buduc¢oj saradnji, to bejase jedne jeseni 1990. godine.
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U jednom malenom stanu na beogradskoj Banjici, uspostavljen je prisan
poslovni odnos izmedu jednog odli¢nog mladog pisca knjiga kriminali-
stickog zanra, 1 jednog vrhunskog jugoslovenskog menadzera knjige. Taj
susret ¢e svakako uveliko odrediti vazne buduce puteve dvojice ljudi, gde
je 1jednom i drugom u srcu uvek bila knjiga ipisana rec, pogotovu Sto
su jo§ 1 vr$njaci, pa ¢ak i karatisti. Dejan je poceo s karateom kod vrsnog
instruktora 1 majstora 8. DAN-a, magistra prava Marka Nicovic¢a, nacel-
nika kriminalisticke policije grada Beograda.

I tako, bese vreme da Misa krene za Novi Sad, pa rece Dejanu:

- Dok stignu tvoje knjige iz Stamparije, ja ¢u verovatno uzeti jo§ neke
knjige od beogradskog “Dositeja”.

- Cekaj, ¢ovele, pa ja imam dosta mojih knjiga i ovde — re¢e Dejan.

- Kojih? — upita Misa.

- “Tajne albanske mafije”, knjige Sto mi je radio Koca galerista.

- Koliko primeraka?

- Negde oko sedamsto — re¢e Dejan i povuc¢e Misu u jednu od svojih
soba. — Evo, imam ¢ak u svim prostorijama stana, i na ormarima...

- Pa, §to to nisi prodao, ¢ovece? Sedis na zlatnim jajima — iznenadeno
ga upita Misa.

- Dobro pitanje. U Beogradu ja imam fer saradnju sa knjizarama, ve¢ina
trgovaca u njima su korektni momci. Medutim, slabo me neSto zovu da
mi daju neku jacu lovu. Zato sam i povukao dosta knjiga iz tih knjizara, a
ovih dana ¢u povuéi i moje knjige uradene sa numeracijom.

- S numeracijom? — zacudi se Misa.

- To su knjige u koZnom povezu, kao neki ru¢ni rad. Koli¢ina odStam-
panih knjiga je zanemarljiva, do pedesetak primeraka. Namenio sam ih za
posebne 1 znacajnije li¢nosti u zemlji 1 dijaspori. Svaka knjiga ima svoj
broj od jedan do recimo pedeset.

- NumeriSes ih kao §to Slovenci numerisu “fruktal” sokove — nasmeja
se srdacno Misa.

- Evo, 1 mom vrednom kolegi i saradniku Misi, pokloni¢u takvu jednu
knjigu — rec¢e Dejan i izvadi iz police knjigu u koznom povezu.

- Misa se zahvali svom drugu na posveti, pa reCe. — Dejane, sve knjige
koje imas otkupljujem ti i vozim za Novi Sad ve¢ sutra, a mogli bismo i
sada utovariti par stotina primeraka, jer sam doSao praznih kola od Koce.
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- Ideja ti je genijalna, odli¢no, odmah kre¢emo dole. Knjige mi se na-
laze u kumovoj garazi, tu, u blizini.

Tada se Misa srda¢no pozdravi sa Dejanovom suprugom i decom, pa
zajedno s njim side liftom u prizemlje zgrade, gde je u blizini bila garaza.
I dok su utovarali knjige u beli “ford”, MiSa mu rece:

- Dobro ti tegli$ ove knjige, kolega?

- Nekad sam kao student bio akviziter sa knjigama — rece Dejan, pa
nastavi. — Tad sam studirao na Fakultetu politickih nauka u Beogradu,
odsek zurnalistike, zajedno sa Miroslavom Tudmanom, sinom generala
Franje Tudmana, Ali, od prodaje knjiga sam zaradivao dobru paricu.

- O, ho, ho, znaci prodavao si knjige? — upita ga Misa.

- Da, ali na sitno. Da mi se malo nade za beogradske igranke i dzepa-
rac. Ti si, MiSo, drugo, ti si profesionalac, i to godinama.

I tako, malo su ¢askali, malo utovarali knjige, dok sve nije bilo gotovo
1 spremno za put. Tada je Dejan iz nov€anika pruzio Misi svoju belu
vizitkartu. Pri slaboj zuckastoj svetlosti garave sijalice u maloj garazi,
Misa je pogledao slova na vizitkarti na kojoj je pisalo: “POLITIKA” list
“Intervju”, Dejan Luci¢, zurnalist. Misa je stavio vizitkartu u dzep svoje
jakne, pa su se srdac¢no pozdravili. Ve¢ je odavno palo vece. Vreme je pro-
tr¢alo u Dejanovom malenom stanu i u garazi njegovog kuma. Beli “ford”
zagrabio je auto-putem ka Novom Sadu. “Do veceras je u Beogradu bilo
isuvise dobrih utisaka”, re¢e MiSa samome sebi, dok je ukljucivao auto
kasetofon u kolima. Nastavio je voznju uz zvuke ,.Sedouza®...

Banjica — deo Beograda (panorama)
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NE OKRECI SE U FINISU

Profesionalni menadzerski rad na eksterijernom plasmanu knjige ne
dozvoljava poslovne projekte u malim razdobljima. Oni se rade u makro
ili mega ciklusima. To je ceo skup pojava koje se rade i odvijaju po jed-
nom zacrtanom redu. One su povezane medu sobom glavnom nose¢om
idejom 1 srodno$¢u sadrzaja. Prostorni plan na kome ¢e se odvijati plas-
man knjige proucen je do tan¢ina sa matematickom preciznoscu.

Jugoslovensko trziste knjiga, sve vise postaje istroseno i izraubovano,
kao stara koza od cipele. Davno su prestale kupovine vrednijih sabranih
dela naSih omiljenih klasika. Devalvacije 1 inflacije su ¢inile svoje. Nisu
teSkoce pritisle pisanu re¢ samo zbog sve viSe Supljih dZzepova naSeg
izgladnelog naroda, ve¢ i zbog skandaloznih odluka nasih vrlih predlagaca
novih sramnih zakona, propisa i uredbi, po kome je predloZeno, ali 1 us-
vojeno da se plasman knjiga oporezuje isto kao i alkoholna pica, naftni
derivati ili cigarete.

Kako i¢i dalje, pitale su se mnoge izdavacke kuce, nekadasnji giganti,
koji svojim radnicima nisu mogli da isplaéuju ni minimalac. Sta se to de-
silo sa starim beogradskim izdavackim kucama: “Vukom Karadzi¢em”,
“Slobodom”, zatim “Narodnom knjigom”, “Slovom ljubve”, “Radom”?
Desilo se isto $to i velikim kitovima Balenima, koji su se iz beskrajnih
hladnih voda Tihog okeana i Arktickog mora, nasukali tamo negde kod
kanadskih ili kalifornijskih obala. Danas su ti bivsi veliki izdavacki gi-
ganti polumrtvi. Neki ¢ak 1 mrtvi plivaju, nose¢i svoje ime na sebi, kao 1
kitovi, koji 1 kad uginu, njihova tela plivaju i dalje na povrSini vode, jer su
im kosti ispunjene masnim teku¢inama koje ih ¢ine veoma laganim.
Dakle, sve ono od ¢ega su veliki izdavaci godinama egzistirali, zaustavilo
se kao stare lokomotive pruge Brcko-Banovi¢i. Dobro, a koje su knjige
uopste imale neku produ u ovim kriminalizovanim vremenima — upitace
se znatizeljni. Odgovor su znali neki mladi jugoslovenski autori knjiga o
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jugoslovenskom kao i belosvetskom kriminalu, poput Beogradana Lucica,
Lopusine i Boskovica, ili autora Sap&ana Tufekdzi¢a i KneZevica.

Umesto Puskinovog “Onjegina” 1 knjige Perl Bak “Zemaljsko seme”,
Sto su ¢itali nasi kupci na svojim udobnim jastucima, odjednom su postali
popularni neki drugi “junaci”: Knele, Zu¢a, Majmun, Ljuba, Limeni, Gi-
$ka, Cenda, Saban... Sve su to bili krimosi sa beogradskog asfalta koji su
zavrsili u ¢ituljama, sem pojedinih koji su nasli spas za svoje zivote u
c¢amotinjama nekih belosvetskih zatvora. Kada u nekoj knjizari pogledate
naslov jedne od takvih knjiga, na primer “Ubiti bliznjeg svog”, sve vam je
jasno. Tada se sva oCekivanja i nade pretoce u apstrakciju.

Knjiga bestseler autora Dejana Lucic¢a, bila je viSe od jedne obi¢ne
knjige o kriminalu. Sli¢no kao dela Roberta Ladlama. Beletristi¢ko Stivo
ove knjige nije samo klasika krimi-storije. Ono je mnogo vise od toga.
Ova knjiga je prorocki nagovestila i sudbinu nasih naroda, a narocito
srpskog naroda, Cija je kuc¢a ovde, na vetrometini Balkana. Zbog njene
ubojite sadrzine, koja toliko prisno dodiruje i njegovu oblast, iza knjige je
stao prof. dr Miroljub Jevti¢, kao najpoznatiji islamolog u Evropi.

Znao je i najpoznatiji jugoslovenski menadzer MiSa za sve to. Znao je,
da je posle objavljivanja u SFRJ knjige “Tajne albanske mafije” — u
Albaniji odmah smenjen glavni Sef “Sigurimija”, general Hekuran Isai, sa
celim Stabom bezbednosti. Jedino velikom menadzeru nije bilo najjasnije,
kako je jedna knjiga koju on objavljuje i prodaje, uznemirila i desetak
evropskih 1 islamskih zemalja? No, nije ni vazno. Neka se tim pitanjima
bave obavestajni analitiCari, jer njega ¢eka njegovo trziste, pa treba ¢uvati
energiju za posao od koga se zaraduje hlebac, a to je prodaja knjiga.

Posle velikih poslovnih rezultata, na prodaji nekoliko tiraza te knjige,
za galeristom Kocom, koji je oc¢igledno bio samo formalni izdava¢ — ni
Dejan Luci¢, a ni menadZer MiSa nisu imali potrebe, jer je glavni teret
svih plasmana, jo§ po objavljivanju novosadskih izdanja takorec¢i “knjige
u pelenama” — nosio novosadski menadZer. Zbog toga je njen autor Lucic¢
1 doneo odluku da ubudu¢e izdavanje te knjige prepusti Misi 1 njegovoj
izdavackoj ku¢i u Novom Sadu, pa je datuma 16. maja 1991. godine u
prostorijama beogradskog “Dosije”-a, u prisustvu njegovih rukovodilaca 1
Dejanovih prijatelja Veljka Topalovi¢a i DuSana Mrdenovi¢a — napravljen
punovazan izdavacki ugovor o Stampanju i objavljivanju Dejanove knjige
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“Tajne albanske mafije i jugo-podzemlja”, koja je na predlog MiSe kao
osnivaca i glavnog i odgovornog urednika izdavacke kuée “Domla-Publi-
shing” iz Novog Sada — modifikovana, te su u njoj ubacena i vojnopoli-
ticka videna naSeg poznatog obaveStajnog analiti¢ara Miroslava Lazan-
skog, novinara, a kasnije i autora knjige “Pono¢na patrola”.
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Sleva dr Milivoje DoSenovi¢ Misa, sa piscem bestselera Dejanom Luci-
¢em (snimak u Beogradu, 1991), desno: knjizevnik Dejan Luci¢ (1998).

Lazanski je bio dugogodisnji Dejanov kolega 1 prijatelj. Sklapanjem
izdavackog ugovora sa vlasnikom novosadske izdavacke kuce i najpozna-
tijim menadzerom knjige, Dejan Luci¢ je tim potezom ucinio pravu stvar.
Obezbedio je sebi solidan honorar, i prodor svoje knjige na prezasi¢eno
jugoslovensko trziste. TeSko je prodati bilo Sta na takvom trzistu, gde su
se sve izdavacke kuce vrtele kao jupiterovi prstenovi oko jedne planete.
Ovaj put je ostalo malo od nekadasnjeg velikog trzista. Slovenija se vec
separirala, a uskoro se spremala da to uradi i Republika Hrvatska. I $ta je
ostalo? U redu ostala je polovina trzista, ali kakvog? IstroSenog, izmore-
nog, izmuzenog, i nagrizenog nekim drugim problemima.

I sa tim problemima uhvatio se u koStac najbolji jugoslovesnki mena-
dzer knjige. Zadatak je bio izvrSavan na zadovoljstvo i autora i izdavaca
knjige. Dejan 1 MiSa su se dobo razumeli 1 postali mnogo prisniji, pa se
Dejan nije ustrucavao da dolazi u Novi Sad, gde ga je Misa toplo do-
¢ekivao u svom prijatnom domu u prisustvu njegove lepe Kikindanke.
Sticajem okolnosti pukao je i Dejanov prvi brak. On se vrlo brzo skrasio u
okrilju jedne zgodne Beogradanke Dragane, koja je radila kao defektolog.
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On je mladanu Draganu voleo iskreno, a i ona njega. Ta Dejanova nova
ljubav dala mu je krila da krene nekim opustenijim Zivotom i ka novim
izazovima u pisanju svojih buducih knjiga. Dejan 1 Dragana su povreme-
no dolazili plavim “alfa romeom” u Novi Sad kod MiSe. Tada bi ih on
zajedno sa svojom Kikindankom odvozio do jednog malenog, u Sumici
skrivenog restorana “Poloj” kod Celareva, tamo gde je nekad svirao neza-
boravni car prima Janika Balaz. U toku tog lepog druzenja pisca Dejana
Lucic¢a i najboljeg jugoslovenskog menadzera knjige — Mise — sklopljen je
u Beogradu 1 jos jedan vazan ugovor, da prva vojvodanska izdavacka ku-
¢a ,,Domla-Publishing® iz Novog Sada, na celu sa MiSom — bude general-

DEJAN LUIC

LOPOVSKOG
 ZANATA

ni izdava¢ Lucic¢eve knjige ,,Tajne lopovskog zanata“. I ovoga puta nji-
hova saradnja je bila pun pogodak, te je pomenuta knjiga dozivela svojih
desetak izdanja i postala jugoslovenski bestseler. Ceo posao na plasmanu
nekoliko tiraza odradio je najbolji menadZzer eksterijernog plasmana knji-
ge, Misa, koji je pokazao svoje veliko umece kako treba ponuditi knjigu
kupcima. Putujuéi po celoj Jugoslaviji, Misa je donosio mnostvo utisaka,
koji bi mogli da se smeste u najmanje Cetiri podebela modernisti¢ko-
realisticka romana. Jedno od najvecih priznanja pripalo je Misi, kada je on
jedini dobio sve dozvole za slobodnu prodaju Lucic¢evih knjiga u Srednjoj
Skoli unutras$njih poslova “Pane Puki¢” u Sremskoj Kamenici, gde je te
knjige kupilo nekoliko generacija budu¢ih cuvara reda. Veliko prijatno
iznenadenje doziveo je Misa kada mu je u goste doSao njegov dobar drug
1 dugogodis$nji kupac knjiga, upravnik Novosadskog okruznog zatvora,
major RadiSa Drobnjak, koji je pred isticanje njegovog treceg mandata
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upravnika Okruznog zatvora u Novom Sadu — dobio novo radno mesto,
da bas on u Srednjoj Skoli unutrasnjih poslova predaje kriminalistiku do
svoje penzije. Jednog kiSnog jesenjeg dana, na vratima MiSine izdavacke
kuce ,,Domla-Publishing®, pojavio se profesor Radisa, koji se srdacno po-
zdravio, a po obicaju i zagrlio s njim, pa mu pomalo zadihano rece:

- Cuj, MiSo. Tamo si u mojoj §koli napravio rsum sa onim knjigama
Dejana Lucic¢a. Te knjige su, Covece, glavna fora tamo, ali 1 u Visoj Skoli
unutrasnjih poslova u Zemunu, jer si ih i tamo prodavao.

- Bas me raduje, Raso — rece mu Misa.

- Eno, svi zavr$ni ucenici koriste iz knjiga za svoj diplomski rad lo-
povske teme, a to nije mogao da spreci ni onaj robusni i strogi Stanoje
Milanovi¢ Pazarac, pukovnik 1 direktor Skole — dodade profesor Raso.

- Ha, ha, ha — nasmeja se MiSa, ponudivsi svoga velikog prijatelja iris-
kim vinima ,,beli §iraz* i ,,sovinjon®, koje je Radi§a mnogo voleo.

- Ma, odli¢ne su sve Luci¢eve knjige. Oni najmladi ucenici iz prvih i
drugih razreda “gustiraju” knjige: i na klupama, u menzi, na krevetima...

- Sta da se radi, drugar, kad su kupili bestselere — re¢e mu Misa, pa
upita RaSu — A $ta kaze direktor Skole Stanoje Milanovi¢ Pazarac?

- Uh, samo gunda i vice: “Svi su uzeli te knjige o mafijama, a kad im
Skola nesto nudi da kupe, tada svi cute...*

- Bice to sve u redu, Raso, nego kako tvoja ki¢ma?

- A, moja ki¢ma je bolje. Bogu hvala. Sad ¢u opet malko na kontrolu,
pa malo na rehabilitaciju. Znas, bas juce te je pozdravio onaj tvoj kum
profesor doktor Branislav Bobi¢, direktor “Jodne banje”.

-Pozdravi ga, a kako onaj tvoj drugar Svaler Jovo? — upita ga Misa.

- Ma, njemu je dobro, jer je on boemcina. NaSao opet neku mladicu.

- Znas li ti da nekad mlade Zene brzo iscrpe starije? — upita ga Misa.

- Kako?

- Evo kako. Kada muskarac ima mnogo mladu Zensku, onda u njenim
o¢ima hoce da izgeda mlad, jak, vitak, brz, okretan, pametan, zatim dobar
pratilac novih trendova mode. A mlada Zena ga samo gleda i ocenjuje kao
daka prvaka. Time on gubi dragocenu energiju da bude ono Sto u stvari
nije. Zamisli nekog pedesetogodiSnjaka koji je nasao neku studentkinju
od dvadesetak i po¢eo da odlazi u disko klub... I ti si §valer. Cuvaj se!

-Istina! Ali, ne da se tvoj RasSo. Ja ostajem svoj 1 duhom slobodan.
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I tako, prolazile su godine. Saradnja i druzenje Dejana 1 MiSe potra-
jala je sedam godina. Rad sa naslovima takve tematike zahteva mnogo vise
strpljenja nego za neke knjige “normalnije” sadrzine. Misa je znao kada je
doslo vreme da prede na neke mirnije stvari. Posvetio se objavljivanju
nekih drugih dela, narocito o sportu koje su i njegov omiljeni fah. Anga-
zovao se 1 u objavljivanju naslova iz nauke, $to ga je i u prilicnoj meri
odmorilo. A, negde u junu 1998, na jednom novosadskom naselju Misa je
sedeo pod jednom tendom i pio svoj dus. Na obliznjem travnatom terenu
skupila se grupa decaka. MiSa ih je posmatrao. Video je kako su resili da
organizuju jednu malu trku na pedeset metara, tu do atomskog sklonista.

I trka osmorice decaka je pocela. Poveo je decCak plave kose u patika-
ma marke “najke”, duz marsrute se okretao nekoliko puta. U samom fini-
Su ga je presiSao za duzinu lakta decak sa patikama marke “loto”. Misa je
nastavio da posmatra decake.

- Ja sam bio brzi — rece decak sa “loto” patikama na nogama.

- Ti!? Pa ja sam vodio skoro do cilja — upade mu u re¢ “najkista”.

- Ali, ipak sam te prestigao — rece deCak u patikama marke “loto”.

Misa je pozvao na cas decCake, koji su poslusno opkolili njegov sto za
kojim je sedeo. Tad se MiSa obrati decaku plave kose, koji je imao patike
“najke” na nogama:

- Posmatrao sam te. Odli¢an si sprinter, ali zna$ li zaSto si izgubio od
suparnika sa patikama marke ,,loto*, za samo lakat rastojanja?

- Ne znam, Ciko, odgovorite mi? — reCe plavokosi decak.

- Zato $to si se okretao tokom trke i gubio snagu. Ne okre¢i se u finiSu
nikada, onda ¢e$ sigurno biti pobednik...
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BIG FLAIR

Bese treci juli 2001. godine. Znojav i inertan letnji dan izmorio je grad
pored velike reke. Od krupne sunceve glave na zalasku, virilo je samo ru-
meno teme, zakacivsi horizont po kome su se rasplinule boje, kao kod lica
zajapurenog pijanca.

Sa jedne terase Misa je posmatrao novosadski bulevar. Po njemu su hi-
tali mnogobrojni 1 raznobojni automobili, §to je sve skupa li¢ilo na neku
¢udnu i ¢arobnu reku sa kojom su se stopile sve dugine boje. Mirisni po-
vetarac nagovesStavao je dolazak veceri. MiSa je obukao svoje novo braon
odelo, sa veselom kravatom, belom kosuljom i prslukom. Pogledao se u
ogledalu. Kroz njegovu kosu i kra¢u crnu bradu, ponegde su se skrile ma-
lene srebrne niti, koje su sustigle pedesetogodis$njaka.

- Oce, vreme je da krenemo. — MiSa zacu glas svoga sina i oseti blagi
dodir njegove ruke na ramenu, kao mlade lisnate grancice kestena koja ga
je dodirivala na klupi mirisnog parka.

Okrenuo se. Video je tad ispred sebe visokog mladi¢a sa neboplavim
o¢ima, §to su ga podsecale na o€i jedne Zene koju je nekada voleo, i koja
je njegova mati. I dok je posmatrao to svoje voljeno stvorenje $to stoji tu,
ispred njega — misli mu se vratiSe, kao da se sve deSavalo juce. SeCam se
kad sam te jednom rukom zamotavao u ¢ebe, da mi ne ozebes, dok sam
drugom drzao volan jednog zutog kombija. A beSe oStra zima. Mi putu-
jemo rano da prodajemo knjige, a jos su se videle zvezde. Hvala ti, decko.
Puno ti hvala §to si ostao, tu, uz mene. Ti si mi dar koji sam dobio iz bes-
krajnog plavoga kruga, od Boga, vladara univerzuma.

- Oce, veceras je tvoj srebrni jubilej. Dvadeset pet godina rada u knjiz-
arstvu i izdavastvu. U Gradskoj biblioteci ¢e biti svi oni koji postuju tvoje
dugogodisnje 1 plemenito zanimanje. Oc¢e, ponosim se tobom!

Osvanulo je novo jutro. Turbulencija u srcu, dusi i venama pedeseto-
godi$njeg menadzera knjige 1 knjizevnika polagano se stiSavala kao stiSa-
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vanje bure na mo¢nom moru, kada se sve zaplavi. Tada se plavo more
stopi sa plavicastim beskrajnim nebeskim krugom. Samo bi suncevi zraci
prosuli po njemu svoj srebrni sjaj. I ta vazna promocija bila je iza njega.
Promocije su uvek nade i radanje novih knjiga. To su ti bezgrani¢ni Sapati
brojnih zaspalih pesnickih slova na jednoj grani, grani zivota. A kada os-
vane novo jutro, nadolazak novih slova ¢e darivati jos zivlji impuls pes-
ni¢kom 1 knjizevnom lugu. To su te nade. Nade u bolje sutra, nade u novu
ljubav, uz veru i iskrenu molitvu.

Misa je polagano hodao Zmaj Jovinom ulicom. Zastao je pred jednim
knjizarskim izlogom i posmatrao naslove. Zagledao je njihove dizajne i
mnogobrojne nazive ispisane Sarolikim slovima i fontima: bilo je tu 1 ari-
ston ¢irilice, 1 kurente, zatim, boldovane helvetike, times new romana, ba-
hamske C¢irilice, atleta ¢irilice, kao 1 krivih velikih slova wordarta. Odje-
dnom, Misa je osetio dodir ruke na svom ramenu. Okrenuo se u tom prav-
cu. Bio je to njegov drug i kolega knjizevnik Boro.

- Gde si, dragi kolega, ¢uo sam da ti je promocija bila izvrsna. Gledao
sam sve na TV Kanalu 9. Hej, ¢ovece, cela sala puna — rece on.

- Da, bilo je fino. A zasto tebe nije bilo? — upita ga Misa.

- Nazalost, bas kad si poslao pozivnice, ja sam ve¢ putovao ka Sremu,
tamo kod moje tazbine, da im pomognem u nekoj mobi — rece Boro, pa
upita. — A da li su ti dosli na promociju svi od kojih si ocekivao dolazak?

- Uglavnom. Sem $§to nije bilo nekih mojih “tamburasa” iz zavicaja,
koji su o¢ekivali da po njih posaljem taksije, a dnevnice unapred postom.

- Jesi li o¢ekivao jos neke da dodu? — upita ga ponovo Boro.

- Imao sam 1 takvih, ali oni su unapred pripremili telegrame u kojima
saopsStavaju kako ne mogu do¢i “ali mi Zele sve najbolje”. To su odmah
istog dana pre promocije poslali putem poste. Kulturni ljudi, nema Sta.

- Ma, kako da ne! Znam ja takve kao stare kontejnere. Oni vire kroz ro-
letne, dok im prijatelji imaju svadbe ili sahrane, na koje nikad ne idu, ali
odu na postu da posalju Cestitke ili saucesca, sa onim raznobojnim ruzama
crvenim ili crnim. Vispreno — rece Boro i odmahnu rukom.

- Nije vazno, Boro. Nisu dosli ni neki knjizevnici iz mog udruzenja,
koji inace vole promocije gde ima nesto dobrog da se pojede i1 popije.

- Nego, Boro, §ta ima joS novoga u nasem lepom Novom Sadu? Ima li
nekakvih novoosnovanih udruzenja? — upita ga Misa.
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- Ima! Eno, osnovase pored Udruzenja izdavaca i knjizara Jugoslavije,
smesteno u Kneza Milosa 25 u Beogradu — jo$ jedno udruzenje, koje se
zove Poslovno udruzenje izdavaca 1 knjizara Srbije i Crne Gore, sa adre-
som na Studentskom trgu 13, u Beogradu — rece Boro.

- A Ognjen Lakic¢evi¢? — upita ga Misa.

- E, on je jo$ predsednik u onom prvom udruzenju — re¢e mu Boro.

- U redu. Bar ¢e u naSem Drustvu knjizevnika Vojvodine biti mirno.

- Ko ¢e ga znati — odgovori Boro. — Eno, najurise i ovu novu predsed-
nicu Mic¢i¢ku. Mandat joj je trajao krac¢e nego svirka onih uli¢nih sviraca
iz Cilea. Nije predsednik UKS-a Rakiti¢ stigao ni da joj Gestita mandat.

- Steta, a ja taman pomislio, evo za predsednika dobismo konaéno i
jednu damu, da bude ravnopravnost polova — rece mu Misa.

- Trebalo bi da navratim do tebe, da mi ti kao nekadasnji najbolji jugo-
slovenski menadzer plasmana knjige kazes...

- Sta da ti kazem? — prekida ga Misa.

- Pa to sve: o ¢emu pisati, i koje teme dobro idu na trziStu knjige?

- Ma, ne pada mi na pamet — reCe MiSa. — To su, Boro, osetljive stvari.

- Kako to misli§? — upita ga Boro.

- Nemavece sujete nego Sto je ima medu knjizevnicima. Svako voli svoje
delo, bez obzira da li je traZeno ili nije — re¢e MiSa, pa nastavi. — Neko
svojom knjigom nade “Zicu” do Citalaca, kao na primer psihijatri Maric 1
ToSevski, knjigama “O srpskoj seksualnosti”,”“Amonov rog” itd.

- U pravi si — rece Boro, pa upita MiSu. — Mozemo li nas dvojica na
jedno picence, tu do “Atine”?

- Drugi put, Boro. Zelim jo§ malo da $etam sam i razgledam knjiZarske
izloge, pa ¢u svratiti do one Vaskove antikvarnice “Orfelin”, na ribljoj pi-
jaci. Trazim za jednog prijatelja, njemu dragu staru knjigu.

- Prihvatam MiSo. Hajde, kad mognes$ svrati malo do mene na Liman,
pokazacu ti svoju novu ribolovacku opremu.

- Opet si rasejan, kolega — reCe mu Misa — ja sam bio strastven lovac, a
ne ribolovac. Za tvoje blinkere i mamce pozovi onog ToSu ,,Kamenjarca®.

Tada se Boro srda¢no pozdravi sa MiSom i zamace iza ugla u Pasi-
éevu ulicu. Misa je nastavio da Seta Zmaj Jovinom. Pozdravio se sa Ce-
éom Sainom u duéanu ,,Slavija“. Zagledao je naslove u obliznjem izlogu
knjizare, a kroz otvorena vrata ¢uo je malenu prepirku njenih prodavaca:
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- Hej, nemoj da redas tako, prekrivas tim knjigama bestseler Dejana
Luciéa, koji smo juce dobili iz Beograda.

- Vidi§ da nema mesta — reCe drugi glas.

Tad je MiSa krocio u tu knjizaru i diskretno poc¢eo da razgleda neke
knjige. Tu su bila 1 dva mlada prodavca, a jedan od njih je imao retku ridu
bradicu.

- Sad 1 tu nije dobro — opet ¢e ridobradi svome kolegi. — Ponovo si pre-
krio 1 drugi bestseler...

Misa je posmatrao scenu i1 zaludni dijalog dva mlada trgovca, pa se
obrati mladicu ride brade:

- Mladic¢u, neka tvoj kolega slobodno prekrije drugim knjigama te
bestselere, nema nikakvih problema.

- Ali, $to se vi mesate, gospodine, pa valjda se mi razumemo mnogo
bolje od vas u prodaju knjiga? — dodade i drugi mladi trgovac.

- Momci, Stedite energiju i reci za kupce. Slobodno prekrijte bestselere
drugim knjigama. Kupci su dobro obavesteni o bestselerima od nekih dru-
gih trgovaca knjigama, koji rade na drugaciji nacin. Bestseleri i kada se
zaklone, budu brzo ponadeni od kupaca. A ove ostale knjige, trebalo bi da
budu videne, kupljene i Citane.

- Oprostite, ali ko ste vi, gospodine? — upitase oba mlada trgovca.

- Ja sam samo jedan svastar, u prolazu — re¢e Misa i1 polagano krenu na
kiSicom ovlazenu ulicu.

Sutradan je Misa sluzbeno otputovao u Beograd do nekih Ministarsta-
va u Nemanjinoj ulici 11, radi oslobadanja svojih novih knjiga poreza na
promet. Obavivsi posao u Ministarstvu kulture, reSio je 1 da malo proSeta
centrom Beograda. Opet su ga zanimale knjige. USao je u jednu knjizaru
u nameri da nade jedno davno objavljeno delo od izdavaca Slobodana Ma-
Sica. Pogledom je pretrazivao police, tad se zacu glas:

- Gospodine! Dugo zagledate nase knjige. Kao da ste neSto nepover-
ljivi prema meni, ustrucavate se da me pitate. Kao da ste neodlucni $ta da
od knjiga kupite?

Misa je pogledao u pravcu odakle je dolazio glas. Bio je to mladi¢ sa
svojih dvadeset i nesto. Tad ga Misa upita:

- Koliko dugo radite ovaj posao u knjizari, decko?

- Ve¢ punih godinu dana — rece mu on.
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- Poprilicno dovoljno da naucite da upakujete u papir knjigu koju je
kupac odabrao — re¢e mu Misa.

- A sa tri godine rada? — upita mladi trgovac knjigama.

- Onda ¢ete nauciti kako da sugeriSete potencijalnom kupcu da odabe-
re neku knjigu — rece mu Misa.

- Dobro. A sa deset? — upita mladi trgovac iz knjizare.

- Da mu prodate ono §to vi zelite, mladi¢u — re¢e mu Misa.

- Znaci, ja kao pocetnik ne vredim za vas ni bacene zvake? — ljutito ¢e
mladi trgovac u knjizari.

- Ja to nisam rekao, mladi¢u.

- Vidite li vi, gospodine, sve ove nase brojne knjige? Toliki lager je po-
redan tu, pred vama, a vi necete to da pohvalite — rece mladi knjiZar.

- Pohvaljujem, kako da ne, pa i ja li¢no volim knjige — reCe mu Misa,
pa ga upita. — Koliko imate ukupno knjiga u celoj knjizari?

Mladi trgovac se malko ¢es$nu iza uva, pocuta, pa rece:

- Oko Cetiri hiljade primeraka.

- Je 1i to puno, mladi¢u? — upita ga Misa.

- Kako ne bi bilo puno, gospodine, pa vidite li vi ovaj prostor?

- Mladi¢u, znam jednog ¢oveka koji je znao da to sve vase proda za
samo jedan dan.

- Gospodine, molim vas ne Segacite se sa mnom. Da mi je tu Sef, on bi
se uvredio zbog vasih reci.

- Ne SegaCim se, mladi¢u. Zaista poznajem takvog coveka.

- Kako se zove taj vas vrsni menadzer knjige? — upita mladi trgovac.

- Big Flair.

- A gde je on? Gde zivi? — ponovo upita mladi knjizar.

- On zivi u svom odabranom svetu, uz knjige, ali 1 u knjizi... Oprostite
mi, mladi¢u, vreme je da krenem...
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REGISTAR IZDAVACA SFRJ I SRJ

A

»~ADIT-DSZ*, Ljubljana
~AKADEMIJA NOVA®, Beograd
LAKADEMSKA MISAO®, Beograd
~AKVARIJUS*, Beograd

~ALFA*, Zagreb
»~ALFA-NARODNA KNJIGA“, Beograd
»ALFA TOMEGA®, Beograd
~ALTERA®, Beograd
~ALTERNATIVA®, Beograd
L~ANTIQUUS*, Beograd
~ANTURIJUM®, Beograd
-APOSTROF*, Beograd

“ARS LIBRI”, Beograd
“ARSVALEA”, Beograd
“AS-DELO”, Beograd

“ATOS”, Kragujevac

B
“BAGDALA”, Krusevac
“BATA”, Beograd
“BELETRA”, Novi Beograd
“BEOGRAD”, Beograd
“BEOGRAD?”, Zrenjanin
“BEST”, Beograd
“BIBLIOFON”, Beograd
“BIGZ”, Beograd
“BINA”, Beograd
“BMGP”, Beograd
“BIFIP”, Beograd
“BOOK”, Zemun
“BOOKLAND”, Beograd
“BOZIDAR MITROVIC”, Zemun
“BRATSTVO I JEDINSTVO”, Novi Sad

C
“CANKARJEVA ZALOZBA”, Ljubljana
“CENTAR ZA GEOPOETIKU”, Beograd
“ZEPTER BOOK WORLD?”, Beograd
“CET - COMPUTER”, Beogard
“CID”, Podgorica
“CIP”, Zagreb
“CLIO”, Beograd
“CVETNIK”, Novi Sad

W

C
“CETVRTI JUL”, Beograd

D
“DANGA”, Beograd
“DBR”, Beograd
“DECJA KNJIGA”, Beograd
“DECIJE NOVINE”, Gornji Milanovac
“DEVEDESETCETVRTA”, Beograd
“DELTA PRES”, Beograd
“DERETA”, Beograd
“DIDAKTA”, Novi Sad
“DIVIT”, Beograd
“DNEVNIK”, Novi Sad
“DOCA”, Beograd
“DOMLA-PUBLISHING”, Novi Sad
“DOSIJE”, Beograd
“DOSITEJ”, Beograd
“DRAGANIC”, Novi Beograd
“DRAGAN SRNIC”, Beograd
“DRAGAN SRNIC”, Sabac
“DRUGA STRANA SVETA”, Kragujevac
“DUNAJ”, Beograd

E
“ECOLIBRI”, Beograd
“EKONOMIKA”, Beograd
“EKONOMSKI FAKULTET”, Subotica
“EKOPRES”, Zrenjanin
“EKSPORT-PRES”, Beograd
“ELIT”, Beograd
“ELIT-MEDICA”, Beograd
“ESOTHERIA”, Beograd
“EVRO”, Beograd

F
“FELJTON”, Ngvi Sad
“FILIP VISNJIC”, Beograd
“FORUM?”, Novi Sad

G
“GAMA-PRES”, Novi Beograd
“GASTROMARKETING”, Sid
“GEOKARTA”, Beograd
“GEOPOETIKA”, Beograd
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“GINIS”, Beograd

“GLAS”, Banja Luka

“GLASNIK REFORMACIJE”, Beograd
“GLOBAL BOOK”, Novi Sad
“GLOBUS”, Zagreb
“GLOSARIJUM?”, Beograd
“GRADINA”, Ni§

“GRADEVINSKA KNJIGA”, Beograd
“GRAFICKI ZAVOD HRVATSKE”,
Zagreb

“GRAFOPUBLIK”, Novi Beograd
“GRAFOS”, Beograd

“GRIGORIJE BOZOVIC Panorama”,
Pristina

“GRMEC”, Beograd
“GUTENBERGOVA GALAKSIJA”,
Beograd

H
“HLAS LUDU”, Backi Petrovac
“HAOS”, Beograd
“HRISCANSKA MISAO”, Beograd
“HRISCANSKI PREGLED”, Beograd

I
“IBC CENTAR?”, Beograd
“ICHTUS-HRISCANSKA KNIGA”,
Beograd
“IDEA”, Beograd
“IHTIS”, Beograd
“ING”, Novi Sad
“IQ MEDIA”, Beograd
“IK ZORANA STOJANOVICA”,
Novi Sad
“INSTITUT DRUSTVENIH NAUKA”,
Beograd
“INTERPRES”, Beograd
“INTERPRINT”, Beograd
“ITAKA”, Beograd
“IZDAVACKA KUCA VID”, Novi
Beograd
“IZDAVACKO PREDUZECE MATICE
SRPSKE”, Novi Sad

J
“JASEN”, Niksi¢
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“JRJ”, Zemun

“JUGOSLAVIJA”, Novi Sad
“JUGOSLAVIJA EKO”, Beograd
“JUGOSLAVIJA PUBLIK”, Beograd
“JUGOSLOVENSKA KNJIGA”, Beograd
“JUGOSLOVENSKA REVIJA”, Beograd
“JUBIN” —Jugoslovesnki bibliografski inf-
ormacijski institut, Beograd
“JUGOSLOVENSKI LEKSIKOGRAFSKI
ZAVOD”, Zagreb

“JUGOSLOVENSKI PREGLED”,
Beograd

“JUSTICIJA”, Beograd

K
“KAIROS”, Sremski Karlovci
“KARLOVACKA UMETNICKA
RADIONICA”, Sremski Karlovci
“KIMI”, Beograd
“KNJIGA”, Novi Sad
“KNJIGA KOMERC”, Novi Beograd
“KNJIZEVNA OMLADINA SRBIJE”,
Beograd
“KNJIZEVNE NOVINE KOMERC”,
Beograd
“KONEKS”, Beograd
“KONS”, Novi Sad
“KREATIVNI CENTAR”, Beograd
“KRUG”, Kragujevac
“KOV”, Vrsac
“KULTURA?”, Beograd
“KUPOLA”, Beograd
“KVIT PODRUM”, Beograd

L
“LAGUNA”, Beograd
“LDIJ”, Veternik
“LEKIC”, Beograd
“LEKSIKON”, Beograd
“LIBER”, Zagreb
“LIBERTATEA”, Uzdin
“LIBURNIJA”, Rijeka
“LINGVA”, Beograd
“LITERA”, Beograd
“LOGOS”, Beograd
“LUTA”, Beograd
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LJ
“LJUBANA”, Beograd

M
“MAK”, Beograd
“MAKEDONSKA KNJIGA”, Skoplje
“MALI PRINC”, Novi Beograd
“MANASTIR CELIJE”, Valjevo
“MARIGOLD”, Beograd
“MARKRAM”, Beograd

“MARSO”, Novi Beograd
“MATICA SRPSKA”, Novi Sad
“MEDICINSKA KNJIGA”, Beograd
“MEDUNARODNA POLITIKA”,
Beograd

“MEMORIJA”, Sombor

“MIKRO KNJIGA”, Beograd
“MINERVA”, Subotica
“MIRSLAV”, Zemun

“MISLA”, Skoplje

“MLADINSKA KNJIGA”, Ljubljana
“MLADOST”, Beograd
“MLADOST”, Zagreb

“MONADA”, Sremska Mitrovica
“MONTENEGROPUBLIK”, Podgorica
“MRLJES”, Beograd

N
“NAKLADNI ZAVOD Hrvatske”, Zagreb
“NAPRIJED”, Zagreb
“NARODNA BIBLIOTEKA SRBIJE”,
Beograd
“NARODNA KNIJIGA”, Beograd
“NARODNI MUZEJ SRBIJE”, Beograd
“NARODNO DELO”, Novi Beograd
“NAS DOM”, Beograd
“NAUCNA KNJIGA KOMERC”, Beograd
“NE & BO”, Beograd
“NIKOLA PASIC”, Beograd
“NOLIT”, Beograd
“NOTA?”, Knjazevac
“NOVA”, Beograd
“NOVA HOLDING”, Novi Beograd
“NOVA ISKRA”, Beograd
“NOVA KNJIGA”, Beograd

“NOVA LEKTIRA”, Beograd
“NOVA PROSVETA”, Beograd
“NOVI ORFEJ”, Novi Sad
“NOVO DELO”, Beograd

0
“OBOD”, Cetinje
“OBZOR”, Novi Sad
“OKO”, Novi Sad
“OKTOIX”, Podgorica
“ORBIS”, Beograd
“ORFELIN”, Beograd
“ORTODOS”, Novi Beograd
“OSLOBODENIE”, Sarajevo
“OTC COMPUTERS”, Novi Beograd
“OTKROVENIJE”, Novi Beograd
“OTOKAR KERSOVANI”, Rijeka

P
“PAIDEIA”, Beograd
“PANONIA”, Novi Sad
“PAPIRUS”, Beograd
“PARTENON M.A.M. SISTEM”, Beograd
“PARTIZANSKA KNJIGA”, Beograd
“PCESA — PROLECE NA CENEJSKIM
SALASIMA”, Novi Sad
“PESIC 1 SINOVI”, Beograd
“PIRG”, Beograd
“PLANETA”, Beograd
“PLATO”, Beograd
“PLAVI JAHAC”, Beograd
“PO & BO”, Beograd
“POBJEDA”, Podgorica
“POLARIS”, Beograd
“POSLOVNO UDRUZENIJE IZDAVACA
I KNJIZARA SRBIJE I CRNE GORE”,
Beograd
“PRAKTICNA KNJIGA”, Beograd
“PRAVOSLAVLIJE”, Beograd
“PREDRAG & NENAD”, Beograd
“PREPOROD”, Beograd
“PRINCIP”, Beograd
“PRIVREDNI PREGLED”, Beograd
“PROEX”, Beograd
“PROMETEJ”, Novi Sad
“PROMETEJ”, Zemun

275



Dr Milivoje Dosenovi¢: KAKO PRODATI KNJIGU (savremeni realisticki roman)

“PROSTOR”, Novi Sad
“PROSVETA”, Beograd
“PROSVETA” Ni§
“PROSVETNO DELO”, Skoplje
“PROVIZION”, Beograd
“PROZAIK”, Beograd
“BUBLIKUM?”, Beograd

R
“RAD”, Beograd
“RADNICKA STAMPA”, Beograd
“REFORMA”, Beograd
“RSUM”, Beograd
“RUZICASTI ZMAJ”, Batajnica

S
“SAVREMENA ADMINISTRACIJA”,
Beograd
“SILVA METOD”, Novi Beograd
“SLOBODA”, Beograd
“SLOBODAN&SAVETA MASIC”,
Beograd
“SLOBODNA KNJIGA”, Rakovica
“SLUZBENI GLASNIK”, Beograd
“SLOVO LJUBVE”, Beograd
“SLUZBENI LIST”, Beograd
“SOLARIS”, Novi Sad
“SPORTSKA KNJIGA”, Beograd
“SREMPUBLIK”, Beograd
“SRPSKA KNJIZEVNA ZADRUGA”, Bgd
“SRPSKA REC”, Beograd
“SRPSKA SKOLSKA KNJIGA”, Beograd
“STANIC MIODRAG”, Beograd
“STYLOS”, Novi Sad
“STRUCNA KNIJIGA”, Beograd
“STUDENTSKI IZDAVACKI CENTAR”,
Beograd
“STVARNOST”, Zagreb
“STUBOVI KULTURE”, Beograd
“STUDENTSKI KULTURNI CENTAR?”,
Beograd
“SVETOSAVSKA KNJIZEVNA ZAJED-
NICA”, Beograd
“SVET KNJIGE”, Ruma
“SVETOVI”, Novi Sad
“SVJETLOST”, Sarajevo

276

W

S
“SAHOVSKI INFORMATOR?”, Beograd

T
“TEHNICKA KNJIGA”, Beograd
“TEHNICKA KNJIGA”, Zagreb
“TERSIT”, Beograd
“TISKI CVET”, Novi Sad
“TURISTICKA STAMPA”, Beograd

U
“ULIMEX”, Novi Sad
“UMELJIC”, Kragjevac
“UNIREKS”, Podgorica

\%
“VAGA EDIT”, Beograd
“VAJAT”, Beograd
“VELATRA”, Beograd
“VELVET”, Beograd
“VERZAL PRES”, Novi Beograd
“VESELIN MASLESA”, Beograd
“VESELIN MASLESA”, Sarajevo
“VODIC”, Beograd
“VREME KNIJIGE”, Beograd
“YVUK KARADZIC”, Beograd

Z
“ZADRUGAR?”, Beograd
“ZAPIS”, Beograd
“ZASLON”, Sabac
“ZAVOD ZAIZDAVANJE UDZBENI-
KA” Beograd
“ZEBRA”, Beograd
“Z1Z”, Beograd
“ZLATNA GRANA”, Sombor
“ZMAJ”, Beograd
“ZMAJ”, Novi Sad
“ZNAK SAGITE”, Novi Beograd
“ZOGRAF”, Ni§
“ZORELI”, Beograd
“ZVONIK?”, Beograd

w

Z
“ZARKO ALBULJ”, Beograd
“ZELNID”, Beograd
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IZVOD 1Z BIOGRAFIJE AUTORA KNJIGE

Autor knjige, dr Milivoje DoSenovi¢, knjizevnik, roden je 20. maja
1950. godine u mestu Nova Gajdobra (u Backoj, AP Vojvodina, Repu-
blika Srbija). Osnovnu Skolu zavrSio je u svom rodnom zavicaju, a u
Novom Sadu Srednju saobrac¢ajnu skolu 5. stepena (na smeru instruktor
specijalista drumskog saobracaja), sa odliénim uspehom.

Diplomirao je na Visoj skoli za sportske trenere u Beogradu VI-1
stepen, na studijskom smeru za borilacke sportove (karate), sa prose¢nom
ocenom 9,40 i ocenom diplomskog rada (10). Diplomirani je visi sportski
trener karatea, a majstor je karatea crnog pojasa 3. DAN (sensei) 1 majstor
crnog pojasa 4. DANA iz jiu-jitsu.

Diplomirao je i na Fakultetu za menadZment u Novom Sadu (na
smeru za medije) VII-1 stepena, sa prosecnom ocenom 9,54 i ocenom
diplomskog rada (10), sa nazivom: ,,Integralni pristup u realizaciji izda-
vackog projekta — tehnoloskom niSom do knjige bestselera®. Dobitnik je i
zvani¢nog priznanja najboljeg studenta prve generacije Fakulteta za men-
adzment u Novom Sadu. Diplomirani je menadzer — producent za medije.

Magistrirao je na Univerzitetu Privredna Akademija u Novom Sadu
(rektor prof. dr Slavko Cari¢), na Fakultetu za menadzment (mediji), pred
komisijom: prof. dr Zoran Lovrekovi¢ (Katedra za informatiku F@M),
prof. dr Milica Andevski (Katedra za pedagogiju Filozofskog fakulteta u
Novom Sadu), i prof. dr Ratko Dunderovi¢ (Katedra za psihologiju
F@M). Odbranio je magistarsku tezu: ,,Upravljanje izdavackim projek-
tom u domenu sportske literature — istraZivanja praznog hoda u izda-
vastvu i knjizarstvu®, zavrsivsi redovne postdiplomske studije, sa prose-
¢nom ocenom 9,50 — stekavsi akademsko zvanje magistra nauka iz oblasti
menadzmenta VII-2 stepena. Prvi je magistrirao u svojoj klasi.

Doktorirao je na Univerzitetu Privredna Akademija u Novom Sadu
(rektor prof. dr Marijana Cari¢), na Fakultetu za sport i turizam (TIMS),
pred komisijom: prof. dr Dragan Kokovi¢ (Katedra za sociologiju kulture
Filozofskog fakulteta u Novom Sadu), prof. dr DuSan Peri¢, mentor
(Katedra za metodologiju TIMS-a), i prof. dr Zlatko Ahmetovi¢ (dekan
Fakulteta za sport i turizam Novi Sad), odbranivsi doktorsku disertaciju
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pod nazivom: ,,Stanje izdavaStva i1 nivo koriS¢enja sportske literature u
Republici Srbiji“, i time zvani¢no stekao nauc¢ni stepen doktora nauka za
naucnu oblast sport, VIII-3 stepena.

U periodu od preko 46 godina punog radnog staza u izdavacko-
knjizarskoj delatnosti, bio je jedan od najistaknutijih menadzera u sekto-
rima plasmana knjige, radeci vrlo predano u najjac¢im izdavackim kuc¢ama
u bivSoj SFRJ (u Beogradu, Zagrebu i Ljubljani), pa je u periodu od 1976-
1988. godine bio 12 puta i apsolutni Sampion nekadasnje drzave SFRJ u
eksterijernom menadzmentu knjige (Exterior Book Management), da bi
12. maja 1989. godine osnovao i prvu privatnu izdavacku kuéu u AP Voj-
vodini ,,Domla-Publishing*, sa sediStem u Novom Sadu, gde radi na pos-
lovima glavnog i odgovornog urednika i strategijskog producenta. Nje-
gova izdavacka kuca je u svom periodu 33 godine poslovanja objavila niz
znacajnih naslova autora iz podruc¢ja nauke i tehnike, menadzmenta, knji-
zevnosti 1 sporta, kao 1 obavestajne kriminalistike, uz dva poznata jugoslo-
venska bestselera.

Dr Milivoje Dosenovi¢, knjizevnim radom se bavi od svoje tri-
naeste godine. Zapoceo je u omladinskim listovima SFRJ: beogradskom
,»Kekecu®, sarajevskim ,,Malim novinama“, backopalanackim ,,Nedeljnim
novinama®“, beogradskim listovima ,,CIK-u“, ,,ZUM-u“, »Reporteru®, a
bio je dopisnik Radio Beograda sa podrucja Juznobackog okruga. Do sada
je napisao ukupno dvadeset dve (22) knjige, koje su objavljene i Stampane
izmedu 3 1 18 dopunjenih izdanja, u periodu 1997-2022. godine:

1. Gospodo, ne ljutite se na pesnika (knjiga zbirka poezije,1997).
. Karate kroz izdavastvo i knjizarstvo (esej, 1997).
. Pesnici imaju kratere u dusi (knjiga zbirka poezije,1998).
. Kakvo je to more bez oluja (knjiga zbirka poezije,1998).
. Pesnicka galerija likova (knjiga zbirka poezije, 1999)
. Jesenji ¢ovek (knjiga zbirka poezije, 2000).
. Subjekecije i objekcije (knjiga zbirka poezije, 2001).
. Beskraj na dohvatu oka (zbirka haiku poezije, 2001, 2003, 2013).
. Karate u prakti¢noj primeni sa korelatima judo i jiu-jitsu (1999, 2001, 2016).
10. Kako prodati knjigu (savremeni realisti¢ki roman, 2001, 2002, 2022).
11. Spasenje (zbirka soneta, 2002, 2012).
12. Izglacane misli (zbirka soneta, 2003, 2013).
13. Upravljanje izdavackim projektom u domenu sportske literature (2006, 2013).
14. NOVA GAJDOBRA — u ravnici Backe (knjiga roman-monografija, 2006, 2021).
15. PEGAZOV LET - zbirka sonetnih venaca (knjiga u 2 izdanja, 2008, 2012).
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16. Stanje izdavastva i nivo koriS¢enja sportske literature u Republici Srbiji (iz 2007).
17. Zbirka pesama sa refrenom — za kompozicije narodne i zabavne muzike (2009).

18. AKUSTIKA STIHA — antologija umetnickih formi (2012).

19. Mihajlo Pupin — njegov zivot i njegovo delo (roman, 2005-2020, u 10 izdanja).

20. Henri Ford — njegov zivot i njegovo delo (roman, 2004-2021, u 6 izdanja).

21. Nikola Tesla — njegov Zivot i njegovo delo (roman, 2004-2021, u 11 izdanja).

22. Veliki ilustrovani leksikon svih sportova (knjiga, 2007-2021, u 18 izdanja).

Dr Milivoje DoSenovi¢ je redovan ¢lan Drustva knjizevnika Vojvo-
dine od 2000. godine, a redovan ¢lan i nau¢no-kulturne ustanove Matica
srpska iz Novog Sada od 1999. Objavio je i aktuelne naucne radove iz
podrucja izdavacko-knjizarskog i sportskog menadzmenta, kao i projekte
savremenog pristupa eksternom menadzmentu i marketingu izdavacko-
knjizarske delatnosti. Baveci se sportskom i izdavaCkom publicistikom,
objavio je viSe knjiga o pomenutim oblastima. U dugogodisnjoj komu-
nikaciji sa pisanim i elektronskim medijima, dao je veci broj intervjua
ozbiljnijim listovima i nedeljnicima u SFRJ i Republici Srbiji, u vezi sa
izdavaStvom, knjizarstvom, menadzmentom, maketingom, nau¢nom obla-
S¢u sporta, a organizovao je i nekoliko uspesSnih knjizevnih veceri i pro-
mocija u znamenitim ustanovama AP Vojvodine. Dobitnik je ve¢eg broja
priznanja, diploma, zahvalnica, plaketa i nagrada iz izdavacko-knjizarske
oblasti, knjizevnosti, bibliotecke delatnosti i sporta. U mladosti bio je i gi-
tarista u dva vokalno-instrumentalna benda. Svira nekoliko Zzi¢anih muzi-
&kih instrumenata. Zivi u Novom Sadu.

Sleva: napisana i objavljena dela autora dr Milivoja DoSenovi¢a (1997-2022), u sredini autor
knjige (2001), i skroz desno: dr Milivoje DoSenovi¢ (snimak u Novom Sadu iz 2021. godine).
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ODABRANE SLIKE IZ FOTO-ALBUMA PISCA

L

Autor dela ,,Kako prodati knjigu®, dr Milivoje Dosenovié, gornja slika: na pocetku karijere u eks-
terijernom menadzmentu knjige (12. juni 1976), i dole: na svom novom , trista¢u” slika iz 1975.
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Na levoj slici (donji red): dr Milivoje DoSenovi¢ i Vesna, sa rukovodiocem IKRO “Mladost”
poslovnice u Novom Sadu Milanom Sikoparijom pored Eve. Na desnoj slici: sa Miletom
Kulasinovi¢em, direktorom predstavnistva “BIGZ” U Novom Sadu. Motel “Poloj” u Polojskoj
$umi kod Celareva (snimak Bozidar Savi¢ “Foto-Bole” iz Backe Palanke, januara 1981).
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SLIKE ZAUSTAVILE VREME — KOLEGE 1Z IZDAVACKO-KNJIZARSKE OBLASTI

Sede, sleva: Slavica i Slavko Bjelosevi¢, dr Milivoje Dosenovi¢ i Istvan Sipter. Stoje: Ibrahim Al-
adin, i rukovodilac poslovnice IKRO ,,Mladost“ Milan Sikoparija. Motel ,,Poloj*, januar 1981).
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Sleva: autor knjige dr Milivoje DoSenovi¢ (1988) u vreme kada je 12. put bio Sampion drzave
SFRJ u eksterijernom menadzmentu knjige. Desno: sa gitarom u svojoj ku¢i u Novom Sadu, 1988.

Crvena lepotica kod ,,Minakve*
Ilariona Ruvarca 10, Novi Sad

Novoizgradena kuc¢a dr Milivoja
Dosenovi¢éa u Novom Sadu, na
rasko$nom placu od deset ari, sa
stablima raznog voca i bujnim ze-
lenilom. Kada se kuca zavrSavala,
njen vlasnik (MiSa) imao je nepu-
ne trideset tri godine.

(Snimak autora ove knjige iz 1988)
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Sleva: dr Milivoje DoSenovi¢, na Crnogorskom primorju — poluostrvo Sveti Stefan, i na desnoj fo-
tografiji — na proputovanju preko Sutjeske i Zelengore (fotografije iz meseca jula, 1990. godine).

Autor dela ,,Kako prodati knjigu“, dr Milivoje DoSenovi¢ — pored svog automobila ,,ford sijera*
(Snimak u Novom Sadu, 1999)

283



Dr Milivoje Dosenovi¢: KAKO PRODATI KNJIGU (savremeni realisticki roman)

ZIVOTOPIS POZNATOG VETERANA PLASMANA KNJIGE

Bogoljub Milanovié¢ Srba (Mala Plana kod Prokuplja, 1941), dosao je kao mladi¢ u glav-
ni grad Vojvodine. Kao uspesan mlad trgovac u novosadskoj prodavnici ,,Titan“, prelazi
u stalni radni odnos u IP ,,Prosveta” iz Beograda, predstavnistvo u Novom Sadu, na
mestu trgovackog putnika za teritoriju Jugoslavije. On je pripadao prvoj generaciji trgo-
vackih putnika na terenskom plasmanu knjige, poc¢ev od 1962. godine, u kojoj su bili:
Slavko Bijelosevi¢, Veselin Albulj, Puro Vuckovi¢, Milan Sikoparija, Stevo Mili¢evi¢ i
drugi. Bogoljub Milanovi¢ Srba, bavio se boksom (1957-1963) iz generacije: Aleksan-
dra Stankovi¢a Sugera, Momgila Savica, Petra Benedeka, Miroslava Paunoviéa i drugih.
Srba napusta bokserski ring i posvecuje se radu na plasmanu knjige u biv§oj Jugoslaviji.
Njegova specijalnost su bile uspesne izlozbe i sistem ,,putujuce prodaje sa katalogom®.
Bogoljub Milanovi¢ Srba, nakon odlaska iz IP ,,Prosveta®, postao je Sef predstavnistva
subotic¢ke ,,Minerve” u Novom Sadu (1977), a potom je osnovao trgovacko-knjizarsku
firmu ,,Pogled” (1992) sa sedistem u Novom Sadu, a firma je bila aktivna 12 godina do
Srbinog penzionisanja. Srba je ekstrovertna licnost, prijatan, uvek nasmejan, od prvog
dana, kada ga je autor ove knjige upoznao na trgu u lepom Somboru, tako da se Srba
spominje u ovoj knjizi kao jedan od njenih junaka. Na slikama, koje je Bogoljub
Milanovi¢ Srba licno ustupio autoru ove knjige, levo je snimak iz njegovog ranijeg
perioda bavljenja plasmanom knjige (1968), i na slici desno: Bogoljub Milanovi¢ Srba iz
1976. godine. On danas zivi u Sremskoj Kamenici u svojoj lepoj kuéi.
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CEO ZIVOT POSVECEN RADU SA KNJIGOM
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Milan (Lazara) Sikoparija (Novi Sad, 1943-2010), jedan od uspesnih veterana plasmana
knjige na terenu nekadasnje Jugoslavije. Kao mlad dvadesetdvogodis$njak zaposljava se
u IP ,,Prosveta® iz Beograda u novosadskom predstavnistvu na mestu trgovackog putnika
plasmana knjige na terenu (Exterior Book Management) pocev od 1965. godine. U to vr-
eme uspesniji putujuci trgovci knjigama, dobijali su na korisc¢enje ,,Prosvetine” kombije
marke ,,IMV* uglavnom bele boje, sa logotipom imena ,,Prosveta“ na karoseriji. Milan
Sikoparija je bio poznat po svojoj originalnoj ideji, kada je prvi osnovao svoju manju
»operativnu grupu® od tri ¢lana, koji su isli zajedno sa njim na terenu i prodavali knjige.
Pogetkom 1976. godine Milan Sikoparija se zaposljava na mestu $efa poslovnice zag-
rebacke IKRO ,,Mladost™“ u Novom Sadu, a od 1987. godine bio je Sef predstavniStva i
slovenacke ,,Mladinske knjige*. Nakon raspada SFRJ osnovao je IP ,,Panonija“ u Novom
Sadu. Preminuo je 2010. godine. Ljubazno$c¢u njegove supruge Eve, autor je dobio slike.
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1ZVOD 1Z ZIVOTOPISA MILETA SREMCA

Milivoje KulaSinovié¢ (Schpitzname Mile Sremac), roden u Sremskoj Kamenici 1948. go-
dine. Prve poslove je radio kao trgovac u novosadskoj firmi ,,Vojvodina komerc*, potom
je bio vozac jednog od direktora preduzeca ,,27. mart“ u Novom Sadu. Zaposljava se u
izdavackom preduzecu ,,Stvarnost” iz Zagreba u predstavnistvu Novi Sad, gde je bio ru-
kovodilac Stevo Milicevi¢. Mile Sremac je proveo oko godinu i po u ,,Stvarnosti“ na me-
stu trgovackog putnika na terenu za SFRJ, potom otvara predstavniStvo zagrebacke izda-
vacke kuée ,,Alfa” u Novom Sadu, a potom se zaposljava kao Sef predstavniStva beogra-
dskog ,,.BIGZ-a“. Povlaci se u privatne poslove i osniva vlastitu knjizaru ,,Sveznanje* u
Novom Sadu, a potom i preduzece ,,Snemil“. Napusta sve i posvecuju se taksi-sluzbi, po-
slu u kome je nasao neki svoj zanimljiv svet. Mile Sremac je ekstrovertna li¢nost, veoma
pozitivnih karakternih osobina, jedan je od junaka ove knjige, i izvrstan drug sa autorom.
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1ZVOD 1Z KAPITALNIH IZDANJA
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POZDRAYV IZ NOVOG SADA

NOVI SAD - EVROPSKA PRESTONICA KULTURE —2022.

Na slikama gore: panorama Novog Sada i Petrovaradinska tvrdava. Levo u sredini i dole:
Srpsko narodno pozoriste i Gradska biblioteka, donja slika desno: centar Novog Sada sa
Zmaj Jovinom ulicom (snimci: dr Milivoje Dosenovi¢, 2017, 2019, 2020. godine).
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